
2023年美发店新店开张活动方案(实用5
篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案书写有哪些要
求呢？我们怎样才能写好一篇方案呢？以下就是小编给大家
讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

美发店新店开张活动方案篇一

“同样的享受，不同的是回味，倾情xx大酒店。”

xx大酒店在试营业期间的运作，已经在很大程度上引领了洛
阳地区酒店业的发展趋势。而酒店的开业不仅使全县的消费
者更方便、更快捷享受到金茂酒店提供的优质服务，并且更
进一步综合提升酒店在洛阳地区酒店业的社会知名度和影响
力。

酒店的开业，使消费者可以更方便的享受到和金茂大酒店酒
店一样优质的售前，售中和售后的贴心服务。也就是我们所
说的“同样的享受”。

酒店店的开业，在幽雅的客房环境上、香醇可口的饭菜上、
贴心的优质服务上，一定和xx大酒店有所特色上的区别。通
过我们全方位的综合提升，想必在此消费的宾客们一定对我
们的提升有这样的倾心感受，也就是我们所说的“不同的是
回味”。

我们酒店开业庆典的酒店布置主要体现两个主题：一个
是“喜庆xx酒店正式开业”，一个是“喜迎人大会议在xx酒
店召开”。



1、店内pop：（吊旗、x展架）

让设计印刷公司制作酒店的开业宣传pop（吊旗、x展架），在
店内主要区域悬挂和首要位置展示（依据酒店的标识色和特
色菜品来设计宣传pop）。主要突出酒店店开业的喜庆氛围。

吊旗的悬挂位置主要集中在前厅部及就餐大厅和贵宾楼层的
走廊上。（具体位置需要现场定酌）

x展架的展示位置主要集中在一楼大厅入口和电梯出入口处。

2、许愿树：

由我公司设计提供一棵精美的“许愿树”，所有消费者在本
店消费后，每人都可以免费得到一张精美许愿卡片，在上面
可以写下自己的美好愿望、祝福或对贵酒店的期望、意见、
建议，用一条精美的小丝带悬挂在许愿树上。

运作方式有二：

凡消费xx元的客户，在许愿树上由酒店悬挂精心准备好的小
礼品，当消费者自己挂许愿卡的同时有一份意外的礼品。

（许愿树放在一楼大厅内，一方面为我们酒店店的开业增添
较浓的喜庆氛围；另一方面为答谢消费者赠送小礼品，使我
们与顾客的距离真的`不再遥远。建议酒店把此活动的周期延
伸。）

3、签名幅：

为了使我们酒店和广大消费者的鱼水关系更进一步的加深。
我公司设计一条90x588cm的签名幅。签名主题为“祝贺金茂
大酒店开业大吉。”凡当天来店消费或参加庆典的朋友都可
以签名。使酒店和支持酒店的所有群体的距离拉得更近，再



次掀起开业的另一个高潮。

红色气充拱型门：

在酒店广场口放置一个直径x米的红色拱门。在拱门上悬挂开
业条幅。增加开业当天的喜庆氛围。

升空气球：

预计x个升空气球围绕在酒店周围，并且悬挂彩色垂幅，上面
张贴贵酒店的系列祝福语。（内容待定，主要围绕：开业主
题、开业贺词等）

三色气球拱门：

在酒店的大厅正门口（外

美发店新店开张活动方案篇二

开业大酬宾，进店有惊喜

xx月xx日——xx月xx日

1、新店启动，吸引顾客进店消费。

2、提高理发店的知名度，打开当地的消费市场。

3、树立良好的理发店形象，打市场好口碑。（同上）

开业的活动方案形式多样，下面分享几个，各位老板们可以
尝试一下。

其一，在理发店开业七天内，二百元二十次的洗头卡，现在
只需要一百元。



其二，在理发店开业七天内，购买价值伍佰元及以上的卡项，
可以享受七次免费的护发服务。

其三，在理发店开业的当天，进店的顾客都可以领取一张价
值五十元的优惠券。当我们消费满一百元的时候，可以享受
此券。

其四，在理发店开业的当天，凭借宣传手册的活动页面，可
以享受染发、卷发减免二十元的优惠。

理发店内举办活动的时候，一定要提前三天布置一下。譬如
悬挂气球，彩旗，营造喜庆的氛围。另外店内要做好卫生，
摆放好物品。在活动的期间，店内可以播放一些振奋人心的
歌曲。

美发店新店开张活动方案篇三

发廊开业前期：

理发店开业活动举办之前我要知道整个活动明确的时间，地
点，服务对象以及什么样的开业形式等，针对发廊周边的小
区做开业活动的时候事先要和小区相关部门沟通沟通。

开业所需道具及人员

既然要做活动，道具以及现场服务人员肯定少不了桌、展架、
影音设备、宣传资料、横幅、饮用水、赠品、节目道具、商
务礼仪人员及宣传促销人员等这些都必须弄列出个单。礼仪
促销人员在发廊开业还未开始之前要培训一下，内容包含活
动目的站位、礼仪美发知识讲解、顾客沟通等方面)

开业方案部分

针对发廊周边小区的开业活动中，一切准备工作就绪之后，



发廊的开业活动就可以开始了。

1、宣传陈列：小区产品宣传陈列展示吸引路人和居民来参加，
让他解发廊，开业的重点在于让大家了解美发知识及我发廊
的特点。

2、开业活动的开展：活动开展之后要注意观察现场的人员涨
动及观众和促销礼仪人员之间的互动性。发放关于开业活动
资料的时候要注意发送的对象要看重点。同时注意现场的秩
序及在讲解与美发相关信息的时候注意收集有兴趣意向观众
的联系信息。

3、活动结束：发廊的活动结束后需要对整个活动进行总结分
析，然后对重点意向客户进行回访、跟踪服务。

开业促销活动

2、只要来店消费就送护发素或洗发水；

3、开业前7天开通会员存100送20存300送80并享受打折优惠
服务；

4、凭发廊的开业宣传单就可以享受电发、拉直发减免10元的
优惠；

5、最后一点就是可以和周边的某些服务行业的企业进行合作，
例如凭借某酒吧的消费抽奖卷在发廊开业活动期间可以享受
某些项目的5折优惠(只有10名)。

美发店新店开张活动方案篇四

“同样的享受，不同的是回味，倾情__大酒店。”

__大酒店在试营业期间的运作，已经在很大程度上引领了洛



阳地区酒店业的发展趋势。而酒店的开业不仅使全县的消费
者更方便、更快捷享受到金茂酒店提供的优质服务，并且更
进一步综合提升酒店在洛阳地区酒店业的社会知名度和影响
力。

酒店的开业，使消费者可以更方便的享受到和金茂大酒店酒
店一样优质的售前，售中和售后的贴心服务。也就是我们所
说的“同样的享受”。

酒店店的开业，在幽雅的客房环境上、香醇可口的饭菜上、
贴心的优质服务上，一定和__大酒店有所特色上的区别。通
过我们全方位的综合提升，想必在此消费的宾客们一定对我
们的提升有这样的倾心感受，也就是我们所说的“不同的是
回味”。

二、酒店店开业店堂内布置

我们酒店开业庆典的酒店布置主要体现两个主题：一个
是“喜庆__酒店正式开业”，一个是“喜迎人大会议在__酒
店召开”。

1、店内pop：（吊旗、_展架）

让设计印刷公司制作酒店的开业宣传pop（吊旗、_展架），在
店内主要区域悬挂和首要位置展示（依据酒店的标识色和特
色菜品来设计宣传pop）。主要突出酒店店开业的喜庆氛围。

吊旗的悬挂位置主要集中在前厅部及就餐大厅和贵宾楼层的
走廊上。（具体位置需要现场定酌）

_展架的展示位置主要集中在一楼大厅入口和电梯出入口处。

2、许愿树：



由我公司设计提供一棵精美的“许愿树”，所有消费者在本
店消费后，每人都可以免费得到一张精美许愿卡片，在上面
可以写下自己的美好愿望、祝福或对贵酒店的期望、意见、
建议，用一条精美的小丝带悬挂在许愿树上。

运作方式有二：

凡消费__元的客户，在许愿树上由酒店悬挂精心准备好的小
礼品，当消费者自己挂许愿卡的同时有一份意外的礼品。

（许愿树放在一楼大厅内，一方面为我们酒店店的开业增添
较浓的喜庆氛围；另一方面为答谢消费者赠送小礼品，使我
们与顾客的距离真的不再遥远。建议酒店把此活动的周期延
伸。）

3、签名幅：

为了使我们酒店和广大消费者的鱼水关系更进一步的加深。
我公司设计一条90_588cm的签名幅。签名主题为“祝贺金茂
大酒店开业大吉。”凡当天来店消费或参加庆典的朋友都可
以签名。使酒店和支持酒店的所有群体的距离拉得更近，再
次掀起开业的另一个高潮。

三、店外布置

红色气充拱型门：

在酒店广场口放置一个直径_米的红色拱门。在拱门上悬挂开
业条幅。增加开业当天的喜庆氛围。

升空气球：

预计_个升空气球围绕在酒店周围，并且悬挂彩色垂幅，上面
张贴贵酒店的系列祝福语。（内容待定，主要围绕：开业主



题、开业贺词等）

三色气球拱门：

在酒店的大厅正门口(外

美发店新店开张活动方案篇五

想烫就烫，活动期间每天前8名顾客如：消费原价268元的数
码烫，现价136元。

惊喜二：每天的8:00至20:00每小时的整点将送出20元vip卡
一卡、以北京时间为准，如"8:00、9:00.。.。.。20:00"限
时不限量！

惊喜三：消费满168送50，消费满280送100

惊喜四：活动期间凡消费满“51”元，或洗护c、d套餐者，造
型品“15元”任选，欧莱雅角元素/精油、及专业针对性洗发
水30元”任选，每款造型及洗护品限量100套！以上产品原价
均为%51以上，现价均为活动促销价，售完即止！具体参与活
动产品请向店员咨询。

惊喜五：夏日套餐精选，美丽更精彩


