
2023年中秋月饼促销活动方案(精选5篇)
为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。那么我们该如何写一篇较为完美的方案呢？下面是小
编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

中秋月饼促销活动方案篇一

以中秋月饼的消费来带动卖场的销售，以卖场的`形象激活月
饼的销售。预计日均销量在促销期间增长10%—20%。

团圆明月，情牵万家

8月15日－9月14日

1、商品促销

结合中秋节相关联商品让利促销，并组织促销商品制作《第
五传媒广告dm》中秋特刊（重点以月饼及相关礼盒进行推
广）。

商品建议：食品140支、非食品60支

dm推广时间：8月16日－31日

2、“永辉”博饼

参与门店：由采购部安排

报名时间：拟定8月15日－9月6日

报名条件：凡一次性消费满100元，凭当日单张有效收银小票
至服务中心登记并进行现场博饼，每人均可获得一份纪念品



（“”饼一盒）。满100元两次，200元四次，以此类推，只
要博中“四进”以上（包括“四进”）的即可领取一张参加
初赛博饼比赛的“博饼资格券”，如果一次博中状元的即可
直接进入9月6日的“状元王中王对决赛”。

比赛时间：计划定于：8月16日、23日、30日、9月6日（晚
上19：00—21：30）

活动内容：

一、活动形式：活动主要以掷骰子比赛结合文艺汇演形式展
开，活动开始首先由主持人讲解此次活动规则并介绍永辉企
业文化，然后由当店负责人致开幕词，接着一段歌舞表演拉
开博饼比赛的序幕，比赛分初赛和决赛进行。

1、初赛分三期，第一期时间定于8月16日，第二期时间于8
月23日，第三期时间为8月30日，每期参赛人员用轮流摇骰子，
每人每次摇三回，以成绩最好的一回为准，每次摇骰子必须
三圈以上，十圈以下，每期参赛人员分三组，每组决出一名
最高者，每期三人进入决赛。

2、决赛时间定于9月6日，采取pk方式进行，9名初赛中决出
的胜利者与报名中博中的状元，人数由实际情况而定，编号
为1－号，pk前抽签决定，选择自己的pk对象。比赛为两人比
赛方式，每人摇三圈。以最好的成绩为准，另一名参赛者出
局，以此类推。

二、奖项设置：

初赛奖项：

1、状元1份；奖品为xx

2、对堂2份；奖品为xx



3、三红4份；奖品为xx

4、四进8份；奖品为xx

5、二举16份；奖品为xx

6、一秀32份；奖品为xx

7、纪念奖：奖品为xx

决赛奖项：

状元王中王1份；奖品为xx

中秋月饼促销活动方案篇二

活动地点：x家居

活动主题：春季家具特卖惠，惠聚全城!(再度掀起家居热潮，
联手知名装饰公司、高档建材、洁具。惊喜不断，大奖不断，
仅此一天，莫失良机!)

活动目的：针对春节过后，整个家具市场还处于销售淡季。
抢占市场等于争取商机，在别人还没有开始的时候，我们
将“惠”的口号喊响。

一.活动内容：

1、全场折扣及特价产品

2、抽奖

3、强强联合装饰公司及高档建材、洁具齐力打造春季家居特
卖惠!



二.活动前商场内部准备：

1.商户协调组：(2人)

建立商场内各商户数据库档案，及时将活动的相关信息传达
至各商户。将商户的意见与建议搜集，统一整理并上交至总
经理处，做好各商户的解释工作，将需要商户配合的事项以
及相关促销政策准确告知于商户。

活动期间，为了确保各项促销活动能做到有机配合，形成一
个完善的系统，商户协调组负责全程协调各商户的相关工作。

2.接待组：(4人)

做好整个活动的接待安排工作。并做好促销活动商场服务台
的组织协调工作。礼品的采购，分类，包装，以及活动现场
负责礼品的发放。

3.物业组：(8人)

包括保洁(4人)、保安(4人)。

保洁负责现场卫生清理与整理工作，保证现场活动环境干净
整洁。

保安负责现场的巡视工作，引导车辆的通行，保管好顾客的
物品以及交通工具，发生特别事故时，及时处置，冷静操作。
以免事态向不可控制方向发展。发生突发情况及时向上级报
告。

三、物料准备：

根据活动内容确定，部门负责人列出以下采购清单，由领导
审批，商管部、财务室进行采购，20__年2月27日准备到位。



1、活动喷绘，条幅制作;

2、需准备奖品：电冰箱1台、洗衣机2台、空调8台、电饼
铛30台、洗衣粉450袋;

3、装饰：桁架广告2面，红地毯1张，拱门1个，花篮6个;

四、促销活动

(一)活动准备

一.广告宣传

1、组织人员发放彩页.

2.悬挂喷绘或条幅;

3.电台广播宣传本次活动内容。

4.商场大门口桁架广告宣传本次活动内容

二.联系加盟单位

1、由专人联系装饰公司、高档洁具准备就绪

三.活动车辆安排

1.专车接送。

(二)活动内容：

2、惊喜抽奖

活动当天，前20位来商场购物的顾客均可获精美礼品一
份。(洗衣粉450袋);活动期间，购物满20__元即可参加抽奖



一次，依此类推。

奖项设计：

一等奖：美的电冰箱1台

二等奖：格力空调8台

三等奖：苏泊尔电磁炉20台

四等奖：红双喜电饼铛30台

纪念奖：洗衣粉450袋

五、全程工作安排

1、制作、实施阶段工作安排：

中秋月饼促销活动方案篇三

为庆祝此次佳节的到来，我商场决定开展一次促销活动，在
提升销量的'同时扩大名气，本次活动内容如下：

1、买中秋月饼送可口可乐

买90元以上中秋月饼送355ml可口可乐2听（价值3、6元）

买200元以上中秋月饼送1250ml可口可乐2瓶（价值9、2元）

买300元以上中秋月饼送20xxml可口可乐2瓶（价值13、6元）

2、礼篮：分别为298元、198元、98元三个档次

298元礼篮：××香烟+××乐事+价值80元中秋月



饼+××××

198元礼篮：××香烟+××干红+价值60元中秋月
饼+××××

98元礼篮：价值40元中秋月饼+20元茶叶+加州西梅

3、在促销期间（××——××）在卖场凡购满300元者均可
获赠一盒精美月饼（价值20元/盒）

1、媒体

在音乐交通频道隔天滚动播出促销广告××—××每天播
出16次15秒/次

2、购物指南

在××——××“购物指南”上积极推出各类促销信息

3、店内广播

从卖场上午开业到打烊每隔两个小时就播一次相关促销信息
广播

4、卖场布置

（（1）场外

a、在免费寄包柜上方制作中秋宣传；

b、在防护架上对墙柱进行包装贴一些节日彩页来造势；

c、在广场有可能可悬挂汽球拉竖幅；

d、在入口挂“××购物广场禧中秋”横幅



（（2）场内

a、在主通道斜坡墙上用自贴纸等来装饰增强节日气氛；

b、整个卖场上空悬挂可口可乐公司提供挂旗；

c、在月饼区背景与两个柱上布“××月送好礼”宣传；两边
贴上可口可乐促销宣传；

d、月饼区上空挂大红灯笼

5、其他支持

保健品进行让利15%特价销售

团体购满3000元或购买月饼数量达20盒可享受免费送货

中秋月饼促销活动方案篇四

1、促使月饼大量销售，减少月饼的库存。

2、通过此活动增加月饼销售利润，并增加其销售额。

3、回馈顾客。

4、增加企业竞争手段，做出差异。

5、提高商场（超市）的形象。

1、时间：2018年9月2日---中秋节前5天。

2、地点：活动仅限惠xx区

3、活动准备：



（1）安排一定量的运输车与“中秋大使”。

（2）对“中秋大使”进行语言与动作培训，并学习遇到问题
的处理方法。

（3）对月饼售价进行适当改进，尽量提高总体利润额。

（4）联系卡片经销商，购买一定数量的精美卡片，最好能根
据赠送对象不同而分类的卡片，如：亲人卡、朋友卡等。

（5）将一些商场低价格低利润的商品做成购买月饼时的赠品。

买30元以上中秋月饼送355ml可口可乐1听。

买60元以上中秋月饼送1250ml可口可乐2瓶。

买100元以上中秋月饼送2000ml可口可乐2瓶。

买150元以上中秋月饼送铁茶叶一包。

买200元以上中秋月饼送茶叶两包。

买300元上中秋月饼获赠一盒精美月饼。

买400元以上中秋月饼可获赠精美礼盒一份。

买600元以上中秋月饼可获赠50元购物卷，并由中秋大师送月
饼。

凡购买60元以上中秋可参加抽奖一次，奖品最低一瓶矿泉水
（没有空奖），最高一台豆浆机。

400元以上可抽两次。

5、活动推广：



在活动实施前一星期左右在商场张贴海报对活动进行宣传，
也可通过报章、电台等途径加强宣传广度。宣传时应尽量做
到语言简洁易懂，并需要对特殊情况进行必要说明。

从卖场的上午开业到打烊，每隔两个小时就播一次相关促销
信息的广播。

场外

1、在免费寄包柜的上方，制作中秋宣传；

2在防护架上，对墙柱进行包装，贴一些节日的彩页来造势；

3、在广场，有可能的可悬挂汽球，拉竖幅；

4、在入口，挂“**购物广场 禧中秋”的横幅。

场内

1、在主通道，斜坡的墙上，用自贴纸等来装饰增强节日的气
氛；

2、整个卖场的上空，悬挂月饼厂家 商场的挂旗；

3、在月饼区，背景与两个柱上布“千禧月 送好礼”的宣传。

中秋月饼促销活动方案篇五

9/8—9/12

商场一楼中厅

（一）、活动细则：

1、活动期内，凡在本商场购物单张小票金额满50元（含50元



以上），即可参加猜灯谜活动；猜中者可获得本商场赠送的
精美礼品一份，一张小票限领一份奖品。

2、每天送出奖品200份，数量有限，送完即止。

3、顾客凭有效的'销售小票先到一楼中厅兑奖处核实参加活
动资格，再到谜语悬挂处选择谜语。

4、每张谜面编号（1至200号），顾客记住谜面编号或取下谜
面，到中厅兑奖处，向工作人员报出谜语编号及答案，最多
限猜三次，仍猜不中者将取消兑奖资格；如猜中正确答案者，
在登记表上签名确认后，即可领取精美礼品一份。

5、猜中者在获得奖品后，工作人员将后备的谜语替换原来猜
中的谜语，以便后面的顾客猜谜。（采取这种方式即可增加
活动的趣味性及参与性，又能减少工作人员的工作量）

6、营运部安排3名工作人员专门负责兑奖工作，核对顾客小
票是否符合猜谜条件，顾客猜中后，认真填写“赠品领取登
记表”，请顾客签名后，方可发放奖品；并在顾客的销售小
票及电脑小票上加盖活动专用章，避免重复领奖。

（二）、活动配合：

1、营运部：安排兑奖工作人员3名，其中指定组长1名，并负
责活动期间场内突发事件处理。

2、防损部：活动现场秩序维护及奖品、物品防盗。

3、策划部：活动方案及相关文稿撰写、指导中厅布置及活动
气氛营造、谜语资料收集、奖品准备、活动全程跟踪。

4、物管部：中厅及活动现场布置。

5、服务台：作好顾客咨询工作。



6、其他部门：协助谜语书写及活动相关物料准备。

（三）、现场物料及人员分工：

工作内容完成部门完成时间

兑奖小组人员安排及培训、场内突发事件处理营运活动全程

中厅及活动现场布置及兑奖台摆放物管9月21日21点前

活动现场秩序维护及奖品、物品防盗防损活动前及活动期间

协助谜语书写及活动相关物料准备行政及其他活动全程

序号项目数量项目简介总价（元）

1、西大门活动喷画1张3。24x6.65m345

2、兑奖台2张

3、工作人员坐椅3张

4、彩纸600张600

5、灯笼200个0

6、麦克笔10支黑色200

7、奖品600份已有300份6000

8、不可预计费用1000

费用总计：8，145元整


