
2023年美容培训方案(精选5篇)
当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案书写有哪些要求呢？
我们怎样才能写好一篇方案呢？下面是小编帮大家整理的方
案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

美容培训方案篇一

1、可以在天黛官网、微博、微信平台上提前一周发布活动信
息。

2、在人群密集的场所、街道以及商业主干道发放活动宣传单
及中秋节优惠卷;也可以在写字楼的宣传栏上粘贴宣传海报。

3、在旗下各美容院门口张贴海报，挂横幅等。

美容培训方案篇二

感恩母亲节，xx温情好礼相送

20xx年5月6日——5月12日

xxx美容院

在母亲节当天，美容院可以推出特色护理的项目，譬如卵巢
的保养，乳腺的疏通以及肩颈按摩等美容美体项目。从生理
的角度，关爱女性的健康。

活动规则：母女同行可以享受双人价值一千六百元的护理套
餐，活动当天只收费六百六十元。套餐包括中医养生，美白
祛皱，香肩美颈的护理以及内分泌调理等项目。



在美容护理方面，许多上了年纪的妈妈可能都不太注重，因
为她们把大部分的心思，放在了家务、丈夫和孩子的身上，
不愿意花钱打扮自己。

但是在母亲节的当天，只要是身为母亲的女性，都可以去美
容院享受特权，获得不等的优惠或者折扣。

活动规则：凡是在母亲节活动期间，在店内消费达到二百元
的顾客，都可以获赠母亲节大礼包一份。在店内消费达到五
百元的顾客，都可以获得价值一千元的体验券一张。

母亲节，对于美容市场的业绩有很大的提升，所以许多美容
院在节日当天，把美容卡当成送给母亲的最佳礼物。

活动规则：母亲节是一个感恩的节日，在节日之前，美容院
要提前准备好母亲节的好礼。

到店的顾客，只要在美容院的心愿墙上写下对母亲的祝福，
就可以免费的领取美容卡一张。如果和母亲一起来参加，还
可以获得更多的优惠。

美容培训方案篇三

序号项目时间（20xx年5月8日——5月15日）——8月15日

89101112131415

01策划案确认，并通过

02签呈

03美容师培训

04活动信息发布



05体验券设计、确认

06体验券印刷

07体验券申领、派发

08美容客户服务

2、体验卷印刷数量评估

现有会员数量情况

5123总会员数5123女会员数5123男会员数业代数活动期间可
能新增总量

3850名200418334003000

拟印刷体验券

20005004002100

合计5000份

3、美容师培训

负责部门责任人培训时间培训内容

美容培训部5月9日——5月14日

4、客户上门享受美容服务流程

美容培训方案篇四

首先，开业前期要做好准备工作。



1.对于开业日期的确定，开业活动的确定;

2.确定美容院开业活动的形式，以及想要达到的目的，可以
在美容院门前进行一些锣鼓表演，歌舞表演和服务咨询，把
美容院产品和项目与活动结合起来，可以吸引新客户，提高
美欧日那个元的形象和知名度。

3.确定活动的主题：**美容院开业大酬宾，大奖等你拿。

5.宣传形式，提前5天的时间，进行派发传单，也可以通过网
络，电视台，报纸等方式进行宣传，通过宣传一定要筹集一
定数目的人员来参加。

6.开业前三天，联系好锣鼓队，舞蹈表演，主持人确定，邀
请一些舞蹈学校的专业演员来表演，节目编排，以及美容院
员工准备的节目等。

7.门前场地要提前一天准备好，在门前不知彩色的气球，每
天院的条幅，以及宣传单，美容院的名片，代金券，客户资
料登记本，产品海报，价格手册，特色项目介绍等。

8.开业器材准备：音响，话筒，背景音乐，皮肤检测仪，电
源插座。

9.产品以及奖品的准备，最好把产品和奖品摆在显眼的地方，
让路过的人一眼就能看到。

10.其他物品准备：产品展台，台布，抽奖箱，对美容院工作
人员进行利益，产品知识的培训，对人员进行开业活动工作
职责的划分。

开业当天的流程：

1.活动总负责人负责指挥整个活动的指挥，试试，以及协调



等问题，

2.活动主持人要调动现场的气氛，以及活动规则的讲解。

3.同时安排几名人员派发宣传单，吸引更多人。

10:30表演活动开始。活动期间，可以根据实际情况，对活动
节目进行灵活调整，各部门密切配合。具体的活动流程：

1.10:30锣鼓队开始;

2.10:40主持人开场;

3.10:50美容院领导人剪彩，揭牌;

4.10:55美容院领导讲话;

5.11:00歌舞表演;

6.11:15观众互动，派发奖品;

7.11:30抽奖

8.舞蹈表演

9.11:45观众参与游戏

10.12:00美容院工作人员表演。

11.12:15活动结束，锣鼓醒狮表演。

活动期间，要注意的事项：主持人非常关键，一定要把现场
的气氛调动起来，利用各节目间歇时间对现场观众进行提问，
让观众真正参与到其中来。



美容培训方案篇五

一、订购康乃馨：

大店可订购300—500支;细店可订购100—200支;在母亲节当
晚饭市由咨客派发。

二、场地布置：

以温馨的粉红色的汽球为主，有条件的再配以粉红色的薄纱。
汽球用来布置大厅，及做成心形或拱形汽球柱放在店的正门
口，薄纱用来布置上落楼梯的扶手。

三、母亲节特惠菜式或海鲜：

可选一至两款菜式或海鲜在母亲节当晚饭市以优惠的价格推
出。

四、母亲节爱心套餐：

可以做两至三款母亲节爱心套餐，价格分店可根据自己的具
体情况而定，菜式以健康，营养，并可护肤养颜为主。

五、母亲节爱心蛋糕：

大店可设定在母亲节当晚饭市消费xxx元以上，可获赠爱心蛋
糕一个;细店可设定在母亲节当晚饭市消费xxx元以上，可获
赠爱心蛋糕一个。当然消费价格分店亦可由自己定，以上价
格仅供参考。

六、有条件的分店，可设抽奖活动。

具体抽奖细则分店自己定。



延伸阅读：母亲节促销要点：

1、时间短，要做好充足的母亲节促销预热工作。

2、三个假期的连续促销，在促销方式等方面会存在一定的雷
同，势必会引起消费者的疲劳，因此，在做母亲节促销活动，
要充分发挥母亲节主题的作用，选择突出主题的促销方法，
以提高促销活动对于消费者的吸引力。

3、要做好母亲节促销活动预算及管控工作，不管节日促销有
多少的重要，它都围绕企业整个市场活动展开，并为之服务
的，因此，不能因小失大，要做好预算及管控，让母亲节促
销发挥最大功效。

母亲节餐厅促销

为母亲提供一次五星级的'感受，报答母亲的恩情，很多子女
都会选择到酒店餐厅来过这样的节日，很多酒店餐厅也打出
为母亲亲自下厨的牌子，并提供多种母亲节套餐以帮助孝心
的孩子们完成母亲节的感恩行动。

母亲节小家电促销

今年母亲节小家电促销产品大多数是以能够帮助长辈省时省
力的商品为主，在众多家电商场中，豆浆机、食物料理机等
被冠以“让妈妈对自己好一点”、“轻松一点、健康一点”
的宣传口号，成为母亲节的主打产品。促销员介绍说，别看
这些产品早已上市，但母亲节推出的几款产品都以操作简便
为特点，往往采取“一键通”操作，免去上了年纪的母亲费
尽心思研究说明书和每个按键的不同功能。

母亲节服装促销

今年的亲子装是母亲节服装促销的一个特色，很多商家都打



出买一送一的牌子，鼓励消费者买自己的衣服或鞋子，送类
似的一件给妈妈。不少一起逛街的母女很欣赏这些设计和促
销方式，纷纷解囊选购。

母亲节准妈妈促销

有些商家为了拉动消费，将“准妈妈”也纳入了本次母亲节
的促销对象，打出了“漂亮妈妈”的旗号，将孕妇商品和婴
幼儿商品一同促销。记者注意到，这一促销形式吸引了不
少“准爸爸”，在选购的人群中以男性居多，提出要买份小
礼物作为给未来妈妈的一份祝福。


