
2023年团队加油的话 加油站演讲稿(模
板6篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下
面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可
以帮助到有需要的朋友。

团队加油的话篇一

大家好！我叫××，现任××加油站站长。今天，感谢在座
的各位领导给我竞聘××加油站站长一职的机会。我将珍惜
这次机会，为××加油站今后的繁荣发展，做出自己的贡献。

在中石化工作这×年中，我把自己的青春奉献给了咱们的石
油行业，这×年来我辛苦工作,在历尽坎坷的同时,也收获了
累累硕果。通过不断的学习，我从一个涉世未深的年轻人成
长为一个有责任心，有经验，有上进心的加油站员工。进入
中石化这个大家庭以来，我一直在一线工作，×年来，我从
加油员到计量员，再做到加油站站长，工作经验及个人能力
都得到了全面的提升。今天，我来竞聘这个职位，主要具有
以下优势：××年×月，我参加省公司组织的计量员培训，
合格并颁发证书；××年×月，我参加中国石化销售企业区
外公司数质量管理岗培训班培训，完成课程学习，成绩合格
并颁发证书；××年×月，我有幸在××参加站长培训，成
绩合格并颁发证书。我的工作思路是：找准切入点，抓重点，
攻难点。在销售形势异常严峻的韩城地区，如何扭转销售下
滑的势头一直困扰着我。虽然我们有中石化这一金字招牌，
但是各种挑战仍然严峻地摆在我面前。

通过对形势的入微研判，我将在以后的工作中着重抓以下几
个重点：



狠抓规范化服务。在行业竞争如此激烈的今天，数质量问题
已不再占主导地位。此时此刻，我们应该把工作重点转移到
服务细节上。从站长到员工都要求熟练掌握加油“八步法”，
把销售“六技巧”作为上岗员工的必备武器。顾客进站加油，
员工严格执行“跑、笑、迎、唱、送”五字诀。用优质、周
到的服务留住我们的每一位顾客。与中石油及个体站展开竞
争。在同等价格下比质量，在同等质量上比服务，让广大顾
客朋友切身感受到在中石化加油站消费放心、舒心。

2.想方设法增销量，巩固大客户，发展小额配送。面对销售
形势严峻的20x年，我将积极寻找对策，把握机遇。在经营管
理模式上，尝试全员动员，走出去，请进来。站内由出纳带
当班加油员稳住进站车辆，站长负责攻关配送客户。能请的
客户请进来，能拉的客户拉过来。

3. 做好非油品，相得宜彰。首先，完善各项便民服务措施，
在做好日常经营工作的前提下，尽可能的解决顾客之急。在
非油品上，我较早纠正了站内员工“在加油站卖饮料、副食
等商品对成品油销售影响不是很大”的误区，并动员全体员
工大力展开非油品业务，此举也可极大促进我们的成品油销
售。顾客在购买商品的同时绝大部分都会加油，加油的同时
又会购买商品，两者之间是互相促进的。在某种程度上它也
是一项便民服务措施，而且非油品引来的客户也为加油站聚
集了人气。

4.对安全常抓不懈。我们要围绕“为什么我要安全，”“我
的安全责任是什么”，“我如何保安全”，“如何落实谁主
管谁负责安全责任制度”等问题开展讨论。同时，定期组织
员工进行应急预案实战演练，并深度查找挖掘未遂事件，增
强员工对身边存在的安全隐患识别意识，并且练就隐患排除
能力。

结合加油站实际，细化加油站安全纪律和规定。严格执行资
金油品管理制度，同时也希望片区对我们站指导力度加大，



提高员工安全防范能力和处置突发事件的能力，确保企业财
产和员工生命安全。紧张而又充实的工作，是对我的一种锻
炼，更让我从中学到了许多知识。在今后的工作中我会倍加
努力，勤奋工作，处处以企业利益为重，时刻牢记领导的教
诲，围绕年初企业制订的各项经营目标任务，结合本职工作，
脚踏实地，真抓实干，再接再厉，为了企业的美好明天而努
力工作！我的演讲到此完毕，感谢领导，评委对我的评价。

团队加油的话篇二

大家好！

阳春四月，万物复苏，浓浓春意温暖着我们中石化员工心，
春意盎然加油站里迎来了“中国石化加油站优质服务月”，以
“服务礼仪、服务环境、现场服务、安全服务”为活动主题，
以全员营销为基础，实施品牌服务，努力构建和谐营销环境，
不断提升中石化品牌服务形象。

在“优质服务月”活动中，

一是营造优质服务氛围，在加油站内悬挂“优质服务奉献和
谐社会、美化环境展示石化形象”“规范服务礼仪党支部工
作计划，改善服务环境”等横幅，员工着统一整洁服装，身
佩绶带，运用加油“八步法”服务流程和销售技巧“六要
点”做好现场规范服务，突出现场微笑服务、特色和亲情化
服务，拉近与顾客关系。

二是改善加油站服务环境，完善、强化加油站服务功能，加
油站最少要为顾客提供六项服务，高速公路服务区、高速公
路出入口、风景名胜区和形象改造加油站具备八项以上服务
项目。

三是创造安全消费环境，严格执行《卸油流程十步法》、
《销售企业安全禁令》中关于加油站安全生产6条规定，礼貌



劝阻顾客在站内不安全行为，提醒顾客熄火加油、禁止吸烟、
禁打手机等不安全行为。

在活动期间，一是抓领导：为使活动开展切实取得实效，片
区成立了“加油站优质服务月”活动领导小组，明确活动主
题、时间及范围、内容和要求，精心部署，狠抓落实，强化
责任意识，确保活动顺利开展。

二是抓主题：服务礼仪、服务环境、现场服务、安全服务。

三是抓督导：片区活动领导小组，加强宣传督导，确保活动
取得实效。

四是抓成效：通过优质服务月活动，规范服务礼仪，做到员
工服饰整洁，仪表端庄，使用文明用语，倡导文明行为。

五是抓现场：通过活动，营造心情舒畅消费环境，改善营业
现场环境和服务设施，确保加油设备、地面、墙壁、门窗及
其它服务设施清洁卫生，使物品摆放美观，使用方便，保证
厕所清洁卫生。增强企业市场竞争能力，提高大客户对中石
化企业信任感，提升企业社会形象。

同时，要挖掘、树立典范，总结和推广规范化服务先进经验。
通过优质服务月活动，靠实实在在优质服务赢得客户尊重和
支持，还要学习先进加油站优质服务经验，取长补短，树立
赶超意识，在“比、学、赶、帮、超”氛围中，将优质服务
质量提高到一个新水平。

谢谢大家！

团队加油的话篇三

一是机遇。高尔基说过“一个人追求的目标越高，他发展得
越快，对社会就越有益”。纵观古今中外，贝多芬有理想，



才会扼住命运的咽喉，创作出不朽的音乐；牛顿有理想，才
会站在巨人的肩膀上，成为近代物理学的奠基者；有理想，
才会远渡重洋，为中华之崛起而读书；高远的志向，可以帮
助我们拥有更多的机遇，机遇最偏爱那些有头脑有准备的人！
这个机遇就要来临，就看你们能否抓住！

二是主动。升学是一种选择动机很强的考试，所以存在着激
烈的竞争，可以说每一位后宅中学的学生都期望在考试中取
得优异的成绩，为以后的发展奠定良好的基础，但最终的结
果注定是几家欢乐几家愁，有人成功有人失败。成功的关键
很大程度上取决于勤奋，正如古代天文学家张衡所说：“人
生在勤，不索何获”。在学校学习的时间里，谁能一分一秒
抓好这些时间，谁就争取到主动，谁就能抓住成功的关键，
当然，珍惜时间不等于蛮干，要注意劳逸结合，张弛相济。

三是创新。创新才能提高效率，提高效率才能赢得学业成功。
华罗庚说我们要将书越读越薄，意思是只有抓住书中问题的
主干和脉络，才能对全书内容有一个清晰的认识，才能高屋
建瓴地认识问题。学习不仅仅是勤奋的过程，更是创新的过
程，尼采说：“贫穷的人没有悲观的权利”，是的，上帝不
会因为你学习比别人时间多，就让你拥有成功的鲜花，要把
学习演绎成为快乐的旅程、创新的旅程和实现崇高理想的旅
程！

四是信心。对于同学们而言，应充分认识自己品质和学业的
优势，接纳自己，赏识自己，调动学习的积极性，使我们对
学习充满信心。萨迪也说过：“知识的根是苦的，知识的果
是甜的。”尼采也说过，“一个人如果没有经历挫折和痛苦，
他只会有卑微的幸福。”面对困难，抬起头来，把挫折困难
看淡些，也许解决之法就在那一筹莫展之中，换条路子，看
看前方，让你的身心踏于困难之上，以一种平和的心态面对
并战胜它，也许会有新的天地。当学业一团糟糕的时候，当
失败接踵而至的时候，当烦恼挥之不去的时候，你要相信，
这个世界上，有一扇门为你而开。只要你打开这扇门，学业



就会峰回路转，生活的就会柳暗花明，成功就会悄然光顾，
烦恼就会一扫而光，苦痛就会烟消云散，这一扇门就是自信！

无论今天之前是怎样，我们一定要自信！

请大家一起说：我自信！

我自信！

我自信！

同学们，看一看你们身后，含辛茹苦的家长们在期待着你们，
辛勤的老师们在注视着你们，20xx年学业考试的长卷已经展开，
让我们飞得更高，用青春作为注脚！

让我们给自己一个目标，用生命为她燃烧！

后宅中学会因为你的飞翔而变的更加辉煌、自豪！

团队加油的话篇四

我怀着激动的心情登上了这个公平竞争的平台，来接收组织
的选拔。面对这次竞聘，做为一名老党员，老职工，老站长，
我不再犹豫，决心抓住机遇，迎接我人生的第二次创业，再
一次挑战自我，为我衷爱的石油事业，发挥自己的光和热！

我的口号是：实践自我再创辉煌

这次我选择了三类加油站作为我二次

我认为目前首要的工作就是走访用户，在服务好新用户的前
提下，尽快将大量流失的用户重新聚拢起来，凭借着我熟人
多，办事能力强的优势，跟各单位管车领导加强沟通，力保
市场不失。



在市场竞争如此激烈的今天，要彻底改掉坐等收钱的“官
商”心态和作风，及时导入现代营销理念，以人为本，强化
意识，优质服务，改坐等加油为站位加油，加油员使用统一
的文明用语，礼貌迎送，规范服务，编写日常考评细则，每
日组织单人服务考评，实行站长长期值班制，充分调动全站
职工的工作积极性。

要勇敢地走出去，走向市场，走进用户，倾听意见，多谈想
法，利用企业良好地信誉和自身的不懈努力，使之成为我们
又一批忠诚的用户，以“只争朝夕，与时俱进”的昂扬斗志，
拓展市场，创销售佳绩！

建立用户会员制，在公司给予的权限内，最大限度为他们提
供优惠政策，如随时免费擦车，洗车，免费检查轮胎等等，
我们将利用各种关系为其解决一切力所能及的困难，让每一
位会员都在我们的优质服务中感受到家一样的温暖。

每周组织学习安全知识，每天都要随时检查有无安全隐患，
力争做到全年安全无事故。定立细致严格的卫生标准，使之
成为一座整洁舒适的加油站，让石油公司的窗口更明，更亮！

回首往事，历历在目，多年来辛勤工作，诚恳做人，虽然社
会在变，机制在变，可一颗对企业无限忠诚的心从未改变。
无论这次竞聘成功与否，我都无怨无悔，甘做企业永远的一
颗螺丝钉。谢谢大家！

团队加油的话篇五

大家好！

第一、有较为全面的工作能力。通过几年的加油员、计量员
以及副站长的工作岗位，和不同的工作环境，让我的业务知
识和管理能力都得到了很大的进步，特别是在今年，被公司
安排到xx站之后，感触到了这里与以往有着不同的管理风格，



着实更新了我的管理思路，让我在新的岗位中更容易找到工
作方向。同时在今年里，我也很荣幸地得到各级领导的信任，
参加了很多的学习、培训与讲课，还参加了一次专业性的检
查工作，尽管每一次的工作任务对我来是都是一个很大挑战，
但是我知道这是公司对我的信任和工作能力的一种肯定。

第二、有强烈的事业责任心。自进入公司以来，我工作一直
勤勤恳恳，任劳任怨，从不计较个人得失，一心只是想如何
把工作做好，在站内，能够将自己真正融入油站的每一个角
落，深知“站兴我幸、站衰我损”的道理，真正去做事，用
心去管事，落到实处地替领导分忧。

第三、有律已、诚信、忠诚的优良品质。

我以为“万丈高楼从地起”，一件工作一旦离开了“脚踏实
地”，那么每天都会上演“从头再来”也不会看到成功的希
望，所以，自我进入xx公司，我就一直努力前进，一步一脚
印地追求我的事业目标。

如果领导和同志们信任我，支持我竞争上xx加油站站长岗位，
在xxxx年里我将围绕xx加油站，“以人为本”，努力开展好
以下几项重点工作。

员工之所想，给员工之所需，为员工提供细致的服务，让员
工更加全身心地投入到为顾客服务的过程当中，塑造一批积
极向上、有干劲、坚定的销售团队。

服务是我们油站经营上量的一个永恒不变的话题。在这方面，
我将继续延续服务管理提升年活动的附带效应，经常组织员
工讨论现场服务营销，总结出有特色的服务方式，辅以适度
的监督措施，正确运用“十、八、五、四”的服务要求，在
员工当中掀起长期的服务意识高潮，强化员工“个个是形象、
人人是品牌”的主人翁思想，精心维护油站的品牌效应，以
提高进站加油率、加满率和回头率。



其次是从抓油站的“内功”练起，通过加强对员工服务技巧
的培训，努力提高员工现场的应变能力。在加油现场中，我
会采取适当的激励措施，正确引导和鼓励员工与顾客相互交
流，让每一位员工在接待任何一位客户时，都有“有话说”，
通过语言交流来拉近油站与顾客之间的距离，不断扩大加油
站的知名度，占领新市场。

然后，尽可能地为顾客提供热情真诚的便民服务，让顾客拥有
“宾至如归”的感觉。同时利用油站特有的外部关系，及所
能及地为遇到困难的客户解决实际问题，借此发掘一批忠实
的固定客户群体。

安全是天大的事，我将带领员工，松弛有度地绷好安全这根
弦，从根本上转变员工的观念，通过文化的形式，加强员工
教育，统一员工的安全意识、理念和思维，约束员工的不正
当行为，培养员工的自我保护和维护企业整体安全的自觉性
和危险意识。在加强员工自身防护能力的同时，突出重点防
护部位的工作，让我和油站的所有员工在处理每一件事情时，
都会想的明白、正确处理，真正做到领导放心。

我知道管理好一个加油站并不是想象中的那么容易，我上述
的东西只能是简述了我对重点工作的一点认识，实际工作中
将还有很多东西需要我去面对、去探索、去总结。如果领导
们信任我，我会全身心地投入工作，我一定能将油站的工作
发挥到极致、处理的细致，如果认为我还需要锻炼，我也决
不会气馁，我会安静下来，查找问题，改正问题，以阳光的
心态，去面对我明天的工作，再次感谢公司的这次竞聘机会，
在后期的工作道路中,我将会更加努力的工作, 朝着梦想的方
向，积极进取、永不放弃。

谢谢大家!



团队加油的话篇六

不知道你们有没有想这样一个问题 ：明年今日，我会在哪里？
一切能够如愿以偿么？我想过，认真的想过。

我喜欢文绉绉的语言，喜欢舒缓，浪漫的情歌，喜欢那让我
忘记一切的吉他。

十七八岁的我们，对社会已有了或多或少的了解，那 “朱门
酒肉臭路有冻死骨”的场面已数见不鲜，已发现若真有李纲
做老爸，也许那童话真能变成现实，可没有背景的我们已经
失去了先天的优势，那么各位同学：“我们的优势是什
么？”是我们自己！

还是未来碌碌无为，工资低薄，无可奈何整天怨国的自己？

不！那不是我，不是我想要的。

对，我想要的就是，不为柴米油盐愁，好山好水天下游的幸
福。

但，这社会似乎不允许我那无聊的幻想，想要美梦成真，必
须功夫下深！

同学们啊，找回那“生当作人杰死亦为鬼雄！”的激情；找
回那“黄沙百战穿金甲，不破楼兰终不还”的壮志；找回
那“千磨万击还坚劲，任尔东西南北风”的坚持；找回
那“长风破浪会有时，直挂云帆济沧海”的希望吧！

各位同学们：有花堪折直须折，莫待无花空折枝。


