
2023年电子商务周记 电子商务实习周
记(汇总5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？以下是我为大家
搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

电子商务周记篇一

刚开始这两个星期，我就是在同事的帮带下，做一些业务相
关的工作。但经过这两个礼拜的学习，我可以简单的总几个
字，那就是多看、多问、多观察、多思考、多动手。一方面
是要发扬自主思考问题的能力，在碰到问题的事情，自觉努
力去独立解决，这样对问题便能够有一个更深刻的了解，当
解决的时候也会获益良多。另一方面是要发扬团队精神。公
司是一个整体，公司产品是团队的晶，每个人都需要跟其他
人更好的沟通和交流，互相帮助，合力完成共同的目标，团
众人的智慧才能够发挥的效能。

电子商务周记篇二

经过许久的摸索，对电子商务的瓶颈问题也有一定的看法。
实际上，让网民觉得不接受主要有网络安全问题、网上结算
问题还有信用问题和对产品的质疑，因为没有确认产品的质
量为前提，所有人都不愿意冒险投一球。。这些称之为瓶颈，
但是实际上，现在的科学技术、管理和实践都已经证实，这
些问题都构不成瓶颈。中国一千多家上市公司，每天几百亿
人民币的网上交易和结算，已经成功运作很多年，就已经证
实了这些问题都不是所谓的瓶颈。应该说，唯一的不可回避
的是观念。他们宁愿相信传统认识的观念。只认可大部人都
认可的东西。然后随波主流。



观念瓶颈问题可以从以下两方面去认识：

第一，互连网无法解决产品认可度问题。跟传统大量广告宣
传相反。在这种情况下，随着时间的问题，这些都会解决，
这种最佳方案会对经济发展会起到非常大的决定和制约作用。
我们可以说，现代经济的水平，在很大程度上取决于群众的
消费观念。然而优质价廉这特殊性都暂时无法让消费者接受。

第二，电子商务是传销。普遍的人因为大直销公司或这种各
样的直销公司销售价格过高产品有限的负面影响，不太信任
新型销售方式，觉得在中国拓展非常难。也让人们放弃了多
层次直销。

经济的发展，协调、同步是规律之一，其主要原因在于尽量
减少制约和瓶颈的出现，尽量降低经济发展所付出的成本。

随着电子信息的迅猛发展，人类正疾步跨入信息社会。网络
经济正以人们始料不及的速度迅速发展，在短短的几年时间
里，作为网络经济重要组成部分的电子商务已经走入人们的
视野并对传统会计产生了深刻的影响。

电子商务学生毕业实习周记(10)

电子商务，即eb或ec，它是利用互联网进行的商贸或商务活动。
电子商务是企业、顾客、供应商、销售商等商业链条中铺设
一条信息高速公路，把各个环节连接在一起，以最高的效率、
最快的速度和最低的成本，使用户把握稍纵即逝的商机，赢
得新经济中的竞争优势。

据专家预测，在未来5年内，电子商务贸易额将占到全球贸易
额的1/4。这是一个非常恐怖的数据。由此可以看出，电子商
务的发展给我国的经济发展带来了一个前所未有的机遇。目
前，我国大多数企业为增强市场竞争能力也正在建立企业与
外部联结的网络化信息系统，积极参与电子商务活动，这就



意味着企业大多数的业务数据和会计数据完全电子化和无纸
化，这必将给传统会计带来深刻的影响。

电子商务周记篇三

电子商务专业是融计算机科学、市场营销学、管理学、经济
学、法学和现代物流于一体的新型交叉学科。下面是关于电
子商务实习的周记范文的内容，欢迎阅读！

屈指一算，从踏进公司的大门起到今天已经一个月的时间了，
时间过得好快啊！我在努力学习中愉快地度过了一个月的时
间。

刚来公司什么都不懂，看着前辈们忙来忙去的，感觉自己像
局外人一样，心里甭提有多着急啊。着急也没用啊，只能从
小事做起，从一点一滴做起。师傅对我很好，有什么不懂得
地方我就问他，一遍又一遍，他总是不厌其烦的教我，有时
我也很浮躁，感觉力不从心，师傅开导我、安慰我，给我讲
以前他跑单的经历，这是我心里感觉暖暖的，对师傅充满感
激。

有一次，公司业务很多，每个人都很忙，没办法，只能加班
了，经理也没下班，陪着我们一起熬夜，当时我们真得很感
动。师傅事情很多，我主动要求帮他分担一点，师傅
说：“既然你这么热情，那好吧，把这份文件帮我填一下，
这有样板。”我仔仔细细的照做，可能因为瞌睡虫就爱找我
玩吧，不一会我就睡着了，以后的是我就不知道了，后来师
父告诉我，那天我睡着以后，师傅就把我扶到沙发上，还给
我盖了一床被子，他又继续干活了。深夜了，大家都忙完了，
都各自回家了，师傅看我睡得那么香，也不忍心把我叫醒，
他就守在我身边呆了一夜。听到这我心里酸楚楚的，多好的
师傅啊！就在那时，我也暗暗决定一定要做得更好，不令师
傅失望。



现在，工作在有条不紊地进行着，我和同事们的感情更加融
洽了，在以后的时间里，我会更加努力工作，争取做到最好！

周记（1）

实习第一个星期，实际算是适应期。主要了解一些公司的背
景、产品、发展方向和前景等。另外，尝试更同事多沟通，
多听，从交谈中也能够学到不少东西。同事们都很热心，很
照顾我，经常在我碰到困难的时候便主动伸出援助之手，令
我非常感动。几天之后开始在同事的帮带下，做一些业务相
关的工作，主要是在一旁协助处理一下简单的事情。也就是
打根基。可别小看了这些活，虽说简单，但都是疏忽不得的，
每件事情都至关重要，因为它们都是互连的。为了保证最后
能够顺利，前面的每一步基础都要打好。为了能够真正的使
用知识，我很严格的要求自己去做好每一件事情，即使再简
单的事情我都会认真考虑几遍，因此，虽然做得不算快，但
能够保证让同事们满意。同事通常也不催促，都把任务安排
好，然后便交给我自己去处理，同时还不时提供一些帮助。
等慢慢熟悉起来，做起事情也越来越顺手了。

我可以简单的总结为几个字，那就是：多看，多问，多观察，
多思考！多动手一方面要发扬自主思考问题的能力，在碰到
问题的事情，自觉努力去独立解决，这样对问题便能够有一
个更深刻的了解，当解决的时候也会获益良多。

周记（2）

实习第二周开始，已经逐渐进入状态。开始独立接触一些业
务，老板也知道我是一个很新的新手，所以刚开始让我做的，
主要是通过电话跟客户沟通。现在开始便需要跟客户交谈，
要能够很好的领会客户的意图，同时准确的向客户传达公司，
以及公司产品相关的信息。这就要求我对公司本身的一些业
务流程和产品特点有相当的熟悉。于是每天我都会非常早起
来，准备一些资料在身边已被随时查阅，当然如果这次信息



能够放在脑子里那就更好了，于是我一有空就多看几遍，慢
慢的熟记在胸。工作进行的还是比较顺利的，通常每天都要
接受好多个语音交流，语音通常都较短，只需要简单的作一
些相关的介绍即可，当然也有些客户或合作伙伴需要更详细
的信息，于是我需要对全局都做一番描述，力图让对方更深
的了解我们的产品，最重要的是让他们觉得我们的产品是非
常出色的。价格也是有非常大的竞争力。虽然自认为口才并
不好，但我能够把事情描述的比较清晰，如此也令客户或合
作伙伴满意。而每次让客户满意的挂电话的时候，自己心里
都会觉得很踏实，虽然已经讲的口干舌燥了，但一想，也许
我刚才一番话就搞定了一笔生意，即使再辛苦也是值得的。

工作都是辛苦的，特别是周末，语音特别的多，等到假期的
时候也不可以安心的休息。 认识的朋友一多就容易乱，幸好
有同事在旁边提示，更多的时候他们帮我，有时候我也帮他
们。大家互相帮助也使问题容易解决得多了。一个人做就很
难一起做就变得非常容易。我对这段时间的工作非常满意。

周记（3）

不少，再加上合作伙伴的鼓励与帮助，自己尝试大胆的去应
付，慢慢的好了许多。不再会在陌生的场合怯场。今天下来，
面对经验比我丰富的阅历比我深的多的多的客户或合作伙伴，
也能够通过简练清晰的表达让对方熟悉我们的产品，让他们
对我们的产品产生更浓厚的兴趣。

人往往都是这样，没有经历过的话，永远都不知道事情到底
是怎么一个样子，是真的那么难，还是并非如此，所以，不
管怎么样，即使是自己完全陌生的事情，只要有机会，都一
定要去尝试，努力去做好。因为没有经验，那么就需要做更
多的准备工作。另外就是不要害怕失败，只要用心去做就可
以了。等到熟练了，那么成功将是水到渠成的事情。比如我
的第一次跟客户或合作伙伴面谈，虽然我做得不够好，或者
可以说失败了，但通过这次的尝试，却令我获益匪浅，对我



之后的几次任务的成功都起到了极大的推动作用。自己也通
过不断的经历和尝试检验了自身的水平和适应能力。

电子商务周记篇四

实习第一个星期，实际算是适应期。主要了解一些公司的背
景、产品、发展方向和前景等。另外，尝试跟同事多沟通，
多听，从交谈中也能学到不少东西。同事们都很热心，很照
顾我，经常在我碰到困难的时候主动伸出援助之手，令我非
常感动。

几天之后就开始在同事的绑带下，做一些业务相关的工作，
主要是在一旁协助处理一些简单的事情。可别小看这些活，
虽说简单，但都是疏忽不得的，每件事情都至关重要的，因
为它们都是互连的。为了保证最后能够顺利，前面的每一步
基础都要打好。

为了能够真正的使用知识，我很严格的要求自己去做好每一
件事情，即使再简单的事情，我都会认真考虑几遍。因此，
我做得不算很快，但都能够保证让同事们满意。同事通常不
催促，都把任务安排好，然后便交给我自己去处理，期间还
为我提供一些帮助。等慢慢熟悉起来，做起事情也越来越顺
手了。

电子商务周记篇五

周记（14）

为什么要选择电子商务，是因为他凭借internet本身所具有的
开放性、全球性、低成本、高效率的特点，并使得电子商务
大大超越了作为一种新的贸易形式所具有的价值，它不仅会
改变企业本身的生产、经营、管理活动，而且将影响到整个
社会的经济运行与结构。首先电子商务将传统的商务流程电



子化、数字化，一方面以电子流代替了实物流，可以大量减
少人力、物力，降低了成本；另一方面突破了时间和空间的
限制，使得交易活动可以在任何时间、任何地点进行，从而
大大提高了效率。第二电子商务所具有的开放性和全球性的
特点，为企业创造了更多的贸易机会。把自己好的产品带到
全球每一个角落，同时优化各地企业资源优化配置。每一个
有他们核心技术的企业都不愿这样做。不愿意薄利多销。

最重要的是电子商务跟直销相似，重新定义了传统的流通模
式，减少了中间环节，使得生产者和消费者的直接交易成为
可能，从而在一定程度上改变了整个社会经济运行的方式。

而且电子商务一方面破除了时空的壁垒，另一方面又提供了
丰富的信息资源，为各种社会经济要素的重新组合提供了更
多的可能，这将影响到社会的经济布局和结构。

电子商务指的是利用简单、快捷、低成本的电子通讯方式，
买卖双方不谋面地进行各种商贸活动。

如果选择公司绝对不考虑较低层次的电子商务如电子商情、
电子贸易、电子合同等；最完整的也是级的电子商务应该是
利用intenet网络能够进行全部的贸易活动，即在网上将信息
流、商流、资金流和部分的物流完整地实现，也就是说，你
可以从寻找客户开始，一直到洽谈、订货、在线付（收）款、
开据电子发票以至到电子报关、电子纳税等通过internet一气
呵成。

要实现完整的电子商务真的不简单，会涉及到很多方面，除
了买家、卖家外，还要有银行或金融机构、政府机构、认证
机构、配送中心等机构的加入才行。由于参与电子商务中的
各方在物理上是互不谋面的，因此整个电子商务过程并不是
物理世界商务活动的翻版，网上银行、在线电子支付等条件
和数据加密、电子签名等技术在电子商务中发挥着重要的不
可或缺的作用。


