
最新房地产的推销方案 房地产营销方
案(模板5篇)

无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。方案书写有哪些要求呢？我们怎样
才能写好一篇方案呢？下面是小编帮大家整理的方案范文，
仅供参考，大家一起来看看吧。

房地产的推销方案篇一

线上宣传吸引网友关注，提升项目认知度、美誉度;暖场活动
吸引网友驻留项目现场，增强现场体验感;为项目蓄客，促进
项目销售。

二、活动主题

浓情中秋齐聚一堂多彩龙湾感谢有你

——联投龙湾中秋节活动

三、活动要素

活动时间：20xx年9月6日——9月8日

黑暗料理月饼君驾到，主办方将在活动现场展示各种新奇月
饼，例如香辣牛肉月

饼、韭菜月饼等，到场来宾可以现场品尝，同时现场还会准
备一个受大家欢迎的五仁月饼、双黄莲蓉月饼等供来宾品尝。

猜灯谜赢灯笼

在联投龙湾项目营销中心长廊举办猜灯谜活动，将灯谜做成



彩色纸条帖在绳子上安置在项目营销中心长廊，每个灯谜都
设置编号，来访嘉宾进行猜灯谜活动，嘉宾到负责人处将编
号以及答案告知负责人，负责人揭晓谜底，并进行谜语统计，
猜对5个灯谜的网友，可以获得精美灯笼一个。(每个网友只
能限领一个奖品)谜语示例：

no.002no.001

一把刀，顺水漂，有眼睛，没眉毛。(打一动物名)

平日不思，中秋想你。有方有圆，又甜又蜜(打一日常用品)

业主生日会

在联投龙湾营销中心为业主举办生日party，新老业主齐聚一
堂共同品蛋糕，唱生日歌、许生日愿望，使当天生日的业主
在联投龙湾度过一个特别的生日会。

入场签到

业主凭身份证到项目营销中心登记领取活动参与券。趣味游
戏

游戏一：猜灯谜

主持人将灯谜游戏带入业主生日会活动，主持人念出谜语，
最先回答正确的业主获得精美礼品一个。

游戏二：马兰花开游戏规则：

1、主持人一人，站在场地中央;

3、游戏开始，大家围着主持人走圆圈队列，一起边走边
念“马兰花，马兰花，风吹雨打都不怕，请问要开几朵花?”



主持人说：“5朵”。那大家就赶快任意5个人抱在一起，出
现没有办法抱一起的，就出局。剩下的人，继续玩。4、最后
剩下的2个人，可以给予奖励。

5、主持人一定要根据人数喊出比较妥当的数字，避免一次性
出局太多人。比如，一共17人，比较合适的就是喊出4朵花，
这样就出局一个人，如果喊出6朵花，那么就一下出局5个人，
那么就很快会结束游戏了。

6、很重要的，主持人要提醒，玩游戏的人，要抱紧哦，小心
人被抢!生日狂欢

主办方将在参与活动的业主中抽取幸运业主获得精美礼品一
份，活动分为一二三等奖。

四、活动流程

五、物料清单

六、人员安排

thankyou

房地产的推销方案篇二

全员营销是为我公司实现完成全年售房任务的重要手段，以
推动全员营销发挥和调动员工积极性，取得更好的经济效益，
倡导员工爱岗敬业，营造一个团结协作，拼搏进取，人人促
销的工作氛围。

公司成立全员营销管理小组，具体负责组织实施、检查指导
此项工作的有效落实。

组长：廖清萍



副组长：陈永红

组员：史璞、肖湘晖、姜炳露、郭娴英、马艳、金文艳、陶
涛

具体分工：

1、廖清萍：对全员营销工作全盘负责，联系方
式：15909978888；

2、陈永红：主要负责对阿克苏片区地产项目进行业务管理，
每天负责与各案场经理及业务人员做好房源的更新、价格的
确定及最后定价工作,联系方式：1580997xxx5。

3、史璞：配合陈永红做好全员营销工作，并负责对每天的全
员营销情况进行日报，及相关文字记录和资料整理工作，联
系方式1880997xxx5。

4、肖湘晖：主要对全员营销的售房、回款情况进行核实，按
公司要求及时与成交员工做好兑现销售提成工作，保证全员
营销顺利进行，联系方式：13579391111。

5、各售房点负责人：郭娴英（南疆农民市场售房负责
人）15292356666、马艳13999669838（金桥茗苑销售人员）、
金文艳136575806xx（金桥现代城销售人员）、陶
涛15292358888（学府一号售房负责人）：主要对日常工作进
行操作并及时反馈全员营销的市场反应，提出合理化建议，
并保障全员营销的顺利实施。

6、姜炳露：主要对此项工作进行全面的跟进、落实、检查、
考评，至少每两周需在总公司晨会上汇报此项工作的检查情
况，联系方式：1529235xxxx。

3、适用范围：公司所有员工；



2、公司员工负责将客户带到现场售房部或电话推荐，介绍给
业务人员即可，业务人员做好全员营销客户登记工作，并进
行相关谈判工作，如果确认交易，方可按公司有关规定按期
计提提成。

3、业务人员负责提供客户所购房屋的位置、户型、面积、价
位、交房日期、物业管理、违约责任等相关资料和咨询服务。
负责督促客户按照规定按时支付房款（定金、首付款、一次
性付款、按揭贷款及后期各项费用等）；负责带领客户到财
务部缴纳现金或办理刷卡手续，个人不得经手现金。

4、认购协议填写由售楼部业务人员完成并负责完成合同签订
工作，并进行提交内业审核。

5、如需按揭贷款的客户，由业务人员协助其完成贷款手续的
办理。

6、业务人员需与客户作好沟通，向其阐述国家有关政策规定
及我公司的临时性规定。

1、按照公司规定：

（1）住宅：提成比率为3‰，客户成交后，公司员工与业务
人员各按成交价总房款的1.5‰计提提成。

（2）商铺提成比率为3‰,客户成交后，公司员工与业务人员
各按成交价总房款的1.5‰计提提成。

2、尾盘销售：住宅、商铺的提成计提规定，公司员工除业务
员外，其他员工介绍客户成交后，并且业务员完善商品房买
卖合同签订工作后，员工可按成交价总房款的1.5‰计提提成。

3、销售工作完毕，当月房款到帐，当月上报提成审批，经办
员工即可到公司财务部领取业绩提成。



以上情况：客户必须是在销售部档案中没有信息记录的计提
提成，有信息记录的不计提成，（也就是前期到售房部咨询
过的客户并且做过登记的不计提成）。

房地产营销活动策划方案

新媒体营销方案范文

营销策划方案范文

房地产关系营销

会议营销策划方案范文

服装营销的策划方案范文

空调营销策划方案范文

关于营销策划方案范文

房地产营销活动策划

会议营销方案

房地产的推销方案篇三

相识xx镇(某市内一个镇)，合作xx山(工程的山名)。凝聚“xx
山庄”(工程名)，共创美好未来，让我们以热烈的掌声祝贺
我们这段人生愉快的旅程。

下面我宣布：xx公司“金穗山庄”项目部二00七年迎春暨工作
总结表彰大会现在开始。

2、xxx副总经理发言



俗话说：一个篱笆三个庄，一个好汉三个帮。一个企业的生
存发展要靠大家凝聚的团队精神，更要靠大家用之不竭的智
慧。现在请我们的“高参”副总经理xxx先生发言。

3、“xx山庄”项目部总经理作工作总结

20，是我们“xx山庄”项目部开展实质性工作的第一年，在董
事会和管理决策层的正确领导下，全体员工克服困难，开拓
创新，锐意进取，团结奋斗，务实地工作，在各方面取得一
些成绩，并使企业的发展有了起步。

下面请云“xx山庄”项目部总经理xxx先生做的工作总结。

4、宣布先进工作者人员名单并发奖

总经理给我们作了很好的总结，既肯定了我们所做的工作，
又给我们提出了要求。在这一年中，我们在较短的时间内，
高效、精干、务实地工作，建立健全了公司组织机构、人员
配置，促使工程迅速进展做了大量的工作，在各方面取得一
些成绩。涌现了一批热心企业并值得我们学习的先进人物和
部门。

5、xxx董事长讲话

企业的成长离不开股东的支持，企业的发展离不开股东的信
任。下面，让我们用热烈的掌声欢迎“xx山庄”项目部董事
长xxx先生讲话。

6、宣布大会结束

过去一年所历经的风风雨雨将永远铭刻在我们的心上，新的
征程已经开始。新的机遇、新的挑战、新的发展正在等待着
我们。我们有股东的信任，我们有全体员工的团结拼搏，我
们有社会各界朋友的关爱与支持，我们坚信：我们的未来必



将充满阳光，我们的事业必将更加灿烂辉煌!

xx市xx房地产开发有限公司“xx山庄”项目部二00七年迎春暨
二00六年度总结表彰大会到此结束。

这是我在某房地产工作时主持会议的会议主持词。一个企业，
一个团队，不管你员工多少，关键是要有一种精神，一种氛
围...整个会议不到两小时，这样的过程严肃而活泼，会议秩
序好，注意力集中。其场面的状况(自发的掌声不用说)可想
而知。

董事长致辞

我非常高兴和大家相识，携手并肩，共闯中国房地产业的大
市场!也真诚的希望和大家成为好朋友，共同度过一生中美好
的一段工作年华。

xx(公司简称)是一个富有理想而又有激情的团队，充满着追
求创新的进取精神和蓬勃向上的朝气。充分拓展企业生存空
间，保持企业的核心竞争力，挖掘企业未来广阔的发展空间，
是职员最好的职业平台。公司将致力于聚集善经营、懂管理、
有专业知识、不断追求卓越的人才作为企业最宝贵的资产。

以公司共同目标和整体形象为前提，我们为职员提供可持续
发展的机会和空间，努力创造公平竞争的环境。只要你虚心
学习，善于思考，付出努力，不断进取，最终必会获得公正
的评价。团队意识与强烈的事业心是力量不竭的源泉。你会
发现个人的聪明才智只有融入团队才会获得更好的发挥、才
能取得更大的成就。

建立相互信任及沟通的渠道是公司的目标之一。健康丰盛的
人生，追求的价值观在于有兴趣的工作、志趣相投的同事、
健康的体魄、开放的心态、乐观向上的精神。阅读这本手册
如有疑问，欢迎坦诚交流。我们期待你在这和谐、理想而富



有激情的环境中一展才华，和企业一起成长。我作为这个团
队中的一员，衷心感谢你为企业所做的工作和努力。

总经理致辞

欢迎您加入这个团队。我相信这是您人生道路上的一个重要
决定，也希望这个决定将是您在为社会创造价值、个人事业
得到发展与实现理想人生道路上跨出的关键一步。

随着中国经济的持续发展，国家对房地产业的高度重视，房
地产行业前景十分乐观，刺激消费和扩大供给的明确政策导
向、住房消费信贷的实行、居民巨大的购房消费欲望，
使xx(当地名)房地产业进入了蓬勃发展的新周期。

同时，房地产市场的竞争也日益残酷!随着经济的发展，房地
产业也面临重大转变，更多地是从资信程度来看房地产企业
有无实力和发展前景，比的是实力，比的是信誉。

市场经济中，永远都是机遇和挑战并存的。只有那些不畏挑
战，善于把握机会的企业，才能不会被淘汰，才有可能持续
发展!公司将抓住机遇，积极创新，，进一步加强公司核心竞
争力，加强房地产品牌和优质服务的推广，促进公司持续、
稳定、大规模的健康发展。?明确的目标，远大的使命，任重
而道远。历史赋予我们这个难逢的事业与机会，使我们走到
了一起。只要我们推心置腹相处，真诚合作，共谋发展，就
能创造出行业的辉煌。让我们携手并肩，为把公司建设成为
优秀的房地产业而共同努力。

房地产的推销方案篇四

嘉宾入场(背景音乐：拉德斯基进行已+anthem)

甲：激扬的迎宾已已拉开了新春的序幕，



已：喜庆的红地毯已为辉煌同仁们铺陈。

甲：让我们伴随着欢快的乐已，欢迎河南天地辉煌置业有限
公司的同仁们。步入会场前，请在我们已准备好的嘉宾签名
板上签名留念。

已：今天，我们所有的同仁可以说都是盛装出席，只为这喜
气洋洋的新春之夜，只为这充满激情的辉煌之夜。

甲：亲爱的伙伴们，激动人心的入场仪式马上就要开始了，
现在，让我们用最激动的心情，最最热烈的掌声恭请各位同
仁、领导及嘉宾入场!

已：首先步入会场的是公司平台各部门，在张总的带领下，
他们默默无闻的为各项目服务，做出了无数精细完美的方案。

甲：是啊，正式这些默默付出的平凡的人才创造出辉煌不平
凡的佳绩!

已：让我们向这些不平凡的同事表示敬意，请在签到板上签
名并合影留念。

甲：看，在乐已声中，公司领导任总、周总、李总微笑着缓
步进入了辉煌新春年会会场

已：在过去的20xx年，正是这些操劳的公司领导驾驭着大连
辉煌这艘事业巨轮，乘风破浪，不断前行。领导你们辛苦了，
感谢你们!

甲：对，是他们这些洞察未来的智者，以多年的历史积淀为
起点，准确把握市场脉搏，先人一步带领大家踏上通向未来
的成功之路!

已：好，请领导们签名板上签名，并合影留念。



甲：接下来步入会场的是顺海香堤岛及美林西岸销售团队，
他们在王忠良经理的带领下，取得了优异的佳绩。感谢你们
为公司的奉献。

已：接着入场的是1.7英里项目的同事，项目组建时间虽然很
短，但是大家团结奋进，不断完善自己，为项目的销售做出
了很多的努力，谢谢你们。

甲：看，还有帝王新城/幸福城/绿城豪庭/海派西尼/峰景/瑞
安新城/广大财富广场/漫步地中海项目团队，感谢你们一直
站在前线，努力着，拼搏着，创造出一个又一个奇迹，是你
们让公司不断壮大，收益不断暴涨。

已：好，下面请各位领导带领各自的项目团队在我们的签字
板上留下您的大名，并让摄像师为你照相，记录着激动的一
刻。

房地产的推销方案篇五

名城是一座集商品住宅和商业旺铺于一体的社区。为使名城
的销售达到“更上一层楼“的目的`，特决定举办五一晚会。
现对本次五一晚会实施方案详述如下：

20xx年5月1日18：00—21：00

名城中心广场

望月

主题释义：该主题将开发商与五一有机地结合起来，同时渲
染出一种家的温馨氛围，暗喻进入就是回到了家。

1、为业主与开发商之间搭建近距离沟通的平台。



2、树立开发商企业形象和进一步宣传楼盘。

3、深度挖掘潜在消费群体。

五一晚会：600人

五一酒会：400人

合计：1000人

“今晚回家吃饭吗？“

活动宣传语释义：五一佳节作为中国一个传统节日，有道是：
“每逢佳节倍思亲”，佳节都是家人团聚的时候，故活动宣
传语以一种亲人的问询来触发本次活动，这句话也更能引起
大众的共鸣，同时也暗喻本次活动将为所有与会者以家的温
馨感觉。

l活动前的推广措施：

1、在本次活动中推出当日购房可享受9。18折的优惠促销活动
（注：可根据开发商情况酌情制定一些限制条件）。

2、制作并随机赠送本次活动文化宣传衫若干。

3、制作“名城”字样的五一印入场卷（造型可参考月饼造
型）。

以上活动的目的旨在达到强化活动宣传效果和彰显开发商人
性化的经营理念。


