
2023年银行培训自我鉴定(汇总5篇)
无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。相信许多人会觉得范
文很难写？接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么
写，我们一起来看一看吧。

银行培训自我鉴定篇一

受省分行人力部安排，我有幸于20xx年2月至4月在**省分行
进行了为期3个月的集中培训和跟班学习，整个过程包括基地
集中学习，省分行公司业务部，国际业务部，金融市场部和
市分行公司部跟班。时光如梭，3个月的培训跟班学习转瞬即
逝，平常工作主要以学习制度和实际业务操作为主。回顾整
个跟班学习过程，收货颇多，无论是专业知识、业务能力还
是营销方法，都得到了较大提升，为今后更好地开展我行大
公司业务打下了基础。现将培训学习情况总结如下：

专业知识学习以制度为主，主要包括20xx年我行重点行业授
信政策，国际业务一系列产品及对应的业务制度，承兑汇票
贴现业务管理办法和票据交易管理办法等等。

应省分行公司部老师要求，我们重点学习了房地产、保障房、
医药、公路及运输、新兴能源发电、旅游、公共设施管理、
批发这八大行业。这八大行业也是目前省份行在总行授信政
策指引下，再结合地方经济特色梳理出来的，比如房开贷行
业是我行公贷业务的主要行业，也是特色行业，在省内有很
多总行授信政策名单里的龙头开发企业，如碧桂园，万科，
万达，绿城，恒大等等，故我重点学习并理解这类行业政策
及风险关注点。

2.承兑汇票贴现业务管理办法



该办法是为规范银行承兑汇票贴现业务管理，健全内部管理，
防范业务风险，促进业务持续、稳定、健康发展，根据《中
华人民共和国票据法》、《支付结算办法》、《票据管理实
施办法》、《电子商业汇票业务管理办法》等法律法规及中
国邮政储蓄银行相关规定而制定的。

日常的业务操作学习主要有项目申报前的调查，客户和债项
评级测算，撰写调查报告，系统业务发起，合同借据面前，
支用放款，贷后检查等等一系列的流程。

要完成一笔业务并成功落地，这期间整个过程非常繁琐且需
要很大的精力和时间，更加考验一名客户经理的成功标准。

整个培训学习，让我深深感受到了各个条线老师们的专业、
敬业精神。老师们每天除了大量的日常工作要完成，还要积
极与其他分行业务对接，尽心尽责地为我行业务做出贡献。
同时还要在百忙之中抽出时间给我们创造培训学习的机会，
真心表示感谢。我作为跟班学员，在今后的工作中，更要加
强理论知识学习，提高工作水平。必须始终把学习放在第一，
加强学习，积极实践，不断拓宽自己的业务知识领域，不断
熟悉、积累和坚持，才能更好的完成自己的本职工作。此外，
我要不断审视自己，不断在工作中总结经验，改进自身存在
的缺点和不足。并充分运用在这次跟班学习中学到的业务技
能，积极运用到实践当中，努力开创工作的新局面，为我行
的业务发展做出自己的贡献。

银行培训自我鉴定篇二

二是重新认识自我，把学习放在首位。通过培训，使我进一
步端正了学习态度，学习是增长自身能力，提高自身素质的
最有效途径，要注意克服吃老本，固步自封等错误倾向，把
学习升华为一种境界、一种责任，自觉地做学习的模范。在
今后的学习生活中我将把学习变为一种爱好和习惯，善于学
习，勤于思考，使学习成为安身立命之本。



三是塑造自我的阳光心态，快乐工作。阳光心态就是自信、
感恩、知足、达观，快乐工作是一种精神境界、一种理想追
求。学会减压，使自己身心健康，学会阳光心态，对内有益
于我们的身体健康，对外有助于营造和谐的家庭氛围和人际
关系。打开心灵的窗户，让阳光照进来，我们的生活会更加
精彩。

五是加强自身修养，做廉洁自律的表率。要严格按照廉政建
设要求，自觉接受监督，始终保持党的领导干部的优秀本色。
正确对待权力、名利，树立正确的地位观、政绩观和荣辱观，
不断提高筑牢拒防变和抵御风险的能力。

通过这次学习，使我进一步认识到了学习的重要性和紧迫性，
认识到学习是提高领导干部素养和工作能力以及提高自身创
新思维、应对竞争挑战能力的迫切需要。因此，只有坚持不
懈地学习，才能为今后更好的工作打下坚实的基础。

银行培训自我鉴定篇三

自我鉴定是对自己过去某一阶段的学习或工作的自我分析和
总结，它能够给人努力工作的动力，因此十分有必须要写一
份自我鉴定哦。那么自我鉴定有什么格式呢？以下是小编帮
大家整理的银行培训自我鉴定，欢迎阅读，希望大家能够喜
欢。

为期近一个月的岗前培训就要落下帷幕，在这段难忘的时光
里，我们度过了紧张而又充实的每一天，逐渐从校园轻松的
学习氛围走入×××银行紧张的工作环境，开始了自己的职
场生涯。经过这次培训，我对自己的工作岗位以及银行的各
项制度有了初步的认识和了解，从临柜操作技能到理论水平
的掌握都有了长足进步。培训中一些动人场景和感人片断也
给我留下了深刻印象。



首先让我印象深刻的是：合行是一个温暖的大家庭。

总行对这次培训很重视，地点就设在16楼的会议室，受外界
影响少，资源充足，设施完善，而且食宿安排周到贴心，使
我们充分感受到了合行大家庭的温暖。行里的各位领导和业
务尖子们亲自给我们上课，都非常平易近人、耐心讲授，没
有一丝架子。培训的内容安排也非常全面和系统，从安全保
卫到仪容仪表，从业务操作到科技知识，从电脑汉字输入、
表式输入、传票输入到单指点钞、多指点钞、机器点钞，对
于刚走出校门的我来说，这些内容既陌生又感到新鲜，这次
培训也很好地弥补了我在银行业务知识方面的不足，对合行
业务有了一个感性的认识，这也是我进入合行大家庭的第一
课。

其次让我深受感动的是：师傅们的敬业精神。

在培训期间，师傅们毫无保留地将自己的'知识与经验倾囊相
授，将自己多年实践积累的经验和工作技巧，手把手地传授
给我们，对我们的问题都耐心解答。不但演示和解说正确的
姿势和方法，教会我们操作，还耐心地纠正每个学徒在练习
中的错误，不厌其烦地回答我们的提问，使我们少走了很多
弯路。师傅们这种对教学认真负责的态度，是他们敬业精神
的具体体现，对此我深有感触，让我由衷的钦佩和感激。

还有就是团队意识的培养。

行里在培训期间，举办的几项活动，如登楼梯活动、通讯员
培训、新老员工篮球赛、业务技能比赛观摩等，也让我记忆
犹新。其中印象最深刻的就是登楼梯活动，这对我们的体力
和毅力是个很大的考验。有些新员工由于平时缺少锻炼，爬
了不到10层就已气喘吁吁，出现了体力透支的情况。于是，
我们互相鼓励，大家心目中都有一个团队意识，不因自己而
拖了全队的后腿，甚至有的虽然自己体力不支，但还是伸出
手来拉一把更困难的伙伴。这一拉，传递的不仅是一份力量，



更是一种信心，一种战胜困难的信心。大家都坚信，坚持到
底，就是胜利，凭着顽强的意志和永不言弃的精神，最终全
员都到达终点。虽然我的最后成绩并不理想，但我还是很满
足，因为我坚持到了最后，我战胜了我自己。这类活动很好
地促进了同事间的交流，增进了彼此间的友谊，加深了我们
对合行企业文化的理解，更重要的是培养了我们的团队意识。

一次短暂的培训快结束了，我们就要到不同的岗位上开始全
新的工作。感谢总行为我们创造了一次这么好的学习机会，
感谢老师们对我们的悉心辅导。俗话说：师傅领进门，修行
靠自己。在今后的工作中，我将立足岗位、踏实工作、勤奋
学习，干一行、爱一行、专一行，把在学校学到的知识与实
践操作有机结合起来，以能者为师，努力做到学习虚心、工
作尽心，争取在较短的时间内，掌握各项业务技能，使自己
成为一个复合型的人才，做一个有责任心、充满自信的温岭
合行新员工！

银行培训自我鉴定篇四

为期近一个月的岗前培训就要落下帷幕，在这段难忘的时光
里，我们度过了紧张而又充实的每一天，逐渐从校园轻松的
学习氛围走入×××银行紧张的工作环境，开始了自己的职
场生涯。经过这次培训，我对自己的工作岗位以及银行的各
项制度有了初步的认识和了解，从临柜操作技能到理论水平
的掌握都有了长足进步。培训中一些动人场景和感人片断也
给我留下了深刻印象。

首先让我印象深刻的是：合行是一个温暖的大家庭。

总行对这次培训很重视，地点就设在16楼的会议室，受外界
影响少，资源充足，设施完善，而且食宿安排周到贴心，使
我们充分感受到了合行大家庭的温暖。行里的各位领导和业
务尖子们亲自给我们上课，都非常平易近人、耐心讲授，没



有一丝架子。培训的内容安排也非常全面和系统，从安全保
卫到仪容仪表，从业务操作到科技知识，从电脑汉字输入、
表式输入、传票输入到单指点钞、多指点钞、机器点钞，对
于刚走出校门的我来说，这些内容既陌生又感到新鲜，这次
培训也很好地弥补了我在银行业务知识方面的不足，对合行
业务有了一个感性的认识，这也是我进入合行大家庭的第一
课。

其次让我深受感动的是：师傅们的敬业精神。

在培训期间，师傅们毫无保留地将自己的知识与经验倾囊相
授，将自己多年实践积累的经验和工作技巧，手把手地传授
给我们，对我们的问题都耐心解答。不但演示和解说正确的
姿势和方法，教会我们操作，还耐心地纠正每个学徒在练习
中的错误，不厌其烦地回答我们的提问，使我们少走了很多
弯路。师傅们这种对教学认真负责的态度，是他们敬业精神
的具体体现，对此我深有感触，让我由衷的钦佩和感激。

还有就是团队意识的培养。

行里在培训期间，举办的几项活动，如登楼梯活动、通讯员
培训、新老员工篮球赛、业务技能比赛观摩等，也让我记忆
犹新。其中印象最深刻的就是登楼梯活动，这对我们的体力
和毅力是个很大的考验。有些新员工由于平时缺少锻炼，爬
了不到10层就已气喘吁吁，出现了体力透支的情况。于是，
我们互相鼓励，大家心目中都有一个团队意识，不因自己而
拖了全队的后腿，甚至有的虽然自己体力不支，但还是伸出
手来拉一把更困难的伙伴。这一拉，传递的不仅是一份力量，
更是一种信心，一种战胜困难的信心。大家都坚信，坚持到
底，就是胜利，凭着顽强的意志和永不言弃的精神，最终全
员都到达终点。虽然我的最后成绩并不理想，但我还是很满
足，因为我坚持到了最后，我战胜了我自己。这类活动很好
地促进了同事间的交流，增进了彼此间的友谊，加深了我们
对合行企业文化的理解，更重要的是培养了我们的团队意识。



一次短暂的培训快结束了，我们就要到不同的岗位上开始全
新的工作。感谢总行为我们创造了一次这么好的学习机会，
感谢老师们对我们的悉心辅导。俗话说：师傅领进门，修行
靠自己。在今后的工作中，我将立足岗位、踏实工作、勤奋
学习，干一行、爱一行、专一行，把在学校学到的知识与实
践操作有机结合起来，以能者为师，努力做到学习虚心、工
作尽心，争取在较短的时间内，掌握各项业务技能，使自己
成为一个复合型的人才，做一个有责任心、充满自信的温岭
合行新员工!

银行培训自我鉴定篇五

受省分行人力部安排，我有幸于20xx年2月至4月在**省分行
进行了为期3个月的.集中培训和跟班学习，整个过程包括基
地集中学习，省分行公司业务部，国际业务部，金融市场部
和市分行公司部跟班。时光如梭，3个月的培训跟班学习转瞬
即逝，平常工作主要以学习制度和实际业务操作为主。回顾
整个跟班学习过程，收货颇多，无论是专业知识、业务能力
还是营销方法，都得到了较大提升，为今后更好地开展我行
大公司业务打下了基础。现将培训学习情况总结如下：

专业知识学习以制度为主，主要包括20xx年我行重点行业授
信政策，国际业务一系列产品及对应的业务制度，承兑汇票
贴现业务管理办法和票据交易管理办法等等。

应省分行公司部老师要求，我们重点学习了房地产、保障房、
医药、公路及运输、新兴能源发电、旅游、公共设施管理、
批发这八大行业。这八大行业也是目前省份行在总行授信政
策指引下，再结合地方经济特色梳理出来的，比如房开贷行
业是我行公贷业务的主要行业，也是特色行业，在省内有很
多总行授信政策名单里的龙头开发企业，如碧桂园，万科，
万达，绿城，恒大等等，故我重点学习并理解这类行业政策
及风险关注点。



2.承兑汇票贴现业务管理办法

该办法是为规范银行承兑汇票贴现业务管理，健全内部管理，
防范业务风险，促进业务持续、稳定、健康发展，根据《中
华人民共和国票据法》、《支付结算办法》、《票据管理实
施办法》、《电子商业汇票业务管理办法》等法律法规及中
国邮政储蓄银行相关规定而制定的。

日常的业务操作学习主要有项目申报前的调查，客户和债项
评级测算，撰写调查报告，系统业务发起，合同借据面前，
支用放款，贷后检查等等一系列的流程。

要完成一笔业务并成功落地，这期间整个过程非常繁琐且需
要很大的精力和时间，更加考验一名客户经理的成功标准。

整个培训学习，让我深深感受到了各个条线老师们的专业、
敬业精神。老师们每天除了大量的日常工作要完成，还要积
极与其他分行业务对接，尽心尽责地为我行业务做出贡献。
同时还要在百忙之中抽出时间给我们创造培训学习的机会，
真心表示感谢。我作为跟班学员，在今后的工作中，更要加
强理论知识学习，提高工作水平。必须始终把学习放在第一，
加强学习，积极实践，不断拓宽自己的业务知识领域，不断
熟悉、积累和坚持，才能更好的完成自己的本职工作。此外，
我要不断审视自己，不断在工作中总结经验，改进自身存在
的缺点和不足。并充分运用在这次跟班学习中学到的业务技
能，积极运用到实践当中，努力开创工作的新局面，为我行
的业务发展做出自己的贡献。


