
最新端午节珠宝店活动方案 珠宝店端午
节活动方案(优秀5篇)

方案是指为解决问题或实现目标而制定的一系列步骤和措施。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的方案吗？以下是我
给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可
以帮助到有需要的朋友。

端午节珠宝店活动方案篇一

万水千山“粽”是情。

xx珠宝店。

2019年x月x日。

活动1：钻石粽香传千里免费品尝。

活动时间：2019年x月x日—x日。

活动期间在现场设免费试吃台，xx钻石为您准备好了款款美味
香浓的粽子和绿豆糕，让你边品尝，边购物，过一个欢乐愉
快的端午节。机会难得，请勿错过！

活动细则：活动道具准备：粽子、绿豆糕试吃品，电锅一个、
试吃台1个，托盆3个，一次性塑料杯20条（小）、牙签2盒；
注意现场整洁和卫生；现场促销，宣传活动，同时对商品进
行宣传促销。

活动2：xx钻石粽香飘千里，情系千万家。

活动时间：20xx年x月x日—x日。



凡于活动期间于本专卖店一次性购物满xxx元，即可凭电脑小
票到服务中心领取“福、禄”棕子一个（每天限200个）；凡
于活动期间于本专卖店一次性购物满xxx元，即可凭电脑小票
到服务中心领取“寿、禧”咸蛋一盒（六个装）（每天限100
个）；凡于活动期间于本专卖店一次性购物满xxx元，即可凭
电脑小票到服务中心领取“福、禄、寿、禧”包一个（粽子1
个、咸蛋一盒）（每天限30个）；赠品数量有限，送完为止。

活动细则：活动赠品进行生动性陈列，并于赠品上贴上“福、
禄”、“寿、禧”、“福、禄、寿、禧”字样；员工严格登
记赠品的派送情况。

活动3：xx钻石“福、禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱心行。

活动时间：2019年x月x日（端午节）。

尊老敬老是中华民族的传统美德，本专卖店将于x月x日下
午14：30—17：30于本专卖店设包粽子处，盛邀您参加“福、
禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱心行。

届时xx钻石将为您准备好了包粽子的所需材料，让你一展身
手。同时xx钻石将把你包的粽子于端午节（x月x日）上午送给
社区的老人或老干部，以表对老人的一份爱心。

参加此活动的顾客均可得到xx钻石送出的精美礼品一份。

在煮熟的各个粽子上分别贴上“福、禄、寿、禧”红字，将
粽子包装在礼篮上，并在礼篮上贴上“福、禄、寿、禧”送
老人字样；店人事于活动前两天联系好各店要慰问的老人院
或老干活动中心，确定慰问时间和活动流程；由店长、专卖
店老板等店领导带领店内员工和热心顾客一同去拜访老人，
为其送上礼物，以表慰问；店专卖店做好后勤和宣传工作，
将活动的过程和效果进行拍照并于活动结束后将照片张贴在



店内。

1、店企划于x月x日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在店
正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。

4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好xx钻石的促
销活动是互利的，积极主动地融入到xx钻石的促销活动中来，
做好促销活动的口头宣传。

端午节珠宝店活动方案篇二

端午节“链”结顾客心。

x月x日-x月x日。

1、“链”结顾客心

x月x日-x月x日凡购买xxxx元以上加51元钱即送18k链一条。
（素金不参与优惠活动）

2、端午节旧饰换新颜

在端午节期间，顾客可将以前的的首饰拿到xx珠宝专卖店/柜
换取新的首饰，只收取加工费，同时免费提供清洗服务
（非xx珠宝店/柜购买的钻饰也可参加），使所有首饰“旧貌
换新颜”。

在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的形



式在电视台上做“端午节‘链’结顾客心”、“端午节旧饰
换新颜”活动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的
详细广告。

在店前做好活动宣传海报或x展架，在柜台安排活动咨询员并
设立咨询电话方便顾客咨询。

2、活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至xx珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、
总结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

1、宣传费用约xxxx元；

2、展架：xx元；

3、总计：xxxx元。

端午节珠宝店活动方案篇三

x月x日-x月x日。

圆梦钻石超值送。

1、圆梦钻石柜

设立 “圆梦钻石柜”，即对部分钻饰和翡翠超值价销售，最
低价达xxx元，圆顾客一个超值钻石梦。

2、爱心帽买就送

凡在“端午节”期间购买xx珠宝钻饰或翡翠者即送xx珠宝爱
心太阳帽，每天限送18顶爱心太阳帽，先到先得，送完即止。

（2）在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕



的形式在电视台上做“圆梦钻石柜”、“ 爱心帽买就送”活
动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的详细广告。

（3）在店前做好活动宣传海报或x展架，在柜台安排活动咨
询员并设立咨询电话方便顾客咨询。

2、活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至xx珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、
总结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

1、“太阳帽费用：xxxx元；

2、宣传费用约xxxx元；

3、x展架：xx元；

总计：xxxx元。

端午节珠宝店活动方案篇四

端午节“链”结顾客心

6月10日-6月18日凡购买3000元以上加51元钱即送18k链一条

（素金不参与优惠活动）

在端午节期间，顾客可将以前的的首饰拿到××珠宝专卖店/
柜换取新的首饰，只收取加工费，同时免费提供清洗服务
（非××珠宝店/柜购买的钻饰也可参加），使所有首饰“旧
貌换新颜”。

（2）在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕
的形式在电视台上做“端午节‘链’结顾客心”、“端午节
旧饰换新颜”活动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电



话的详细广告。

2.活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至××珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、
总结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

1.宣传费用约3000元；

2.x展架：85元；

3.总计：3000＋85＝3085元。

端午节珠宝店活动方案篇五

一、活动主题

端午节“链”结顾客心。

二、活动时间

x月x日-x月x日。

三、活动内容

1、“链”结顾客心

x月x日-x月x日凡购买x元以上加51元钱即送18k链一条。（素
金不参与优惠活动）

2、端午节旧饰换新颜

在端午节期间，顾客可将以前的的首饰拿到珠宝专卖店/柜换
取新的首饰，只收取加工费，同时免费提供清洗服务（非珠
宝店/柜购买的钻饰也可参加），使所有首饰“旧貌换新颜”。



四、活动宣传与推广

在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的形
式在电视台上做“端午节‘链’结顾客心”、“端午节旧饰
换新颜”活动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的
详细广告。

在店前做好活动宣传海报或x展架，在柜台安排活动咨询员并
设立咨询电话方便顾客咨询。

五、活动控制与评估

2、活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、总
结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

六、活动经费预算

1、宣传费用约x元；

2、展架：xx元；

3、总计：x元。

一、活动时间

x月x日-x月x日。

二、活动主题

圆梦钻石超值送。

三、活动内容



1、圆梦钻石柜

设立“圆梦钻石柜”，即对部分钻饰和翡翠超值价销售，达x
元，圆顾客一个超值钻石梦。

2、爱心帽买就送

凡在“端午节”期间购买珠宝钻饰或翡翠者即送珠宝爱心太
阳帽，每天限送18顶爱心太阳帽，先到先得，送完即止。

四、活动宣传与推广

（2）在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕
的形式在电视台上做“圆梦钻石柜”、“爱心帽买就送”活
动的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的详细广告。

（3）在店前做好活动宣传海报或x展架，在柜台安排活动咨
询员并设立咨询电话方便顾客咨询。

五、活动控制与评估

2、活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、总
结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

六、活动经费预算

1、“太阳帽费用：x元；

2、宣传费用约x元；

3、x展架：xx元；

总计：x元。



一、活动主题

万水千山“粽”是情。

二、活动地点

珠宝店。

三、活动时间

20xx年x月x日。

四、活动流程

活动1：钻石粽香传千里免费品尝。

活动时间：20xx年x月x日—x日。

活动期间在现场设免费试吃台，钻石为您准备好了款款美味
香浓的粽子和绿豆糕，让你边品尝，边购物，过一个欢乐愉
快的端午节。机会难得，请勿错过！

活动细则：活动道具准备：粽子、绿豆糕试吃品，电锅一个、
试吃台1个，托盆3个，一次性塑料杯20条（小）、牙签2盒；
注意现场整洁和卫生；现场促销，宣传活动，同时对商品进
行宣传促销。

活动2：钻石粽香飘千里，情系千万家。

活动时间：20xx年x月x日—x日。

凡于活动期间于本专卖店一次性购物满x元，即可凭电脑小票
到服务中心领取“福、禄”棕子一个（每天限200个）；凡于
活动期间于本专卖店一次性购物满x元，即可凭电脑小票到服



务中心领取“寿、禧”咸蛋一盒（六个装）（每天限100个）；
凡于活动期间于本专卖店一次性购物满x元，即可凭电脑小票
到服务中心领取“福、禄、寿、禧”包一个（粽子1个、咸蛋
一盒）（每天限30个）；赠品数量有限，送完为止。

活动细则：活动赠品进行生动性陈列，并于赠品上贴上“福、
禄”、“寿、禧”、“福、禄、寿、禧”字样；员工严格登
记赠品的派送情况。

活动3：钻石“福、禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱心行。

活动时间：20xx年x月x日（端午节）。

尊老敬老是中华民族的传统美德，本专卖店将于x月x日下
午14：30—17：30于本专卖店设包粽子处，盛邀您参加“福、
禄、寿、禧”送老人尊老敬老爱心行。

届时钻石将为您准备好了包粽子的所需材料，让你一展身手。
同时钻石将把你包的粽子于端午节（x月x日）上午送给社区的
老人或老干部，以表对老人的一份爱心。

参加此活动的顾客均可得到钻石送出的精美礼品一份。

在煮熟的各个粽子上分别贴上“福、禄、寿、禧”红字，将
粽子包装在礼篮上，并在礼篮上贴上“福、禄、寿、禧”送
老人字样；店人事于活动前两天联系好各店要慰问的老人院
或老干活动中心，确定慰问时间和活动流程；由店长、专卖
店老板等店领导带领店内员工和热心顾客一同去拜访老人，
为其送上礼物，以表慰问；店专卖店做好后勤和宣传工作，
将活动的过程和效果进行拍照并于活动结束后将照片张贴在
店内。

五、活动宣传



1、店企划于x月x日将喷绘好的活动内容宣传板告示板摆在店
正门口显眼位置和服务中心做前期宣传。

2、活动期间，店内广播准确、简洁播放活动内容，播放频率
不得小于1次/30分钟。

3、活动期间，店收银员和员工积极主动告知顾客参加促销活
动。

4、加强对促销员的促销意识培训，让其明白搞好钻石的促销
活动是互利的，积极主动地融入到钻石的促销活动中来，做
好促销活动的口头宣传。


