
2023年方案要素法(精选5篇)
为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。怎样写方案才更能
起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编为大家收
集的方案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

方案要素法篇一

2、混凝土模板支架工程

（1）搭设高度5m及以上的；

（2）搭设跨度10m及以上的；

（3）施工总荷载10kn/m2及以上的；

（4）集中线荷载15kn/m及以上的；

（5）高度大于支撑水平投影宽度且相对独立无结构可连接的。

3、用于钢结构安装等满堂承重支撑系统工程。

方案要素法篇二

1落地式外脚手架施工方案。

2卸料平台施工方案（含设计计算书）（落地式、悬挑式）。

3悬挑式脚手架施工方案（含设计计算书）。

4门型脚手架施工方案（含高度超规范设计计算书）。

5挂脚手施工方案（含设计计算书）。



6吊篮脚手旌工方案（含设计计算书）。

7附着式升降脚手架专项施工组织设计（含设计计算书）。

（二)基坑支护施工方案(基坑深超过5m，含支护结构没计
书）。

（三)模板工程施丁方案(含支撑系统设计计算书和混凝土输
送安全措施）。

（四）施工用电施工组织设计。

（五）物料投升机

1架体制作设计计算书。

2架体安装与拆除施工方案。

（六）外用电梯施工升降机安装与拆卸方案。

（七）塔吊安装与拆卸方案。

（八）起莺吊装施工作业方案。

除jgj5999标准规定以外，还要根据工地环境情况制定地下障
碍物清除和道路及管线保护方案，有条件的工地应编制文明
施工保征措施计划。

方案要素法篇三

为了确保工作或事情有序地进行，常常需要预先制定方案，
方案是计划中内容最为复杂的一种。你知道什么样的方案才
能切实地帮助到我们吗？下面是小编精心整理的年会策划方
案的十四基本要素，欢迎大家分享。



、年会策划目的

首先要明确举办年会策划活动的目的是什么?可以是增强内部
员工凝聚力也可以是巩固客户关系或者是塑造企业形象等。

二、年会时间按排

提前挑选好时间，并具体到哪一天的几点钟。

三、年会地点选择

时间定好了还得为年会策划活动定一个地点，根据公司的实
际情况来选择是户外还是室内。

四、年会人员管理

人数的统计，人员的邀请，礼仪人员，后勤人员，签到人员，
物料管理人员的组织。

五、年会餐饮管理

参与年会策划活动的人喜欢吃什么，不喜欢吃什么，喝什么?

六、年会节目策划

年会策划活动准备了哪些节目，可以邀请演出团队表演，但
是员工自己的表演也是非常有意思的哦。

七、年会重点策划

年会重点亮点在哪，他是否能引起全场的轰动效应，是否能
给来宾带来回味无穷的感觉。

八、年会策划活动流程按排



时间安排很重要什么该领导上场什么时候是节目时间，晚会
的整体时间控制。

九、年会活动现场控制

年会策划活动的总负责人是谁，现场的总控和现在效果由谁
负责比较好。

十、年会场地布置

年会现场需要布置成什么效果，热烈隆重还是文雅大方或表
现企业文化、品牌风格等。

十一、年会预算控制

年会总预算控制，餐费预算控制，节目预算控制等。

十二、年会物料的管理

演出服装管理，酒水管理，礼品管理，公司资料管理等。

十三、年会背景板、舞台设计搭建

背景、舞台设计搭建是否请专业公司完成。

十四、年会灯光音箱设备

灯光、视频、音箱酒店是否有提供，如提供是否能满足晚会
的需要，或到专业公司租赁设备等。

方案要素法篇四

1、创新性



网络为顾客对不同企业的产品和服务所带来的效用和价值进
行比较带来了极大的便利和自由。在个性化消费需求日益明
显的网络营销环境中，通过创新，创造和顾客的个性化需求
相适应的产品特色和服务特色，是提高效用和价值的关键。
特别的奉献才能换来特别的回报。创新带来特色，特色不仅
意味着与众不同，而且意味着额外的价值。企业在网络营销
方案的策划过程中，必须在深入了解网络营销环境尤其是顾
客需求和竞争者动向的'基础上，努力营造旨在增加顾客价值
和效用、为顾客所欢迎的产品特色和服务特色。

2、系统性

网络营销是以网络为媒介，整合互联网资源和技术工具系统
性的企业经营活动，同时也是在网络环境下对市场营销的信
息流、商流、制造流、物流、资金流和服务流进行管理的。
因此，企业网络营销方案的策划，是一项复杂的系统工程。
网络营销策划人员必须以系统论为指导，对企业网络营销活
动的各种要素进行整合和优化，使‘六流’皆备，相得益彰。

3、经济性

网络营销策划必须以经济效益为核心。网络营销策划不仅本
身消耗一定的资源，而且通过网络营销方案的实施，改变企
业经营资源的配置状态和利用效率。网络营销策划的经济效
益，是策划所带来的经济收益与策划和方案实施成本之间的
比率。成功的网络营销策划，应当是在策划和方案实施成本
既定的情况下取得最大的经济收益，或花费最小的策划和方
案实施成本取得目标经济收益。

4、操作性

网络营销策划的第一个结果是形成网络营销方案。网络营销
方案必须具有可操作性，否则毫无价值可言。这种可操作性，
表现为在网络营销方案中，策划者根据企业网络营销的目标



和环境条件，就企业在未来的网络营销活动中做什么、何时
做、何地做、何人做、如何做的问题进行了周密的部署、详
细的阐述和具体的安排。比如一份详细的企业博客营销推广
方案，就要明确每一个步骤；也就是说，网络营销方案是一
系列具体的、明确的、直接的、相互联系的行动计划的指令，
一旦付诸实施，企业的每一个部门、每一个员工都能明确自
己的标、任务、责任以及完成任务的途径和方法，并懂得如
何与其他部门或员工相互协作。

方案要素法篇五

大家都知道，创业并不是一件很容易的事，如果是白手起家，
那就难上加难了。白手起家者，大都是因为自身缺少资金实
力。在这种情况下要想取得创业的成功，你必须要在其它方
面占有较大的优势。比如有先进的专利技术，有良好的社会
关系，或有一定的融资能力、商业信息和销货渠道等。你必
须至少在1～2方面比你的竞争对手要具优势，否则，白手起
家将很难成功。

白手起家：需具备四大要素

人们常说成功有方法，失败有原因。大凡成功者都是靠自己
的一套行之有效的方法、技巧、能力和素质而取得成功的。
对于白手起家的创业者来说，方法技巧各有不同，但对能力
和素质的要求，通常是一致的，也就是对白手起家创业者能
力和素质最基本的要求。

广泛的社会关系是非常必要的。白手起家的创业者因为自己
没有资金实力，他们很难请到或请得起高水平的人才，也没
有太多的钱用于广告或市场推广。所以创业之初的生意来源
很大部分是靠社会关系，有了广泛的社会关系，你的产品或
服务就有了一个好的销售渠道。即使是没有什么社会关系而
白手起家创业的人，在创业时，第一件要做的事就是去建立
广泛的社会关系。有了广泛的社会关系，就会有更多的人愿



意帮助你。

有预见性对于创业者来说十分重要。对于白手起家的创业者
来说，要想成功就要寻求一个好的项目或者产品。一般要考
虑以下三点：

一是该产品或项目要顺应社会发展的潮流;

二是该产品或项目要与众不同;

三是在推广该产品或项目时，不需要或只需要很少的市场启
动金。

这就要求创业者要有一定的预见能力，能够把握好市场未来
的发展和变化趋势，从而找到并占领某一市场缝隙。否则，
你根本无法与其它企业或产品在竞争中抗衡。

良好的信誉和人品以及吃苦耐劳精神也是创业者所必需的。
白手起家的创业者，只有靠自己人格的魅力，才能吸引一批
与你志同道合、愿意跟随你的人，因为你出不起高工资去招
募到合适人才。同时白手起家的创业者，由于经营规模较小，
所以商业信誉度在人们看来不会很高，这时就要用创业者个
人的信誉和人品来担保，只有这样别人才愿意并敢于与你合
作。人们首先相信你这个人从而也相信你的事业和产品。与
财大气粗的竞争对手相比，白手起家者找不出什么竞争优势，
只能靠自己的吃苦耐劳精神，付出比竞争对手更多的努力和
辛苦。人们说市场是抢来的而不是等来的，这对白手起家的
创业者就更是如此。

白手起家也有秘诀

第一招：立即动手。加入一些与你将来公司有关的行业组织，
订阅所有与你公司业务有关的刊物。在这里你可以获得很多
宝贵的从业建议和最新的行业信息;当然你也可能得到一些优



惠政策或商业折扣。

第二招：做自己喜欢做的事。你如果很不满意自己从事的工
作，那么你在这一行中有所建树的可能性就微乎其微。那就
快去从事你喜欢的工作，在那里尽情发挥你的智慧和特长吧。

第三招：制定财政方案。详尽的财政预算统计能把握每月资
金的流向。如果你没有长短期财政目标，对自己的财政状况
一无所知，那你事业的成败就只能由老天爷决定啦。要是你
想掌握自己的命运，快点去制定周密的财政计划吧!

第四招：获得专业的企业咨询。看到这个标题，你一定会以
为我发疯了。难道小本经营也要去聘个顾问?其实大可不必，
你的家人或朋友都可以成为你的咨询顾问，你可以和他们一
起探讨你的商业计划和公司营运结果。切记，在可以博采众
议之后应做出一个最后的决定，这点非常重要。

第五招：兼顾工作与家庭。能够做到工作家庭都兼顾对事业
的长期成功非常重要。通常我们会为了某个项目或产品而废
寝忘食，当然如果这种情况偶尔出现还可以理解，但一旦加
班加点成为一种长期行为，那就不妙了。因为这对你而言简
直是一种慢性自杀。千万别忘了你的家人，和他们享受一下
天伦之乐，因为一个美满的家庭是事业成功的坚实基石。

第六招：按计划完成工作。创业之初遇到的最大难题之一就
是管理不善，工作计划不周密，这样往往导致工作拖拉，积
极性不高。所以制订年度，季度甚至每周，每天的工作计划
就至关重要。同时还要注意定时检查一下工作的完成情况，
监督自己，及时调整工作进度。当每次回顾工作情况后，对
自己的成果会感到由衷的满足，由此更加激发了工作热情。

第七招：不要为取得的成就沾沾自喜。要在瞬息多变的市场
环境下求生存，千万不能自满，应该不时地评估你的竞争对
手，把握行业的动态，调整企业的发展方向，才能在残酷的



商业竞争中立于不败之地。


