
2023年主播转正的工作总结 带货主播试
用期转正工作总结(汇总5篇)

总结是对某种工作实施结果的总鉴定和总结论，是对以往工
作实践的一种理性认识。那么，我们该怎么写总结呢？这里
给大家分享一些最新的总结书范文，方便大家学习。

主播转正的工作总结篇一

开学已经一周了，我也成功的由一名老师转行成为一名网络
主播。作为一名新主播，本周的工作总结如下：

1.钉钉平台的使用，开始直播前选择连麦，在讲课过程中就
可以提问学生了，不过提问时必须要学生申请连麦才可以，
老师不能主动连麦学生，这点不太好，不想回答问题的学生
发一句老师我网卡了就可躲过一劫。

2.用电脑比使用手机方便，提前把课件还有作业准备好，讲
课过程中随时切换就好，备课要花更多的时间和心思，备好
课才能在直播中从容应对一切，毕竟一次课一个半小时，也
是个不小的'挑战了。

3.看自己的直播回放，发现自己在讲课过程中有很多小动作，
要改，还有就是口头禅和语气词，要改，要刻意练习改掉自
己的坏毛病，向专业主播迈进。

主播转正的工作总结篇二

一．心境要高，姿态要低：做有情趣有格调的人，不一味的
去追求名利。要清高不要高傲，优秀的人很多，但是又优秀
又接地气的人，才是大家愿意支持的。

二．理想要高，目标要低：要有进取心和上进心，有明确的



追求。不好高骛远，给自己每时每刻设立阶段性可完成的小
目标，一步一脚印，踏踏实实完成。顺境不轻浮，逆境不屈
服。

三．自我要求高，对自家房管要求低：对自己高要求，不断
学习，不断进步，不断推陈出新，你若盛开，清风自来。直
播间内容越丰富，对游客的吸引力越大，主播越优秀，留下
来的家人亦能优秀。主播对待房管，要同朋友一样，用心交
朋友，在困难时，朋友才会帮你。房管是你的朋友家人贵人，
不欠你什么，帮你是情分，不帮是本分，要用感恩的心去对
待帮你或者曾经帮过你的人。

四．最好的一面留给观众：大家看直播的目的无外乎几种，
工作压力大，打发富余时间感情寻找寄托，大家寻找的是能
让他们放松下来的直播间，有趣有才艺和谐和睦。无论你上
播之前或上播中遇到什么困难或者挫折，请保持微笑，保持
最好的状态面对大家。直播期间无论遇到什么事，保证泰然
自若，自信，自信的人最有吸引力，放松你自己，拿出最好
的状态面对大家，坚信你就是最好的！

五．做最大的努力。坚持才是王道：

六．万事开头难，没有人能一夜爆红，百万粉丝都是一位一
位粉丝积累起来的，在直播间起步时期，多努力，积累人气
为主，不要太注重榜单，在弹幕没人说话的时候，多找一找
话题，你是一位“主”播不是一个“客”服，要主动寻找话
题，线下做足功课，你的直播间有意思，才会有人留下来，
你的努力，也是感动游客成为你的粉丝的重要一部分，要记
住。天助自助之人。

主播转正的工作总结篇三

开学已经一周了，我也成功的由一名老师转行成为一名网络
主播。作为一名新主播，本周的'工作总结如下：



1.钉钉平台的使用，开始直播前选择连麦，在讲课过程中就
可以提问学生了，不过提问时必须要学生申请连麦才可以，
老师不能主动连麦学生，这点不太好，不想回答问题的学生
发一句老师我网卡了就可躲过一劫。

2.用电脑比使用手机方便，提前把课件还有作业准备好，讲
课过程中随时切换就好，备课要花更多的时间和心思，备好
课才能在直播中从容应对一切，毕竟一次课一个半小时，也
是个不小的挑战了。

3.看自己的直播回放，发现自己在讲课过程中有很多小动作，
要改，还有就是口头禅和语气词，要改，要刻意练习改掉自
己的坏毛病，向专业主播迈进。

主播转正的工作总结篇四

直播运营一天的感受：

1、工作事项较多，需要安排主播工作时间，督促所有主播稳
定开。

2、还需要帮助主播活跃房间气氛，解决主播遇到的问题，对
主播提出宝贵意见帮助提升。

3、直播运营要有强大的内心和抗压能力，其次就是寻找途径，
一定要各方面途径都去尝试。

直播运营的工作重点：

1、直播运营什么都要会，要懂直播规则与流程，要有选品分
析能力，还要有团队管理与培训经验，最好还要有电商从业
经验。

2、运营要全程监控直播间，关注主播直播动态。特别是在主



播懈怠，偷懒的时候要进行及时提醒。还要重点关注主播的
体态、表情，并进行指点。

3、进行后台数据监控。每天、每个月都要进行数据对比，重
点关注直播间的观看人数、关注人数、打赏人数、流水总额
的.变化。除了关注自己的主播，还要将自己的主播与同时期
主播进行对比，差在哪里，好在哪里要进行归纳总结。

主播转正的工作总结篇五

1、工作事项较多，需要安排主播工作时间，督促所有主播稳
定开。

2、还需要帮助主播活跃房间气氛，解决主播遇到的问题，对
主播提出宝贵意见帮助提升。

3、直播运营要有强大的内心和抗压能力，其次就是寻找途径，
一定要各方面途径都去尝试。

1、直播运营什么都要会，要懂直播规则与流程，要有选品分
析能力，还要有团队管理与培训经验，最好还要有电商从业
经验。

2、运营要全程监控直播间，关注主播直播动态。特别是在主
播懈怠，偷懒的时候要进行及时提醒。还要重点关注主播的
体态、表情，并进行指点。

3、进行后台数据监控。每天、每个月都要进行数据对比，重
点关注直播间的观看人数、关注人数、打赏人数、流水总额
的变化。除了关注自己的主播，还要将自己的主播与同时期
主播进行对比，差在哪里，好在哪里要进行归纳总结。


