
狼性合作演讲稿 合作的演讲稿(通用7
篇)

演讲稿是演讲者根据几条原则性的提纲进行演讲，比较灵活，
便于临场发挥，真实感强，又具有照读式演讲和背诵式演讲
的长处。那么你知道演讲稿如何写吗？那么下面我就给大家
讲一讲演讲稿怎么写才比较好，我们一起来看一看吧。

狼性合作演讲稿篇一

大家好！

合作开创辉煌的先例比比皆是。唐朝初年，唐太宗有两个宰
相，一个是房玄龄，一个是杜如晦。唐太宗每与房玄龄讨论
国家大事时，房玄龄总能提出自己独特的见解，使太宗心悦
诚服，但房玄龄做事优柔寡断，总不能做出最后的决断。于
是，太宗又叫来杜如晦，让他来分析房玄龄的见解，最后一
起作出判断，这两位宰相，一个善于谋略，一个善于决断，
将国家治理得繁荣昌盛，出现了唐朝著名的“大唐盛世”，
他们两人也被人们美誉为“房谋杜断”，成为历史上的一段
美谈。

“能用众力，则无敌于天下矣；能用众智，则无畏于圣人矣。
”孙权是这么说的，也是这么做的。东汉末年，曹操率领百
万雄师进攻东吴，在这危急关头，孙权和刘备联手抗曹，诸
葛亮和周瑜更是同心协力。吴军、蜀军强大的军事力量合作
了，二军主帅的智慧合作了，这种从力到智的合作，曹操焉
有不败之理。但退后一步想，假如孙权和刘备当年不联手，
也许历史就得改写了。

集众人之力可以得天下，同样，失众人之力亦可以失天下。
楚汉时期，项羽和刘邦争夺天下，两人都是乱世豪杰，但胜
利却只属于一个人。项羽本来拥有极为有利的形式，但他不



注重聚揽人心，导致兵败乌江，自刎绝世。刘邦在战争的初
期虽然处于不利形式，但幸运的他却拥有众多人才的扶助，
最终成就了大汉王朝。

由此可见，合作是成功的前提，合作能创造奇迹。在21世纪
这个多元化的年代里，竞争固然不可避免，但是合作却更为
重要，只有拥有了合作，我们才能在竞争激烈的社会中立于
不败之地。

狼性合作演讲稿篇二

大家好，今天我演讲的题目就是我们前面铁的两个字——团
结!

俗话说，一个巴掌拍不响，就是因为这个“巴掌”没有团结
的动力，没有去团结另一个巴掌。就好像我们人一样，独自
一个人不团结别人得话，他的贡献也就微乎其微。所以我们
不管在集体中还是在生活中，都要团结，因为团结的力量比
铁还要硬，比钢还要强!

同心山成玉，协力土变金!成功需要克难攻坚的精神，更加需
要团结协作的合力!只有懂得团结的人，才能明白团结对自己，
对别人，对整个集体的意义。才会把团结当作自己的一份责
任。

我们头顶上的这些奖状，以及上个星期的篮球赛，无不透漏
着我们所有人团结的力量。篮球场上，我们的队员团结一致
打的是最有激情的，常下我们的拉拉队齐心协力喊的是最响
亮的。虽然比赛我们输了，但它所展现出来的团结精神值得
我们永远铭记!同时它也使我们对团结更多了一份责任感，没
有团结是得不来这些成绩的!

我们大家都知道彩虹美，彩虹的美丽就在于它的七色光彩，
如果七色光彩不团结得话，哪还会展现出这么耀眼的光彩呢?



班级的魅力在于我们每一个人的独特性，团结性。如果我们
这个集体不团结的呢，她就会像人毁了容一样，很难看，惨
不忍睹，被人家笑话。而当我们所有人都把我们的智慧与团
结的力量贡献给集体时，这个集体也会展现出比彩虹更加耀
眼的光芒!正像我们这些奖状，哪一个不是我们用团结的力量
赢得的呢?因此我们可以自豪地说这些奖状所散发出的精神魅
力可比彩虹得炫目七彩之光!

狼性合作演讲稿篇三

希腊的船业大亨欧纳西斯说过，要想成功，你需要朋友；要
想非常成功，你需要的是比你更强大的对手！从这句话我们
可以看出两个潜在的重要因素：竞争与合作．只要既竞争有
合作，我们才能成功得做好每一件事情，并且把它做得更好！
同学们，我们应当要培养竞争意识．合作意识，提高竞争能
力，从而不断地完善自己，才能开阔自己的美好人生！

说了这么多，无非是想让同学们知道竞争与合作这一概念在
社会中存在的重要性，以及让同学们培养竞争意识和合作意
思，从而让同学们的人生更充满刺激，充满韵味!

谢谢大家!

狼性合作演讲稿篇四

大家好！

江河向东流去，汇成了浩瀚的大海；小草钻出土地，造就了
广阔的草原；星星缀入夜空，演绎了耀眼的银河。如果两事
物相互结合相互帮衬，那么就会收获意想不到的结果。

小学时，老师叫我组织布置后面的黑板报，并且说三天之后
验收，只留下一本图画就走了。刚开始时，我绞尽脑汁地在
黑板上画了又画，擦了又擦，无奈极了。正当我郁闷时她来



了，并提出了帮助我。我心理矛盾极了，一方面，想在老师
面前出出风头，想一枝独秀；另一方面，作为她的同学，我
不应该拒绝，而且我也无法独自面对这块干净的黑板。权衡
之下，我接受了她的建议，毕竟完成老师布置的任何最重要。

春天有了花草树木的参入，才显出生机勃勃，而花草树木有
了春的衬托，才显出自己的风采；夏季有了凉风的反衬，才
显示了自己的火热，而凉风有了夏季的陪伴，才显得沁人心
脾；秋天，万物凋落，金黄色装点着天地，这才有了收获的
喜悦；冬天，白雪覆盖大地，这才有了童话的境界。春夏秋
冬，万事万物的互相帮衬，应该能够给予我们人生的启示。
所以，我们不但要接受合作，更要追求合作。

狼性合作演讲稿篇五

我们任何人在这个世界上都不是孤立存在的，都要和周围的
人发生各种各样的关系。不论你从事什么职业，也不论你在
何时何地，都离不开与别人的合作。尤其是在现代社会里，
如果你想获得成功，就必须学会合作。

而现在我们是sic里的一员，这里是一个团队，就更须要合作
了。那么我们大家就要懂得合作，理解合作，从而学会合作。

怎样才能卓有成效地合作呢?我们一定在音乐厅或电视里看到
过交响乐团的演奏吧，这可算得上是人与人合作的典范了。
是什么力量使上百位乐师，数十种不同的乐器合作得这样完
美和谐?我想，这主要依靠高度统一的团体目标和为了实现这
个目标每个人必须具有的协作精神。

在sic的各项活动中，我们大家也一起合作过，为了我们的活
动，我们大家团结一致，彼此在合作中成长。在我们活动束
后，相信大家也曾想过，下一次的活动我们怎么样更好的合
作，来弥补活动中的不足。



那么应该我们怎么样的合作呢，怎么样让我们的活动办得更
好呢?

在回答这个问题之前，先跟大家讲个故事。

可见，成功的合作要有统一的目标，大家始终要把那个目标
放在心里，为了一个共同的目标而奋斗。

当然光有目标是不行的，还要尽力做好份内的事情，而且还
要心中想着别人，心中想着集体。

合作中，肯定有很多之前没有预料到事，那么我们就要有自
我牺牲的精神，认真把这些事情做好。

即然是在一个团队里打交道，肯定大家有不同的观点，在面
对同事的不解，质疑，或者是反对时。我们首先要学会的是
宽容，进而用缓和的语气和大家商量。

有合作才能优势互补、取长补短、收拢五指、攥紧拳头、形
成合力。发挥出集体的力量， 体现集体的价值。

这些道理，大家可能都知道了，但真有付于行动的可能不多，
望在以后的我们的团体活动中，今天讲的对我们各位都有所
帮助。

谢谢大家，我的演讲完毕!

狼性合作演讲稿篇六

大家好!

今天我要跟大家讨论的话题是《什么是合作》。

合作，顾名思义，合作就是互相配合，共同把事情做好。合



作是人与人之间的交往不可缺少的一部分。我们在许多时候
都需要学会合作，那么合作是什么呢?合作是指互相配合，做
某事或共同完成某项任务，世界处处充满合作。

我曾经看过这样一则故事：有个人和上帝讨论天堂和地狱，
那个人先来到了地狱，只见那里的人面容肌瘦，一个个骨瘦
如柴，但是他们的桌上有许多美味的食物，那个人发现：地
狱中的每个人手上都有一把长勺，他们总是把食物往自已嘴
中送，但由于勺子太长，当勺子放到嘴边时，食物已经全撒
光，所以他们只能无奈地挨饿，那个人又来到了天堂，天堂
中的人同样也有一把长勺和一桌美餐，但是他们总是将自已
勺子食物喂给对方，所以天堂中的每个人都容光焕发，充满
生机。可见合作对于我们来说是多么重要。

我们不仅要在学习上学会合作，在生活上更会需要它。当别
人将路面清扫得干干净净时，我们就应该与清洁工合作，保
持路面的干净;当我们在过马路时，我们要学会人与人之间的
合作，不横穿马路，不闯红灯，这样不仅保护了自已的人身
安全，也减少了车祸……许多时候，只有学会合作，人与人
之间交往会更亲密，更融洽，世界也会变得更美好。总之，
不论你从事什么职业，也不论你在何时何地，都离不开与别
人的合作。

如果我们不学会合作，世界也会变得更美好。

同学们，现代社会是一个充满竞争的社会，但同时也是一个
需要合作的社会。作为一个21世纪的.人，只有学会与别人合
作，才能取得更大的成功。我们应该学会合作，让世界更加
美好。

狼性合作演讲稿篇七

然而，我认为不应该光有竞争，还要学会合作。有这样一个
故事，一个老总想招聘一个秘书，待遇非常好，不少人慕名



而去，最后经过一轮轮比拼，只余下了十个人。他们还要面
临最后一关，谁先到达山峰并且和老总握手就能赢得成功。
结果呢，那十个人都到达了峰顶却上不去，为什么?因为对他
们而言太高，以一人之力根本上不去。这时，有一个人，他
蹲下身子，让他的同伴踩着他的身体上去，其他人都在想，
这人好笨，这么大好的机会要让给别人，出乎他们意料，那
个上去了的人并没有去握老总的手，而是把他的同伴拉了上
去。这时，他们一起去握老总的手，老总笑着说：“我等你
们很久了，这个坡是我经过专门测量的，既使一个体育运动
员也上不去，但两人合作却可以轻松的上来。我的目的就是
想要两个真正懂的合作的人来当我的助手。‘单个的人是软
弱无力的，就像漂流的鲁滨孙一样，只有同别人在一起，他
才能完成许多事业，所以不管努力的目标是什么，不管他干
什么，他单枪匹马总是没有力量的，合群永远是一切善良思
想的人的最高需要’。

谢谢大家!


