
最新大学生创新创业计划书免费 大学生
创业策划书(大全5篇)

做任何工作都应改有个计划，以明确目的，避免盲目性，使
工作循序渐进，有条不紊。因此，我们应该充分认识到计划
的作用，并在日常生活中加以应用。那么下面我就给大家讲
一讲计划书怎么写才比较好，我们一起来看一看吧。

大学生创新创业计划书免费篇一

写策划书就是利用已有的知识去开发想象力，在现实可用的
资源中最有可能、最快的达到目标。大学生创新创业规划书，
我们来看看。

第一部分:大学生创新创业规划书大学生创新创业竞赛

计划书

项目名称:团队名称:

[企业名称][企业标志]

【企业类型】有限责任公司【注册资产】【组织结构图】

【部门业务介绍】

企划部

1、负责品牌推广和策划，建立和发展公司的企业文化、市场
文化和管理文化

3、负责公司外部形象的建立和宣传，配合财务部完成日常推
广工作



1、负责公司的日常财务核算，参与公司的经营管理

4、严格财务管理，加强财务监督，督促财务人员严格执行各
项财务制度和财务纪律

营业部

3、负责收集市场需求信息和客户满意度信息

4、负责订单管理和销售费用管理

2、负责制定并组织实施公司的管理制度、人事规章制度、劳
动工资、考核培训等

3、负责组织和准备公司各类会议和重要活动，编写会议纪要

4、统一管理公司各类医疗设备和办公设备

5、推广先进的管理理念

我们的服务主要面向大学城的所有教师、大学生和员工。依
托专业技术，在中医理论指导下，运用传统医学文化和现代
养生技术，以中医养生为主业，以健康指导和保健品为辅，
崇尚防病的宗旨，是一家以艾灸和按摩为主要调理手段，按
照中医“防病”理念致力于亚健康调理的中医养生企业。

目前，当生活节奏越来越快，压力越来越大时，亚健康已经
严重危害到人们的健康

心脏健康。在对上述人群进行问卷调查后，我们发现每个人
的健康状况都不乐观，同时我们也发现了一个可以展示我们
所学的广阔市场。中医理论中“阴阳平衡即健康”的概念为
亚健康状态的调理提供了理论依据。为了提高大学生身体素
质，缓解教职工职业病，我们做好了准备，今天正式启动
了“防病”的中医养生诊疗。提供从脉诊、咨询、调理等全



方位服务，帮助大学生和教职工摆脱亚健康，预防慢性病。

我们的服务项目包括:中医健康诊断、中医健康指导、健康饮
食指导、健康按摩、中医足浴、艾灸、拔罐、刮痧等理疗项
目。调理的范围主要包括:落枕、偏头痛、颈椎病、肩周炎、
坐骨神经痛、风湿腿痛、肌肉劳损、女生寒宫、痛经、四肢
发冷、面部美容按摩等。以下是我们的医疗保健聚会:

1、拔罐:3元/罐

2、刮:20元/次

3、拉罐:30元/次

4、艾灸:20次(半小时)

5、修脚:60元/次(半小时)

6、面部美容按摩:15元/次(半小时)

7、全身保健按摩:40元/次(半小时)

8、健康饮食指导:30元/次

此外，我们对病人也有自己的治疗方法。在现代，相当一部
分大学生有不规律的生活习惯。熬夜、长时间玩手机和电脑、
缺乏锻炼都给他们的健康带来很大的危害。比如长期玩手机
导致的颈肩肌肉劳损，甚至颈椎病、肩周炎等等。

第二部分:大学生创新创业竞赛策划书系:软件学院

班级:软件工程与软件设计一班，学号:11151*****姓名:曹**

电话号码:151390*****



大学生创新创业计划书免费篇二

项目名称：flash饰品店

经营范围：耳钉、耳坠、挂件、项链等小食品及贝壳类商品。

项目负责人：

员工人数：2-3人

项目投资：15万元

场地选择：火车站附近

1、本店属于经营式企业，名称为flash饰品店，主要经营耳钉、
挂件等小饰品。

2、本店位于火车站附近，选址主要依据火车站每日客流量较
大，为还有较长时间才乘车的乘客提供选购场所。

3、本店商品价格在2元或2元以上不等，商品既便宜又实惠，
能激起顾客为亲戚朋友或自己挑选的欲望。

4、本店可以两或三个同学合资，或者一名出资者，然后
顾1-2名店员（可根据实际情况选择顾店员的人数），避免购
买高峰期或者进货时的人员急需。

1、环境分析

火车站是一个人口密集的场所，利用大连优越的地理位置，
各个地方、各个国家的人都比较喜欢到大连旅游，并对大连
的贝类商品有浓厚的兴趣。当旅行结束时都会买一些具有大
连特色的饰品留作纪念或赠给亲戚朋友。所以我认为在火车
站附近开设一家具有大连特色的贝类及非贝类的饰品店很有



必要，市场潜力非常巨大。

2、竞争者分析

火车站附近的巨大商机有很多人早已经意识到，所以在火车
站开设一家饰品店是有很大的竞争力的，为了吸引顾客必须
在房屋的装修和价格上做到独特和优惠，店面我选择全面的
玻璃制，这样就可以用店面内一眼就可以望见的琳琅满目的
商品让顾客的脚步驻足。并制定每日的特价区商品。

3、消费者分析

消费者按性别和年龄分为男士区、女士区、小孩区、中年区
和老人区。

这样不仅可以让店面看上去简单、整洁、大方还可以让顾客
注意到本店的设计特色及简约明了的分类。不仅可以满足着
急赶火车的乘客选购商品，也可以使其他乘客根据心中已有
的选购要求直接查找自己所要购买的商品，不必盲无头绪，
分类也间接的提示了顾客要给别人或自己买商品的行为。

4、需考虑因素分析

（1）、开店经营不足

（2）、在供货渠道方面不足

（3）、不知怎样处理经营不乐观的现象

（4）、资金方面不足

（5）、商品是否可以激起顾客的购买行为

1、商品（product）



本店提供各种布类、贝类、塑料类、铁类、（镀）金类、
（镀）银类的耳钉、耳环、耳坠、戒指、项链、大、小挂件
等商品，琳琅满目的商品是吸引顾客的前提。

2、价格（price）

价格是可以激起顾客购买行为的关键，所以价格不宜过高，
全部商品以2元为起价。

3、渠道（place）

商品的采购采用本地购买以及网络购买两种方法，并与适合
的厂家签订长期合作合同。

4、促销（promotion）

在店内明显的地方设定特价区域。

消费者不能仅局限与火车站的乘客，还需要进行宣传，使各
个学校的学生及大连居住人都可以对本店有了解，进而提高
本店的市场认知度。宣传方式应分为发传单、贴海报及网上
宣传三种方式。

经营饰品存在良好的市场优势，随着生活水平的提高，人们
不断需要着物质上的满足，然而饰品根据现代人的消费心理
满足了他们对时尚的追求，因而饰品具有着潜在的市场价值。

大学生创新创业计划书免费篇三

4.22（下午4：40）

到场人员（主持人、ppt播放、）

需提前到场人员



小花跟进

现场布置

桌椅摆放等

策划推广部、人力资源部

婷婷跟进

签到

4.22

签到并派发纪念品

策划推广部

婉芝跟进

礼仪

礼仪接待（注意：尽量引导会员往里面坐）

综合实践部

雄杰跟进

大会开始

4.22

操作ppt、展示图片

人力资源部



丽霞跟进

负责摄影

文斌跟进

会议记录

礼仪（互动游戏环节时负责颁发奖品，配合主持人）

综合实践部

泳兰跟进

灯光控制

策划推广部

李恩跟进

控制各大会环节时间，保证顺利进行

后期工作

收拾场地

4.22

收拾场地

全体人员

后期总结及资料存档

4.23



活动总结

策划推广部

4.23

相关照片及会议记录存档

人力资源部

经费报??

4.23

经费报销（总经理助理）

策划推广部

大学生创新创业计划书免费篇四

【企业名称】 【企业标志】

【企业类型】有限责任公司【注册资产】 【组织结构图】

【各部门业务介绍】 企划部

1.负责公司品牌推广、企划工作，建立和发展公司的企业文
化、市场文化和管理文化

3.负责公司对外形象的建立与宣传，配合完成日常推广工作
财务部

1.负责公司日常财务核算，参与公司的经营管理

4.严格财务管理，加强财务监管，督促财务人员严格执行各



项财务制度和财经纪律

业务部

3.负责收集市场需求信息和客户满意度信息

4.负责订单的管理和销售费用的管理 管理部

2.负责制定公司人事、劳务工资、考核、培训等管理制度、
规章和办法并组织实施

3.负责公司各类会议、重要活动的组织筹备，编写会议纪要

4.统一管理公司各种医疗器材和办公设备

5.推广先进的经营管理理念

我们的服务主要是面向大学城的全体老师、在校大学生和职
工。依托专业的技术，在中医理论的指导下，利用传统医学
文化与现代养生技术，以中医养生为主要业务，健康指导和
保健产品为辅助，推崇治未病保健宗旨，是一家以艾灸、推
拿等为主要调理方法的中医保健养生企业，依据中医“治未
病”的理念，致力于亚健康的调理。

在生活节奏越来越快、压力越来越大的当前，亚健康已经严
重危害着人们身

心健康。我们在针对上述人群进行了问卷调查以后，发现大
家的健康状况不容乐观，也同时发现了一个我们可以施展所
学的广阔市场。中医理论中“阴阳平衡即健康”的理念，为
亚健康状态的调理提供了理论基础。为了提高在校大学生的
身体素质，缓解教职工的职业病，我们经过筹备，于今正式
推出“治未病”中医养生诊疗。提供从脉诊、咨询到调理的
全方位服务，帮助大学生和教职工全面摆脱亚健康、预防慢



性病。

我们的服务项目包括：中医养生诊断、中医养生指导、养生
食疗指导、保健按摩、中药足浴、艾灸、拔罐、刮痧等理疗
项目。调理范围主要有：落枕、偏头痛、颈椎病、肩周炎、
坐骨神经痛、风湿腿痛、各种肌肉拉伤、女生宫寒、痛经、
四肢冰凉、面部美容按摩等。 下面是我们的养生保健价目：

1、 拔罐：3元/罐

2、 刮痧：20元/次

3、 拉罐：30元/次

4、 艾灸：20/次（半小时）

5、 足疗：60元/次(半小时)

6、 面部美容按摩：15元/次（半小时）

7、 全身保健按摩：40元/次（半小时）

8、 养生食疗指导：30元/次

另外，针对已病者，我们也有自己的治疗方法。在现代，相
当一部分大学生的生活习惯生活不规律，熬夜，长时间玩手
机玩电脑，缺乏锻炼都对身体带来很大的伤害。比如长时间
玩手机造成的颈肩部肌肉劳损，甚至颈椎病、肩周炎等等。

大学生创新创业计划书免费篇五

1、手机市场细分趋势和专场产品结构。

从市场表现来看，类似如诺基亚，oppo等手机大受追捧并供



不应求、卖出超高溢价的现象说明针对妇女、儿童家庭型的
细分客户市场已经构成。同样的，针对大中学生、白领人群
的、带有英文学习等学习型手机；功能简单、使用简便的大
屏幕、大按键的老年人手机；具有跟踪功能、只能接听而打
出预设电话号码的儿童手机也将会成为市场的热点产品。

因此，相对于手机卖场在产品的策略组合上，也要做好产品
的细分，经常看到很多库存在300台以上的手机店，毫无特色
的产品陈列，让顾客在选取手机时无从下手。很难找到自己
喜欢的手机，主要问题是商家没有做好产品陈列的细分工作。

2、单一产品或者单一竞争力优势将无法在市场生存。

同一个主题概念，不同外型、不同价位的手机型号系列将会
受到市场追捧。一个公司如果想赢得市场、在业界打响品牌，
必须要依靠强有力的“机海”战术来维持。严谨的产品线设
计及时推出、稳定的产品质量、贴心的售后服务将是在手机
市场上立足的企业的基本条件，单纯依靠某一方面的所谓突
破将不再有市场，扎实成了每一家手机企业的必修课。

所以，无论是单一品牌手机专卖店还是综合品牌手机专卖店，
都要在产品的纵向上注重不同价位及型号系列的组合，以满
足不同层次顾客的需求。

3、支持电视手机、手机上网和移动博客的手机将会引领手机
市场发展。

随着3g市场的预热、3g概念手机将会陆续出现市场。同时借
助新技术的发展，mp3、mp4等将继续活跃市场并成为手机市
场的主流功能配置，同时，mp3、mp4的技术标准将会重新定
义，更高的存储、更佳的音质画质以及更明显直接的快捷键
按钮等将成为新的标配。

作为手机终端经营者，应具备洞察先机的敏感度，由上面的



分析，显然能够看出未来产品的主力线。正向当年bb机被淘
汰一样，那么2.5g手机也将逐渐退出历史的舞台，能够预测
未来手机终端由于受产品的影响，终端的经营模式也将随之
而改变。

选取商业区应与店铺本身的经营特色相结合，要思考商品的
价格定位，顾客群定位等。只有将这些状况与所在商业区特
性结合起来，才能看出其选取是否恰当。

一般来说，商业区主要有以下几种类型：

手机店较适合有三类商业区，第一是综合性的商圈，即集吃、
喝、玩、乐、购物与休闲与一体的多功能商业区；第二是人
流较大，但是人流容易停一下来的商业区；第三是同行聚集
区，在国内很多城市，手机销售都会积聚在某一街道，成为
顾客购机的首先地，如国商身旁，这些地方是当地手机店的
主要经营地。

企业理念：

为消费者带给物美价廉的手机。

为消费者带给优质的售后服务。

最重要的是，导购素质高。

装修计划。

装修气派为主，首要是简洁明了，让人一看就明白是做什么
的，也不回让人感觉门槛太高，而不敢进入。品种要多，但
不能乱，要有条理。适当放一些手机的的最新资讯，让人能
了解最新的行情。

场地按120平方米算。



地面砖用20元/平米的120*20=2400。

人工费：24元/平米*120平米=2880元；

漆：刮大白（便宜些）。

腻子+底漆+面漆+人工15元/平米*墙面积120+4*80*2+24=3920。

专卖柜：长8米，高0.8米，宽50厘米7000*3=21000。

长2.5米，高0.8米，宽50厘米。

高壁柜：长3米*宽30厘米*高2米1800。


