
披萨店商业计划书(汇总5篇)
做任何工作都应改有个计划，以明确目的，避免盲目性，使
工作循序渐进，有条不紊。计划怎么写才能发挥它最大的作
用呢？以下是小编收集整理的工作计划书范文，仅供参考，
希望能够帮助到大家。

披萨店商业计划书篇一

1.好食材，好技术，好美味。

2.发现一种健康能量。

3.丝丝心动，披萨出众!

4.懂得挑战，懂得分享。

5.做披萨，我们是认真的。

6.健康好配方，纯净好食材。

7.净水纯手工，健康大不同。

8.天然精华，成就天然披萨。

9.美味鲜分享——盖特披萨。

10.五谷配方，澳洲芝士，中西结合，完美披萨——盖特披
萨!

披萨店商业计划书篇二

赵生表示，虽然自己的主要业务是与餐饮企业合作，但是外
卖业务也是自己赚钱利器之一，现在外卖业务所带来的利润



大约占到总利润的25%―35%。

赵生透露，虽然这种模式好，但是过度依赖于餐饮企业，长
期看风险较大，一旦对方找到了新的合作伙伴，可能就会抛
弃我，所以我还要开展属于自己的天地，赵生主要开展业务
为外卖。

不过就算外卖业务，如果没有个实体店，总是会让顾客觉得
你不牢靠。所以赵生与一家饮品店合作，利用饮品店的富裕
的空间制作自己的披萨。这样做的好处有：赵生不用支付房
租，外卖的利润按照一定比例分成给对方;由于饮品店都是开
放式的，赵生制作披萨环节也是透明的，顾客能看到他的用
料好坏，更能刺激消费。

虽然开展外卖业务，但是赵生也并不是盲目开展，首先他选
择了一家靠近多幢写字楼的饮品店合作，因为，一是这样的
地段，客流量有保证;二是披萨的目标顾客主要以年轻人为主，
特别是女性，而写字楼中年轻女性较多;三是现在很多单位都
不会提供午餐，年轻的白领们只能自己订餐或者叫外卖，而
周边餐饮企业主要以中餐为主，自己的披萨在这里能形成差
异化竞争;四是这里位处闹市，是很多交通工具的枢纽，从这
里辐射到周边十分方便，方便自己向合作伙伴配货。

营销：

联动营销，积累会员

赵生表示，为了今后多元化经营，他也采取了一些营销策略：

首先，联动营销。即凡是合作餐饮企业的会员，如果点外卖
可以享受5折优惠。赵生表示，此举目的不是为了销售披萨，
而是为了获得顾客的资料，了解顾客的口味、喜好，推出更
加符合市场需求的品种，另外，当顾客资料积累到一定程度
时，自己完全可以自己开店。再者说，由于没有租金压力，



即使是五折销售，自己依然有利可图。

其次，在包装上做文章。一是，在外卖披萨的外包装上，打
上合作伙伴的名称和地址，算是给自己做个广告，让顾客了
解自己的实力;二是，外包装上有个二维码，顾客可以扫描然
后发到微信朋友圈里，只要拿着相关微信点外卖可以享受8折
优惠，实际上是让顾客为自己宣传;三是在包装盒里设定小
的“惊喜”，有的包装盒的某个位置会印制一个中奖通知，
比如现金50元、下次购餐享受5折优惠等，其实奖项设置数量
并不多，但是却能刺激顾客消费潜力。

披萨店商业计划书篇三

1.真材实料好味道!

2.好面好水手工造，薄脆爽口真美妙。

3.非凡美味，保险完美——盖特披萨!

4.盖特革命，披萨复兴。

5.好披萨，盖特造!

6.盖特顶好，披萨食安!

7.纯鲜保险，我的宣言。

8.我，坚持我的味道——盖特披萨。

9.披萨选盖特，健康每一道。

10.盖特，把披萨做出色!

11.盖特，让世界爱上披萨!



12.一起来更美味。

13.美味有保险。

14.懒人的满足，绅士的渴求。

15.满满健康能量。

披萨店商业计划书篇四

1.手工擀制的好披萨。

2.你所品味的是纯正的中国西餐——盖特披萨。

3.意式经典，中国舌尖。

4.意大利的经典美食，独特的中式口感口味。

5.盖特披萨，爆料你的精彩。

6.盖特食安全，披萨饼保险!

7.披萨心品味，澳洲新体验。

8.配制盖特披萨的水，都经过上百次的挑选过滤保障。你，
还在等什么?

9.爱上披萨，释放自我。

10.追求梦想，分享快乐。

11.文明享受，聪明的选择——盖特披萨。

12.“材”华盖世，特别好披萨——getpizza/盖特披萨!



13.舌尖品味意大利，畅游味蕾全世界。

14.分享美味，爱才到位!

15.盖特披萨——懂生活，更美味。

披萨店商业计划书篇五

申请咨询公司创业政策，双方进行意见交流。

2、项目考察

投资者可到公司所在地进行实地项目考察、听取项目介绍，
进行咨询答疑。

3、创业申请

向xx披萨汉堡总部索取《创业申请表》，填写创业申请，或
进行在线申请。

4、合同签订

顺利通过总部创业审核，可正式签订创业合同。

5、店面选址

签订好创业合同后，总部会派专业人士前往创业商所在地协
助创业商选址。

6、统一装修

xx披萨汉堡为创业店提供整体设计装修方案，创业商进行装
修。



7、专业培训

总部为创业商提供严格规范的系统专业培训，保证创业店经
营更顺手。

8、开业宣传

总部根据创业店的实际情况制定相应的开业计划，并进行开
业前的宣传与设备调试。

9、正式开业

创业店铺正式开业，自行报数叫货，公司配送到店。


