
2023年父亲节绘画活动方案 父亲节创意
活动方案(汇总8篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案书写有哪些要
求呢？我们怎样才能写好一篇方案呢？下面是小编帮大家整
理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

父亲节绘画活动方案篇一

父亲的角色在孩子的成长道路上有着不可或缺的作用，在现
代家庭中，爸爸在孩子心目中的`形象是繁忙、威严，孩子与
爸爸接触交流的机会甚少。为此，曹桥街道中心幼儿园中班
教研组开展了“快乐父亲节”活动，提供孩子和爸爸沟通交
流的机会，增进父子、父女间的感情。

1、使幼儿知道6月的第三个星期天是父亲节，知道爸爸的艰
辛。

2、通过亲子游戏给父子提供交流的机会，增进父子、父女间
的感情。

中班全体幼儿、家长及老师

20xx年6月17日。

1、各班活动、

2、幼儿园操场。

俞慧敏、陈永英



活动准备

歌曲录音带、彩色花。

活动过程

1、各班活动：社会：《爸爸的手》

2、室外游戏：

亲子游戏：

1、《穿越太空隧道》游戏规则：请家长拉住红绸两边，托至
胸前，教师带领孩子飞快钻过，体验穿越太空隧道的乐趣。

2、《太空漫步》游戏规则：请家长拉住红绸两边，蹲下拉紧，
让孩子在彩绸上跑过，感受漫步“太空”的刺激。

3、演唱歌曲《我的好爸爸》。

4、给爸爸献花。

结束部分：师：在繁忙的工作之余留点时间陪伴孩子，让孩
子在成长的过程中留下更多美好的回忆。

父亲节绘画活动方案篇二

6月x日

园内

我国长期以来形成的一个惯例是父亲在外工作，母亲在家料
理家务，教育孩子。经常是父亲每天天不亮就去上班，孩子
还未醒;很晚回家时，孩子已入睡。



1、有重点地指导幼儿通过多种形式了解父亲的责任和工作

2、知道父亲节的由来。

1910年，美国最先提出庆祝“父亲节”的倡议，并从1934年
开始，将每年6月的第三个星期日定为“父亲节”。

1、图画纸、颜料、音乐、彩色纸等;

2、成功素质节日主题教材、节日主题音乐

1、教师向幼儿介绍父亲节的来历。

2、幼儿分享父亲的.快乐(请幼儿说一说我的爸爸会干什么?
我喜欢我的爸爸)、出示爸爸的大手“大手牵小手”的手印画。

父亲节绘画活动方案篇三

xx年5月10—7月10日

xx年6月20日

福田中心城广场

网络报名

跟帖报名，上传亲子照片;

报名参加6月20日现场活动，爬行比赛、才艺表演及家庭游戏。

注：

(1)宝宝爬行比赛限报名30个宝宝(参赛宝宝年龄需为0--1
岁);



(3)家庭游戏限20个家庭参加(参赛宝宝年龄需为3—6岁);

网络投票

网络投票评选流程：

1、报名，并在上传高清照片(仅限亲子照、家庭照及宝宝照
片，不限张数);

2、筛选积分根据投票数作为计分标准，一个ip一天只能投10
票;

3、6月18日12点投票截止，统计得分，得出比赛结果，公布
得奖名单;

1、现场举行0-1岁组爬行比赛;

2、现场举行6岁以内宝宝才艺表演;

3、家庭游戏

名称：

大珠小珠落纸篓

道具：

塑料纸篓6只，乒乓球100只，相距2米划两条白线。

4、贵族天使儿童摄影现场亲子走秀活动

游戏规则：

1)孩子手拿纸篓与家长面对面站在两条线外。家长将5只乒乓
球分别抛入篓中，进球多的一队为胜。



2)孩子可以前后左右转动身体接球，但不可过线。

3)比赛以进球数量的多少评出前三名，并派发家庭礼物。

5、颁奖

父亲节绘画活动方案篇四

在父亲节这天，人们选择特定的.鲜花来表示对父亲的敬意。
人们采纳了杜德夫人建议，佩戴红玫瑰向健在的父亲们表示
爱戴，佩戴白玫瑰对故去的父亲表示悼念。

庆祝父亲节+销售

1、关爱顾客家人，感动顾客，提升公司品牌;

2、启动休停顾客，拉动消费，稳固老顾客;、开发新资源。

1、找出目标顾客，分析如何出单;

2、前期准备：条幅，气球，水果，场地，礼品等;

3、员工做好邀约顾客工作，邀约内容：时间、地点、主题，
目标顾客务必请到;

4、请好讲师，讲课以健康和产品为主;

5、制定销售方案，优惠政策，每个员工都必须会讲会宣传;6、
会前培训。

1、顾客入场;

2、主持人互动：做养生操，玩游戏送礼品;

3、介绍专家上台讲课;



4、感恩父亲节环节(力求让顾客感动);

5、况总上台发表感言并宣布回馈政策;

6、员工跟单;

父亲节绘画活动方案篇五

父爱如火，他为我带来了温暖;父爱如火，他为我燃烧了岁
月;那团火燃在我的心头，那团火是我生命的源泉，那团火是
我自信的来源，20xx年x月x日父亲节我们开展了“快乐父亲
节”活动，提供孩子和爸爸沟通交流的机会，增进父子、父
女间的感情。

1、使孩子们知道6月的第三个星期天是父亲节，知道爸爸的
艰辛。

2、通过亲子游戏给父子提供交流的机会，增进父子、父女间
的'感情

x月x日x：x—x：x

xx门口(xx村附近)

1、游戏，绘画，做手工。

2、到场后孩子们先签到，领取活动通行证，然后去各区域进
行活动。

3、游戏区：摆放一次性水杯调水粉冷暖色放在白纸上作为障
碍物，孩子们操控遥控小汽车到达对面，碰倒颜料滑动痕迹，
产生美妙肌理画面。成功到达对岸可获得一份小礼物送给爸
爸。



4、绘画区：现场提供购物袋，由老师现场指导参加的孩子在
购物袋上进行父亲节主题创作绘画。

5、手工区：与爸爸一起做模型

用活动方提供的材料，和爸爸一起制作成立体的模型。成功
做出者可把模型带回家做为纪念.

父亲节绘画活动方案篇六

6月xx日是父亲节，是献给父亲的节日，也是男士商品热销的
黄金时机，以此为主题开展文化营销活动，可以营造亲情，
更好传播——文化，同时期间也是高考后学生放假购物的黄
金时期。

恩深似海父爱无疆

6月11日——6月20日

1、男士商品掀夏日热销—，带动全场。

2、营造父亲节氛围，体验亲情营销。

3、全店销售保证增长20%。

快乐父亲节，全场亲情价！

全场各卖区对持购男士商品信誉卡的顾客给与一定幅度让利。

1、尊贵父亲珠宝钟表类，黄铂金全市最低，男士首饰、名表
超低折扣。

2、帅气父亲化妆品类主推男士防晒护肤产品及夏妆新品，全
场满减、赠礼。



3、爱家父亲女装、女鞋各品牌灵活开展折扣、满减、买赠等
活动。

4、活力父亲运动类商品夏日新品推荐，户外类功能推荐，中
老年运动商品，器材超低折扣。

5、潮流父亲休闲类各品牌灵活开展折扣、满减、买赠等活动。

6、舒心父亲大商电器节日礼品大推荐，小家电手机，数码商
品等礼品，现代家电让父亲生活更惬意，赠重磅买赠礼，更
有品牌加赠礼、节日特别礼、套购回馈礼等尽情畅享。

7、健康父亲大厦食品、大商超市食品、保健品、烟酒糖茶类
作为节日礼品类商品热销。

最爱父亲节，购物双重礼！

品牌礼：各卖区各品牌组织各自品牌赠礼，要求新颖、实用、
切合品牌特点。

业种礼：各业种推出大力度买赠活动，礼品要结合父亲节活
动主题，如啤酒红酒、夏凉用品等。重点烘托亲情，礼品，
赠送等级由业种自定，上报营销部。

金榜祝福、学子放价、放飞心灵：

1、全场新款潮服大放价：持学生证至各穿品业种购物，享受
折上降0、5—1折的优惠，也可在原折扣基础上加赠品牌好礼。
四楼运动、休闲卖区为本次活动重点，商品陈列上要突出时
尚青春的气息，针对学生群体开展品牌特惠或新品推荐活动，
根据学生出游的特点开展户外用品推广周，折度参考运动风
暴。

2、大商电器3c数码大放价：3c数码类商品（手机、电脑、摄



照）要适时推出商品量丰富的低价特卖活动，同时购物即赠
品牌礼。

会员活动：

1、活动期间持男士用品信誉卡或学生证即可免费办理——大
厦会员卡一张，持卡购物满200元以上赠送会员好礼。

2、持男士购物信誉卡或学生证购物满300元以上赠——旅行
社旅游折扣券一张。

特别活动：

1、《父爱》店内优秀散文或诗歌或故事展播。播放几篇描写
父爱、赞美父亲的优秀散文或诗歌或故事（超短篇），配合
燃情音乐，引起顾客共鸣，开展免费点歌活动，营造亲情气
氛。

2、孝心系列故事展制作几幅关于孝敬父亲的中国传统小故事
带图文，在正门前或店内空场展示，呼唤孝道意识，渲染大
厦如家的亲情氛围。

父亲节绘画活动方案篇七

一年一度的父亲节来了。在这个父亲节，为了调动消费者的
热情，吸引更多的顾客，增加营业额，管理公司决定拟定父
亲节的营销计划如下：

6月20日―6月21日

1、通过活动刺激家庭消费，提升企业良好的品牌形象；

2、刺激消费，争夺市场份额；



3、提高e餐的销量，增加各门店的业务收入。

我的心是父亲节，xx家。

xx美食城，xx海鲜城，xx海鲜广场，xx法尔春天餐厅。

1、活动中，各店迎宾员为来店消费的中老年男性送上节日祝福
“您好，节日快乐”。

2、活动期间，《回报一生》和《父亲》两首曲目在各门店播
放。

3、活动期间，点xxe餐有好礼。凡电话消费超过xx元者，免
费赠送4副xxe餐扑克牌，凡电话消费超过xx元者，及时赠
送vip会员金卡一张。各门店应做好登记和财务记录。

4、活动期间，各门店厨房部推出了数款父亲节爱心套餐，各
门店价格可根据自身具体情况确定。菜品以健康营养为主，
菜名体现了父爱（参考：感恩的爱，父爱如山，父爱如水，
父爱有子）。并推广一款父亲节特色菜。

5、活动期间在店内消费的.客人，单桌消费满xx元，免费赠
送全家福一张（10寸塑料包装）。每个店都会登记，财务保
管。

6、企划部统一利用短信平台向客户发送父亲节祝福短
信：“我心父亲节，xx一家亲，多款父亲节爱心套餐温馨推出，
xx餐饮祝天下所有父亲节日快乐！”

1、管理公司企划部负责雕刻父亲节横幅，每家店一条，内容为
“父亲节，xx一家”，6月15日前送到所有门店。

2、6月x日，管理公司的企划部向所有门店的顾客发送了父亲



节祝福短信。“我心父亲节，xx家，各种父亲节爱心套餐热烈
推出，xx餐饮祝天下所有父亲节日快乐！”

1、各门店精心组织员工学习活动计划，并根据计划对员工进
行相关知识培训；

2、各门店活动期间，做好拍照、冲印工作，增加创收点；

3、奖励卡活动和优惠券活动与此活动同时举行。

父亲节绘画活动方案篇八

6月xx日是父亲节，是献给父亲的节日，也是男士商品热销的
黄金时机，以此为主题开展文化营销活动，可以营造亲情，
更好传播家的.感文化，同时期间也是高考后学生放假购物的
黄金时期.

恩深似海父爱无疆

6月xx日（五）――6月xx日

1.男士商品掀夏日热销高峰，带动全场。

2.营造父亲节氛围，体验亲情营销。

3.全店销售保证增长20%。

（一）、快乐父亲节，全场亲情价

全场各卖区对持购男士商品信誉卡的顾客给与一定幅度让利

1、尊贵父亲珠宝钟表类，黄铂金全市最低，男士首饰、名表
超低折扣。



2、帅气父亲化妆品类主推男士防晒护肤产品及夏妆新品，全
场满减、赠礼。

3、爱家父亲女装、女鞋各品牌灵活开展折扣、满减、买赠等
活动。

4、活力父亲运动类商品夏日新品推荐，户外类功能推荐，中
老年运动商品，器材超低折扣。

5、潮流父亲休闲类各品牌灵活开展折扣、满减、买赠等活动。

6、舒心父亲大商电器节日礼品大推荐，小家电手机，数码商
品等礼品，现代家电让父亲生活更惬意，赠重磅买赠礼，更
有品牌加赠礼、节日特别礼、套购回馈礼等尽情畅享。

7、健康父亲大厦食品、大商超市食品、保健品、烟酒糖茶类
作为节日礼品类商品热销。

（二）、最爱父亲节，购物双重礼

品牌礼：各卖区各品牌组织各自品牌赠礼，要求新颖、实用、
切合品牌特点。

业种礼：各业种推出大力度买赠活动，礼品要结合父亲节活
动主题，如啤酒红酒、夏凉用品等。重点烘托亲情，礼品，
赠送等级由业种自定，上报营销部。

（三）、金榜祝福、学子放价、放飞心灵

1、全场新款潮服大放价：持学生证至各穿品业种购物，享受
折上降xx折的优惠，也可在原折扣基础上加赠品牌好礼。四
楼运动、休闲卖区为本次活动重点，商品陈列上要突出时尚
青春的气息，针对学生群体开展品牌特惠或新品推荐活动，
根据学生出游的特点开展户外用品推广周，折度参考运动风



暴。

2、大商电器3c数码大放价：3c数码类商品（手机、电脑、摄
照）要适时推出商品量丰富的低价特卖活动，同时购物即赠
品牌礼。

（四）、会员活动

1、活动期间持男士用品信誉卡或学生证即可免费办理__大厦
会员卡一张，持卡购物满xx元以上赠送会员好礼。

2、持男士购物信誉卡或学生证购物满xx元以上赠xx旅行社旅
游折扣券一张。

（五）、特别活动

1、《父爱》店内优秀散文或诗歌或故事展播。播放几篇描写
父爱、赞美父亲的优秀散文或诗歌或故事（超短篇），配合
燃情音乐，引起顾客共鸣，开展免费点歌活动，营造亲情气
氛。

2、孝心系列故事展制作几幅关于孝敬父亲的中国传统小故事
带图文，在正门前或店内空场展示，呼唤孝道意识，渲染大
厦如家的亲情氛围。

商品信息请于6月xx日xx前上报营销部，上报商品突出重点，
有针对性。


