
现场抽奖活动策划 现场抽奖活动方
案(优秀8篇)

安全标语应该简洁明了，易于理解，能够在短暂的时间内传
递出重要的安全提示。安全标语要“贴近生活”，与人们的
日常生活紧密相连，易于理解。安全知识谨记心，遵守规定
保平安。

现场抽奖活动策划篇一

20xx年元旦到来之际，适逢20xx北京国际家用及商务汽车展
示交易会举办之时。为刺激低迷汽车消费市场，吸引消费者
踊跃参观展会，更好的拉动元旦期间汽车消费，我们特举办
现场幸运抽奖活动。

抽奖形式：凭门票参与现场大抽奖

抽奖时间：20xx年12月17日——12月20日

抽奖地点：北京汽交会现场

截止时间：20xx年12月20日10：00

兑奖时间：当天兑付

兑奖地点：“汽交会组委会”抽奖活动管理办公室（汇展中
心一层）

奖项设置：大奖：价值20万左右的家用轿车

一等奖：价值10—15万的家用轿车

二等奖：价值8—10万左右的家用轿车



三等奖：价值3—5万元左右的小型轿车

四等奖：车载电器设备（车载免提、车用氧吧或剃须刀）

五等奖:著名品牌车内吊饰：史努比、芝麻街、维尼熊

六等奖：温馨系列（座套枕套、靠垫、方向盘套、手刹套）

抽奖方法：

1、“汽交会”将每天产生大奖及一、二、三等奖各一名，四、
五、六等奖各100名；

2、已中奖的参观人员将不再参与下一轮的抽奖；

3、邀请北京市公证处现场公证，确保抽奖活动“公开、公平、
公正”；

注意事项：

1、中奖者当天到兑奖处兑奖，过期不到视为自动放弃；

2、中奖人员自行负担所得税的缴纳；

3、“汽交会”组委会享有对抽奖活动的最终解释权；

咨询电话：

现场抽奖活动策划篇二

为庆祝金贵源食神，香港圣汤豆捞开业1周年之际，食神为答
谢广大消费者的厚爱，特举办此次抽奖活动。

抽奖条件：凡在金贵源食神，香港圣汤豆捞就餐的客户，(宴
席除外)



凭收银台填写的当餐消费凭证单在指定地点抽奖。奖项设置：
(盖章有效)

特等奖：价值1680元的港澳双人游

一等奖：贵宾vip积分卡一张

二等奖：赠送食神香果烤鸭一只

三等奖：四星枝江一瓶

四等奖：赠送香港圣汤豆捞汤底四位

五等奖：金龙泉纯生两瓶

具体操作：

1.本次抽奖台设在一楼(由迎宾员负责)

2.具体流程如下：

凡来到金贵源食神或香港圣汤豆捞进餐的客人，客人凭收银
台填写的当餐消费凭证单在一楼抽奖地点进行现场抽奖，抽
到相应奖品，便可在一楼收银台直接领取。

3.抽奖活动时间：6月8日---208月8日4.本店享有此次活动的
最终解释权。

现场抽奖活动策划篇三

三八节日的美容院促销，自然需要集中在女性身上。在主题
的确定上，可以用一些比较打动人心的温馨的文字，抓住女
性爱美的心理，吸引她们的目光。三八妇女节是女性节日，
女性在社会的角色有很多种，母亲，妻子，儿媳等，借助节



日文化特点，近一步向消费者渲染要对女人好一点这一促销
主题，利用情感共鸣来完成促销。

三月女人天，亮丽妇女节

美丽与您同行，节日有我相伴

xx扮靓半边天，漂亮健康天天见

美丽女人，情动好礼

三八节“专为女性预备的双重厚礼”（注重促销活动中的优
惠）；

美丽人生，幸福女人（抓住幸福的感觉）；

为你的“她”延续情人节的浪漫

各个美容院的促销形式和促销内容都大同小异：打折、买赠、
免费体验等，美容院要利用这些促销形式体现出新味来。

抽奖促销

xxxx美容院：让您美丽，让您的男人心动

案例内容：

在1个月左右的时间内，在xx美容院消费满280元即可赢得各
类奖品。要想赢得各类奖品，此中有上计，更有上上计，就
看你有没有弃小博大的妙计：

上计：凭消费凭证赠高档美白润肤露1支；

上上计：弃小博大，放弃赠品，参加美容院举办的刮卡抽奖



活动，给男人心动的惊喜，才是上上计。

案例点评：

1、这是“赠品”与“抽奖”两者选一的模式，让消费者
在“上计”与“上上计”中做出选择，这种心理暗示的手法，
有可能使消费者产生当然应该参加抽奖的潜意识。

2、整个活动设计充满刺激性、挑战性。

3、这种“赠品”与“刮卡”二进一的做法，必须在确定能得
到化妆品公司与赠品生产厂家的完全支持与协助的条件才能
开展，有可能有相应的品牌专卖店，能为这类活动的开展提
供系件，而许多日用消费品受制于售点的实际情况，未必适
用此种活动方法。

现场抽奖活动策划篇四

11月9日-11月11日

自20**年始，联华泉山湖走过了十余载岁月。十年，只是历
史长河一瞬;十年，我们携手阔步向前!联华泉山湖公司的发
展，不单单是一个企业壮大的过程，而是十年来，联华泉山
湖与广大新老客户一路随行、风雨同舟、共同成长的精彩写
照。十周年对于我公司来说也是非常重要和意味深长的一个
点，它联接着过去的成就和未来的希望。所以本次微信抽奖
活动本着“答谢客户”、“感恩母亲节”的宗旨来进行活动
开展!

在时光和岁月的成长中，历经时间的洗礼，联华泉山湖在淮
南经济开发区开发了淮南国际汽配城(改成联华泉山湖)项目，
汽配城项目不断演绎出一幕又一幕的出奇的精彩。这样的精
彩离不开广大新老客户的支持和厚爱。多年来，联华泉山湖
与您的信赖相伴成长。如今，联华泉山湖公司再次满载感恩，



激情出发。

从20**年5月8日-20**年5月11日通过微信关注联华泉山湖官
方微信hngjqpc，发送关键词“刮刮乐”即可参与抽奖。

1、一等奖5名：价值100元毛巾礼盒

2、二等奖10名：价值50元抱枕一个

3、三等奖20名：价值横店观影劵一张

1、关注联华泉山湖官方微信并发送“刮刮卡”

2、中奖后发送的姓名和联系方式必须为真实信息

3、抽奖环节将在20**年5月8日——20**年5月11日

4、抽奖结果将在三日内，通过“联华泉山湖”微信发送到中
奖客户手机

5、中奖客户随时到联华泉山湖营销部领取，领取时间为5
月12日上午9点整即止。

现场抽奖活动策划篇五

20**年x月x日——x月x日

活动期间，手机银行活跃客户同比净新增****万户

（一）活动内容

本活动仅针对手机银行活跃客户。通过合作公司网络营销平
台搭建网点在线抽奖环境，客户达成手机银行活跃客户标准
（即完成手机银行x笔账务性交易）后，可邀请客户登录抽奖



平台参加抽奖。

（二）奖品设置

活动共设四等奖。每日具体奖品和数量安排如下：

每日奖励名额**x名，费用小计**x元/天，总计**x万元。

（三）活动流程

第一步：客户在网点完成手机银行**笔账务性交易，即可获
得抽奖机会；

第二步：大堂经理登录抽奖平台，请客户参加抽奖；

第三步：抽奖客户输入本人姓名、手机号码后，点击页
面“开始抽奖”模块进行抽奖；

第四步：抽奖平台实时反馈抽奖结果，客户领取奖品。

（四）活动规则说明

1、抽奖平台网址为：****

2、网点抽奖平台开放时间为网点营业时间，即每日早8：30
至下午5：30

3、抽奖平台仅面向全省网点开放，客户不能直接登录。网点
抽奖平台通过用户名和登录密码控制登录权限。

4、客户必须在网点大堂经理指导下现场做够手机银行x笔账
务性交易，方可进入抽奖系统进行抽奖。新签约客户和在网
点外自行办理x笔账务性交易达到活跃条件的客户均无抽奖权
限。



5、每个客户登录抽奖平台后，需先登记客户姓名、手机号码
两个要素后，方可进入抽奖游戏界面参加抽奖。客户如抽
中1—3等奖，系统会自动提示客户中奖，并要求客户填写返
现账号。客户必须如实填写账号，如因号码录入错误导致返
现无法成功的，则视为客户放弃中奖资格，所中奖项不再补
发。

6、本次抽奖活动中奖率为100%。1—3等奖现金返还将在中奖
后的下一周的工作日内返还，纪念奖奖品由网点工作人员现
场给客户发放。

7、整个活动期间，每个手机银行活跃客户仅有一次抽奖机会。
已抽过奖的客户如再进入抽奖界面录入姓名和手机号码后，
则系统自动提示“您的抽奖机会已用完，感谢您对我行手机
银行的支持！”

8、所有客户中奖信息都将在抽奖页面下方滚动展示。出奖信
息包括出奖时间（几点几分）、出奖网点名称、中奖客户姓
名、中奖客户手机号、中奖奖品名称五项。

现场抽奖活动策划篇六

在时光和岁月的成长中，历经时间的`洗礼，联华泉山湖在淮
南经济开发区开发了淮南国际汽配城（改成联华泉山湖）项
目，汽配城项目不断演绎出一幕又一幕的出奇的精彩。这样
的精彩离不开广大新老客户的.支持和厚爱。多年来，联华泉
山湖与您的信赖相伴成长。如今，联华泉山湖公司再次满载
感恩，激情出发。

1、一等奖5名：价值100元毛巾礼盒

2、二等奖10名：价值50元抱枕一个

3、三等奖20名：价值横店观影劵一张



2、中奖后发送的姓名和联系方式必须为真实信息

3、抽奖环节将在xx年5月8日——xx年5月11日

5、中奖客户随时到联华泉山湖营销部领取，领取时间为5
月12日上午9点整即止。

现场抽奖活动策划篇七

xx

活动期间，凡顾客在乐园一次性购币满50元即可获得抽奖券
一张，满100元可获得两张，以此类推，多买多赠。另外活动
期间店内所有礼品机内娃娃都要挂上抽奖券作为礼品机促销，
顾客填写好抽奖券，把副券投入放置于收银台上的抽奖箱中，
正券自己保留以备兑奖用，即可参与惊喜连连大抽奖活动，
本次抽奖活动分为两次抽取，时间安排如下：

现场由主持人唱票三声还不出现则取消其本次中奖资格，需
另外抽取这个奖项的下一个幸运玩家，直到幸运的玩家在现
场为止（如不明白可查看下面详细流程）。每次抽奖的奖项
设置如下：

1、20xx年x月x日14：00分所有工作人员到位。主持人不停播
放抽奖时间倒计时与抽奖细节和流程。

2、20xx年x月x日下午14：30抽奖活动正式开始，主持人广播
通知工作人员搬奖箱到舞台中央，当场把奖券箱的副券倒入
一个大筐进行翻搅。目的.为公平，公正，公开，然后再倒进
抽奖箱等待抽奖开始，抽奖先从四等奖开始抽取，如抽取到
的幸运顾客不在现场，主持人唱票三次则把该券放在另一箱
子里（注：不在现场奖票会在抽奖结束后重新放回抽奖箱）
重新抽取四等奖名单，直至获奖的顾客在现场为止。三等奖、
二等奖和一等奖也同样邀请两名顾客为我们抽取3名、2名和1



名幸运的顾客。（注意：抽奖开始后得奖幸运顾客到验票台
进行验票，验票奖品台要2人）。三，二，一等奖就一起排队
领奖拍照留念，市场部准备好各个奖项的凭证。

3、20xx年x月x日15：00分抽奖活动结束后，主持人把抽取到
不在现场的抽奖券重新投放如抽奖箱中放置于收银台上，保
洁负责清理活动现场。

4、x月x日下午的抽奖活动流程与上述相同。

5、抽奖活动全部结束后，活动负责人把礼品签收表填单进行
统计。

b、物料准备：

验票台一张，凳子2张。话筒音响一套，抽奖箱一个，小框一个
（放不在现场奖券），三等奖凭证3份，二等奖凭证2份，一
等奖凭证1份。vip年卡2张、500元会员卡一张4张、100元贵宾
券10张、30元贵宾券40张。

c、场地要求：舞台附近全部清空。

d、宣传语：亲爱的小朋友们家长们，x月x日至x月x日期间凡在
本店办理会员卡即可获得抽奖券一张，参加xx抽奖总动员活
动，欢乐多多！奖品多多！赶快行动起来吧！！！

现场抽奖活动策划篇八

9月29日（周一）—10月5日（周日）

缤纷国庆惊喜多，开心购物乐洋洋

“实惠先到手，开心再消费”（超市及特例品牌除外）



活动时间：20xx年9月29日—20xx年10月5日

活动内容：先抽优惠再消费，提前送您大实惠，国庆佳节好
手气，满减活动同时用，重重优惠惊喜多。

活动期间，每日10：00—11：00，14：00—15：00可先免费
抽取优惠卡再消费，最高价值30元，每人限抽一张。每日在
门店总服务台或者活动区抽奖处放置抽奖箱供顾客免费抽取
优惠卡。

活动细则：（抽奖箱内按比例放置优惠卡，各店自行准备抽
奖箱）

1、抽奖可设为优惠卡，金额分别为5元，10元，20元，30元，
比例分别为：20%、50%、20%、10%。

2、抽奖时间为20xx年9月29日—20xx年10月5日（每天10
点—11点、14：00—15：00）

3、优惠卡限当天使用，过期作废。

4、优惠卡使用说明：

凡当日购物满300元（即同于满减活动基准金额）即可使用一
张，对于参加满减活动的品牌，可累计使用，同品牌谈判时
参加两个活动的`品牌按照满300减110协商承担（两个活动累
加），不参加满减的品牌应尽力动员参加优惠卡活动，统一
按照300减30协商承担。


