
酒店五一营销活动方案(通用7篇)
方案是从目的、要求、方式、方法、进度等都部署具体、周
密，并有很强可操作性的计划。方案对于我们的帮助很大，
所以我们要好好写一篇方案。以下是小编给大家介绍的方案
范文的相关内容，希望对大家有所帮助。

酒店五一营销活动方案篇一

一、活动时间：

6月xx日-xx日

二、活动主题：

六月佳礼，扮靓父亲

三、活动内容：

活动一：六月佳礼扮靓父亲---五颜六色闯关中大奖

父亲节活动期间，商品全场88折，购买商品折后单票满128元
以上者，可凭电脑小票参加“五颜六色闯关中大奖，为父亲
抽个父亲节礼物”活动，为父亲献上精美的父亲节礼物。

奖品设置：

特等奖：任选服饰一件;

一等奖：送指定商品一个;

二等奖：购买商品在打8折;

三等奖：购买商品在打7折;



四等奖：明星海报一张;

活动细则：

1.在卖场收银台出入口处放一促销长桌，并铺上红布;于桌上
放置两个抽奖箱，每个箱上都装着5种颜色的乒乓球共11，分
别是白色4个、兰色3个、绿色2个、黄色、红色各1个。

2.只要顾客连续两次从箱子里抓出来的乒乓球的颜色是一样
的，即可获得相应的中奖奖品;红色球代表特等奖;黄色球代
表一等奖;绿色球代表二等奖;兰色球代表三等奖;白色球代表
四等奖。

在购物袋内放入写有"今天别忘了打个电话给父亲"、"父亲的
生日是哪一天?"父亲的节日只有一天。"为父亲过生日吗?"等
等温馨话语的卡片等。下面印上新世纪名称及广告。

备注：从消费者的感情需要出发，容易引起在外工作的子女
们对父亲的想念，而且这种宣传是公益性的，顾客完全不会
有抵触心理。对树立一个有感情、有责任感的新世纪形象有
很好的作用。

在店门口做一个美观的留言板，用粉红色的作底板，在右上
角画上关于父亲的画，在左下角写上关于父亲的诗，中间用
纸折的千纸鹤拼成一个大心形，旁边拼成一个梢小点的心形，
用一个小心连接起来。

所有的人都可以在上面写上给自己父亲的祝福的话。只是作
为一个公益的活动，可以增加人气，人可以给顾客一个好的
形象。

酒店五一营销活动方案篇二

在众多高考生面临升学之际，酒店全面推出“升学



宴”、“状元宴”以打造餐饮服务口碑，开拓餐饮宴会市场，
带动餐饮、房务、康体消费，有效提高酒店经济效益。

xx市各知名、重点学校

“希望之星”

七月十八日――九月十八日

二楼宴会厅

1、凡在酒店预订“升学宴”或婚寿宴者，免费提供主持人1
名；（要求10桌以上宴会）

3、凡在酒店举办“升学宴”者，酒店赠送个人“成名相册”
一本，相册内容由酒店收集并排版，（内容包括其个人在就
学期间参加的各项活动、各项荣誉的留念照片，与学校老师、
同学留影并涉及家族合影，其个人资料留酒店保存并备档。）

4、酒店发行“希望之星邀请卡”推动酒店消费，其卡片发行
对象与途径：参加宴会的'每一位客人，通过宴会主人发放
的“礼金”或“礼品包”发放到每位顾客手中。

酒店五一营销活动方案篇三

活动主题：

欢度五一感恩回报千万家

活动时间：

xx年5月1日-3日(周六-周一)

活动内容：



五一超市促销活动

1、惊喜换购仅需1元

超市一次购满元，凭发票到服务台加1元换购商品(价值3-5元
左右)。

注：服务台人员做好台帐登记工作、现金的正确收取、小票
的正确收集，以免出现误差。每天将收取金额上交财务，活
动结束后，按照上交的现金核查换购商品。

2、献惊喜礼金送给您

注：团购及场外个别专柜不参加;购物金额68元以上不累计计
算;每次只能使用一次;

3、买30元送10元现金券

活动内容：

超市一次购物满30元送价值10元的(超市专柜/联谊商业单
位)xx现金券一张，买60元送2张，多买多送。

注意事项：

1、现金券只能在指定专柜使用;

2、现金券在月日至月日期间消费有效;

3、现金券不找零，不兑换现金;

4、购买xx专柜满xx元时使用一张，满xx元时使用2张，依次
类推。

5、现金券盖有本公司公章均为生效;



6、本次活动的最终解释权归青云购物中心。

此活动所有费用由所参加专柜自行承担。

酒店五一营销活动方案篇四

为了给过情人节的情侣们提供一个优雅、浪漫的环境，本酒
店定于七月七日推出“某某情人节聚会”的活动，具体活动
方案如下：

一、活动形式及主题:：

活动在酒店美食坊采取分餐制的形式进行，突出浪漫、温馨
的情人节氛围

二、活动具体安排：

2、广告宣传：由公关营销部在七月一日在七月二日前制作10
块宣传海报分别在比一比超市、圭斋路、花炮女神广场、新
文路、人民路、金沙路、浏阳河路、酒店大门、前厅、临步
行街张贴。

3、情人节活动其它事项：

a、就餐从17：30开始。

b、由公关营销部于七月六日下午前定购200朵玫瑰。

4、营销方式：

采取现场营销的方式，来客可直接到吧台购票就餐，每对情
侣送玫瑰花一束。

三、菜谱：



注：客人也可以点其他菜(包括中餐)，自己选择。

酒店五一营销活动方案篇五

1、凡在4.15日至5.1期间，凭购物小票可在收银台处加1元可
换取价值5元的商品，满68元的顾客加2元可换购价值10元的.
商品，购物100元以上的顾客加5元可换购“时尚运动t恤”一
件。(5.1日前换小票，活动日开始一票换物。换购商品为袜
子，内裤、背心、简易t恤等，此活动需设置最低消费标
准。)

2、 凡一次性购物满68元的顾客，凭当日单张购物小票可到
收银台免费办理积分卡一张;在活动时间内可享受双倍积分。
当日购物满588元客户可赠送会员卡，可在任何棉之家连锁店
内享受会员折扣。(特价商品、换购赠品后不参加积分活动，
兑换积分卡后及时收回小票)

3、 会员专利优惠产品，为了吸引更多会员客户购物，设置
少量款式服饰进行折上折，即在活动折扣基础上再享受会员
专利。(此方式需要新款、高利润产品为依托)

4、 买赠及折扣 最常规手段，达到一定消费额后返还比例赠品
(例，满38送袜子，满68送背心及等价吊带、满128送运动衫
等。具体赠送礼品需要尽快确定购买。折扣产品不参与此方
案)。

5、 购物反馈 4.15-5.1日进店消费顾客，可于活动期间持购
物小票到店内抵现金使用，(要提前确定好反馈比例)

二，注意事项

1、 人员准备，提前按岗位明确，责任到人，避免活动期间
有环节出错。



2、 货品准备，购置好促销品及具体折扣，保证参与活动产
品的供应(建议进购一批专用促销服饰)。

3、 赠品、附件准备，赠品数量充足，保证供应。确认好所
需附件，提前购买全。

(店内所经营产品及需采购赠品，杯子，脸盆等家用品，衣架，
皮条等附件品)

4、 沟通方面，确认好参与活动店面，日期以及各店活动方
式。

酒店五一营销活动方案篇六

1、凡在4.15日至5.1期间，凭购物小票可在收银台处加1元可
换取价值5元的商品，满68元的顾客加2元可换购价值10元的
商品，购物100元以上的顾客加5元可换购“时尚运动t恤”一
件。(5.1日前换小票，活动日开始一票换物。换购商品为袜
子，内裤、背心、简易t恤等，此活动需设置最低消费标
准。)

2、凡一次性购物满68元的顾客，凭当日单张购物小票可到收
银台免费办理积分卡一张;在活动时间内可享受双倍积分。当
日购物满588元客户可赠送会员卡，可在任何棉之家连锁店内
享受会员折扣。(特价商品、换购赠品后不参加积分活动，兑
换积分卡后及时收回小票)

3、会员专利优惠产品，为了吸引更多会员客户购物，设置少
量款式服饰进行折上折，即在活动折扣基础上再享受会员专
利。(此方式需要新款、高利润产品为依托)

4、买赠及折扣最常规手段，达到一定消费额后返还比例赠
品(例，满38送袜子，满68送背心及等价吊带、满128送运动
衫等。具体赠送礼品需要尽快确定购买。折扣产品不参与此



方案)。

5、购物反馈4.15-5.1日进店消费顾客，可于活动期间持购物
小票到店内抵现金使用，(要提前确定好反馈比例)

二，注意事项

1、人员准备，提前按岗位明确，责任到人，避免活动期间有
环节出错。

2、货品准备，购置好促销品及具体折扣，保证参与活动产品
的供应(建议进购一批专用促销服饰)。

3、赠品、附件准备，赠品数量充足，保证供应。确认好所需
附件，提前购买全。

(店内所经营产品及需采购赠品，杯子，脸盆等家用品，衣架，
皮条等附件品)

4、沟通方面，确认好参与活动店面，日期以及各店活动方式。
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酒店五一营销活动方案篇七

“五”动心情，清爽“一”夏，轻松竞拍

针对“五一”假期消费，推出全品项促销，提升店形象;

20xx年4月28日——20xx年5月8日

风暴商品，一元系列，五元系列，产品拍卖会;

一主题主要以10个“5元”系列产品作为低价促销;

二主题主要以10个“1元”系列产品作为低价促销;

封面：活动主题宣传

主要突出竞拍会的`活动内容，结合某厂家的产品推广活
动(带演绎活动内容);

封一、封二：“五一”主题特价专版

1.“1元”系列产品15支，主要以食品，百货，日化及日配课
为主推课别;

1)食品：休闲小食品2支，饮料1支，调味品1支;

2)百货：玻璃杯1支，粘钩1支，苍蝇拍1支，夏季凉扇1支，
男女丝袜2支;

3)日化：香皂或肥皂1支，牙刷1支，夏季灭蚊用品(蚊香)1
支;

4)日配：盒装酸奶2支;

2.“5元”系列产品15支，主要以食品，百货，日化为主推课



别;

1)食品：饮料1支，冲饮品1支，南北干货类1支，调味品1支，
休闲食品类1支;

3)日化：洗涤用品(洗发水，沐浴露)2支，夏季防晒用品1支，
纸制品1支;

封三：生鲜专版：

1.时令蔬菜4支单品，时令水果6支单品，限定销售日期;

2.五谷杂粮单品4-5支，主要突出夏季降暑产品(白糖，红豆，
绿豆等);

封四：“美”食“美”客(粮油，休闲食品专版)

1.粮油课：(合计17支单品)

2)香油2支：鉴于夏季制作凉菜的因素，选择2支单品，高低
价格区分开;

3)酱油2支：大小包装各1支，可选择生抽或老抽;

4)醋2支：瓶装，袋装各1支，袋装可选择1元三袋的销售方
式;

5)调味酱2支：麻辣酱，芝麻酱各1支;

6)速食面2支：五连包方便面，袋装粉丝各1支;

7)南北干货类3支：枸杞，大枣，银耳各1支;

8)袋装大米2支：对比促销，主推大包装商品，选择10kg
和5kg各1支;



9)挂面1支：挂面属于自采商品，以低毛利或平价销售;

2.休闲食品课：(合计16支单品)

1)炒货类2支：瓜子，花生各1支;

2)糕点类2支：袋装面包，蛋黄派各1支;

3)休闲小食品(蜜饯类)2支：主要针对蜜饯类产品选择;

4)膨化食品2支：薯片，锅巴各1支;

5)饼干2支：一般夹心饼干，威化饼干各1支;

6)果冻3支：散装果冻1支(金娃果冻折价)，袋装果冻1支(喜
之郎果冻);

7)散装食品3支：散装饼干，散装干货，散装炒货各1支;封五、
封六：“凉爽夏日风”(酒饮，冲调专版)

1.酒饮课：(合计32支单品)

1)碳酸饮料(可口可乐，百事可乐，非常可乐，雪碧，柠檬汽
水等)8支;

2)水饮料(普通矿泉水，运动性矿物质水)4支;

3)茶饮料(绿茶，红茶，凉茶)5支;

4)果汁饮料(橙汁，蜜桃汁，果粒橙)3支;


