
2023年销售小故事早会及感悟(通用5篇)
当在某些事情上我们有很深的体会时，就很有必要写一篇心
得感悟，通过写心得感悟，可以帮助我们总结积累经验。那
么我们写心得感悟要注意的内容有什么呢？那么下面我就给
大家讲一讲心得感悟怎么写才比较好，我们一起来看一看吧。

销售小故事早会及感悟篇一

一只小鹰在鹰妈妈出外觅食时不慎掉了出来，刚巧被鸡妈妈
看到.便捡回去和一群小鸡放在一起喂养。

随着时光流逝，小鹰一天天长大了.也习惯了鸡的生活，并且
鸡们也中把它看成是自己的同类，它也相它人一样出外往后
刨着寻食，从来没试过要飞向高空。

一天，在小鹰出外觅食时.忽然碰到鹰妈妈，鹰妈妈见到小鹰
惊喜极了，对它说：“小鹰，你怎么在这里，随我一起去飞
向高空吧!”

小鹰说：“我不是小鹰，我是小鸡呀，我可不会飞，天那么
高，怎么飞得上去呀?”

鹰妈妈对小鹰有些生气，但她还是大声地鼓励它说：“小鹰，
你不是小鸡，你是一只搏击蓝天的雄鹰呀!不信!咱们到悬崖
边，我教你高飞。”

【故事感悟】假如你是一只鹰，那么迟早你都要高飞，你不
是不会飞，而是没有高飞的机会，没有人鼓励你，关心你。
假如机会来临的时候，你也一样会飞上蓝天的，朋友。

销售小故事早会及感悟篇二

有一次，我们销售团队招聘新员工，过五关斩六将，留下了



几位非常优秀的女孩。

我给大家做入职培训，从职场礼仪、时间管理到销售行为分
析，她们听得欢声笑语。

快结束时，一位刚毕业的姑娘j提问：“听说做销售的女孩必
须酒量大，能喝才能签单，是真的吗?”

我看看j，以及其他女孩紧张期待的神色，微笑说：“我酒量
大不大是个人行为，和工作没有关系，但是，假如在我的年
龄和职级，还要靠酒量拼业绩，我觉得有点丢脸。如果大家
愿意，我拖个堂，讲讲我们家门口王阿婆卖茶叶蛋的故
事。”

她们立刻精神了。

王阿婆是个神奇的老太太，神奇得我都不愿意叫她“大妈”，
恨不得喊一声“老师”。她与老公一起卖茶叶蛋和烧饼，每
天只做500个，下午4∶30开卖，基本6∶30就被排成长龙的顾
客队伍抢光，两个牛人做完收工绝不加班。摊位上只卖这两
样东西，专业术语是“产品线”很单纯，可是，生意却好到
要爆炸。

王阿婆不会发微博用微信，却网罗了几位小有名气的美食达
人做网络传播，把她的茶叶蛋和烧饼推上“本地不可不吃
的10个小吃”，这是媒介宣传;她和老公每天只出品500个，
那些排成长龙的顾客不仅自带广告效应，而且买到之后常常
惊喜自拍发朋友圈儿，这是饥饿营销;王阿婆在全城开了6家
店面连锁经营，这6家店面的所有者是个手上有大量小门脸的
富二代，他用门面租金入股了王阿婆的小生意，这是融资，
资源与资本双投入，于是，王阿婆占据了城市人流量最密集
的黄金地点。

只是，生意这么好的王阿婆从来没想着要吞并这个城市所有



茶叶蛋摊点做行业no.1，每当我逗她：“婆儿呀，你的实力再
开10个店一点问题没有。”

她就笑眯眯地说：“那得花老大劲儿啊，我们现在一天忙几
个钟头，回家轻轻松松打打小麻将，老两口带着女儿女婿，
过得不要太滋润，何苦那么作践自己。”

这是有能力却不盲目扩张。这个女人，了解自己的实力和目
标，走再远都丢不了方向。她有自己的规则：第一，每天每
个店只卖500个，你可以排队，但我绝不加班;第二，再熟的
客，先付钱后拿东西，不预订不赊账，先来后到一视同仁。
她做的是买卖，并不准备把自己所有的时间、精力全部搭进
去。以上是我佩服这个老太太的地方。

什么时候会有“潜规则”?

第一，身处一个充满“潜规则”的行业，正常的“规则”在
这里行不通。有没有这样的行业?当然有，可是不多。

第二，个人没有按照规则行事的能力，无法用光明正大的方
式解决问题，明的做不到，只好来暗的，“潜规则”就有了
市场。

不想遵照潜规则，就要有自己的实力和原则，潜规则特别钟
爱脸上写满欲望，骨子里却没有能力和勇气实施的人。

口红只能帮助你打开局面，决定一路闯关的，只有对自我了
解清晰的底牌的实力。

世界不是阳光灿烂鲜花盛放，也不是乌云密布天雷阵阵，它
有明有暗，有起有落，如果你愿意从更长久的时间段来看，
只有见得了光的种子，才会发芽长大，能够长期而良性存在
的事物，大多是明亮的，犹如大多阴影，往往都是短暂的存
在。



销售小故事早会及感悟篇三

从前，某个国家的森林里，喂着一只两头鸟。名叫“共命”。

这鸟的两个头“相依为命”。遇事向来两个“头”都会讨论
一番，才会采取一致的行动，比如到哪里去找食物，在哪儿
筑巢栖息等。

有一天，一个“头”不知为何对另一个“头”发生了很大误
会，造成谁也不理谁的仇视局面。

其中有一个“头”，想尽办法和好，希望还和从前一样快乐
地相处。

另一个“头”则踩也不踩，根本没有要和好的意思。

如今，这两个“头”为了食物开始争执，那善良的“头”建
议多吃健康的食物，以增进体力;但另一个“头”则坚持
吃“毒草”，以便毒死对方才可消除心中怒气!

和谈无法继续，于是只有各吃各的。最后，那只两头鸟终因
吃了过多的有毒食物而死去了。

启示：

这个故事给我们的启示是，在一家公司内，每个组织之间的
关系就好像是个大家庭，成员中的兄弟姐妹，应该和和气气，
团结一致。若发生什么不愉快的事，大家应该开诚布公地解
决，不应将他人视为“敌人”，想尽办法敌视他。因为大家
都在同一家公司内服务，一旦某个组织溃不成军时，其他组
织也将深受其害。

1.销售小故事及感悟20个



2.销售晨会励志小故事

3.销售哲理小故事大全精选

4.成功销售案例小故事18个

5.销售心态的小故事

销售小故事早会及感悟篇四

古时候，有一个捕鸟人，布下罗网，鸟儿飞来，一下被捕住
了。收网一看，鸟儿被缚在一个网眼里，于是，他回去做了
一个仅有一个孔眼的网，拿到原处张设起来，兴致勃勃的等
候着。然而再也没捕到一只鸟。

50字励志小故事2

一个替人割草打工的男孩打电话给一位陈太太说：“您需不
需要割草?”/陈太太回答说：“不需要了，我已请了割草工。
”男孩又说：“我会帮您拔掉花丛中的杂草。”陈太太回答：
“我的割草工也做了。”男孩又说：“我会帮您把草与走道
的四周割齐。”陈太太说：“我请的那人也已做了，谢谢你，
我不需要新的割草工人。”男孩便挂了电话，此时中华励志
网男孩的室友问他说：“你不是就在陈太太那割草打工吗?为
什么还要打这电话?”男孩说：“我只是想知道我做得有多
好!”

销售小故事早会及感悟篇五

解放前，南京有家鹤鸣鞋店，牌子虽老，却无人问津。偶尔
老板发现许多商社和名牌店那时兴登广告推销商品.他也想做
广告宣传一下。

但怎样的广告才有效益呢?店老板来回走动寻思着。这时，帐



房先生过来献计说：“商业竞争与打仗一样，只要你舍得花
钱在市里最大的报社订三天的广告。第一天只登个大问号，
下面写一行小字：欲知详情，请见明日本报栏。第二天照旧，
等到第三天揭开谜底，广告上写'三人行必有我师，三人行必
有我鞋鹤鸣皮鞋’”。

老板一听，觉得此计可行，依计行事，广告一登出来果然吸
引了广大读者，鹤鸣鞋店顿时家喻户晓，生意火红。老板很
感触地意识到：做广告不但要加深读者对广告的印象，还要
掌握读者求知的心理。

这则特别的商业广告，也显示出赫赫有名的老商号财大气粗
的气派。从此，鹤鸣鞋店在京沪鞋帽业便鹤立鸡群了。

月异，经济发展突飞猛进，新生事物层出不穷，因此我们必
须敢想、敢说、敢干、敢于创新，跟上时代潮流，更要有超
前意识。这些，都是成功者必备之素质。


