
十月商场活动策划(通用5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编帮大家整理
的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

十月商场活动策划篇一

1、与商场领导沟通具体的操作细节，主要是价格、场地、人
员、物料的支持。

2、20日在xx市场做宣传：贴海报和包装三轮车，23日在商场
前贴海报。

3、22日检查库存和现场物料

4、活动统一说辞的提炼：科龙厂家“五.一”提前做促销活
动，特价销售且赠送精美礼品。

十月商场活动策划篇二

1、部经理大力配合，一定要把活动精神传达到每个商户和员
工。

2、除黄金、双星、图书不参加活动外，其余商户无条件执行
参加。

3、值班经理和活动组织人员要尽心尽职，各处室配合好此活
动。(每天活动工作人员名单另文下发)

4、4月27日、5月13日下午到收款台统一缴款，部经理督促到
位。



5、各收款员要履行职责，收款盖章，不可徇私舞弊。

6、各营业员、商户不得私自收款，截留顾客小票;不得参与
此活动。一经发现，严肃处理。

十月商场活动策划篇三

五一大促销

一、深呼吸？海的味道

在4月28日到5月7日期间，凡在某超市各分店购物满300元的
顾客，可进行现场抽奖，抽取幸运海南四日游的名额，到海
南天涯海角去感受“海的味道”

特等奖2名（5个店共10名）？?各奖海南四日游名额一个

一等奖3名（5个店共15名）？?各奖美的吸尘器一个

二等奖10名（5个店共50名）？?各奖立邦电饭煲一个

鼓励奖100名（5个店共500名）？各奖柯达胶卷一卷

二、服装打折？自己做主

在4月27日到5月26日期间，凡在某超市商场购买男装、女装、
睡衣等的顾客，凭电脑小票可转动幸运转盘，转到几折，顾
客即可享受几折的现金折扣。

活动期间还将有服装秀和服装限时抢购活动。

服装限时抢购活动，每天举行两次，最低达到2折。

三、五一惊喜三重奏



一重奏：全城至低（各种商品价格全城至低，便宜至极）

二重奏：二十万积分卡顾客“五一”倾情大回馈

4月28日至5月9日期间，所有积分卡顾客凭积分卡可以在某超
市特惠购买指定商品。

三重奏：开心购物幸运有您

5月1日至7日，一次性在某超市购物满30元的顾客可参加现场
活动，奖品丰富，永不落空。奖品有：精美盒纸、1公斤大米、
500ml食用调和油。

四、超市“五一”部分特价商品：五一期间某超市共推出了
近千种的特价商品，包括了日用百货、食品、电器、服装、
生鲜等各种商品（具体定出特价商品的价格）。

十月商场活动策划篇四

1、与商场领导沟通具体的操作细节，主要是价格、场地、人
员、物料的支持有上海传古文化公司完成（专业开业典礼、
晚会策划、新闻发布会策划、周年庆典、上海活动策划、物
料设计等。

2、20日在钦州市场做宣传：贴海报和包装三轮车，23日在商
场前贴海报。

3、22日检查库存和现场物料

4、活动统一说辞的提炼：某厂家“五。一”提前做促销活动，
特价销售且赠送精美礼品。



十月商场活动策划篇五

2、“背粘胶”印刷：3000元;

3、室内外布置：1000元;

4、活动奖品预算：16000元;

5、报纸广告：3000元

总计：24000元

其中：4月28日――5月13日(母亲节)共16天时

间按各专柜销售额的1%进行扣点，其余商场负担。


