
编写计划书应越详细越好(通用7篇)
时间就如同白驹过隙般的流逝，我们的工作与生活又进入新
的阶段，为了今后更好的发展，写一份计划，为接下来的学
习做准备吧！写计划的时候需要注意什么呢？有哪些格式需
要注意呢？以下我给大家整理了一些优质的计划书范文，希
望对大家能够有所帮助。

编写计划书应越详细越好篇一

1.为不同对象度身定制商业计划书。

2.把重点放在读者期望在商业计划书中找到的资讯，例如回
本期、投资回报等。

3.强调阁下的真正实力。

4.以平实的措辞，明确及全面地表达重点。

5.善用数字、百分比及可量化的资讯。

编写计划书应越详细越好篇二

1.商业计划书应力求简洁，令读者易於阅读及理解。

2.可运用图表和数字去说明和解释阁下的生意概念。

3.决定谁是商业计划书的读者：银行或是投资者，并根据特
定的用途而拟备商业计划书。

当商业计划书的对象为银行时，计划书的重点应为现金流充
足性;当商业计划书的对象为投资者时，计划书的重点则应放
在潜在回报及回本期上。



4.按一个完整的结构、有系统地阐明阁下的业务。

5.在计划书中简介整体市场概况/市场分析，以展示阁下对该
行业及本身业务状况的理解。

6.强调阁下业务的独特性、实力及竞争优势。

7.作出实际且进取的推算，解释资金用途及预计的回本期。

8.先完成商业计划书的所有章节，最后在摘要中列明重点。

9.在呈交商业计划书之前再度检讨，改善不足的地方。

编写计划书应越详细越好篇三

创业计划书的编写技巧有哪些?我们应该怎么样写创业计划
书?请看下面：

一产品和服务具有独特性

你的企业有独一无二的优势吗?这些优势体现在技术、品牌、
成本等方面，而这些优势能保持多长时间也是投资方决定是
否投资的重要因素之一。

二商业模式和赢利模式可行

商业模式是如何生产商品，如何提供服务和市场策划等，赢
利模式是如何赚钱，如何把产品和服务转化为利润。

商业模式和赢利的模式的可行性，最终又体现在企业的执行
力上。

三高效的管理

大多数风险投资者认为，任何风险投资的成功关键都是管理。



管理也是风险投资者第二关心的问题，风险投资领域的传统
观点认为，如果你的点子好，但管理差，可能失去机遇，如
果点子差，但管理好，则可能争取机遇。

而其中'好'的含义也是多方面的。

四风险投资都是利字当头

提供有说服力的公司财务增长预测是你义不容辞的责任。

所以，风险投资都选择有竞争力的企业、行业中的龙头。

要想吸引投资，商业计划书要写明自己企业的规模、计划、
发展状况等。

五退出机制

风险投资者如何摆脱某种状态是影响其投资决策的重要因素，
也就是说，风险投资者在决定进入之前，一定要事先找出退
身之路。

他们不想长时期在你公司拥有产权，他们希望其投资与其它
资本共同作用一段时间而后抽走，这样就要求有退身之路。

主要退出有：

1、公司股票上市。

这样，投资者可将自己拥有的，该公司股权公开出售。

2、公司整体出售。

即包括风险资本公司的权益同时出售给有关公司，通常为大
公司。



3、公司、你个人或第三团体把投资者拥有的本公司权益买下
或卖回，商业计划书对有关事项应详细说明。

准备创业方案是一个展望项目的`未来前景、细致探索其中的
合理思路、确认实施项目所需的各种必要资源、再寻求所需
支持的过程。

需要注意的是，并非任何创业方案都要完全包括上述大纲中
的全部内容。

创业内容不同，相互之间差异也就很大。

第一阶段：经验学习

第二阶段：创业构思

第三阶段：市场调研

第四阶段：方案起草

写好全文，加上封面，将整个创业要点抽出来写成提要，然
后要按下面的顺序将全套创业方案排列起来：

(1)市场机遇与谋略;

(2)经营管理;

(3)经营团队;

(4)财务预算;

(5)其他与听众有直接关系的;信息和材料，如企业创始人、
潜在投资人，甚至家庭成员和配偶。

六最后修饰阶段



首先，根据你的报告，把最主要的东西做成一个1—2页的摘
要，放在前面。

其次，检查一下，千万不要有错别字之类的错误，否则别人
对你是否做事严谨会怀疑的。

最后，设计一个漂亮的封面，编写目录与页码，然后打印、
装订成册。

七检查

可以从以下几个方面加以检查：

(1)你的创业计划书是否显示出你具有管理公司的经验。

(2)你的创业计划书是否显示了你有能力偿还借款。

(3)你的创业计划书是否显示出你已进行过完整的市场分析。

编写计划书应越详细越好篇四

一、总论

1、项目名称

2、主要内容说明本项目创新内容、技术水平、技术指标、用
途及应用范围。

3、目的、意义说明本项目提出的背景、目的.和是否符合国
家和地方产业政策要求以及社会经济意义。

4、国内外现状及发展趋势说明与本项目研究开发内容相关的
国内外现状及发展趋势。（要求注明主要资料及信息来源）

二、项目技术可行性分析



1、项目的技术创新性论述

（1）项目产品（服务）的主要技术内容及基础原理。

（2）项目产品（服务）的技术创新点论述。详细说明本项目
的技术创新点、创新程度、创新难度，以及需进一步解决的
问题，并附上权威机构出示的查新报告或其他相关证明材料。

（3）项目产品（服务）的主要技术性能指标与国内、国外同
类产品先进技术指标的比较（可以表格方式说明）。

2、技术成熟性和项目产品可靠性论述

技术成熟阶段的论述、有关部门对本项目技术成果的技术鉴
定情况；本项目产品（服务）的技术检测、分析化验的情况；
该技术进行生产条件下小批量、小规模试生产的情况，包括
生产质量的稳定性、成品率；本项目产品（服务）在实际使
用条件下的可靠性、耐久性、安全性的考核情况等。

三、项目产品（服务）市场预测

1、项目产品（服务）的主要用途，产品（服务）的经济寿命，
目前处于寿命期的阶段，开发新用途的可能性。

2、市场调查。说明现阶段市场容量、市场供应能力，国内外
同类产品的水平、价格、市场竞争力情况。

3、市场预测。说明未来市场容量、市场供应能力、产品的技
术水平、价格等方面的发展趋势。（以上应注明主要资料、
信息来源及选用的预测办法）

四、项目实施方案

1、技术方案



2、生产方案

3、营销计划

4、特殊行业许可证报批情况

5、项目总体发展论述

五、项目投资估算与资金筹措

1、投资估算

2、资金筹措

3、资金使用计划

六、经济、社会效益分析

1、生产成本与销售收入估算

2、财务分析预测项目完成后项目产品年净利润、年纳税总额、
投资利润率、财务内部收益率、投资回收期。

3、社会效益分析

4、项目的风险性及不确定性分析对项目的风险性及不确定因
素进行识别，包括技术风险、人员风险、市场风险、政策风
险等。进行盈亏平衡分析和敏感性分析，进而分析不确定因
素对项目经济评价指标的影响，分析项目的抗风险能力。

七、项目承担人情况

1、创业申请人及主要创业人员的姓名、性别、年龄、文化程
度、技术职称及在项目中承担的主要研究开发任务。



2、主要研究开发人员的研究领域及研究成果简介。

3、创业申请人与主要研究开发人员的合作形式、经济和技术
关系。

八、关于知识产权权益情况的说明

九、附件包括可以说明项目情况的证明文件。

技术报告、设计文件、查新报告、鉴定证书、检测报告、专
利证书、奖励证明等复印件。

编写计划书应越详细越好篇五

一产品和服务具有独特性

你的企业有独一无二的优势吗?这些优势体现在技术、品牌、
成本等方面，而这些优势能保持多长时间也是投资方决定是
否投资的重要因素之一。

二商业模式和赢利模式可行

商业模式是如何生产商品，如何提供服务和市场策划等，赢
利模式是如何赚钱，如何把产品和服务转化为利润。商业模
式和赢利的模式的可行性，最终又体现在企业的执行力上。

三高效的管理

大多数风险投资者认为，任何风险投资的成功关键都是管理。
管理也是风险投资者第二关心的问题，风险投资领域的传统
观点认为，如果你的点子好，但管理差，可能失去机遇，如
果点子差，但管理好，则可能争取机遇。而其中'好'的含义
也是多方面的。



四风险投资都是利字当头

提供有说服力的公司财务增长预测是你义不容辞的责任。所
以，风险投资都选择有竞争力的企业、行业中的龙头。要想
吸引投资，商业计划书要写明自己企业的规模、计划、发展
状况等。

五退出机制

风险投资者如何摆脱某种状态是影响其投资决策的重要因素，
也就是说，风险投资者在决定进入之前，一定要事先找出退
身之路。他们不想长时期在你公司拥有产权，他们希望其投
资与其它资本共同作用一段时间而后抽走，这样就要求有退
身之路。主要退出有：

1、公司股票上市。这样，投资者可将自己拥有的，该公司股
权公开出售。

2、公司整体出售。即包括风险资本公司的权益同时出售给有
关公司，通常为大公司。

3、公司、你个人或第三团体把投资者拥有的本公司权益买下
或卖回，商业计划书对有关事项应详细说明。

准备创业方案是一个展望项目的未来前景、细致探索其中的
合理思路、确认实施项目所需的各种必要资源、再寻求所需
支持的过程。

需要注意的是，并非任何创业方案都要完全包括上述大纲中
的'全部内容。创业内容不同，相互之间差异也就很大。

第一阶段：经验学习

第二阶段：创业构思



第三阶段：市场调研

第四阶段：方案起草

写好全文，加上封面，将整个创业要点抽出来写成提要，然
后要按下面的顺序将全套创业方案排列起来：

(1)市场机遇与谋略;

(2)经营管理;

(3)经营团队;

(4)财务预算;

(5)其他与听众有直接关系的;信息和材料，如企业创始人、
潜在投资人，甚至家庭成员和配偶。

六最后修饰阶段

首先，根据你的报告，把最主要的东西做成一个1—2页的摘
要，放在前面。其次，检查一下，千万不要有错别字之类的
错误，否则别人对你是否做事严谨会怀疑的。最后，设计一
个漂亮的封面，编写目录与页码，然后打印、装订成册。

七检查

可以从以下几个方面加以检查：

(1)你的创业计划书是否显示出你具有管理公司的经验。

(2)你的创业计划书是否显示了你有能力偿还借款。

(3)你的创业计划书是否显示出你已进行过完整的市场分析。



编写计划书应越详细越好篇六

编写商业计划书的直接目的是为了寻找战略合作伙伴或者风
险投资资金，其篇幅既不能过于繁琐，也不能过于简单。

一般而言，项目规模越庞大，商业计划书的篇幅也就越长;如
果企业的业务单一，则可简洁一些。

一份好的商业计划书的特点是：关注产品、敢于竞争、充分
市场调研，有力资料说明、表明行动的方针、展示优秀团队、
良好的财务预计、出色的计划概要等几点。

编写计划书应越详细越好篇七

一个好的商业计划书是获得贷款和投资的关键。

如何吸引投资者、特别是风险投资家参与创业者的投资项目，
这时一份高品质且内容丰富的商业计划书，将会使投资者更
快、更好地了解投资项目，将会使投资者对项目有信心，有
热情，动员促成投资者参与该项目，最终达到为项目筹集资
金的作用。

商业计划书是争取风险投资的敲门砖。

投资者每天会接收到很多商业计划书，商业计划书的质量和
专业性就成为了企业需求投资的关键点。

企业家在争取获得风险投资之初，首先应该将商业计划书的
制作列为头等大事。


