
最新父亲节超市活动内容 父亲节超市的
活动方案(模板5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
相信许多人会觉得范文很难写？接下来小编就给大家介绍一
下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

父亲节超市活动内容篇一

1、凡在本超市(商场)购买商品超过100元者可以送一份精美
的父亲节礼物，比如领带、父亲节贺卡等等。

2、凡在本超市(商场)购买男士用品可以打9.5折，比较剃刀、
擦鞋刷、男内衣等等。

3、凡在本超市(商场)购买超过20元的可以进么一次抽奖，奖
品是父亲节小礼物，比如糖果，啤酒、烟灰缸等等。

4、凡在本超市(商场)购买父亲节礼物可以免费包装，并送一
张父亲节祝福卡片。

父亲节超市活动内容篇二

活动时间：6月18日-6月19日

活动主题：健康老爸活动内容：

一、购物满18元以上均可获赠父亲节精美礼品一份。(扇子或
剃须刀片)

二、凡6月19日出生的父亲凭有效证件可在麦吉利享受购生日
蛋糕6折优惠。



三、送给父亲的祝福(顾客持会员卡购男士用品可享受免费礼
品包装。)

四、想看到平时温文尔雅的爸爸,豪情万丈,豪饮美酒的样子
吗?快和爸爸到超市发超市来吧!只要在喝啤酒的比赛中胜出
的话,就可以获得丰富的礼品具体操作：

地点：大厦店换购处细则：

a：凡持本店当日单张38元以上购物小票者可参加喝啤酒比赛。

每场次分两组，每组5人。由主持人下令，能在最短时间内喝
完1听者获胜。获胜者将当场奖2听钟楼啤酒，商品准备：水
杯，男士内衣，吉列系列，酒类，凉席，凉枕卖场布置：换
购处吊挂父亲节吊牌，卖场内制作父亲节提示。

一、营销目的

由于父亲节和端午节只相差几天，并在同一快讯档期，而父
亲节相对端午节来说，仅仅是一个小节日，两者只能选择其
一做为促销重点，因此，今年父亲节的促销不做主题式促销，
主要以商品促销为重点，来达到销售的目的。

二、快讯档期月10日-6月24日

四、促销方式

一)商品选择选择男士商品和季节性商品进行促销，以下商品
谨供参考：

1、食品类：啤酒、饮料、滋补品、保健品等;

2、日用类：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等;



3、烟酒类。

二)商品特卖由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售：

1、让父亲更潇洒：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖;

2、让父亲更健康：啤酒、饮料、滋补品、保健品、体育用品
等特卖;

3、让父亲更快乐：一些精美高档礼品等特卖;

四)商品陈列由各连锁分店根据本店与专柜情况，针对相关特
价商品进行突出和重点陈列，以促进和达到节日销售的目的。

二.“神气老爸”孝子亲情绘画大赛活动时间：

年龄限18岁以下(含18岁)，画体风格不限。6/5---6/10为作
品收集期，6/11为作品评选期，6/12---6/14为获奖作品展示
期，6/15进行现场颁奖。

奖项设置：

一等奖：1名价值300元的礼品

二等奖：1名价值100元的礼品

三等奖：2名价值50元的礼品纪念奖：46名精美礼品一份

三.“巧手老爸”手包粽子比赛活动时间：

活动地点：正门外淑女屋旁报名方式：

活动内容：



父子(或父女)免费组队报名参加比赛，年龄不限，限报50队。
在规定的时间内，包粽子的数量最多、最规范者即为获胜，
所包粽子参赛者可带走。

奖项设置：

四.“勇敢老爸”旱地龙舟比赛活动时间：

活动地点：iy西侧橱窗活动内容：

五.父子闯关趣味赛活动时间：

活动地点：1f正门活动内容：

父子(或父女)免费组队报名参加比赛，年龄不限，限报30队。
比赛分为：父子颠足球接力、父子卡拉ok对唱(伴奏带自备)、
你做我猜--父子默契大考验，真情传递。参赛先手需按要求
完成以上内容，比赛采用计分制，根据部分评出冠、亚、季
军。奖项设置：

冠军：1名价值400元的礼品亚军：1名价值200元的礼品季军：
2名价值100元的礼品参与奖：26名精美礼品一份。

父亲节超市活动内容篇三

父亲节相对端午节来说，仅仅是一个小节日，两者只能选择
其一做为促销重点，因此，今年父亲节的促销不做主题式促
销，主要以商品促销为重点，来达到销售的目的。

二、快讯档期

6月10日-6月24日

三、促销主题



1、扮靓父亲，重返年轻

2、给老爸一个温馨的父亲节

3、真情实意送父亲，健康礼品更贴心

四、促销方式

一)商品选择

选择男士商品和季节性商品进行促销，以下商品谨供参考:

1、食品类:啤酒、饮料、滋补品、保健品等;

2、日用类:西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等;

3、烟酒类。

二)商品特卖

由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售:

1、让父亲更潇洒:西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖;

2、让父亲更健康:啤酒、饮料、滋补品、保健品、体育用品
等特卖;

3、让父亲更快乐:一些精美高档礼品等特卖;

活动时间:6月17日-6月18日

活动主题:健康老爸



活动内容:

一、购物满18元以上均可获赠父亲节精美礼品一份。(扇子或
剃须刀片)

二、凡6月18日出生的父亲凭有效证件可在麦吉利享受购生日
蛋糕6折优惠。

三、送给父亲的祝福

(顾客持会员卡购男士用品可享受免费礼品包装。)

四、想看到平时温文尔雅的爸爸,豪情万丈,豪饮美酒的样子
吗?快和爸爸到超市发超市来吧!只要在喝啤酒的比赛中胜出
的话,就可以获得丰富的礼品.

具体操作:时间:6月17日(周六)、18日(周日)

地点:大厦店换购处

细则:a:凡持本店当日单张38元以上购物小票者可参加喝啤酒
比赛。

商品准备:水杯，男士内衣，吉列系列，酒类，凉席，凉枕

卖场布置:换购处吊挂父亲节吊牌，卖场内制作父亲节提示。

更多热门推荐：

1.父亲节创意活动方案

2.父亲节营销活动方案

3.商场父亲节活动方案



4.父亲节银行营销方案

5.父亲节酒店营销方案

6.父亲节活动主题方案

7.幼儿园父亲节方案

8.银行父亲节活动方案

9.小学父亲节活动策划方案

10.父亲节感恩活动策划方案

父亲节超市活动内容篇四

一、活动背景：

1、社会背景：今年xx月x日xx大厦迎来xx周年店庆，将开展
建店以来最大力度的营销活动，全力扩大企业的美誉度和影
响力，打击竞争对手的发展势头，牢牢巩固xx第一店的龙头
地位，并为迎接更加激烈的竞争做好充足的准备，手机店庆
活动方案。

2、企业背景：今年企业各项工作均取得了突破性的进展，店
庆前夕，接层扩建工程顺利结束，相关业种重新装修调整，
企业面貌焕然一新，要通过店庆活动向x城广大消费者展示xx
大厦的全新风貌。

活动要和奥运会适当结合

二、活动目标：

销售同比增长100%以上（11天期间）。



三、活动时间：

20xx年x月x日至x月x日共计11天。

四、活动主题：

xx大厦xx周年庆

旷世豪礼，闪耀山城

五、活动宣传口号：

1、预告性宣传语：

大厦店庆―xx商界奥运会，前所未有，值得期待

峥嵘岁月xx载，大庆11天欢乐开怀

xx年之荣耀历史，凝聚成这光辉一刻

举世瞩目中国北京奥运会，全城期待xx大厦xx周年庆

2、dm等广告语

商业大厦55周年庆11月8日激情开场！

1、价格开闸放水，礼品排山倒海

2、价格高台跳水，礼品千帆竞“发”

3、全场赠送前所未有，活动规模盛况空前，惊爆低价震撼山
城

4、xx周年庆，55根金条等你拿！



5、百万浓情厚礼馈赠全城，千万让利深情奉送，亿万特价商
品倾情酬宾，商业大厦xx年周年庆，激情回报十一天！

6、千家厂商联手同贺，开心大礼送不停，数万种新品绚丽登
场，特供特价独家推出，普惠辽东！

7、闪耀全城的颠峰力作，轰动本溪的购物狂欢盛宴！盛况空
前！力度空前！惊喜空前！

8、xx年庆典，辉煌与荣耀

9、大厦的生日，百姓的节日

10、商业大厦xx周年庆，奏响xx年让利的最强音

11、满城尽享店庆价

12、击穿价格底线，超越豪礼巅峰

五、活动内容及增销措施――

第一部分：xx大厦百货部分（含食品、洗化珠宝钟表、男服、
女服、运动、鞋帽七个业种，参加比率达100%）

（一）、商品组织（商品管理部负责组织落实商品采购和价
格掌控）主要有以下几种：

1、正常商品最低折扣价：此类商品为迎季新款新品，也是获
得毛利的主要品种，价格折扣额度及商品数量一定要超过以
往任何活动，全场新品最低价位折扣，重点组织高客单价商
品，不参加或达不到折度的临时撤柜做特卖场，各柜长要将
准备的商品记在柜长表单中，各业种要将商品折让情况详细
报商品部，商品部负责检查实际落实情况。本项工作由商品
部和各业种共同监督厂家，上述类商品储备数量应达到店庆



期间预计销售额的5倍。

2、超低价限量抢购商品，此类商品是吸引顾客的限量牺牲品
种，dm主打，由供应商提供，要求零毛利或负毛利，可以结
合“xx周年”推出xx折――xx折等商品特卖。每个品牌至少推
出2款特价限量商品，各业种负责落实，并向商品部和营销部
报限量的品种及数量，规划方案《手机店庆活动方案》。

3、特采特供品：是指为了店庆特别采购引进的特惠商品。这
是吸引客流、增加销售的主要商品品类，各业种对此要充分
重视，并保证货源达到一定的量。商品主要来源：一是供应
厂商支持提供的库存商品、订制商品；二是由各业种流通自
行采购的包销买断的自营商品。要求此类商品一定要低价格、
低毛利，具有绝对的吸引力。每个品牌不得少于5款特供品，
特供品要醒目标记“店庆特供”字样。

4、均一价商品――业种要有针对性地采购或要求供应商提供
一些相近价格的商品，制定均一价（如5.5元、11元、55
元、118元、155元、218元、318元、455元、555元等），设
特卖场销售。

5、春、秋、夏季反季商品，同样要抓好这类商品的引进和销
售，作为增加销售的亮点，价格要低至极限，数量充足。

7、洗化珠宝钟表业种结合商品属性，开展“璀璨之梦―名品
专场盛惠”活动（重点为名表、金饰品），这将是该业种今
年最大力度的大型活动：

一是以惊爆特价吸引人，价格要极具诱惑力，商品为特别为
店庆申请的商品：a：每天200块特价手表（55――200元）；b、
每天200件特价首饰（55――2000元，由各品牌向其工厂申请
提供）；c、黄铂金大特价。

二是珠宝名表化妆品大展卖：在特价基础上开展赠送或开展



加35元、50元换购超值商品如项链、手链、手镯、玛瑙等等。

（二）：促销措施：

1、礼品大赠送及幸运大抽奖：满额送+抽奖

满额送：购物单张小票满55元以上根据不同购物金额获赠不
同赠品，奖级如下：

单张小票满55元（皮草、珠宝、进口表满550元，即10倍，下
同）赠店庆特制扑克一副（成本约1.5元，费用率2.7%），各
业种请于3天之内上报上扑克的品牌。满155元赠店庆特制毛
巾一条+新玛特洗衣皂一块（或其他）成本3元，费用率1.8%，
满300元赠早餐饼一盒或特制卫生纸一提，成本10元，费用
率2.3％），满500元赠十斤大米一袋（成本16元，费用
率3.2％），满800元赠2.5升豆油一桶（成本26元，费用
率3.25%），满1000元赠店庆特制4.5l豆油一桶（成本40元，
费用率4％），凭购物小票到大商超市一楼领取。家电商品、
一楼熟食专柜及现场制作不参加此活动。

大抽奖：活动期间在xx大厦、xx超市店铺购买商品单品满200
元即可抽取刮刮卡，参加幸运大抽奖，满400元抽奖两次，最
多限抽奖5次（小家电满400元、皮草、大家电、手机、珠宝、
进口表满800元抽奖一次）：

一等奖：（辉煌55年字样）金条一根（价值2000元）55名
（每天5名）

二等奖：（旷世盛典字样）奥运纪念品一个（价值500
元）110名（每天10）

三等奖：（家的感觉字样）福娃一个（价值78元）220名（每
天20名）



纪念奖：（期待奥运字样）店庆特制礼品一份（价值5
元）5500名（每天500名）

2、来店礼（一“购”即发）：每天在xx大厦主楼内购物（含
电器、新生活超市，不含xx超市）的头55名顾客即可到四楼
卡友中心获赠店庆特制礼品一个（价值10元）。按电脑水单
号排列，顾客在交款时收款员要告知顾客先拿小票去领奖，
再取货。奖品发放完毕要广播公告。

3、同生礼――11月8日当天过生日的顾客购物单张小票满55
元即可持有效证件到五楼卡友中心领取55年店庆精美礼品一份
（10元标准），每位只领一份，限前55名。

4、幸运礼：购物不花钱――店庆期间（8日―18日），在xx
大厦、xx超市购物即可填写抽奖卡参加抽奖，每天分3个时段
进行分段抽奖，上一个时段未中奖的不累计到下一个时段进
行。3个时段分别为（9：00――13：00）
（13：00――17：00）（17：00――20：00）每个时段产生3
名幸运顾客获得与购物金额等值的礼券，中奖者不论购物金
额多少，最高限返550元。活动方式：顾客填好抽奖卡并经收
银员盖章之后投入5楼卡友中心的抽奖箱内，每一个时段结束
请一位顾客代表抽取3名幸运者，工作人员将中奖名单抄写一
份后送至广播室，广播室对中奖名单进行广播公布，同时在
一楼扶梯口贴出海报告知。

中奖顾客须在公布中奖之后24小时之内凭身份证和信誉卡到
大厦5楼卡友中心兑奖，过期视为自动放弃。（抽奖券由财务
部印制）

6、名品特卖会――各穿品业种至少推出10个知名品牌特卖。
要求特卖商品货源充足、丰满。以落季库存，买断包销商品
为主，价格在0.55―5.5折，商品吸引力十足。特卖场位置一
是现在空位，二是不参加活动的品牌或坪效极低的品牌暂时
撤柜，三是各摊位由于正价商品少的让出位置销售特卖商品。



各专柜都要争取设置特卖花车，各卖区在指定区域设立特卖
场，用花车、案台、单、双杠等在卖场抢眼位置集中堆放展
卖。均一价商品如小衫、夹克衫、马甲、裤子、鞋、运动服、
小家电、羽绒服、化妆品等各类商品要遍及全场，用55
元、118元、155元等均一价特卖。特卖场设置安排如下：

女服业种：6个特卖场；男服业种：5个特卖场；鞋帽业种：5
个特卖场；

针纺业种：5个特卖场；体育休闲业种：5个特卖场；

食品业种设3个低价酒专柜，专售特供酒。

洗化珠宝钟表业种根据自身商品特点推出5个化妆品、名表、
玉器、翡翠、玛瑙等特卖场。

7、会员非常答谢：xx周年庆

（1）低额入会，尊容独享

在xx大厦购物满55元即可免费成会员（小家电满200元，大家
电满555元）

（2）会员2倍积分

8、生日大蛋糕，甜蜜共分享―
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父亲节超市活动内容篇五

活动主题：健康老爸

活动内容：

一、购物满18元以上均可获赠父亲节精美礼品一份。（扇子
或剃须刀片）

二、凡6月18日出生的父亲凭有效证件可在麦吉利享受购生日
蛋糕6折优惠。

三、送给父亲的祝福

（顾客持会员卡购男士用品可享受免费礼品包装。）

四、想看到平时温文尔雅的爸爸，豪情万丈，豪饮美酒的样
子吗？快和爸爸到超市发超市来吧！只要在喝啤酒的比赛中
胜出的话，就可以获得丰富的礼品。

具体操作：时间：6月17日（周六）、18日（周日）

每天分两个场次上午10：30―11：00；

下午17：00―17：40

地点：大厦店换购处

细则：凡持本店当日单张38元以上购物小票者可参加喝啤酒



比赛。

商品准备：水杯，男士内衣，吉列系列，酒类，凉席，凉枕

卖场布置：换购处吊挂父亲节吊牌，卖场内制作父亲节提示。


