
2023年房地产销售的个人简历 房地产销
售个人简历(精选5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？以下是小编为大
家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

房地产销售的个人简历篇一

姓名：

性别：女

年龄：25岁

居住地：上海

电话：

e-mail：

最近工作［1年8个月］

公司：xx房地产有限公司

行业：房地产开发

职位：销售学历

学历：本科

专业：市场营销



学校：南昌大学

自我评价

从事房地产销售多年，具有新楼盘以及二手楼盘买卖和租赁
的销售经验。对销控，预告、抵押登记以及和房地局部门沟
通有丰富的经验，熟悉现阶段关于商品房限购、限贷的.政策
以及对应办法，了解销售过程中容易出现问题的解决方案。
具备良好的沟通技巧以及销售方式，善于通过与客户的真诚
交流完成销售。工作努力认真，具有很强的事业心，相信付
出总会有回报。

求职意向

到岗时间：一周以内

工作性质：全职

希望行业：房地产开发

目标地点：上海

期望月薪：面议/月

目标职能：销售

工作经验

20xx/2—至今：xx房地产有限公司［1年8个月］

所属行业：房地产开发

销售部销售

1、负责贯彻执行公司领导的销售指令，按时或超额完成销售



指标。

2、负责客户登门拜访、客户来电咨询等，通过高质量的服务
增加销售。

3、负责为客户介绍项目相关内容，促进销售达成。

4、负责登记客户的相关信息，并对所有信息进行整理和分析，
寻找客户的相关性以及挖掘潜在客户。

5、负责协助上级完成其他任务。

20xx/5——20xx/1：xx房地产有限公司［1年9个月］

所属行业：房地产开发

销售部销售代表

1、负责与客户进行直接沟通和交流，协助客户对在售楼盘进
行多方面了解。

2、负责销售楼盘，催收房款，完成每月销售收入指标。

3、负责与有购买意向的客户进行近一步的接触，争取签订合
同，完成交易。

4、负责定期撰写销售报告，部门内部开展销售技巧分享等。

20xx/7——20xx/4：xx房地产开发有限公司［10个月］

所属行业：房地产开发

销售部销售

1、负责协助销售主管管理销售团队，完成销售业绩。



2、负责处理楼盘的日常事务，包括收集信息，分析、整理数
据，制作报表等。

3、负责带客户看房、下定、签合同、为客户安排贷款等事宜。

4、负责开发新客户，维系老客户的关系，促成交易。

5、负责定期向上级主管提交客户拜访报告及其它销售报表。

教育经历

20xx/9——20xx/7南昌大学市场营销本科

语言能力

英语（熟练）听说（熟练），读写（熟练）

房地产销售的个人简历篇二

国籍：中国

目前所在地：上海浦东新区

民族：汉族

户口所在地：河南

身高体重：160 cm 50 kg

婚姻状况：未婚

年龄：23岁

求职意向及工作经历



人才类型：普通求职

应聘职位：房地产销售

工作年限：一年

职称：无

求职类型：全职

可到职日期：随时

月薪要求：5000―8000

希望工作地区：上海

个人工作经历

公司名称：北海永高房地产开发有限公司

起止年月：20018—03～20xx—08

公司性质：所属行业：

担任职务：策划经理

离职原因：想找一个离家较近的地方，我个人比较恋家

教育背景

毕业院校：永城职业学院

最高学历：大专

毕业日期：20xx—6—01



所学专业：房地产经营与土地管理所学专业

语言能力

外语：英语一般

国语水平：良好

粤语水平：良好

工作能力及其他专长

一年以上的房地产项目销售、计划、和管理工作经验，熟悉
房地产企业运作流程和房地产项目的全面推广和销售计划，
和强有力的执行和控制功能在房地产项目销售，执行策略和
文案的同时，他也有一定的工作能力活动策划和整体公共关
系，并能带领团队工作。详细个人自传本人性格开朗，热情，
工作积极主动，责任心强，有良好的团队意识，亲和力强，
有较高的创业热情和敬业精神，能承受较大的工作压力。此
外，我还具有良好的沟通能力，逻辑严谨，思维开阔，写作
流畅，在工作中力求精益求精。

个人联系方式

通讯地址：

联系电话：

家庭电话：

手机：

qq号码：

电子邮箱：



房地产销售的个人简历篇三

目前所在：

年龄：21

户口所在：广东省

国籍：中国

婚姻状况：未婚

民族：汉族

身高：160cm

体重：45kg

人才类型：在校学生

应聘职位：

工作年限：1职称：

求职类型：实习可到职日期：随时

月薪要求：面议希望工作地区：佛山，中山，惠州

求职意向及工作经历

雅居乐起止年月：20xx-03～至今

公司性质：其它所属行业：房地产开发

担任职位：文案策划助理



工作描述：协助经理负责分站的各项企划包装、项目策划、
方案撰写，以文字来表现出创意策略。在主任指导下，执行
并监督所负责项目的创意构思和文案；负责公司广告等对外
宣传文案，实施有效的公关传播手段对产品进行宣传。

离职原因：兼职中

佛山科学技术学院后勤集团起止年月：20xx-10～20xx-06

公司性质：其它所属行业：会计/审计

担任职位：科长助理

工作描述：协助后勤集团综合科科长做好相关的工作，日常
工作比较琐碎，如打印文件，传送文件，联系各部门之间的
工作，并为集团的会议做相关的会议准备及记录。

离职原因：在职

教育背景

佛山市志愿者协会起止年月：20xx-11～20xx-06

担任职位：人力部部长

工作描述：在协会中，本人努力组织和安排具体劳动人事部
工作任务，做好与相关部门业务协调工作。多次利用周末参
加敬老院服务活动及环保宣传活动。

语言能力

毕业院校：佛山科学技术学院

学历：本科获得学位：毕业日期：20xx-06



专业一：房地产管理专业二：资源环境城乡规划管理

起始年月终止年月学校（机构）所学专业获得证书证书编号

工作能力及其他专长

外语：英语优秀粤语水平：优秀

其它外语能力：

国语水平：精通

详细个人自传

在校期间，我做过房地产促销兼职，美的电器销售，创维电
视销售等相关的销售工作；利用课余时间，我涉及了服务行
业的兼职。除此之外，我还从事过保险公司的文员工作，有
比较广泛的人脉。与人相处融洽，亲和力强！

利用课余时间，我在加入了校内的勤工助学。在高校的后勤
集团担任综合科的科长助理已经有三年的时间，在职期间，
任劳任怨，责任心强，得到上级的好评！

我是一个活泼开朗的女孩，亲和力强，具有良好的沟通和协
调能力；工作细致，责任心较强，能够吃苦耐劳，有较好的
团队合作精神！本人熟悉操练office办公软件及cad制图等软
件。希望在暑假能够找到单位实习，锻炼自己！如因工作需
要，可以考虑兼职实习并就业！

房地产销售的个人简历篇四

姓名： 学历：本科

婚姻状况：已婚 性别：女



身高：178cm 体重：58kg

申请职位：房地产销售人员

工作经历

20xx.7——20xx.4苏州xx置业集团商业地产销售经理

工作内容

约客户过来看看房，了解楼盘的动态。加强客户的购买信心，
做好沟通工作，并针对客户的一些要求，为客户做好几种方
案，便于客户考虑及开盘的销售，为客户提供最适合他的房
子，解决他的疑虑，让客户可以放心的购房。

工作经验

熟悉商业地产营销管理工作，具备负责大型商业项目的实际
操作经验；热衷于房地产行业，良好的沟通协调与判断决策
能力，有团队精神，责任心强。能够通晓房地产估价的原理
和方法，并且具有独特的见解和分析能力，并热爱销售行业
工作。

20xx.12——20xx.12徐州xx置业房地产有限公司楼盘销售

工作描述

负责分店区域的楼盘的销售，接待客户，为客户分析市场的
信息，拓展客户群并保持良好沟通，跟进二手的买卖交易过
户，银行按揭等售后服务情况，完成公司所下达销售任务；
具有良好销售业绩，较强的协调能力、处事能力，工作责任
心和团队合作精神。

自我评价



三年以上的房地产项目销售、策划、管理工作经验，熟悉房
地产企业运作流程及房地产项目的全程推广与销售策划，在
地产项目销售、执行策略及文案方面有较强的执行能力与把
控能力，同时在活动策划统筹、对外公关方面也有一定的工
作能力，办事沉稳、细心，具有较强的责任感和事业心。

房地产销售的个人简历篇五

出生年月：1987年8月

毕业院校：济南广播电视大学

学历：大专

性别：男

身高：180cm

政治面貌：团员

专业：电子商务

手机：

电子邮件：

03年9月-05年6月就读与阳谷一中

05年9-08年7月就读与济南广播电视大学

05年9月至07年3月(兼职)济南捷行网络公司客服工作人员(夜
班)

07年7月-9月(全职)西安眩酷汽车美容基地前台以及客户服务



工作

07年11月-08年3月(全职)北京海淀学院路feelclub做服务员

08年3月-6月(兼职)济南黄台物流基地电子物流管理

08年7月-11月(全职)聊城博琛岩土工程有限公司地质勘察勘
察员

熟练运用powerpointexcel

本人性格开朗，爱好音乐、旅游、乒乓球，习惯加晚班，理
想团队工作，喜欢接受新的挑战。

房地产销售人员，汽车销售/经纪人，酒店/娱乐服务管理人
员


