
2023年餐厅感恩节活动策划方案(通用5
篇)

为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。方案书写有哪些要求
呢？我们怎样才能写好一篇方案呢？接下来小编就给大家介
绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

餐厅感恩节活动策划方案篇一

感恩节是美国人的“春节”，在每年11月份的第4个星期
四(20xx年11月25日)，美国举国上下都要举行隆重的欢庆活
动，而在全家团聚的感恩节之夜，上至总统下至平民，所有
的美国家庭都会在一起享用最为丰盛的感恩节晚宴。

随着近年来我们中国人对西方节日的兴趣日渐浓厚，感恩节
也开始成为很多家庭教育子女心怀感恩、学校培养学生常带
感恩之情和商家感恩回馈消费者的节日，而感恩节晚宴作为
感恩节活动的重头戏，我们餐饮酒店更应当结合广大消费者
的消费需求，策划并举办独具美式风情的感恩节活动。那么，
我们餐饮酒店应当如何策划感恩节活动，怎样安排感恩节活
动才能凸显“感恩”的节日活动主题呢?下面，我们就来一同
分享如下的某西餐厅感恩节活动方案。

“倾情答谢新老顾客，xx西餐厅感恩月优惠活动大酬宾”

20xx年11月1日至20xx年11月30日

xx西餐厅

1、感恩节“感恩月优惠”促销活动

xx西餐厅为了答谢广大新老顾客对本店的支持，特将11月定



为xx西餐厅的感恩月，并推出如下的'菜品优惠活动：

1)在本月(11月)每天(1日至30日)中午11：00至13：00推
出100元左右商务餐，各类西式炒饭及沙拉奉送，营养搭配合
理，美味可口。同时大厅将每天推出4到5款特价菜成本销售。

2)为了将感恩节节日气氛做到浓厚，xx西餐厅对生日聚会与结
婚纪念日等特殊意义的日子进行了精心设计，过生日者将可
以参与现场制作生日蛋糕并获赠此款蛋糕，乐手演奏及烛光
晚餐、鲜花等都可以提前预定，让您的用餐充满浪漫与惊喜!

3)在感恩节当天(11月25日)推出特价感恩节晚宴套餐，在当
晚7时至10时30分每位人民币588元包括一杯博若莱酒或气泡
苹果酒(美国人凭护照可享受8折优惠)。

2、感恩节当天游戏活动

1)蔓越桔竞赛

蔓越桔竞赛是把一个装有蔓越桔的大碗放在地上，4-10名竞
赛者围坐在周围，每人发给针线一份。比赛一开始，参与者
先穿针线，然后把蔓越桔一个个串起来，3分钟一到;谁串得
最长，谁就得奖。至于串得最慢的人，将会收到一个特别的
最差奖。

2)玉米游戏

游戏时，把五个玉米藏在餐厅的某个地方，由大家分头去找，
找到玉米的五个人参加比赛，其他人在一旁观看。比赛开始，
五个人就迅速把玉米粒剥在一个碗里，谁先剥完谁得奖，然
后由没有参加比赛的人围在碗旁边猜里面有多少玉米粒，猜
得数量最接近的奖给一大包玉米花。

3)南瓜赛跑



比赛者用一把小勺推着南瓜跑，规则是绝对不能用手碰南瓜，
先到终点者获奖。比赛用的勺子越小，游戏就越有意思。

1、策划部

全面负责此次“感恩月优惠”活动的筹备、执行和监督，设
计宣传单;

2、客服部

编写手机短信内容，并将要发送短信的顾客号码统计后交策
划部;

3、营业部

进行电话、短信宣传，接受顾客预定感恩节当天的感恩节晚
宴台位;

4、保安部

安排人手，负责对此次活动各类装饰物品的监管保护工作，
直至活动结束到物品回收入库。

5、餐厅全体员工

餐厅所有人员加强对外宣传餐厅举办的此次感恩节“感恩月
优惠”活动;感恩节当天任何部门任何人取消休假。

1、宣传单印刷：5000份(夹报派发);

2、发送手机短信告之顾客“感恩月优惠”活动;

3、餐厅门前广告横幅和广告牌宣传。



餐厅感恩节活动策划方案篇二

冬意渐浓，年终最为显要的节日--感恩节(11月26日)，圣 诞节
(12月25日)以及新年(12月31日)行将接踵而至。静安餐厅将
推出多款节日套餐，当此佳节与挚爱和家人共度生命中愉悦
而惬意的篇章。

静安自制炖肉中午套餐

寒冷时节，当与家人团聚，分享美餐。具有浓郁家庭氛围
的“自制炖肉”自11月5日起登场，配以精选家藏葡萄酒(红
或白)，予人以难以忘怀的馥郁体验。

自制炖肉：11月5日-.12月31日期间，每位人民币180元，

仅限每日中午至下午2时30分于静安餐厅及长吧供应

感恩节--与家人同享馥郁体验

感恩节来临之际，静安餐厅主厨dane将亲自为宾客准备了感
恩节晚餐菜单，邀您于您的家人朋友共享。

餐厅感恩节活动【二】

活动主题：

感恩广大来宾，xx温暖消费者活动

活动的目的和意义：

一、通过此活动，一方面让顾客体验到xx的变化，另一方面
吸引更多的顾客，让他们感受到xx的与众不同。以此更好的
宣传餐厅品牌。



二、因接下来圣诞节、元旦等节日接连而至，所以此次感恩
节活动要跟接下来的节日相呼应，为下一步更好的发展打下
良好的基础。

活动内容：

一、感恩节场景布置

1、四个店面统一悬挂红灯笼(东司门店一楼不用挂)，大门口
挂大灯笼，支充气拱门，挂主题横幅。

2、添加菜品展板。在大厅及走廊包间挂上菜品的`展板，给
顾客视觉上的冲击。

二、具体实施方案

宣传时间：11.20~~2018.11.26

活动时间：11.27

宣传方式：1、在大门口设立海报，简介为此次活动方法和内
容。

2、制作宣传彩页，一方面是向就餐顾客发放，另一方面在人
流量较大的地方发放，达到双重效果。

方案一：

1、给进门的小朋友一个棒棒糖或小礼品，并送上节日致辞。

2、消费一百元以上的顾客，可以有一次扎气球的机会(气球
提前准备)，气球内装有几种凉菜的菜名，中奖即获得该菜
品(价格低廉的为主)。消费二百元以上的顾客，还可有一次
扎气球的机会。



方案分析：

本方案优点在于投入成本小，且互动的成分多，能够让顾客
感受到节日的气氛。因感恩节在开封来说其重要性和名气不
如圣诞节和春节，故此方案的目的主要是以改变顾客印象为
主。

方案二：

赠送消费300元以上的客人抽奖卡，该抽奖卡上面留该客户联
系方式，奖品为一些精美的小礼品;也可询问前厅经理哪些是
经常消费并且平均消费高的顾客。因为留有客户的联系方式，
所以可以在逢年过节前或天气突变时以公司名义发信息致以
问候并宣传xx的新款菜式。(此方案不局限于此次节日活动，
可持续进行)

方案分析：

该方案前期会降低毛利，且顾客数量大，从中筛选出固定客
源的工作繁重。但能抓住相当一部分顾客，省掉不必要的广
告宣传费用，可以让顾客第一时间了解xx的新品，且能从中
体会到xx在服务方面的提高。

方案三：

在感恩节当天推出新菜品和特价菜品，借助感恩节向外宣传，
在吃上进行改观，饭后赠送一小碗汤圆或是耳暖，买单后送
一张10元代金券。

方案分析：借用感恩节的噱头推出新菜品能够快速的让大众
接受，另外赠送的汤圆数量虽然不多，但是经过服务员的口
头介绍后，能让顾客感觉到感恩节的不同和温暖，对xx的口
碑有益。



各部门职责及准备工作：

采购部：负责所需物品的购买

策划部：负责节日活动的具体策划及活动安排

前厅：前厅经理主动协助策划部进行店面的布置、员工之间
的协调。服务员统一节日问候语，微笑服务，主动向顾客介
绍节日活动的详细内容，并推出新菜品。

活动预算：

拱门租金：150元/天 四个店面共600元

耳暖(礼品)：1.5元/个 200个共600元

灯笼(小) 1.2元/个 400个共480元

宣传页 5000张共700元

菜品展板70*90大小60元/个 168个共10080元

灯笼(大1.2米)50元/个 20个共1000元

海报+展架 50元/个 4个共200元

整体方案分析：

因之前xx活动做得不多，故此次活动虽然规模很小，但是却
可以让消费者产生较强烈的记忆感，引起良好的口碑宣传，
提高知名度和美誉度。且各项制度刚刚下发，趁节日机会严
抓服务，能起到明显的效果。



餐厅感恩节活动策划方案篇三

"倾情答谢新老顾客，xx西餐厅感恩月优惠活动大酬宾"

xx年11月1日至20xx年11月30日

xx西餐厅

1、感恩节"感恩月优惠"促销活动

xx西餐厅为了答谢广大新老顾客对本店的支持，特将11月定
为xx西餐厅的感恩月，并推出如下的菜品优惠活动：

1)在本月(11月)每天(1日至30日)中午11：00至13：00推
出100元左右商务餐，各类西式炒饭及沙拉奉送，营养搭配合
理，美味可口。同时大厅将每天推出4到5款特价菜成本销售。

2)为了将感恩节节日气氛做到浓厚，xx西餐厅对生日聚会与结
婚纪念日等特殊意义的日子进行了精心设计，过生日者将可
以参与现场制作生日蛋糕并获赠此款蛋糕，乐手演奏及烛光
晚餐、鲜花等都可以提前预定，让您的用餐充满浪漫与惊喜!

3)在感恩节当天(11月25日)推出特价感恩节晚宴套餐，在当
晚7时至10时30分每位人民币588元包括一杯博若莱酒或气泡
苹果酒(美国人凭护照可享受8折优惠)。

2、感恩节当天游戏活动

1)蔓越桔竞赛

蔓越桔竞赛是把一个装有蔓越桔的大碗放在地上，4-10名竞
赛者围坐在周围，每人发给针线一份。比赛一开始，参与者
先穿针线，然后把蔓越桔一个个串起来，3分钟一到;谁串得
最长，谁就得奖。至于串得最慢的人，将会收到一个特别的



最差奖。

2)玉米游戏

游戏时，把五个玉米藏在餐厅的某个地方，由大家分头去找，
找到玉米的五个人参加比赛，其他人在一旁观看。比赛开始，
五个人就迅速把玉米粒剥在一个碗里，谁先剥完谁得奖，然
后由没有参加比赛的人围在碗旁边猜里面有多少玉米粒，猜
得数量最接近的奖给一大包玉米花。

3)南瓜赛跑

比赛者用一把小勺推着南瓜跑，规则是绝对不能用手碰南瓜，
先到终点者获奖。比赛用的勺子越小，游戏就越有意思。

1、策划部

全面负责此次"感恩月优惠"活动的筹备、执行和监督，设计
宣传单;

2、客服部

编写手机短信内容，并将要发送短信的顾客号码统计后交策
划部;

3、营业部

进行电话、短信宣传，接受顾客预定感恩节当天的感恩节晚
宴台位;

4、保安部

安排人手，负责对此次活动各类装饰物品的监管保护工作，
直至活动结束到物品回收入库。



5、餐厅全体员工

餐厅所有人员加强对外宣传餐厅举办的此次感恩节"感恩月优
惠"活动;感恩节当天任何部门任何人取消休假。

1、宣传单印刷：5000份(夹报派发);

2、发送手机短信告之顾客"感恩月优惠"活动;

3、餐厅门前广告横幅和广告牌宣传。

餐厅感恩节活动策划方案篇四

感恩广大来宾，x温暖消费者活动

一、通过此活动，一方面让顾客体验到x的变化，另一方面吸
引更多的顾客，让他们感受到x的与众不同。以此更好的宣传
餐厅品牌。

二、因接下来圣诞节、元旦等节日接连而至，所以此次感恩
节活动要跟接下来的节日相呼应，为下一步更好的发展打下
良好的基础。

一、感恩节场景布置

1、四个店面统一悬挂红灯笼(东司门店一楼不用挂)，大门口
挂大灯笼，支充气拱门，挂主题横幅。

2、添加菜品展板。在大厅及走廊包间挂上菜品的展板，给顾
客视觉上的冲击。

二、具体实施方案

宣传时间：11.20~11.26



活动时间：11.27

宣传方式：

1、在大门口设立海报，简介为此次活动方法和内容。

2、制作宣传彩页，一方面是向就餐顾客发放，另一方面在人
流量较大的地方发放，达到双重效果。

(1)给进门的小朋友一个棒棒糖或小礼品，并送上节日致辞。

(2)消费一百元以上的顾客，可以有一次扎气球的机会(气球
提前准备)，气球内装有几种凉菜的菜名，中奖即获得该菜
品(价格低廉的为主)。消费二百元以上的顾客，还可有一次
扎气球的机会。

本方案优点在于投入成本小，且互动的成分多，能够让顾客
感受到节日的气氛。因感恩节在开封来说其重要性和名气不
如圣诞节和春节，故此方案的目的主要是以改变顾客印象为
主。

餐厅感恩节活动策划方案篇五

感恩节是美国人的“春节”，在每年11月份的第4个星期
四(20**年11月25日)，美国举国上下都要举行隆重的欢庆活
动，而在全家团聚的感恩节之夜，上至总统下至平民，所有
的美国家庭都会在一起享用最为丰盛的感恩节晚宴。

随着近年来我们中国人对西方节日的兴趣日渐浓厚，感恩节
也开始成为很多家庭教育子女心怀感恩、学校培养学生常带
感恩之情和商家感恩回馈消费者的节日，而感恩节晚宴作为
感恩节活动的重头戏，我们餐饮酒店更应当结合广大消费者
的消费需求，策划并举办独具美式风情的感恩节活动。那么，
我们餐饮酒店应当如何策划感恩节活动，怎样安排感恩节活



动才能凸显“感恩”的节日活动主题呢?下面，我们就来一同
分享如下的某西餐厅感恩节活动方案。

“倾情答谢新老顾客，xx西餐厅感恩月优惠活动大酬宾”

20**年11月1日至20**年11月30日

xx西餐厅

1、感恩节“感恩月优惠”促销活动

xx西餐厅为了答谢广大新老顾客对本店的支持，特将11月定
为xx西餐厅的感恩月，并推出如下的菜品优惠活动：

1)在本月(11月)每天(1日至30日)中午11：00至13：00推
出100元左右商务餐，各类西式炒饭及沙拉奉送，营养搭配合
理，美味可口。同时大厅将每天推出4到5款特价菜成本销售。

2)为了将感恩节节日气氛做到浓厚，xx西餐厅对生日聚会与结
婚纪念日等特殊意义的日子进行了精心设计，过生日者将可
以参与现场制作生日蛋糕并获赠此款蛋糕，乐手演奏及烛光
晚餐、鲜花等都可以提前预定，让您的用餐充满浪漫与惊喜!

3)在感恩节当天(11月25日)推出特价感恩节晚宴套餐，在当
晚7时至10时30分 每位人民币588元包括一杯博若莱酒或气泡
苹果酒(美国人凭护照可享受8折优惠)。

2、感恩节当天游戏活动

1)蔓越桔竞赛，

蔓越桔竞赛是把一个装有蔓越桔的大碗放在地上，4-10名竞
赛者围坐在周围，每人发给针线一份。比赛一开始，参与者
先穿针线，然后把蔓越桔一个个串起来，3分钟一到;谁串得



最长，谁就得奖。至于串得最慢的人，将会收到一个特别的
最差奖。

2)玉米游戏

游戏时，把五个玉米藏在餐厅的某个地方，由大家分头去找，
找到玉米的五个人参加比赛，其他人在一旁观看。比赛开始，
五个人就迅速把玉米粒剥在一个碗里，谁先剥完谁得奖，然
后由没有参加比赛的人围在碗旁边猜里面有多少玉米粒，猜
得数量最接近的奖给一大包玉米花。

3)南瓜赛跑

比赛者用一把小勺推着南瓜跑，规则是绝对不能用手碰南瓜，
先到终点者获奖。比赛用的勺子越小，游戏就越有意思。

1、策划部

全面负责此次“感恩月优惠”活动的筹备、执行和监督，设
计宣传单;

2、客服部

编写手机短信内容，并将要发送短信的顾客号码统计后交策
划部;

3、营业部

进行电话、短信宣传，接受顾客预定感恩节当天的感恩节晚
宴台位;

4、保安部

安排人手，负责对此次活动各类装饰物品的监管保护工作，
直至活动结束到物品回收入库。



5、餐厅全体员工

餐厅所有人员加强对外宣传餐厅举办的此次感恩节“感恩月
优惠”活动;感恩节当天任何部门任何人取消休假。

1、宣传单印刷：5000份(夹报派发);

2、发送手机短信告之顾客“感恩月优惠”活动;

3、餐厅门前广告横幅和广告牌宣传。


