
2023年供销平台活动方案 中秋平台活动
方案(优质5篇)

为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。方案书写有
哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇方案呢？下面是小编为
大家收集的方案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大
家。

供销平台活动方案篇一

2、提升网店浏览量，吸纳新客源；

3、打造网店的'信誉度，提升顾客忠诚度；

情浓一生，真心表爱意

活动（一）主题：情系中秋，礼表爱意

年10月1日——10月8日（中秋节）

针对20——30岁的女性顾客。

“情系中秋，礼表爱意”特惠活动

1、满100送10元钱的优惠券，可以用这10元券在小店进行消
费。

2、购物满100加2元送项链，购物满200加5元送丝巾。

3、购物满150元钱免费送货，赠送免费的精美礼品盒。

4只要是本店会员，都可以通过在本店购物积分，然后找积分



换为我所卖的产品。

5、购满300元可以赠送假日购物券，节假日购物积分双倍。

6、活动期间，凡是情侣顾客，获赠爱情誓言卡一张，参
加“最佳情话评选活动，有机会获得精美奖品。

1、宣传重点时间：活动前2天；中秋后1天；

2、宣传手段：

a、qq群b、博客、发帖c、旺旺群。

供销平台活动方案篇二

2、鼓励幼儿大胆发表自己不同的见解和想法。

3、教师总结暑假的含义：这个假期是在一年中最热的时间放
的，我们叫它暑假，暑：就是热的意思。

二、怎样愉快地过暑假

1、教师引导幼儿：“暑假里你们想做些什么事情呢?”

2、幼儿互相说出自己想做的或是喜欢做的事情。

三、怎样安全过暑假

1、暑假里很多小朋友都会去游泳，游泳的时候我们奥注意些
什么呢?(严禁到沟、河、池塘等处玩耍游泳，一定要在自己
父母的陪伴下去游泳，游泳的时候要做好防护措施，不能到
深水区游泳。发现有小朋友落水要想打人呼救，不可自己施
救。)



2、有些小朋友的把爸爸妈妈会带你们出去旅游或经常带你们
去逛超市，这个时候我们要注意哪些安全呢?(要紧紧跟着大
人，不能走丢了。如果走丢要向超市、景点的工作人员求救，
出外与家人走散了，要懂得打电话110报警，不要跟陌生人走，
不能乱叫大人买东西。出去旅游要做好防暑措施，多喝白开
水。出去玩耍、逛街、旅游，小朋友都不能再马路上乱穿、
追打、玩游戏，要提醒把爸爸妈妈开车、骑车、走路时注意
遵守交通规则。)

3、暑假里我们还要注意哪些安全事项呢：不能玩火、玩电、
玩尖锐的物体。夏天的太阳毒辣，不能到太阳底下长时间地
玩，要保护自己的皮肤。

吃冷饮时，不能一下子吃得太多，否则，会引起肚子痛，影
响身体健康。吃西瓜时，要把瓜洗干净，请爸爸妈妈切好西
瓜，吃的时候不讲话，以免瓜子呛人，还要防止西瓜汗流到
衣服上，另外，不可乱扔西瓜皮。独自在家时不要让陌生人
进来，不要告诉陌生人只有你一个人在家。

四、安全我知道

2、暑假马上就要开始了，小朋友在暑假里一定要主力安全，
要把老师和爸爸妈妈教你们的安全知识牢牢记在心里，并按
照爸爸妈妈说的安全、正确的方法去做，只有这样小朋友们
才能过个安全越快的暑假。

供销平台活动方案篇三

陌生人：我接毛毛和东东。

这两名小朋友坐着不动，只是怀疑地看着陌生人。

陌生人：我是你们妈妈的同事，我带来了许多好吃的，跟我
走吧，我把好吃的都分给你们，好吗?(陌生人拿出几个包装



漂亮的巧克力、薯片等食品)

这时，毛毛和东东看到食物后马上站起来，走向陌生人。又
有四五个小朋友也跟着走向陌生人，还有的小朋友伸手要陌
生人手里的食品。

陌生人：还有谁想跟我们一起走?我们还要去游乐场玩呢!(又
有两个小朋友站起来，跟随陌生人往外走。)

教师：(拦住)你们干什么去啊?你们认识她吗?

幼儿摇摇头。

教师：这位阿姨，你知道这些小朋友的妈妈叫什么名字吗?

陌生人：不知道。

教师：你知道小朋友们的家住哪里吗?

陌生人：不知道。

教师：这位阿姨不认识你们的妈妈，不知道你们的家住在哪
里，你们还能跟她走吗?

幼儿：不能(小朋友们纷纷走回了自己的座位)。

2、提问引导

教师：为什么不能跟她走呢?

幼儿：她不认识我的妈妈。

幼儿：她不认识我的家。

幼儿：我妈妈说：坏人会把小孩卖到农村，不让回家。



教师：阿姨要是给你们糖吃，你跟她走吗?

幼儿：不走。

幼儿：好吃的里可能有毒药。

教师：阿姨带你们去游乐场玩，你去吗?

幼儿：不去。

3、小结

幼儿：等爸爸妈妈来接。

教师：对!只有等到爸爸妈妈或家里人来接才能走，爸爸妈妈
没来的时候不要着急，要跟老师在―起。如果爸爸妈妈们都
来接时，你们也不要着急，要等老师看到你的爸爸妈妈后，
叫到你的名字才能离开座位去找爸爸妈妈。

4、教师自然引出儿歌《妈妈没来我不急》，引导幼儿一起朗
诵。

5、幼儿模拟体验离园情景，等教师叫到小朋友的名字后才能
站起来离开座位，自然走到教室的前面，活动自然结束。

供销平台活动方案篇四

1.操作要点

(1)户外广告尽量刊登在所在店铺正门口醒目位置;

(2)如果店面靠里或偏角落的，还要另外在店面所处位置附近
的入口处刊登户外广告;

(4)要经常巡视户外广告的照明情况，发现问题及时处理。



2.优势

(1)户外广告对路过的消费者有一定强迫诉求性质的广告效应

(3)户外广告能起到为店面指引的作用，使消费者方便找到门
店。

3.劣势

(1)户外广告费用高昂;

(2)好的广告位不容易获取。

指引标示

1.招牌

(1)招牌应该使用logo及vi标准色;

(2)应根据招牌尺寸大小进行长宽以及宽长方向的招牌设计

(3)招牌视野要好，前方无遮挡物。

2.横幅

(1)横幅必须整洁，拉的时候绷直，避免起皱;

(2)横幅不能遮挡招牌位置，可略低于招牌悬挂;

(3)横幅的字体不宜过小，内容不宜过多，否则顾客很难看清

3.展架

(1)_展架可放置于店门口醒目位置，多用于促销告知和主力
产品介绍;



(2)_展架不得占用主要通道位置，避免造成顾客进门的不便

4.可移动灯箱

(1)可移动灯箱一般应放置于店外转角处或主要通道口，用于
吸引顾客注意到门店;

(2)可移动灯箱的光源应保持明亮度，光源损坏时应立即更换，
以免造成破败印象。

5.吊旗

(1)吊旗应有序吊放，不能杂乱无章或随意吊放;

(2)吊旗内容应简洁，字体不宜过小;

(3)吊旗的颜色应与店面整体颜色协调，不宜反差过大。

海报

(1)pop海报主题要突出，让客户第一眼就知道你要干嘛

(2)内容应该配合活动及时更换，图案更具冲击力;

(3)海报的展示一目了然，前方无遮挡物

7.广告灯箱

(1)周边如有灯箱广告位连锁店应争取到好的位置刊登广告

(2)广告灯箱设计时应有店面地址及方向指引;

(3)广告灯箱的画面应该要勤换，给予顾客新鲜感;

(4)广告灯箱除了集客用途，还应该适时配合促销方案。



8.包柱广告

(2)利用包柱广告用来做品牌形象和指引用途;

(3)包柱广告应该注意包柱的高度应上到顶，下到地，否则视
觉上很难看。

9.地贴

(1)由于容易磨损导致形象不佳和难以清洁，地贴要经常更换

(3)地贴的质量一定要好，否则短时间内就会磨损;

(4)地贴的设计最好用箭头指明连锁店面的方向，起到引导顾
客至店面的作用。

派单

1.派单的对象

(1)派单的对象尽量指向是有购买需求的顾客;

(2)在异业联合促销中派单的效果会更好。

2.派单的地点

(1)所在商圈的主要通道口;

(2)门店大门口;

(3)广场路演时派单;

(4)异业合作时在合作单位放置dm单张。

单张的内容



(1)促销广告;

(2)dm单可做现金券使用;

(3)dm单具有折扣功能;

(4)凭dm单可领取小礼品;

异业联盟

1.异业联合宣传的定义

与其他行业的公司或单位合作，设计适合彼此合作的方式，
互相利用彼此的顾客宣传或促销。

2.异业联合宣传的对象

(1)非直接竞争的上游商品经营者;

(3)拥有大量目标顾客的公司;

(4)拥有大量顾客的公司，如商场、百货、超市;

(5)非常知名的企业，如麦当劳、kfc。

3.异业联合宣传的方法

(1)互相放置宣传单张宣传自己的促销;

(2)互相放置展架甚至海报作为固定宣传合作对象;

(3)买合作单位的产品送连锁店的现金优惠券或折扣券;

(6)买双方的产品互相送现金优惠券或折扣券;



(7)给予合作方一定的费用，在合作方放置宣传品。

4.异业联合宣传的注意事项

(1)监控合作方的宣传品是否发放，宣传广告是否刊登;

(2)提供赠品时，要督促对方提供赠品登记表，记载顾客姓名、
联系方式和购买状况;

(3)提供赠品的情况只适用于拥有大量顾客或大量目标顾客的
公司。

广场路演

1.广场路演的内容

(1)产品功能展示;

(2)促销活动配合;

(3)派发dm单张;

(4)制造吸引眼球的活动，如拍卖、表演、现场问答赠送小礼
品等活动;

(5)现场展架、横幅、看板等宣传品展。

2.广场路演适用的情况

(1)新店开业;

(2)大型节假日;

(3)新产品推广;



(4)总部举办的主题活动;

(5)特价消化滞销品;

(6)新装修后开业。

3.广场路演的注意事项

(1)与物业、商场等搞好公关关系，取得较低场地价格;

(2)注意路演中的商品安全和现场秩序维护;

(3)注意在路演举办前应取得城管许可。

小区推广

1.小区推广的方式

(1)与广场路演类同，只是将场地搬到目标顾客集中的小区内
进行;

(2)与物业公司合作，向目标客户投递宣传品。

2.小区推广的注意事项

(1)小区路演应注意取得物业管理公司许可;

(2)与物业公司合作时投递宣传品时，应注意宣传品应具有回
执性，即顾客持该宣传品到门店购买商品能获得更多的优惠
或礼品。

短信、邮件群发

1.日常销售时注意获取顾客邮件地址、手机号码



(1)通常可以在赠品促销时用赠品登记表获取顾客信息;

(2)顾客要求送货上门时，可以获得顾客的手机号码;

(3)通过朋友或其他关系获取目标顾客邮件地址和手机号码。

2.有较大优惠促销时对目标顾客进行邮件和短信群发，已消
费的顾客虽然再次购买的几率低，但是其可以将门店的优惠
介绍给其亲友。
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供销平台活动方案篇五

为了丰富微信公众平台内容，提高用户体验，增加关注率，
答谢广大新老客户。2016年将组织开展一系列微信互动活动。

具体计划如下——活动项目：

一月：晒图活动（新年新气象）二月：晒图活动（我家的年
这样过！）三月：晒图活动（龙抬头，发型秀！）四月：话
题活动（愚人节怎么愚的ta？）五月：晒图活动（“情深似



海”my mom!）六月：晒图活动（“恩重如山”my dad!）七月：
话题话动（我与凤凰山结下的善缘）八月：话题活动（七夕
我想对你说）

九月：话题活动（还记得那年你那神一般老师么？）十月：
晒图活动（大美朝阳，巍峨凤凰。）十一月：话题活动（你
觉的你单身是因为什么？）十二月：话题活动（我这一年都
干了点什么„„）费用预算：

以上活动费用预算共计：xx元； 具体方案如下——1月：新年
新气象

主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动时间：2016年1月 参展规
则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-上传2016年生活照。
2.内容要求：人物照片。

3.

上传格式：3张照片，姓名，联系电话。4.通过分享朋友圈。
好友进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）2
月：我家的年这样过！主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动时
间：2016年2月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-上传2016年春节照。
2.内容要求：家中布置，能体现新春气象的。3.上传格式：3
张照片，姓名，联系电话。4.通过分享朋友圈。好友进入页
面中点赞。

奖项设定：满28个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）3
月：龙抬头，发型秀！主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动时



间：2016年3月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-上传2016年发型照。
2.内容要求：最新发型照片，3.上传格式：3张照片，姓名，
联系电话。 4.通过分享朋友圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）4
月：愚人节怎么愚的ta？ 主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动
时间：2016年4月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动。
2.内容要求：讲述愚人节有没有被人愚！3.上传格式：直接
回复，积满赞截图联系。4.通过分享朋友圈。好友进入页面
中点赞。

奖项设定：满30个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）5
月：“情深似海”my mom!主办单位：朝阳凤凰山风景区 活
动时间：2016年5月 参展规则及要求： 1.关注微信-朝阳凤
凰山风景区-活动页面-上传母亲与你的合照。2.内容要求：
母亲与你。

3.上传格式：3张照片，姓名，联系电话。 4.通过分享朋友
圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）6
月：“恩重如山”my dad!主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动
时间：2016年6月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-上传父亲与你的合
照。 2.内容要求：父亲与你。

3.上传格式：3张照片，姓名，联系电话。 4.通过分享朋友
圈。好友进入页面中点赞。



奖项设定：满30个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）7
月：我与凤凰山结下的善缘 主办单位：朝阳凤凰山风景区
活动时间：2016年7月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动 2.
内容要求：说出你与凤凰山的一个小故事，或上传庙会照片。
3.上传格式：直接回复，积满赞截图联系。4.通过分享朋友
圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满30个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）8
月：七夕我想对你说 主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动时
间：2016年8月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动 2.
内容要求：感谢父母 感谢ta的话。3.上传格式：直接回复，
积满赞截图联系。4.通过分享朋友圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）9
月：还记得那年你那神一般老师么？ 主办单位：朝阳凤凰山
风景区 活动时间：2016年9月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动 2.
内容要求：例如“当年我数学老师讲卷子的一个题，一节课
都没讲完，最后讲错了„„错了„„” 3.上传格式：直接回复，
积满赞截图联系。4.通过分享朋友圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满30个赞即可领取礼物。（每天每人可点一
次）10月： 大美朝阳，巍峨凤凰。（金秋登凤凰，赞美大朝
阳）主办单位：朝阳凤凰山风景区 活动时间：2016年10月
参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-上传十一期间凤凰
山风景照



2.内容要求：风景与人物结合。

3.上传格式：3张照片，姓名，联系电话。 4.通过分享朋友
圈。好友进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一
次）11月：你觉的你单身是因为什么？ 主办单位：朝阳凤凰
山风景区 活动时间：2016年11月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动 2.
内容要求：又到双11了，你觉的为啥还单着„„ 3.上传格式：
直接回复，积满赞截图联系。4.通过分享朋友圈。好友进入
页面中点赞。奖项设定：满30个赞即可领取礼物。（每天每
人可点一次）12月：这一年你都干了点啥…… 主办单位：朝
阳凤凰山风景区 活动时间：2016年12月 参展规则及要求：

1.关注微信-朝阳凤凰山风景区-活动页面-参与话题活动 2.
内容要求：不知不觉又一年，总结一下这一年吧。3.上传格
式：直接回复，积满赞截图联系。4.通过分享朋友圈。好友
进入页面中点赞。

奖项设定：满31个赞即可领取礼物。（每天每人可点一次）

以上内容只要自己发布朋友圈，集满赞后发送到指定公众平
台即可领取相应奖品，奖品由主办方与运营者商定，（可以
发放凤凰山免费门票，或宣传佛教文化的小礼品）。

一切活动内容，随机变化 根据当月主办方主要活动为主。


