
西餐厅新年促销活动 西餐厅愚人节促销
活动方案(实用5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。写范文的时候需要注
意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下是我为大家搜集的
优质范文，仅供参考，一起来看看吧

西餐厅新年促销活动篇一

在促销活动中，价格始终是消费者最关心的环节。天猫商城
愚人节特惠活动特推出品牌特卖会，所有活动页面的商品均
以超值低价限时抢购，并打出了“天猫最低价，30天内买贵
免单”的口号。另外，天猫商城愚人节促销活动还包括“愚
人不愚”太平鸟风尚男装专区，多角度进行愚人节促销，吸
引消费者眼球。

苏宁易购，家电促销不愚人

早在愚人节到来之前，苏宁易购即推出“愚人节no!娱人
节yes!”为主题的海量品牌类促销，为愚人节造势，品类涵盖
服装内衣、鞋靴、运动户外、钟表首饰、皮具箱包、汽车用
品六大类。而今日又推出“愚你妹”冰洗促销专场，并推
出“最高返500元全场通用券”的促销口号，多款冰箱洗衣机
低价促销，回馈消费者。

京东商城“愚”你同乐

京东商城在本次愚人节促销活动中主打生活品质，活动联合
小狗电器推出品质周，以小狗电器促销为主。互动伴有团购
专区、吸尘器专区、高端品质专区，满减活动遍布全场，同
时支持货到付款，方便消费者进行抢购。与其他商家多品类
促销不同，京东商城本次主推单一品牌，形成鲜明对比。



1号店愚人节真低价

1号店在今年的愚人节促销活动中主推电脑办公用品，商品包
含笔记本、平板电脑、超极本、设备耗材、存储设备、外设、
网络、办公、周边九大品类，底价秒杀全场5折起。搭载愚人
节经济的顺风车，1号店在此次的促销活动中推出“愚人节真
低价”的口号，以价格优势占据今年愚人节促销的市场。

国美扫货周愚人节不忽悠

愚人节大降价，国美在线主推“扫货周”，开启为期一周的
促销活动。包括厨卫小家电、3c、百货家居、母婴户外等多个
品类参与此次促销活动，通过“血拼第二件”、“清仓大热
门”、“无大牌不扫货”、“扫货族的天堂”、“全家总动
员”等多种促销主题进行活动。据悉，本次国美在线促销活
动结合愚人节和清明节两大节日，以降价促销形式占据愚人
节经济的一部分。

在过去的，成功的节日促销已经让各大电商尝到了甜头，以
声势浩大的双十一为例，“节日促销”已经成为电商不可错
过的狂欢盛典。而近年来随着市场需求的不断增加，“愚人
节经济”也逐渐受到人们的重视。业内人士分析，愚人节已
经不再是年轻人娱乐的节日，随着各大电商促销的推出，愚
人节也能够在未来为成电商的促销狂欢日。

西餐厅新年促销活动篇二

黑暗餐厅推出愚人节黑暗陶艺恶搞活动，凡当天参加活动的
朋友可以享受到如下优惠:

一:魔友愚人节优惠价:138元/位(原价158元/位)

二:参加活动者可免费享受特制软饮无限畅饮。



三:凡参加活动者可免费玩黑暗陶艺哦(也就是说，在看不见
的情况下，可以随便捏你想捏的陶艺，在亮区的时候你就可
以看看你捏的到底是个啥东东)

四:当天会有很多很刺ji的游戏哦，愚人节嘛，大家一起愚，
一起笑。

西餐厅新年促销活动篇三

愚人节主题:fool，福!

特价套餐:“fool套餐”、“福套餐”。

特别活动:幽默小品、幽默表演、搞笑游戏演出。通过这些表
演节目吸引人们就餐，为就餐环境和享受就餐增加可增殖效
益，掀起愚人节的愚人风尚，作出自己的独特风格，这才是
留住客人的卖点。可以和有意向的企业商谈一起联办，比如搞
“幽默大赛”、“大fool翁”等活动。

愚人节促销活动方案（4)

一、活动主题：休闲大聚会，假面戏愚人

(休闲网有史以来最大的一次联欢聚会)

二、活动时间地点：

活动时间：年4月1日20：00

地点待定：

三、活动内容：

1、小游戏：(20分钟)



2、节目表演：(10分钟)

3、评选晚会最佳化装奖(男女)，最差化装奖(男女)。(20分
钟)

注：投票以无记名方式投出，第一轮举手投票侯选人，确定
侯选人名单。第二轮，由唱票员，唱票。票高者获奖，结果
产生不可更改。

4、小游戏(或节目)(20分钟)

5、评选晚会最佳人气奖(男女)(10分钟)

6、评选晚会最好色的色狼奖(10分钟)

7、小游戏(10分钟)

8、节目(10分钟)

9、评选晚会最靓美女奖，最酷帅哥奖(20分钟)

10、版主讲话(5分钟)

11、众人合影(20分钟)

12、晚会结束。

四、活动经费预算：每人预收80元rmb。

其中，包括场地租用费，活动奖品费，酒水用餐费。

西餐厅新年促销活动篇四

一活动时间：



10月01日~10月07日

二，活动目的

(提升客单价，促进销售目标达成)

三，主题活动内容

四，介绍活动，

活动日期及商品活动。

五，气氛布置。

店内气氛布置：入口展板，活动现场的气氛营造，店内海报。

六，活动执行与分工：

企划部：负责活动宣传，策划，操作与跟进。采购部：负责
商品的组织，到位。财务部：负责资金到位。店长：活动操
作的总负责人，负责督促各部门的工作。

七、食品促销内容：

1、菜式，餐厅促销，很多商家会推出相应的套餐，推出相应
的菜式，以供消费者选择

2、制作：让消费者参与到整个制作过程中，更能满足消费者
的成就感与体验的欲望

3、观赏：在消费者面前进行食品的制作，吸引消费者的注意
力，也为餐厅增加无形招牌

4、价格：通过价格来吸引消费者，不要降低价格的同时也降
低餐厅的品牌



5、赠品：提供一些节日相关的赠品可以拉到一定的消费者，
比如说提前预订可以得到赠品，消费在多少金额之上可以得
到一些赠品，赠品要与自己的餐厅品牌风格相应。

八、餐饮淡季促销方法

九、热情服务促销

服务员的主动招呼对招徕顾客具有很大作用。比如有的顾客
走进餐厅，正在考虑是否选此餐厅就餐，这时如果有一个面
带笑容的服务员主动上前招呼“欢迎光临”，同时引客入座，
一般情况下，顾客即使对餐厅环境不十分满意也不会退出。
当然，主动招呼不等于硬拉。强拉硬扯反而会引起顾客反感，
避而远之。

服务人员应对餐厅所经营的菜点和服务内容了如指掌，如食
物用料、烹饪方法、口味特点、营养成分、菜肴历史典故、
餐厅所能提供的服务项目等，以便向客人作及时介绍，或当
客人询问时能够作出满意的答复。如果能事先了解市场和顾
客的心理需求以及风俗习惯、生活忌讳、口味喜好等，便可
有针对性地推荐一些适合他们心理需求的产品和服务。

十、服务技巧促销

服务员在接受客人点菜时应主动向客人提供多种建议，促使
客人消费数量增多或消费价值更高的菜点、饮料，一般可采
用以下办法：

形象解剖法：服务员在客人点菜时，把优质菜肴的形象、特
点，用描述性的语言加以具体化，使客人产生好感。从而引
起食欲，达到促销的目的。

解释技术法：通过与消费者的友好辩论、解释，消除其对菜
肴的疑义。



加码技术法：对一些价格上有争议的菜点，服务员在介绍时
可逐步提出这道菜肴的特点，给客人以适当的优惠。

加法技术法：把菜肴的特色和优点不断地加深和强调，让消
费者形成深刻的印象，从而产生购买的欲望。

除法技术法：于一些价格较高的菜点。有些客人会产生疑虑，
服务员应耐心解释，这样会使客人觉得不贵，从而产生购买
欲望。

提供两种可能法：针对有些客人求名贵或价廉的心理.为他们
提供两种不同价格的菜点，供客人挑选，由此满足不同的需
求。

西餐厅新年促销活动篇五

愚弄别人，娱乐自己

每一年都有愚人节，整治别人，欣赏愚弄是每一年的主题。
今年那加西餐厅让你感受的不仅仅是看着别人“犯傻”，打
电话预订的前30位顾客都可以得到我们为您精心准备的一个
搞笑面具,让你在愚弄别人的同时，也要使自己成为别人开心
一笑的元素，这样的活动才公平嘛.

在愚人节这天，我们无非是要娱人娱已，别忘了让自己快乐
的同时也给别人带去快乐，这才是愚人节最大的意义：让所
有的人都开怀大笑忘记烦恼!

我们的服务员都会带着各种愚人的搞笑面具,比如大板牙,比
如小丑,比如亲嘴,或者很帅很帅的头盔,比如阿童木的酷酷发
型,您也可以自己带道具装扮来参加我们的愚人主题晚会.



20xx的愚人节，我们等你来!西餐厅愚人节促销活动方案

活动时间:4月1日

活动当天饮料半价,不含酒类.

电话预订的前30位顾客会送一个搞笑愚人面具(这些面具都是
市面上不多的喀)

消费满200以上再送一个搞笑愚人面具.


