
李嘉诚的演讲稿(模板5篇)
演讲稿是一种实用性比较强的文稿，是为演讲准备的书面材
料。在现在的社会生活中，用到演讲稿的地方越来越多。我
们如何才能写得一篇优质的演讲稿呢？下面我给大家整理了
一些演讲稿模板范文，希望能够帮助到大家。

李嘉诚的演讲稿篇一

李嘉诚是商界巨子,也是一位高等教育实践家。他捐资办学、
助学、兴学的爱国爱教爱乡精神,在中国当代高等教育史上占
有重要地位。以下是本站小编分享给大家的关于李嘉诚成功
格言，希望大家喜欢!

1、人生自有其沉浮，每个人都应该学会忍受生活中属于自己
的一份悲伤，只有这样，你才能体会到什么叫做成功，什么
叫做真正的幸福。

2、苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使
我学会了不少东西，明白了不少事理。所有这些，是我今
天10亿、100亿也买不到的。

3、在事业上谋求成功，没有什么绝对的公式。但如果能依赖
某些原则的话，能将成功的希望提高很多。

4、人们赞誉我是超人，其实我并非天生就是优秀的经营者。
到现在我只敢说经营得还可以，我是经历了很多挫折和磨难
之后，才领会了一些经营的要诀。

5、一般而言，我对那些默默无闻，但做一些对人类有实际贡
献的事情的人，都心存景仰，我很喜欢看关于那些人物的书。
无论在医疗、政治、教育、福利哪一方面，对全人类有所帮
助的人，我都很佩服。



6、人才取之不尽，用之不竭。你对人好，人家对你好是很自
然的，世界上任何人也都可以成为你的核心人物。

7、知人善任，大多数人都会有部分的长处，部分的短处，各
尽所能，各得所需，以量才而用为原则。

8、做人最要紧的，是让人由衷地喜欢你，敬佩你本人，而不
是你的财力，也不是表面上的服从。

9、决定一件事时，事先都会小心谨慎研究清楚，当决定后，
就勇往直前去做。

10、在剧烈的竞争当中多付出一点，便可多赢一点。就像参
加奥运会一样，你看一、二、三名，跑第一的往往只是快了
那么一点点。

11、在20岁前，事业上的成果百分之百靠双手勤劳换来;20岁
至30岁之前，事业已有些小基础，那20xx年的成功，10%靠运
气好，90%仍是由勤劳得来;之后，机会的比例也渐渐提高;到
现在，运气已差不多要占三至四成了。

不敢说一定没有命运，但假如一件事在天时、地利、人和等
方面皆相背时，那肯定不会成功。若我们贸然去做，失败时
便埋怨命运，这是不对的。

12、与新老朋友相交时，都要诚实可靠，避免说大话。要说
到做到，不放空炮，做不到的宁可不说。

13、你要相信世界上每一个人都精明，要令人信服并喜欢和
你交往，那才最重要。

14、即使本来有一百的力量足以成事，但我要储足二百的力
量去攻，而不是随便去赌一赌。



1、一个有信用的人，比起一个没有信用、懒散、乱花钱、不
求上进的人，自必有更多机会。

2、赚钱靠机遇，成功靠信誉。

3、别人如果放弃，你就要出手。

4、凡事必有充分的准备然后才去做，即使本来有一百的力量
足以成事，但也要储足二百的力量去攻，而不是随便去赌一
赌。

5、坏人固然要防备，但坏人毕竟是少数，人不能因噎废食，
不能为了防备极少数坏人连朋友也拒之门外。

6、保持低调，才能避免树大招风，才能避免成为别人进攻的
靶子。如果你不过分显示自己，就不会招惹别人的敌意，别
人也就无法捕捉你的虚实。

7、苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使
我学会了不少的东西，明白了不少事理。所有这些，是我
用10亿100亿也买不到的。

8、世界上并非每一件事情，都是金钱可以解决的，但是确实
有很多事情需要金钱才能解决。

9、凡事都留个余地，因为人是人，人不是神，不免有错处，
可以原谅人的地方，就原谅人。

10、在20岁前，事业上的成功百分之百靠双手勤劳换来;20岁
至30岁之前，10%靠运气好，90%仍是由勤劳得来;之后，机会
的比例也渐渐提高。

11、尊严来自实力，实力来自拼搏。

12、如果你觉得你昨天的成绩很了不起，说明你今天做得不



够好。

13、男孩的胸怀是被冤枉撑大的，受的冤枉越多，胸怀越广。

14、心是开不败的花，把希望寄托在别人身上，你会感到无
助;把希望寄托在自己身上，不会心乱如麻。

15、金钱可以使人卑微，也可以使人卑贱，可以使人高傲，
却无法使人高贵。

16、没有失败，只是暂时停止成功。

17、因害怕失败而不敢放手一搏，永远不会成功。

18、漫无目的的生活就像出海航行而没有指南针。

19、一切伟大的行动和思想，都有一个微不足道的开始。

20、人生最大的错误是不断担心会犯错。

21、把你的脸迎向阳光，那就不会有阴影。

22、世上最累人的事，莫过于虚伪的过日子。

23、人若软弱就是自己最大的敌人，人若勇敢就是自己最好
的朋友。

24、贪婪是最真实的贫穷， 满足是最真实的财富。

26、不洗澡的人，硬擦香水是不会香的。名声与尊贵，是来
自于真才实学的，有德自然香。

27、世界上有两种人：索取者和给予者。前者也许能吃得更
好，但后者绝对能睡得更香。



28、一个今天胜过两个明天。

29、得意时应善待他人，因为你失意时会需要他们。

30、成就加上谦虚，才最难能可贵。

李嘉诚的演讲稿篇二

1.我17岁就开始做做批发的推销员,就更加体会到挣钱的不容
易、生活的艰辛了。人家做8个小时，我就做16个小时。

2.我们的社会中没有大学文凭、白手起家而终成大业的人不
计其数，其中的优秀企业家群体更是引人注目。他们通过自
己的活动为社会作贡献，社会也回报他们以崇高荣誉和巨额
财富。

3.精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，
甚至是一举手一投足。充满商业细胞的商人，赚钱可以是无
处不在、无时不在。

4.我凡事必有充分的准备然后才去做。一向以来，做生意处
理事情都是如此。例如天文台说天气很好，但我常常问我自
己，如5分钟后宣布有台风，我会怎样，在香港做生意，亦要
保持这种心理准备。

5.精明的商人只有嗅觉敏锐才能将商业情报作用发挥到极致，
那种感觉迟钝、闭门自锁的公司老板常常会无所作为。

6.我从不间断读新科技、新知识的书籍，不至因为不了解新
讯息而和时代潮流脱节。

7.即使本来有一百的力量足以成事，但我要储足二百的力量
去攻，而不是随便去赌一赌。



8.扩张中不忘谨慎，谨慎中不忘扩张。……我讲求的是在稳
健与进取中取得平衡。船要行得快，但面对风浪一定要捱得
住。

9.好的时候不要看得太好，坏的时候不要看得太坏。最重要
的是要有远见，杀鸡取卵的方式是短视的行为。

11.对人诚恳，做事负责，“多结善缘”，自然多得人的帮助。
淡泊明志，随遇而安，不作非分之想，心境安泰，必少许多
失意之苦。

12.在逆境的时候，你要问自己是否有足够的条件。当我自己
逆境的时候，我认为我够!因为我勤奋、节俭、有毅力，我肯
求知及肯建立一个信誉。

13.做生意一定要同打球一样，若第一杆打得不好的话，在打
第二杆时，心更要保持镇定及有计划，这并不是表示这个会
输。就好比是做生意一样，有高有低，身处逆境时，你先要
镇定考虑如何应付。

14.我表面谦虚，其实很骄傲，别人天天保持现状，而自己老
想着一直爬上去，所以当我做生意时，就警惕自己，若我继
续有这个骄傲的心，迟早有一天是会碰壁的。

15.当生意更上一层楼的时候，绝不可有贪心，更不能贪得无
厌。

16.任何一种行业，如有一窝蜂的趋势，过度发展，就会造成
摧残。

17.随时留意身边有无生意可做，才会抓住时机。着手越快越
好。遇到不寻常的事发生时立即想到赚钱，这是生意人应该
具备的素质。



18.人才缺乏，要建国图强，亦徒成虚愿。反之，资源匮乏的
国家，若人才鼎盛，善于开源节流，则自可克服各种困难，
而使国势蒸蒸日上。从历史上看，资源贫乏之国不一定衰弱，
可为明证。

19.假如今日，如果没有那么多人替我办事，我就算有三头六
臂，也没有办法应付那么多的事情，所以成就事业最关键的
是要有人能够帮助你，乐意跟你工作，这就是我的哲学。

李嘉诚的演讲稿篇三

一，人才取之不尽，用之不竭。你对人好，人家对你好是很
自然的，世界上任何人也都可以成为你的核心人物。

二，知人善任，大多数人都会有部分的长处，部分的短处，
各尽所能，各得所需，以量才而用为原则。

三，对自己要节俭，对他人则要慷慨。处理一切事情以他人
利益为出发点。

四，要了解下属的希望。除了生活，应给予员工好的前途；
并且，一切以员工的利益为重，特别是年老的时候，公司应
该给予员工绝对的保障，从而使员工对集团有归属感，以增
强企业的凝聚力。

五，对人诚恳，做事负责，多结善缘，自然多得人的帮助。
淡泊明志，随遇而安，不作非分之想，心境安泰，必少许多
失意之苦。

六，坏人固然要防备，但坏人毕竟是少数，人不能因噎废食，
不能为了防备极少数坏人连朋友也拒之门外。更重要的是，
为了防备坏人的猜疑，算计别人，必然会使自己成为孤家寡
人,，既没有了朋友，也失去了事业上的合作者，最终只能落
个失败的下场。



七，人要去求生意就比较难，生意跑来找你，你就容易做，
那如何才能让生意来找你？那就要靠朋友。如何结交朋友？
那就要善待他人，充分考虑到对方的利益。

八，做人最要紧的是让人由衷地喜欢你，敬佩你本人，而不
是你的财力，也不是表面上的服从。

九，凡事都留个余地，因为人是人，人不是神，不免有错处，
可以原谅人的地方，就原谅人。

十，不为五斗米折腰的人，在哪里都有。你千万别伤害别人
的尊严，尊严是非常脆弱的，经不起任何的伤害。

十一，讲信用，够朋友。这么多年来，差不多到今天为止，
任何一个国家的人，任何一个省份的中国人，跟我做伙伴的，
合作之后都成为好朋友，从来没有一件事闹过不开心，这一
点是我引以为荣的事。

十二，我觉得，顾及对方的利益是最重要的，不能把目光仅
仅局限在自己的利上，两者是相辅相成的，自己舍得让利，
让对方得利，最终还是会给自己带来较大的利益。占小便宜
的`不会有朋友，这是我小的时候我母亲就告诉给我的道理，
经商也是这样。

十三，只有博大的胸襟，自己才不会那么骄傲，不会认为自
己样样出众，承认其他人的长处，得到他人的帮助，这便是
古人所说的有容乃大的道理。

十四，要成为一位成功的领导者，不单要努力，更要听取别
人的意见，要有忍耐力，提出自己意见前，更要考虑别人的
意见，最重要的是创出新颖的意念……作为一个领袖，第一
最重要的是责已以严，待人以宽；第二。要令他人肯为自己
办事，并有归属感。机构大必须依靠组织，在二三十人的企
业，领袖走在最前端便最成功。当规模扩大至几百人，领袖



还是要去参与工作，但不一定是走在前面的第一人。要大便
要靠组织，否则，便迟早会撞板，这样的例子很多，百多年
的银行也一朝崩溃。

十五，有钱大家赚，利润大家分享，这样才有人愿意合作。
假如拿10%的股份是公正的，拿11%也可以，但是如果只拿9%
的股份，就会财源滚滚来。

十六，人，第一要有志，第二要有识，第三要有恒，有志则
断不甘为下流。

十七，保持低调，才能避免树大招风，才能避免成为别人进
攻的靶子。如果你不过分显示自己，就不会招惹别人的敌意，
别人也就无法捕捉你的虚实。

十八，在看苏东坡的故事后，就知道什么叫无故受伤害。苏
东坡没有野心，但就是给人陷害，他弟弟说得对：我哥哥错
在出名，错在高调。这个真是很无奈的过失。

十九，大部分的人都有部分长处部分短处，好像大象食量以
斗计，蚂蚁一小勺便足够。各尽所能，各得所需，以量才而
用为原则；又像一部机器，假如主要的机件需要用五百匹马
力去发动，虽然半匹马力与五匹马力相比是小得多，但也能
发挥其一部分作用。

李嘉诚的演讲稿篇四

“我奉行的原则是保持现金储备多于负债，可以起到平衡作
用。”

是在取得利润之后，能否在相同的经营领域中让我们的投资
更上层楼。”

“电讯业的竞争激烈，当时如果不出售orange，又不收购扩充



的

“1999年我决定把orange出售，卖出前两个月，管理层建议
我不要卖，甚至去收购另一家公司。我给他们列了四个条件，
如果他们办得到，便按他们的方法去做：一、收购对象必须
有足够流动现金；二、完成收购后，负债比率不能增高。

李嘉诚的演讲稿篇五

1、当你放下面子赚钱的时候，说明你已经懂事了。当你用钱
赚回面子的时候，说明你已经成功了。当你用面子可以赚钱
的时候，说明你已经是人物了。当你还停留在那里喝酒、吹
牛，啥也不懂还装懂，只爱所谓的面子的时候，说明你这辈
子也就这样了。

2、赚钱靠机遇，成功靠信誉。别人如果放弃，你就要出手。

3、鸡蛋，从外打破是食物，从内打破是生命。人生亦是。

4、凡事必有充分的准备然后才去做，即使本来有一百的力量
足以成事，但也要储足二百的力量去攻，而不是随便去赌一
赌。

5、坏人固然要防备，但坏人毕竟是少数，人不能因噎废食，
不能为了防备极少数坏人连朋友也拒之门外。

6、保持低调，才能避免树大招风，才能避免成为别人进攻的
靶子。如果你不过分显示自己，就不会招惹别人的敌意，别
人也就无法捕捉你的虚实。

7、苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使
我学会了不少的东西，明白了不少事理。所有这些，是我
用10亿100亿也买不到的。



8、世界上并非每一件事情，都是金钱可以解决的，但是确实
有很多事情需要金钱才能解决。

9、凡事都留个余地，因为人是人，人不是神，不免有错处，
可以原谅人的地方，就原谅人。

10、在20岁前，事业上的成功百分之百靠双手勤劳换来;20岁
至30岁之前，10%靠运气好，90%仍是由勤劳得来;之后，机会
的比例也渐渐提高。

11、尊严来自实力，实力来自拼搏。一个有信用的.人，比起
一个没有信用、懒散、乱花钱、不求上进的人，自必有更多
机会。

12、如果你觉得你昨天的成绩很了不起，说明你今天做得不
够好。

13、男孩的胸怀是被冤枉撑大的，受的冤枉越多，胸怀越广。

14、人穷的时候，要少在家里，多在外面。富有的时候，要
多在家里，少在外面，这就是生活的艺术。

15、金钱可以使人卑微，也可以使人卑贱，可以使人高傲，
却无法使人高贵。

16、没有失败，只是暂时停止成功。因害怕失败而不敢放手
一搏，永远不会成功。

17、每一批富翁的造就是： 当别人不明白的时候，他明白他
在做什么; 当别人不理解的时候，他理解他在做什么; 当别
人明白了，他富有了; 当别人理解了，他成功了。

18、漫无目的的生活就像出海航行而没有指南针。

19、一切伟大的行动和思想，都有一个微不足道的开始。



20、人生最大的错误是不断担心会犯错。


