
药店教师节及中秋节活动总结(精选5篇)
总结是对某一特定时间段内的学习和工作生活等表现情况加
以回顾和分析的一种书面材料，它能够使头脑更加清醒，目
标更加明确，让我们一起来学习写总结吧。写总结的时候需
要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？下面是小编整理的
个人今后的总结范文，欢迎阅读分享，希望对大家有所帮助。

药店教师节及中秋节活动总结篇一

本次活动通过公司各级领导的支持，以及同仁们的齐心协力，
取得了佳绩。2009月7号至9号，是激动人心的三天，通过这
三天振奋人心的促销活动!我受益匪浅，不但提高了个能素质
能力，增强了对各药品的了解，更懂得了以人为本的服务理
念。当前促销活动往往不被消费者所关注，消费者参与热情
不高，容易导致促销活动效果不佳，其实并不是促销本身不
具备吸引力的问题，而是由于当前促销活动太多，太乏乱，
部分活动在宣传中没有将促销活动的核心利益表达清楚，宣
传执行力度也不够，但我们这三天的活动，克服了以上的缺
点，达到了稳定忠实消费群的目的，现场有奖促销更是提高
了活动现场购买欲望和吸引人气的重要手段，加强了药店外
在形象，扩大了知名度。具体的感受如下：

一、准备工作充分，为促销宣传活动打下了良好的基础。

这次活动采用了宣传单投递、口啤宣传、各家各户高密度甩
投，共投宣传单总量约为一万份，投集的重点为集市商业区、
中心医院周边、居住门户、湖西烈士陵园周边、步行街等等，
并发布促销广告。在药房悬挂活动内容为主的条幅标语，活
动现场布臵好后，为促使活动进行的有条不紊，吸引更多的
人参与，还在药房门口设立义诊检测服务台、咨询台、礼品
发放台、抽奖箱等等。更具有轰动效果的是请了东北二人转、
杂技团、戏剧等舞台形式的表现效果，密集了人员，掌握好



了活动节奏，维护好现场秩序，引导顾客进店参与活动，发
放资料和奖品发放并及时登记签字。这种新型营销模式给消
费者带来了一些新意，使单县市民对誉天有了充分的了解，
加强了药店的外在形象，扩大了知名度。

二、以人为本的的服务理念，赢得了客户的掌声。

本次促销宣传活动的主要对象为：本店周围社区居民，工厂
员工，商铺居民。在具体操作中，特价和打折对一些敏感的
消费群体影响力是最大的，特别是部分敏感药品价格的特价
极易起到事半功倍的作用，与其相对应的派送可以让消费者
享受到其消费的价值，达到稳定忠实消费群的目的，现场有
奖促销是提高活动现场购买欲望和吸引人气的重要手段，是
活动成功的保证。特别是对前佰名顾客送6个鸡蛋和购药抽奖
活动，给顾客进门第一印象就是“哇，划算!有东西送!”。
对这种以人为本的服务理念，赢得了客户的掌声。这次活动
的增长，主要是抓住了顾客对赠品的需求之心，把客单价冲
上去才是唯一的出路。什么可以影响客单价呢?赠品，只有赠
品才能影响客单价。这样的活动对药房推动性很大，借机宣
传并加强了咱们药店的影响力度。

三、以此为契机，让微笑成为我亮丽的名片。

通过这次活动的开展，让我充分理解了：关怀无巨细，服务
无止境.对于进店的每一位顾客，第一时间就应该送上最和蔼
的微笑，与最温馨的关怀问候语.与顾客交谈，语言文明，语
气亲切，自觉使用”服务用语”，”请”字当先，”谢”字
不离口.从细节关怀顾客开始，到无止境的服务礼仪.我们誉
天店将永把”关怀”铭刻在心.特别在这次活动中，主动加强
了与顾客的沟通，明白客户心里想什么，需要什么!使我更能
主动介绍和宣传公司的药品药具，主动解答顾客的疑问，让
顾客在购药的过程中也能学到更多的药品知识!并且还能在销
售中发现自己的不足，特别是对药品的了解上，还有些盲区，
以此为契机，促使我在以后的工作中努力学习医疗药品知识，



明白每种药品的用途及注意事项，安心工作，刻苦锻炼，规
范自己的服务，提升服务质量，让微笑成为我亮丽的名信片。

把弓劲射，与誉天药房同行。鹰的理想是崇高的，翱翔苍穹;
鸟的事业是豪迈的，搏击长空。而我生活最大的能源是对美
好理想的追求，最能激发我的热情是豪迈的誉天事业。满怀
对未来的憧憬和希望，带着对誉天事业的满腔热情，我为迈
进了梦寐以求的誉天公司而自豪，为终于有了实践自己的舞
台而兴奋不已，我将投身到我所痴爱的这片热土中，将自身
的人生价值与誉天的事业紧紧相连，用高亢的声音和瑰丽的
光华去谱写一名誉天员工的青春乐章。

药店教师节及中秋节活动总结篇二

9月10日下午，小班的家长前来参加班级开展的亲子迎中秋活
动，每个教室人气鼎盛，本来较小的空间显得有些拥挤。由
于前期准备做得比较的充分，所以，整个活动在尽然有序的
安排中进行着，教室中不时传来家长和孩子的欢笑声，浓浓
的亲子情荡漾在活动室的每个角落。活动设计了四个环节：

第一环节亲子热身体能游戏，对于年龄稍大的爷爷奶奶和外
公外婆来说，没有问题。

第二环节亲子制作灯笼或者花篮，老师根据家长的能力层次
选择制作的内容，但年龄大的爷爷和外公就有难度了。

第三环节，观看嫦娥奔月的视屏。

第四环节：分享月饼。活动设计很丰满，看来应该是一份不
错的设计方案，但是，活动后老师的交流，却出现了很多的
问题。有的说：地上好乱哦！全是边角料、我都忙的忘了看
视屏了，呵呵、被孩子弄坏了，奶奶急得叫起来。

对活动的评价是活动很顺利但不算很成功！很关键的一个方



面，那就是活动中细节的处理。我们都会说细节决定成败，
事实也确实如此。老师反思的问题都是过程中的细节问题，
如：制作习惯、制作时间的控制、制作要求不明确、对家长
了解的.不够等等，这些问题其实都可以在活动前解决掉的，
在活动方案设计时，也应该考虑到的。但是因为老师没有对
细节进行更多的思考，甚至没有考虑到，所以才会出现老师
说的乱。当然活动有主客观因素的影响，空间小老师之前应
该已经考虑到，为什么没有跟进的措施呢？交换活动室就能
解决拥挤的问题。我们以前开展活动都是这样做的。

活动后老师能够及时发现问题是好事，但是，要找到原因所
在，在以后活动中避免犯同样的错误，这就是我们反思的目
的。开展亲子活动老师投入很多的精力，说实话真的很累，
所以，我们一定要让家长觉得来参加活动有收获，值得来，
老师也会觉得累得值得。这就达到了双赢。我们希望以后小
班级部在开展亲子活动时，要多考虑细节，抓住了细节，那
么，活动才能有真正意义上的成功。以小班的活动作为切入
口，给大班和中班级部在以后开展亲子活动时的一些启示吧。

文档为doc格式

药店教师节及中秋节活动总结篇三

综合管理部是今年刚组建的部门，是管理服务并重的职能部
门，他们在强化内部管理，健全有关规章制度的同时，做好
经营的后勤服务工作。

1)狠抓制度建设：

今年来制定“2006年发展目标规划”、“三年(2006-2008年)
发展目标规划”、“2006年分配制度及绩效考核办法”，逐
步完善内部激励机制，体现“按绩取酬”、“多劳多得”的
分配原则。为规范促销费管理，制定了“关于加强厂方终端
促销费管理的有关规定”。



2)细抓行政管理：建立健全了各项基础台账，收发文登记、
档案保管、工章使用登记等。

对固定资产进行彻底的清查核对、登记造册，并建立了电子
文档。及时完成新老门店的装修、改造任务。积极配合门店
开发部对新增门店的考察、选址、设计、装修及货柜货架等
设备的购置工作，保证新开门店的顺利开业。建立了内容全
面的房屋租赁合同电子文档，统一管理房屋租赁合同，配合
门店开发部、门店管理部做好门店续租协议等工作。及时完
成各类证照变更登记工作，为申报了中华老字号积极收集、
整理、申报相关材料，为确保任务按质、按时完成，节假日
加班是非常正常的事情。

3)实抓安全工作：连锁门店众多，分布面广，安全工作丝毫
不能松懈。

一是健全了安全制度，出台了“安全生产管理”制度及“安
全工作责任制”;二是配齐配全安全器材，如报警器、灭火机
等;三是开展经常性的安全检查工作;四是排查安全隐患，发
现问题及时解决，从而确保了全年无重大安全事故。

4)狠抓质量管理，巩固gsp成果。

我们严格按照gsp规程操作，质检人员严格把关，经常督促检
查各环节有无质量管理回潮现象，发现问题及时纠正，确保
了台账完整规范，手续完备无缺，巩固了gsp成果。

5)强化人力资源管理。

今年综合管理部在优化人力资源，提高人员素质，绩效考核，
员工培训等方面做了许多工作：一是及时考核，发放岗薪工
资;二是根据企业发展需要适时招聘各类技术人员;三是进行
了执业药师、从业药师继续教育，员工上岗培训;四配合收购
高邮、宝应、邗江连锁店做好人力资源统筹安排。五是正常



申报各项社会劳动保险。

药店教师节及中秋节活动总结篇四

药店中秋节活动圆满结束了，为这次活动作一总结，下面是
小编为大家带来的活动总结，欢迎大家阅读借鉴。

本次活动通过公司各级领导的支持，以及同仁们的齐心协力，
取得了佳绩。中秋这三天的活动，克服了以上的缺点，达到
了稳定忠实消费群的目的，现场有奖促销更是提高了活动现
场购买欲望和吸引人气的重要手段，加强了药店外在形象，
扩大了知名度。具体的感受如下：

一、准备工作充分，为促销宣传活动打下了良好的基础。

这次活动采用了宣传单投递、口啤宣传、各家各户高密度甩
投，共投宣传单总量约为一万份，投集的重点为集市商业区、
中心医院周边、居住门户、湖西烈士陵园周边、步行街等等，
并发布促销广告。在药房悬挂活动内容为主的条幅标语，活
动现场布臵好后，为促使活动进行的有条不紊，吸引更多的
人参与，还在药房门口设立义诊检测服务台、咨询台、礼品
发放台、抽奖箱等等。更具有轰动效果的是请了东北二人转、
杂技团、戏剧等舞台形式的表现效果，密集了人员，掌握好
了活动节奏，维护好现场秩序，引导顾客进店参与活动，发
放资料和奖品发放并及时登记签字。这种新型营销模式给消
费者带来了一些新意，使单县市民对誉天有了充分的了解，
加强了药店的外在形象，扩大了知名度。

二、以人为本的的服务理念，赢得了客户的掌声。

本次促销宣传活动的主要对象为：本店周围社区居民，工厂
员工，商铺居民。在具体操作中，特价和打折对一些敏感的
消费群体影响力是最大的，特别是部分敏感药品价格的特价



极易起到事半功倍的作用，与其相对应的派送可以让消费者
享受到其消费的价值，达到稳定忠实消费群的目的，现场有
奖促销是提高活动现场购买欲望和吸引人气的重要手段，是
活动成功的保证。特别是对前佰名顾客送6个鸡蛋和购药抽奖
活动，给顾客进门第一印象就是“哇，划算!有东西送!”。

对这种以人为本的服务理念，赢得了客户的掌声。这次活动
的增长，主要是抓住了顾客对赠品的需求之心，把客单价冲
上去才是唯一的出路。什么可以影响客单价呢?赠品，只有赠
品才能影响客单价。这样的活动对药房推动性很大，借机宣
传并加强了咱们药店的影响力度。

三、以此为契机，让微笑成为我亮丽的名片。

通过这次活动的开展，让我充分理解了：关怀无巨细，服务
无止境. 对于进店的每一位顾客,第一时间就应该送上最和蔼
的微笑,与最温馨的关怀问候语.与顾客交谈,语言文明,语气
亲切,自觉使用”服务用语”,”请”字当先,”谢”字不离口.
从细节关怀顾客开始,到无止境的服务礼仪.我们誉天店将永
把”关怀”铭刻在心.特别在这次活动中，主动加强了与顾客
的沟通，明白客户心里想什么，需要什么!使我更能主动介绍
和宣传公司的药品药具，主动解答顾客的疑问，让顾客在购
药的过程中也能学到更多的药品知识!并且还能在销售中发现
自己的不足，特别是对药品的了解上，还有些盲区，以此为
契机，促使我在以后的工作中努力学习医疗药品知识，明白
每种药品的用途及注意事项，安心工作，刻苦锻炼，规范自
己的服务,提升服务质量,让微笑成为我亮丽的名信片。

把弓劲射，与誉天药房同行。鹰的理想是崇高的，翱翔苍穹;
鸟的事业是豪迈的，搏击长空。而我生活最大的能源是对美
好理想的追求，最能激发我的热情是豪迈的誉天事业。满怀
对未来的憧憬和希望，带着对誉天事业的满腔热情，我为迈
进了梦寐以求的誉天公司而自豪，为终于有了实践自己的舞
台而兴奋不已，我将投身到我所痴爱的这片热土中，将自身



的人生价值与誉天的事业紧紧相连，用高亢的声音和瑰丽的
光华去谱写一名誉天员工的青春乐章。

药店教师节及中秋节活动总结篇五

为庆祝9月10日教师节，进一步弘扬崇高的师德，营造尊师重
教的良好社会氛围，激励教师履行教书育人的崇高使命，搭
建师生交流的平台，我们组织开展了庆祝教师节系列活动，
现总结如下：

一是表彰典型，组织召开教师节表彰会。近年来，评选表彰
了一批县级优秀教师、镇级优秀教师、优秀班主任、优秀教
育工作者。我们学校的冉校长发表了讲话。冉校长首先向辛
勤工作在教育战线的广大教师表示热烈的祝贺和节日的问候。
充分肯定了我校取得的成绩和荣誉，以及全体教师的辛勤劳
动，并对教师提出了新的要求，即以身作则，做一名全才教
师。优秀教师代表岳也做了发言。

2、教师节前夕，学校安排的每个班级都会举办以教师节为主
题的黑板报，通过灵活多样的形式和丰富多彩的材料来赞美
教师的无私奉献。同时，学生用自己喜欢的方式给老师送上
节日的祝福，精致的自制贺卡，温馨的问候，代表着学生温
暖而感恩的心。

三是开设展板专栏，广泛宣传我校近年来的新成就、教育教
学新成果、优秀教师和教育工作者的先进事迹，宣传优秀教
师的风采，倡导尊师重教，营造浓厚的节日氛围。

第四，工会为教师和员工组织了有趣的比赛活动来庆祝教师
节。9月10日下午，工会组织全体员工分成四组，开展了投飞
镖、定点射击、夹玻璃球、双手投实心球等活动。大家都参
加了活动，场面温馨搞笑。学生们不时呼喊鼓掌，整个过程
充分体现了全体教职员工的精神风貌。



5、所有老师都可以自由参加游园活动——猜谜语等活动。操
场周围，到处都是彩灯和灯谜。如果你猜对了，你可以在工
会办公室得到一个小奖品。100多个谜语让老师们感受到了浓
浓的节日文化氛围。

通过以上活动，全体教职工不仅收获了节日的欢乐，也对教
育工作充满了热情和信心。同时，每个学生都深深懂得感受
真爱，承担责任，学会感恩。今年的教师节非常有益，因为
全社会都大力提倡尊师重教。


