
2023年小学生圣诞节活动创意方案 圣诞
节活动方案(实用5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。写
方案的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下
是我给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希
望可以帮助到有需要的朋友。

小学生圣诞节活动创意方案篇一

（例）冬季生活的恋歌，提拉米苏传送圣诞祝福。

（例）让我们把圣诞的钟声传播四方，也让我们把友爱和赞
美洒向人间。

1、加强公司连锁店的销售力度、提高营业收入；

2、强化企业知名度、提升连锁店品牌；

3、庆祝圣诞节。

圣诞节必不可少的节目，有家庭式的，朋友式的，情人式的
各种各样party。一种友情，亲情，爱情聚会的好时光。戴着
圣诞帽，唱着圣诞歌，说说大家的圣诞愿望。作为一个隆重
的节日，少不了的是圣诞大餐，在中国就是以西餐为主了。
在圣诞活动宣传期间，公司可宣传企业文化，提升各连锁店
品牌，强化企业知名度。

在各连锁店开展圣诞节活动，放置圣诞树，在显眼位置显示
连锁店标志，装饰圣诞树，将礼品放在树上的每个位置。进
店消费的每位顾客都赠送圣诞帽，推出圣诞大餐及其优惠活
动，各连锁店员工都着以圣诞装。



1、将每个礼品都贴上号码，顾客在用餐时，由服务员上前让
顾客抽号码，抽到哪个送哪个。

2、进来进餐的顾客都送圣诞帽，最好标有公司标志（可与其
他商家合作）。

3、制作宣传单，在圣诞优惠活动的纸张范围内可作裁剪，可
相当消费券。

4、由厨房推出圣诞特价菜单，具体可分为：圣诞美餐、情侣
套餐、儿童套餐、家庭套餐等等，制作相关的海报传单进行
宣传。（点排餐可赠送咖啡特饮券一张）

5、圣诞订位。

6、连锁店所有职员都必须着红色圣诞装，加强节日气氛。

7、在餐厅做简单的布置，加强餐厅的喜气、热闹的活跃气氛，
重要的是让顾客有种过节的感觉。

8、各餐厅内播放圣诞颂歌。

小学生圣诞节活动创意方案篇二

圣诞节起源于西方，是基督教的一个非常重要的节日。在每
年的12月25日，主要是为了庆祝耶稣基督的诞生。圣诞节传
入中国之后，受到了国人的普遍欢迎，也因此，逐渐演变为
一种在中国普遍流行的节日。

各大商家纷纷抓住商机，用各种各样的活动来吸引消费者。
美容院也可以将这一机会好好地加以利用。

1、凡进店顾客，一律享受免费抽奖机会，并可免费办理美容
院会员卡一张。



2、在店内举办24元加1元换购活动，可享受基础的脸部护理，
并获得面膜等小物品的换购机会。

3、活动期间，针对老顾客可一律凭会员卡享受五折优惠，每
一位老顾客转介绍一位顾客可享受三次身体护理的机会。

4、活动期间，凡消费超过250元，可获得大礼包抽奖机会一
次，奖品设置有各项护理等。

5、消费超过2500元，可积累消费积分500分，积分按照相关
比例可兑换产品。

为了让活动更加有氛围，美容院要提前进行宣传，让顾客了
解美容院的活动。并将美容院内进行装扮，让圣诞节的气氛
从内部点燃。美容院的管理者要分清美容院内每一位员工的
职责，让每一位员工知道自己的任务。要做好仓库的库存，
避免发生存货不足的现象。美容师要将人员安排到位，让每
一位顾客都享受到专业的优质服务。

要知道，一次促销活动的效益往往是长久的。美容院要做好
活动后的销售跟进工作，不能让消费者产生巨大的落差感，
这对美容院的长期发展来说是非常关键的。 要根据顾客的情
况，估摸二次销售的可能性，发展美容院的老顾客。

小学生圣诞节活动创意方案篇三

活动时间：

20xx年12月25日

活动地点：

大班教室、大操场



参加人员：

大班教师及全体幼儿

活动目标：

1、了解圣诞节的来历以及传统。

2、增进父母与幼儿园之间的沟通。

3、感受西方文化节日的欢乐盛况。

活动准备：

活动流程：

圣诞老人问候入场--圣诞介绍--包装礼物--摆放圣诞礼物--
游戏发礼物--义

卖开场舞蹈--义卖开始--义卖结束

活动过程：

一，欢乐圣诞。

幼儿跟圣诞老人问好，用英语问候。学习本学期的英语单词
和句型。

二、介绍圣诞的来历以及习俗。

师：小朋友一起了解圣诞的来历和习俗。集体表演英文版圣
诞歌曲舞蹈《铃儿响叮当》

三、包装礼物。



根据老师提供的材料去和父母一起包装小礼物。然后将圣诞
礼物放在圣诞树下。

四、游戏获得礼物。

亲子表演节目获得礼物。幼儿玩抢椅子游戏、梅花开游戏、
大风吹游戏获得自由选择礼物的权利。

五、义卖准备以及介绍规则。

1、介绍义卖的规则和方法，引导家长按规则进行。将钱装入
本班募捐箱。

2、义卖开场舞蹈《左手右手》

3、教师集体舞《天使的孩子》

4、义卖结束，各班统计所得款项。

小学生圣诞节活动创意方案篇四

浪漫圣诞，惊喜回馈!

xx月xx日——xx月xx日

1、提高消费金额，增加会所营销业绩。

2、加强与顾客之间的联系，巩固客户的忠诚度。

3、打响品牌知名度，宣传企业文化。

促销活动一：完美圣诞节，大餐吃到饱!

请记住在会所圣诞节活动期间，凡是当天消费满8000元以上
的顾客均可获得吃三人大餐的特权，名额有限，仅进店消费



前十名的。

促销活动二：圣诞双人游，浪漫不断!

每年的圣诞节，不论是商场还是旅行社都会推出情侣优惠活
动，一些旅行社还专门为情侣们制定圣诞节旅游路线，不仅
拉动顾客消费，还能带动圣诞节的气氛。所以会所想要
在20xx圣诞节策划不一样的促销活动，不妨考虑和一些旅行
社联合促销。

在活动期间，新顾客凭未消费完毕的其它美容院护理卡在本
会所开卡，并且消费达到1000金额的话，就可以和另一半享
享受美容院推出的圣诞节双人游活动。而已经是会所的老顾
客，只要您在圣诞节当天消费满800元也可获得双人游机会。

注：消费金额来决定去哪儿游!

促销活动三：幸运大转盘，圣诞赚不停!

圣诞节活动期间，凡在会所消费金额满388元的顾客均可获
得“幸运大转盘”的一次机会，该转盘里成本划分不同区域：
500元、600元、700元、800元、900元、10000元代金券或者
是产品。由顾客转动转盘，指针指向哪个区域，当场颁发奖
品!

1、在活动前期，会所店长需分配好每位员工的工作任务，为
她们打气加油，提高她们的奋斗志气。

2、在活动期间，美容师必须认真对待进店的每位顾客，不要
给顾客留下一个不好的印象。

3、在活动结束后，记得整理一份这次促销活动的总结，方便
认清还有哪些不足的地方。



小学生圣诞节活动创意方案篇五

2、以特惠活动为平台，吸引更多潜在客群关注品牌动态，提
高品牌知名度；

3、通过针对性的活动展示品牌文化，拉近品牌与客群的距离，
提高品牌竞争力。

12月18日到12月23日

1、抽奖酬宾

活动期间，每天进店的前50名顾客，无论其是否购买产品，
均可领取一张抽奖券。奖券由正券和副券组成，正券由顾客
保管，副券投入抽奖箱。活动最后一天，进行现场抽奖，顾
客凭副券及手机号或身份证号兑奖。

获奖名额分一二三等奖及纪念奖等数个等级，每个等级可设
置一定数量的获奖名额。奖品内容应多样化，既可以是不同
价值的产品实物（戒指、耳环、链坠等），公司纪念品（台
历、钥匙扣、名片夹等），也可以购物代金券或折扣券充当。

2、圣诞小天使征召

以海选的方式，选拨出24位13周岁以下的小朋友做圣诞小天
使，分两组于活动期间（23—25日）在父母的带领下到店参
加活动。24到25日，每晚19：00—20：00举行“家，爱，情
感，节日”为主题的珠宝秀。每人可获得精美礼品一份（可
用0.2克小金条），并且享有全店珠宝类饰品折上9折优惠。

3、珠宝秀形式

由小天使以走秀形式展示珠宝（用透明材质礼品盒装），并
递到爸爸手中。



再由爸爸将妈妈从台侧邀请到台中在礼仪人员的帮助下亲手
帮妈妈戴上，最后一家三口共同以幸福走秀的形式展示产品。


