
最新家纺大促销活动宣传语(精选5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
这里我整理了一些优秀的范文，希望对大家有所帮助，下面
我们就来了解一下吧。

家纺大促销活动宣传语篇一

1.爱与梦飞翔。

2.爱家，爱生活。

3.爱家，爱美，爱生活。

4.“丝”藏健康，桂合有“被”而来。

5.“桂”在天然亲肌肤，“合”家共享好睡眠周家欣。

6.一针一线绣红豆一丝一缕话情缘

7.爱的港湾，家的感觉——红豆家纺婚庆馆

8.以爱缔造，品质传承。

9.囍·庆中华，情·暖万家——红豆家纺

10.幸福开始的地方——红豆家纺婚庆馆

11.红豆家纺，爱的选择!

12.红豆家纺，贴身更贴心。



13.红豆家纺，家的味道!

14.红豆家纺，为爱珍藏。

15.红豆家纺，装点美好生活!

下一页更多精彩“家纺优惠宣传语”

家纺大促销活动宣传语篇二

1.和肌肤相亲，和睡眠交心。

2.关爱生活，引领时尚。

3.感受不一般，温尔思家纺。

4.感动新梦想，品位新生活。

5.孚日大家纺，真正大家纺。

6.发现艺术之美，分享靓丽生活

7.多一层肌肤，深一度睡眠。

8.东方的，世界的。

9.挡不住的真情。

10.蚕绕着你的肌肤，亲吻着你的'美梦。

11.蚕棉吻肌肤，丝丝送梦香。

12.蚕蚕眠绵，丝丝入扣，“被”感舒适，桂合蚕丝。

13.被暖天下，情系桂合。



14.北欧休闲风情，艾莱依家纺。

15.爱在新大华，温馨千万家。

16.爱与梦飞翔。

17.爱家，爱生活。

18.爱家，爱美，爱生活。

19.“丝”藏健康，桂合有“被”而来。

20.“桂”在天然亲肌肤，“合”家共享好睡眠周家欣。

21.一针一线绣红豆一丝一缕话情缘

22.爱的港湾，家的感觉——红豆家纺婚庆馆

家纺大促销活动宣传语篇三

活动方案指的是为某一次活动所指定的书面计划，具体行动
实施办法细则，步骤等。对具体将要进行的活动进行书面的
计划，对每个步骤的详细分析，研究，以确定活动的顺利，
圆满进行。下面是关于家纺促销活动方案，请参考！

时值蓝梦店庆周年，在秋风飒爽的`的日子，又遇上了国庆中
秋佳节。为了让蓝梦家纺能在店庆良日和金秋十月取得更丰
盈的利润，我们欲联手蓝梦家纺，共同打造金秋店庆的销售
业绩，特拟订本广告促销活动。

广告活动内容具体操作：

一、方案背景：

做促销无非就是几种形式：买就送、赠品、大折、特价销售



等等。但是也就这几样，对于促销来说就足够了。有时候我
们在做促销的时候为什么效果不是很好？其实原因很简
单——我们没有给予顾客更高的心理满足，我们没有把顾客
的心吸引来。

二、总体思路：

三大促销活动联合推出，可使每种活动的优势互补，力度更
大，效果更好。

满就送：主要可让“满就送”的优势继续发挥，使已购物的
顾客发生重复购买行为，但要减小赠送幅度。

现场抓金：购商品的顾客，刺激其购买欲望。返还现金，顾
客看得见，但每次掏金金额必须控制在20元以内。

价格由您自己定：购商品的顾客，在付款时进行摸价格折率
游戏。

三、活动时间：20xx年9月25日——20xx年10月15日

四、活动实施细则

（一）欢乐庆典，来买就送超值团购价服务送到家

1、满300送50（20礼券+30代金券）

2、满600送100（40礼券+60代金券）

注：1、限送200凭购物小票领礼券2、对于团购给予超值价格
免费送货上门

（二）“闪电”店庆价激情店庆价缤纷共享

1、“闪电”店庆价商品，完全体现超低的感觉。注：这类商



品除供应商让部分的毛利外，门店将做出亏损的举动。为能
达到一定的低价效果，又能保证亏损的额度小，建议选择该
类商品时，从低单价、超实用的特点出发选择，并限时限数。

（三）抢做幸运星价格自己定

1、凭购物小票在收款处摸“折率球”。

2、9折15个球、8折3个球、7折2个球。

3、球上是几，就是价格的折率。

4、顾客得到折率后，在购物凭证上盖上“折率”。

五、广告费用预算：：

1、演出费用：****元（1500元）

2、《网桥商讯》封面：4000元

3、pop及展板：100元

4、横幅：100元

5、30000dm宣传单印刷费用：5500元

6、宣传单投递费：1200元

合计：10900元。（11400元）

六、活动评估

（一）成功点

1、活动直接促进销售。



2、现场气氛十分活跃，有较强新颖性和趣味性，能调动顾客
的参与热情。

七、其他活动：

1、持本刊前来消费的顾客享受95折。

2、持本刊广告来消费满500元有礼品赠送。

3、对新人来采购大宗结婚物品，赠送一纪念品。

广告语：

蓝梦新品上市店庆有礼，庆国庆价格疯狂到底。

家纺大促销活动宣传语篇四

1.和肌肤相亲，和睡眠交心。

2.关爱生活，引领时尚。

3.感受不一般，温尔思家纺。

4.感动新梦想，品位新生活。

5.孚日大家纺，真正大家纺。

6.发现艺术之美，分享靓丽生活

7.多一层肌肤，深一度睡眠。

8.东方的，世界的。

9.挡不住的真情。



10.蚕绕着你的肌肤，亲吻着你的美梦。

11.蚕棉吻肌肤，丝丝送梦香。

12.蚕蚕眠绵，丝丝入扣，“被”感舒适，桂合蚕丝。

13.被暖天下，情系桂合。

14.北欧休闲风情，艾莱依家纺。

15.爱在新大华，温馨千万家。

家纺大促销活动宣传语篇五

一、活动目的：

提高销量，加强公司影响

二、活动主题：

芯鲜每一天健康每一天

三、活动时间

12月21日----1月6号

四、活动实施细则

1、特价产品

舒美居家饰岁末大酬宾全场1折起，部分断码产品2折起清仓。

价值3980元的极品鹅绒被(200*230cm)活动期间只卖20xx元。

价值880元的豪华贡缎印花套件(200*230cm)3折起只卖298元。



舒美居会员凭会员卡可免费领取保暖拖鞋一双。

中国店网中国最专业、最全面的开店创业网

凡购正价产品可享受8折优惠（金卡用户7折优惠），满1000
元以上可享受7折优惠（金卡用户6折优惠）。

凡购买全真丝套件赠送价值4980元的真丝极品鹅绒被一床。

纯棉大毛巾：1.00元一条前10天每日上午10：00开卖，每日
限30条，每人限一条。

纯棉大浴巾：10.00元一条前10天每日中午12：30开卖，每日
限30条，每人限一条。

纯棉席梦思床包：26.00元一床前10天每日下午15：30开卖，
每日限30条，每人限一条。

2、幸运大抽奖

凭当日销售单可参加幸运大抽奖（除人气产品凡购物满300元
即可参加，百分百中奖）

一等奖：豪华绣花四件套一套（价值498元）

二等奖：暖冬被一床（价值298元）

三等奖：炫彩方抱一个（价值58元）

纪念奖：保暖袜一双或手机配件一个

五、活动宣传

宣传单，dm单，展板。



六、活动费用：

礼品费用：**

推广费用：**

公关费用：**


