
最新愚人节活动促销方案策划(通用8篇)
项目策划需要充分的前期调研和数据分析，以便更好地评估
项目的可行性和风险。为了更好地帮助大家理解调研方案的
编制步骤，我们对一些成功的调研案例进行了深入剖析。

愚人节活动促销方案策划篇一

"你愚我乐"晒自黑照赢大餐

这是充满善意谎言的一天，这是一个空气里带有玩笑气味的'
日子，愚人节做一天傻瓜，快乐别人，也快乐自己。为此，
悦来餐厅特别准备了一大波奖品来奖励在这一天一下敢于自
黑的悦粉们。

征集糗照时间：

3月20日——3月26日

公开投票时间：

3月27日——3月30日

获奖公示时间：

3月31日

兑奖时间：4月1日—3日

1、关注悦来餐厅微信

2、把你们最看不下去的自拍或者抓拍（只要是自黑的照片就
可以）发送到我们的公众平台上。



3、将活动页面分享转发到朋友圈，即可呼朋引伴为你投票打
气。

【一等奖】1名，精美双人套餐（价值300元）

【二等奖】5名，用餐消费5折优惠

【三等奖】10名，消费立减100元

【四等奖】15名，消费立减50元

【五等奖】30名，赠指定菜品一份，饮料2杯

发送"愚人节"至餐厅微信平台，还可参与"悦来大转盘，每天
有惊喜"活动！活动宗旨：转盘转运，越转越旺，重在转哦~
活动时间：20xx年3月30日—20xx年3月31日，即时起中奖率
由1%提升至15%，迎接愚人节，但绝不愚人！

活动规则：每人10次抽奖机会，每天限抽5次

活动对象：悦来微信公众号粉丝

愚人节活动促销方案策划篇二

――寻找有缘人一起走魔棋，勇敢人的游戏!

3月29日至20xx年4月1日

华美都食品连锁店总店

1、愚人节前三天起，每一个在华美都公司一次性购物达二十
五元的顾客都可以抽取一个印有：“华美都”、“愚人节快
乐”及一个号码的一个半圆型精美小卡片。



2、每两个半圆一个相同的号码，相同的号码分布在相隔较远
的不同的连锁店里，以便让不同的人抽取。

3、四月一日下午五点半在华美都总店里寻找与自己半圆同一
数字的人，找到的人将有机会参加愚人节走魔棋惊险刺激的
活动。

4、活动将是由两个数字相同的人一起参加配合的。

5、由主持人现场抽出号码，抽到几，拿有这个号码的两个人
就可以现场参加走魔棋活动。(抽出具体人数由现场主持人随
情况而定)

6、由华美都公司准备一些难题让参与者去完成，每过一关都
将会获得者得一份奖品，过关越多奖品最多，走到最后的将
会获得最大的奖励。

7、做一个如篮球大的三面体，三面各有“1、2、3”三个数
字，让参与者去投，投到朝下的那一面，上面数字是多少就
走几步，完成相对的那一道题。(如开始游戏，参与者第一次
投到朝下的那面数字是3，第一步就完成第三关的题目，不需
要完成一、二关的题了，如果完成了，就再投，投了个2，就
走两步，完成第五步的.题即可，如果是1就完成第四步的题，
但从倒数第三道题开始将不再投数字，最后四题每对参与者
都必须完成。)

8、活动中还将有一个最佳临时搭档奖，和一个特别鼓励奖，
将分别发给配合最好的一对参与者和在活动中过难关时碰到
特别的事处理的最好的一对搭档，还有一个最大贡献奖，奖
励给华美都公司出了最多最好的意见的参与者。最后抽出一
个最大的奖，幸运愚人奖(此奖由某指定人在过完所有的关的
人中现场抽出)。

9、活动中没有被抽到的，但到场又找到了同自己半圆相同数



字的人都可以领得现金代用卷，拿两个数字相同的半圆领取
一份。

愚人节活动促销方案策划篇三

美容院在确定促销活动的主题的时候，也可以和时下流行的
美容新概念结合起来。20xx年面对日益恶化的气候，“低碳生
活”开始成为时下环保时尚的一种生活方式，先是从国外兴
起，意为减低二氧化碳的排放，进行低能量、低消耗、低开
支的生活方式。如今这种生活方式已经悄然走进中国。美容
院作为传播美的地方，也应该成为身体力行的环保者。今年
五一促销，美容院可以考虑从“低碳护肤”这个方向出发，以
“今年五一，让我们一起来低碳护肤”为主题，来组织相关
的促销活动。

在组织相关的促销活动的同时，美容院可以配合做一些“低
碳护肤”的宣传，并且在美容院实际的服务中体现出来，让
顾客感受到美容院贴心的'服务。

如果美容院人手充足，可以利用这个优势，采取会员积分兑
换的形式，让会员在淡季进行礼品兑换，不但增加客流量，
而且增加客人购买商品的机会，使店铺淡季不淡。

案例：

防晒防暑，新潮测温手表等您领

案例内容：山东济南神采美容院在5用1日――6月30日期间，
推出防晒防署新潮测温手表等你领大奖促销活动，凡在该期
间消费者在该美容院消费满200元及该美容院所售产品的空瓶
或袋一个，即可得到神采美容院特制的测温休闲手表一块。

活动还规定，每位消费者每天兑换数量不超过5块，手表数量
共计20xx块，领完为止，奖项总值超过人民币1万元。



案例点评：

1、神采美容院推出的该活动在长达3个月的活动时段内，消
费者的反响及所造成的影响也大大超过神采美容院的预料，
酷暑季节，女性外出能拉上一款既有休闲味，又美观且能测
气温的手表对她们外出旅游能带来方便，有的顾客还在此期
间积极购买，以至多换取该表，送给自己的女儿或女友。

2、通过这个案例，这一步说明该类促销的关键点还是在于礼
品，而目礼品的品种不在于多，而在于顾客喜欢。正因为消
费者对该款休闲新潮手表的喜爱，才致使本案例中凭“消费
额及空瓶”能产生极大的影响。

3、消费者往往对“保证拿到”要比“凭手气才能拿到”更感
兴趣，然而这“保证有得到”的报酬也是相当高的，这也是
许多美容院更愿意举办抽奖活动的原因之一。

不过，从本例中，我们可以得到这样的启发：适当设置一点
难度的“保证拿得到”不失为一个折中的办法。

夏季是女性展示身材的最佳时机，美容院可以针对减肥瘦身
类产品进行一系列促销活动安排。另外，夏季强烈的紫外线
使得女性顾客对防晒护肤类产品也比较重视。总的来说，夏
季商品主要是清洁类、美白类的产品比较畅销，面膜、洗面
奶、爽肤水、沐浴露、洗发水、脱毛、防晒等夏令产品走得
也很好。

除此之外，美容院针对比如脱毛产品与沐浴露的组合做买赠
活动，也比较有效。客人本来就有需求，加上有优惠，成交
率自然就高。

愚人节活动促销方案策划篇四

——寻找有缘人一起走魔棋，勇敢人的游戏！



3月29日至xx年4月1日

华美都食品连锁店总店

1、愚人节前三天起，每一个在华美都公司一次性购物达二十
五元的顾客都可以抽取一个印有：“华美都”、“愚人节快
乐”及一个号码的一个半圆型精美小卡片。

2、每两个半圆一个相同的号码，相同的号码分布在相隔较远
的不同的连锁店里，以便让不同的人抽取。

3、四月一日下午五点半在华美都总店里寻找与自己半圆同一
数字的人，找到的人将有机会参加愚人节走魔棋惊险刺激的
活动。

4、活动将是由两个数字相同的人一起参加配合的。

5、由主持人现场抽出号码，抽到几，拿有这个号码的两个人
就可以现场参加走魔棋活动。（抽出具体人数由现场主持人
随情况而定）

6、由华美都公司准备一些难题让参与者去完成，每过一关都
将会获得者得一份奖品，过关越多奖品最多，走到最后的将
会获得最大的奖励。

7、做一个如篮球大的三面体，三面各有“1、2、3”三个数
字，让参与者去投，投到朝下的那一面，上面数字是多少就
走几步，完成相对的那一道题。（如开始游戏，参与者第一
次投到朝下的那面数字是3，第一步就完成第三关的题目，不
需要完成一、二关的题了，如果完成了，就再投，投了个2，
就走两步，完成第五步的题即可，如果是1就完成第四步的题，
但从倒数第三道题开始将不再投数字，最后四题每对参与者
都必须完成。）



8、活动中还将有一个最佳临时搭档奖，和一个特别鼓励奖，
将分别发给配合最好的一对参与者和在活动中过难关时碰到
特别的事处理的最好的一对搭档，还有一个最大贡献奖，奖
励给华美都公司出了最多最好的意见的参与者。最后抽出一
个最大的奖，幸运愚人奖（此奖由某指定人在过完所有的关
的人中现场抽出）。

9、活动中没有被抽到的，但到场又找到了同自己半圆相同数
字的人都可以领得现金代用卷，拿两个数字相同的半圆领取
一份。

愚人节活动促销方案策划篇五

寻找有缘人一起走魔棋，勇敢人的游戏！

20xx年3月29日至20xx年4月1日

xx连锁店总店

1、愚人节前三天起，每一个在华美都公司一次性购物达二十
五元的顾客都可以抽取一个印有：“华美都”、“愚人节快
乐”及一个号码的一个半圆型精美小卡片。

2、每两个半圆一个相同的号码，相同的号码分布在相隔较远
的不同的连锁店里，以便让不同的人抽取。

3、四月一日下午五点半在华美都总店里寻找与自己半圆同一
数字的人，找到的人将有机会参加愚人节走魔棋惊险刺激的
活动。

4、活动将是由两个数字相同的人一起参加配合的。

5、由主持人现场抽出号码，抽到几，拿有这个号码的两个人
就可以现场参加走魔棋活动。（抽出具体人数由现场主持人



随情况而定）

6、由华美都公司准备一些难题让参与者去完成，每过一关都
将会获得者得一份奖品，过关越多奖品最多，走到最后的将
会获得的奖励。

7、做一个如篮球大的三面体，三面各有“1、2、3”三个数
字，让参与者去投，投到朝下的那一面，上面数字是多少就
走几步，完成相对的那一道题。（如开始游戏，参与者第一
次投到朝下的那面数字是3，第一步就完成第三关的题目，不
需要完成一、二关的题了，如果完成了，就再投，投了个2，
就走两步，完成第五步的题即可，如果是1就完成第四步的题，
但从倒数第三道题开始将不再投数字，最后四题每对参与者
都必须完成。）

8、活动中还将有一个临时搭档奖，和一个特别鼓励奖，将分
别发给配合的一对参与者和在活动中过难关时碰到特别的事
处理的的一对搭档，还有一个贡献奖，奖励给华美都公司出
了最多的意见的参与者。最后抽出一个的奖，幸运愚人奖
（此奖由某指定人在过完所有的关的人中现场抽出）。

9、活动中没有被抽到的，但到场又找到了同自己半圆相同数
字的人都可以领得现金代用卷，拿两个数字相同的半圆领取
一份。

愚人节活动促销方案策划篇六

1、竞争的激烈，现以留住老顾客，明确并吸引长期消费的客
人，以顾客的需求出发，有针对性的开展活动。

2、不断扩大知名度，对于中低端消费的人群制定合理及透明
的消费政策、价格，广而告之。

3、针对慢摇吧要求具备客流量及现场气氛。



1、以vip贵宾积分卡吸引具备长期消费的人群。

2、联合啤酒厂商开展一定的降价促销活动以积聚人气。

3、差异化的销售活动，提升降价带来的利润损耗。

4、逢节假日及周末等，开展场内抽奖活动。（起到刺激消费
及吸引人气的作用）

1、vip贵宾积分卡要求：使用压膜塑料硬卡制作，双面彩印，
手工编号可降低印制成本，要求收银台人员做好积分卡专项
记录。

内容：前面印制“xx酒吧logo，及”vip贵宾积分卡“字样，并
印制：订座电话，地址等项目内容。

后面：vip贵宾积分卡使用说明

（1）、凡持有vip贵宾积分卡的客人为我店最尊贵客人。

（2）、本人持有vip贵宾积分卡的客人，凭此卡可享受xx折
优惠。

（3）、凭此卡消费可获赠积分。

（4）、凡持有vip贵宾卡的客人，每年生日时可获赠本店精
美礼品一份。

（5）、凡持本卡在本店进行生日聚会，可获赠精美生日蛋糕
一份。

2、联合厂商进行降价促销活动。与厂商人员进行洽谈，活动
时间1个月，以一款小枝啤酒进行特价销售，要求厂商给予一
定活动经费赞助。



3、差异化的销售活动，提升降价带来的利润损耗。指除特价
酒以外，退出新品种的酒品，要求竞争对手没有的品牌或单
品啤酒。主要策略：较高的定价，配送礼品（可以是小吃，
果盘，或是酒水），配合服务员或是厂家指定促销员进行推
广，满足高端客人的需求，提升利润额。

4、逢节假日及周末等，开展场内抽奖活动。可根据节假日及
周末等，单桌消费临界点为根据，进行抽奖货以吸引人气为
目的，每桌消费到较低限额时候即发放抽奖券，在23：00进
行抽奖。奖品可设1.2.3名。

竞争对手的开业时间，及其活动方案，策略重点等。单页投
放可印制低成本的单色单页。场内人员培训及执行等。

愚人节活动促销方案策划篇七

――寻找有缘人一起走魔棋，勇敢人得游戏!

3月29日至4月1日

华美都食品连锁店总店

1、愚人节前三天起，每一个在华美都公司一次性购物达二十
五元得顾客都可以抽取一个印有：“华美都”、“愚人节快
乐”及一个号码得一个半圆型精美小卡片。

2、每两个半圆一个相同得号码，相同得号码分布在相隔较远
得不同得连锁店里，以便让不同得人抽取。

3、四月一日下午五点半在华美都总店里寻找与自己半圆同一
数字得人，找到得人将有机会参加愚人节走魔棋惊险刺激得
活动。

4、活动将是由两个数字相同得人一起参加配合得。



5、由主持人现场抽出号码，抽到几，拿有这个号码得两个人
就可以现场参加走魔棋活动。(抽出具体人数由现场主持人随
情况而定)

6、由华美都公司准备一些难题让参与者去完成，每过一关都
将会获得者得一份奖品，过关越多奖品最多，走到最后得将
会获得最大得奖励。 8、活动中还将有一个最佳临时搭档奖，
和一个特别鼓励奖，将分别发给配合最好得一对参与者和在
活动中过难关时碰到特别得事处理得最好得一对搭档，还有
一个最大贡献奖，奖励给华美都公司出了最多最好得意见得
参与者。最后抽出一个最大得奖，幸运愚人奖(此奖由某指定
人在过完所有得关得人中现场抽出)。

9、活动中没有被抽到得，但到场又找到了同自己半圆相同数
字得人都可以领得现金代用卷，拿两个数字相同得半圆领取
一份。

愚人节活动促销方案策划篇八

(休闲网有史以来最大的一次联欢聚会)

活动时间：年4月1日20：00

地点待定：

1、小游戏：(20分钟)

2、节目表演：(10分钟)

3、评选晚会最佳化装奖(男女)，最差化装奖(男女)。(20分
钟)

注：投票以无记名方式投出，第一轮举手投票侯选人，确定
侯选人名单。第二轮，由唱票员，唱票。票高者获奖，结果



产生不可更改。

4、小游戏(或节目)(20分钟)

5、评选晚会最佳人气奖(男女)(10分钟)

6、评选晚会最好色的色狼奖(10分钟)

7、小游戏(10分钟)

8、节目(10分钟)

9、评选晚会最靓美女奖，最酷帅哥奖(20分钟)

10、版主讲话(5分钟)

11、众人合影(20分钟)

12、晚会结束。

其中，包括场地租用费，活动奖品费，酒水用餐费。


