
2023年超市元宵节促销活动方案 超市元
宵节活动方案(实用5篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。优秀的方案都具备
一些什么特点呢？又该怎么写呢？以下就是小编给大家讲解
介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

超市元宵节促销活动方案篇一

活动时间：

__年x月x日—x日

活动主题：

__年元宵节促销策划

活动口号：

浓情元宵（相会在元宵、又到元宵佳节时、共度元宵良辰美
景、大红灯笼高高挂、红红火火过元宵）

活动节日分析：

1、元宵节是中国传统节日，传统的活动项目有吃汤圆、赏花
灯、猜字谜等，蕴涵着团圆甜蜜吉祥幸福的内涵，因此商家
的促销可重点围绕跟元宵有关的食品、商品展开促销。同时
借助烟花爆竹、舞师舞龙、大红灯笼高高挂、猜字谜等传统
活动来助兴，营造出元宵节热闹的气氛。

2、春节一过，春节服装即将上市，对于学生来说，新的一学



期也将开始，因此元宵节促销还可围绕服装、学生用品等展
开促销。

活动内容：

一、团团圆圆过元宵美味汤圆大联展

1、开辟汤圆食品专柜，包括各种品牌汤圆：如龙凤汤圆系列、
思念汤圆系列、三全凌系列、佑康系列。口味有八宝果仁、
黑芝麻、麻蓉花生、玫瑰豆沙、山楂、五仁、花生芝麻、无
糖、清真、米酒等。

2、超市购物满88元，即赠送汤圆一袋，或小灯笼一个，价
值5元左右。

二、元宵小吃一条街

在大商场和大型超市门口开设小吃一条街，开设十个左右摊
位，包括汤圆冰糖葫芦臭豆腐炸香肠羊肉串里脊肉等，现场
制作，购物满100元赠即送价值10元小吃券，满200元送20元，
以此类推，多买多送，超市限单张小票。

活动说明：

1、元宵节除了逛街赏灯玩乐外，吃喝也是必不可缺少的，在
购物之余，吃上一些香喷喷的小吃对顾客来说必定是一个极
大的诱惑。

2、在现场设立一服务处，顾客凭购物小票到服务处领取小吃
券，顾客凭小吃券即可到摊位上购买小吃。

3、小吃券不可兑换现金，也不设找兑。

4、小吃制作必须注意卫生，要采取一定措施避免油烟污染及
灰尘影响，同时要预防自然风雨的影响。



5、小吃摊位设置：除了把一些商家已经有的小吃搬到现场外，
还可以邀请一些地方名小吃店到现场制作售卖。

6、除了用小吃券消费外，顾客也可用现金购买，必须在现场
明码标出小吃价格，让顾客一目了然。

三、良辰美景共赏元宵游园齐乐（惊梦）

开辟一元宵游乐区，搭成葡萄架形式，悬挂各式灯笼，内含
各种字谜，无论是否购物，均可参与猜谜，凡猜中即有奖品，
奖品为精美小礼物或购物券，价值根据各字谜难易程度确定，
奖品可直接标在灯笼上，一般奖品价值为10元以下。

同时游乐区内可增设套圈、一些民间杂技表演等活动。

超市元宵节促销活动方案篇二

2月21日至2月23日

吸引广大消费者购物，最终达到促进商品销售的.目的。

正常商品88折后满100元，棉鞋、棉服类5折、特价、削价品
满200元，化妆品95折满100元（超市商品不打折满88元（参
与会员卡积分），）送4。50元汤圆1包，满200元送2包，限
单张小票，多买多送，以此类推，限量1000名。（黄白金、
名烟酒、手机不参加此次活动）

2月23日晚上19：00—21：00

为进一步联络顾客情感，丰富社区文化生活，烘托气氛，吸
引消费人流，增加消费人流的汇集及消费关注。提升商场在
公众的良好形象。



举办一场文艺演出。内容高尚、积极向上、健康活泼，体现
团圆欢乐的主题，期间穿插互动猜迷等游戏，并现场派发奖
品。

超市元宵节促销活动方案篇三

一、活动主题：

情意绵绵赏花灯

二、活动时间：

20__年2月10日至20__年2月14日

三、活动内容：

一、超市大促销(活动时间：20__年2月13日-14日)

1、凡在超市购买指定红酒送巧克力一盒(凭购物小票到服务
台领取);

2、购买巧克力满58元可获免费精美包装一次(礼品盒除外);

二、情侣对对碰(活动时间：20__年2月14日)

三、猜灯谜活动(活动时间：20__年2月11日)

凡在正月十五当天参与猜灯谜答对的顾客可免费获得gbf精美
购物袋1个;(谜语存放位置：超市商品展示柜内任意地方寻
找)

四、买赠汤圆(活动时间：20__年2月10日-2月11日)

2、购物满288元，凭购物小票可到服务台免费领取汤圆2



袋(每天限量50份);

备注：凭当日单张小票领取，小票金额不可累加;数量有限，
送完为止;

五、gbf充值会员卡促销活动(固定面值卡)

六、巧克力/牛排/红酒/鲜花热卖中···

超市元宵节促销活动方案篇四

为进一步联络顾客情感，丰富社区文化生活，烘托气氛，吸
引消费人流，增加消费人流的`汇集及消费关注。提升超市在
公众的良好形象。

举办一场文艺演出。内容高尚、积极向上、健康活泼，体现
团圆欢乐的主题，期间穿插互动猜迷等游戏，并现场派发奖
品。

活动3、浓情元宵，颗颗真情

某某月日

吸引人气，增加销售，提高超市知名度和美誉度

凡于某某月日来本超市购物的顾客，可凭当日电脑小票到大
门口免费换取现场制作的“浓情元宵”一份(三-五个)，每天
限送500份。

在超市大门口设现场烹煮元宵点，由一服务员专门服务为各
顾客提供元宵赠品。

准备锅一个，一次性塑料碗5条，牙签1盒(由供应商赞助)



超市元宵节促销活动方案篇五

20xx年3月1日

1、购物赠汤圆：

3月1日一次性购物满68元即赠价值5元的思念汤圆1袋（500
克），单张小票限赠两袋，日赠200袋，赠完为止。

2、猜灯迷活动：

3月1日在店内悬挂灯迷，猜中即可获得价值3元的精美礼品一
份，每日准备灯迷200个，猜完为止。

3、开学加油站：

元宵节期间，离学生开学时间为期不远，各种学生学习用品、
生活用品箱包类、文体类等惊爆价促销。学生服装、休闲类
服装等冬装出清促销。

广告促销赠品气球：颜色：红、粉、黄、兰、绿、紫、橙、
金、黑、白。印上企业、商家的标志、图案、宣传用语、地
址电话、庆贺文字等。以气球自身无可替代的亲和力及五彩
缤纷、人见人爱且价格低廉的特色，作为一种新型经济实惠
的广告载体，深受青睐、广告宣传效果极佳、信息反馈立竿
见影。它适用于企业开业、房地产公司开盘、培训学校、广
文章由告宣传产品促销活动、节日、纪念日、庆典、展会、
和婚宴生日等场合的装饰布置和赠送、另配套气球杆、帽。
产品价格低廉，质量上乘，印刷精美，欢迎广大客户来人来
电咨询。

扔不掉的广告小汽球！它可以将您的广告商标和地址电话像
长着翅膀飞进千家万户、穿街过巷、人人皆知！达到广而告
之的效果！派发气球方案和地点：可根据客户指定地点投放



赠送如市县级、地区、街道、公园、小区，车站，商场、超
市、学校、医院等周边以人为方式投放或赠送给每个人。广
告小汽球快餐店广告气球、西餐厅礼品气球、大酒店、饭店、
宾馆广告气球、酒吧礼品气球、冷饮店礼品汽球、茶馆广告
气球公园广告气球、儿童乐园广告气球、游乐场礼品气球、
俱乐部广告气球、卡拉ok礼品气球。

广告气球，可以在气球表面印上企业的各种品牌名称、宣传
广告词、庆贺标语及地址电话号码。广告气球可以在开业庆
典，周年庆，商品促销，婚庆中派发、赠送。

在与高额的广告费用相比之下，广告气球就体现出低投入、
高回报的效果。只要您花1-2毛钱，您的企业知名度就能走进
千家万户、众人皆知，即经济又实惠！


