
客户生日活动方案(实用5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。优秀的方案都具备一些什么特点呢？
又该怎么写呢？下面是小编帮大家整理的方案范文，仅供参
考，大家一起来看看吧。

客户生日活动方案篇一

一般来说，美发店年终答谢会有以下目的：

1、年底是各行业繁忙之季，以各种回馈老客户(点击进入美
发店年终答谢会顾客邀请函)的形式加强顾客忠诚度。

2、制造美发店在当地的知名度。

3、带动销售，提高美发店业绩。

4、通过终端会的交流，引导、教育顾客消费及健康美发的观
念。

5、以各种促销活动留住老顾客，开发新客源。

6、通过督导老师的影响，加强美发师的销售意识，提高销售
能力。

7、新品、新项目的推广，给顾客新鲜感。

8、在愉快的气氛中培养顾客与美发店的感情，促使顾客和员
工成为朋友。

联欢+娱乐+答谢+优惠政策

在活动形式上，可以将整个会议由各种娱乐节目串联在一起，



将优惠、促销、新品、项目、等销售内容融入游戏环节，增
加趣味同时又轻松的达成销售目的。

s专业女子美发店s年暨s周年感恩答谢会

在活动主题的确定上，可以和喜迎s新年结合起来，给顾客留
下更加深刻的印象。

s年s月s日，地点：

1、横幅悬挂于店外做宣传，目的吸引顾客;

2、宣传单张及邀请函制作。

终端答谢会的创意点主要体现在以下方面：

1、邀请函文案要设计巧妙，创意销售，环环相扣，为现场促
单埋伏笔。

2、不一样的.开场节目，知性、品味与员工展示甚至促单相
结合，而不是毫无意义的各种舞蹈。

3、可以用各种原创小品、产品情景剧代替课程，精心创作展
现美丽主题及产品卖点，美发师主演增添表现力和亲和力。

4、设计全新背景音乐，烘托现场气氛。

5、永远记住：用心比创新更重要。

将前期需要准备的细节问题都列出来，如会场的确定、节目
的安排、奖品的准备等。

在终端答谢会举行之前，要将美发店全体人员组织起来，针
对方案做一个细致的培训，保证人尽其责，共同促进答谢会



的成功举行。

客户生日活动方案篇二

xx月xx日，在鲜花、巧克力与甜言蜜语的簇拥下，浪漫的七
夕情人节如期而来，各种浪漫告白七夕活动也正如火如荼进
行着。值此之际，xx官方微信开启了相应的“表白赢xx”七夕
活动，任意参加其中一个或两个活动，都有机会获得相应奖
品，最高大奖为xx，目前，活动正火爆进行中。

活动方式：只需在xx月xx日下午17点之前，搜索或扫一
扫“xx”官方微信，以文字形式写下你的七夕甜蜜语，就有机
会获得xx;同时，参与者还有机会获赠xx，届时将在xx公布，
活动奖品更加丰富。广大亲们，还在等什么，再不疯狂表白
我们就老了。

客户生日活动方案篇三

为答谢公司客户长期以来对三叶草坪的支持与厚爱，在结
合20××年年度回馈客户方案的基础上，经过近一个月的广
泛征询客户意见后，三叶体育隆重推出20××年年度回馈客
户方案，详细活动如下：

20××年1月1日-20××年12月31日

所有国内外新老客户

公司所有系列产品

方案一、春江水暖闽南游

1、旅游时间：20××年5月9日-20××年5月11日

2、旅游地点：闽江、鼓山、开元寺



3、入团基础：20××年1月1日至4月30日累计订单满5000平
方

方案二、品太湖之鲜，赏灵山胜景，美年大健康

1、活动时间：20××年10月3日-20××年10月6日

2、活动地点：太湖、灵山大佛、美年健康体检中心

方案三、同成长，共进步

1、年度累计采购草坪面积达15000平方，即赠送人造草坪半
自动冲砂机一台

2、年度累计采购草坪面积达30000平方，即赠送半自动人造
草坪梳理机一台

把看似不可能实际是可能的事情，通过我们共同全力以赴使
之成为现实，这就是奇迹！

300万平方我们20××年的年度指标，三叶人愿与所有的`合
作伙伴一起成长，共享辉煌！

祝公司所有的新老客户20××年生意兴旺，事业发达！

三叶体育拥有本年度回馈方案的解释权，更详尽咨询请致电

总经理室

客户生日活动方案篇四

在现有客户基础上增加新客户，并在交流的过程中了解客户
的满意度，好在今后的工作中分析怎样提高客户对软件及公
司工作人员的满意度。



活动一：建立e-mail平台

一、活动目的：

利用e-mail平台维护客户关系，让老客户了解源海客户软件
的更新动态，长期关注源海软件、介绍介绍新客户，长期合
作。

二、e-mail内容：

1、建立客户资料，收集客户详细背景，分析客户动向，以e-
mail的形式向客户发送生日祝福、重大节日祝福贺卡等，维
系客户感情。

2、通过e-mail向老客户介绍源海软件的优缺点、及软件的更
新信息。

三、活动对象：已成交的老客户、将要成交的客户。

四、执行时间：每一周或两周一次

五、执行人：客服部门、销售部门。

活动二：建立活动交流会

一、活动目的：利用简单直接的见面茶话会的方式，让新老
客户、公司技术人员、领导人员充分交流、讨论，为软件的
应用及更新展望未来。

二、活动内容：

1、在安静、环境好的'场所举行茶话会，邀请新老客户及有
关工作人员面对面交流。



2、也可以竞赛的方式或让大家合作制作东西。

三、活动对象：新老客户、公司工作人员

四、执行时间：两周一次

五、执行人：公司部门领导。

活动意义：在已有客户的基础上维护好老客户之间的关系，
并在老客户中发现潜在价值的客户，只要给予老客户一定的
利润，并且在源海软件的更新、应用上有新的突破，将会取
得可观的潜在利润。

客户茶话会活动方案范文二：

一、活动主题：与您相遇，一生珍惜!

二、活动宗旨：玩的开心，说的出来!

三、活动时间：20xx年3月6日晚7:00

四、活动地点：

五、活动背景：春风吹绿了大地，时间不经意间流逝，进入
大学已经快一年了，在这将近一年的学习、生活中，我们有
苦有甜，有得有失。有辛酸也有快乐。经历了时间的考验，
我们学到了什么，有了哪些改变。届时，本班将组织一次茶
话会。交流彼此的心得体会。

六、活动目的：通过此次活动，大家能够敞开心扉，共同探
讨，回忆我们的酸甜苦辣。从中学到人生的真谛。让我们珍
惜时间、和谐共处、共同努力，把09电子班建设成一个团结
向上的班级!



七、活动流程：

1、观看幻灯片;

2、游戏环节;

3、确定主题展开讨论;

a、回忆过去，珍惜现在，

b、我们的改变，

c、团结。

八、人员安排：电脑操作：

九、主持人：

十、打扫卫生：当天值日生另加学委、劳动委员，组织委员。

十一、注意事项:

1、全班同学必须全部参与;

2、主持人把握好话题;

3、主义现场气氛，不要冷场;

4、时间限制，活动冲突以班级为重;

5、说话注意，主持人注意观察;

6、前期准备工作完好。



客户生日活动方案篇五

以中秋月饼的消费来带动卖场的销售，以卖场的形象激活月
饼的销售。预计日均销量在促销期间增长x%—x%。

1、买中秋月饼送可口可乐

买x元以上中秋月饼送xxml可口可乐x听。（价值x元）

买xx元以上中秋月饼送xxml可口可乐x瓶。（价值x元）

买xx元以上中秋月饼送xxml可口可乐x瓶。（价值xx元）

2、礼篮：分别为x元、xx元、x元三个档次。

x元礼篮：七星香烟+加州乐事+价值x元中秋月饼+脑白金

xx元礼篮：双喜香烟+丰收干红+价值x元中秋月饼+脑轻松

x元礼篮：价值x元中秋月饼+x元茶叶+加州西梅

3、在促销期间（x.x——x.x），在卖场凡购满xx元者，均可获赠
一盒精美月饼（价值x元/盒）。

4、在x月x日的“教师节”，进行面向教师的促销：凡x
月x—x日两天在x购物与消费的教师，凭教师证可领取一份精
美月饼或礼品（价值x元左右的）。

1、媒体

在音乐交通频道，隔天滚动播出促销广告，时间x.x—x.x，每
天播出x次，x秒/次。



2、购物指南

在x.x——x.x的“购物指南”上，积极推出各类的促销信息。

3、店内广播

从卖场的上午开业到打烊，每隔两个小时就播一次相关促销
信息的广播。

4、卖场布置

（1）场外

a、在免费寄包柜的上方，制作中秋宣传。

b、在防护架上，对墙柱进行包装，贴一些节日的彩页来造势。

c、在广场，有可能的可悬挂汽球，拉竖幅。

d、在入口，挂“x购物广场，喜中秋”的横幅。

（2）场内

a、在主通道，斜坡的墙上，用自贴纸等来装饰增强节日的气
氛。

b、整个卖场的上空，悬挂可口可乐公司提供的挂旗。

c、在月饼区，背景与两个柱上布“千禧月，送好礼”的宣传；
两边贴上可口可乐的促销宣传。

d、月饼区的`上空挂大红灯笼。

5、其他支持



保健品进行让利x%的特价销售。

团体购满xx元或购买月饼数量达x盒，可享受免费送货。

媒体广告费：x万元

可口可乐系列赠品：x万

场内、场外的布置费：x万

月饼费用：x万

共计：xx万人民币

1、交通频道的x秒广告，由公司委托x广告制作，在广告合同
中应当明确不同阶段的广告内容；预定在x月x日完成。

2、购物指南由采购部负责拟出商品清单，市场部负责与x晚
报印刷厂联系制作；具体见该期的制作时间安排。

3、场内广播的广播稿由市场部来提供，共三份促销广播稿，
每份均应提前两天交到广播室。

4、场内、外布置的具体设计应市场部、美工组负责，公司可
以制作的，由美工组负责，无能力制作的，由美工组联系外
单位制作，最终的布置由美工组来完成。行政部做好采购协
调工作；预定场内布置在x月x日完成。

5、采购部负责引进月饼厂家，每个厂家收取xx元以上的促销
费。同时负责制订月饼价格及市场调查计划，在x月x日前完
成相关计划。

6、工程部安排人员负责对现场相关电源安排及灯光的安装，



要求于x月x日前完成。

7、防损部负责卖场防损及防盗工作。

8、生鲜部负责自制精美月饼的制作。

1、若场外促销的布置与市容委在协调上有困难的，场外就仅
选择在免费寄包柜的上方，制作中秋宣传。

2、若在交通频道上的宣传不能达到效果时，可选择在报纸等
其他媒体上。


