
2023年书店咖啡店一体创业计划书 咖啡
厅的创业计划书(实用5篇)

当我们有一个明确的目标时，我们可以更好地了解自己想要
达到的结果，并为之制定相应的计划。计划怎么写才能发挥
它最大的作用呢？下面是我给大家整理的计划范文，欢迎大
家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮助。

书店咖啡店一体创业计划书篇一

这个行业现已达到成熟阶段，但也仍在继续的发展着，人们
的生活水平逐渐提高，对于精神生活的要求也越来越高。大
多数年轻人都喜欢咖啡厅优雅个性的环境和口味各异的咖啡，
所以咖啡厅会是一个很好的发展趋势。基于对多家咖啡厅的
了解，大多数咖啡厅的内部都采用风格相似的装潢，所以本
咖啡厅的大胆装扮，会是市场上同行中的一个亮点。但自己
对于产品不熟悉，需要专业的师傅对店内成员进行培养。

书店咖啡店一体创业计划书篇二

1.15―25岁的学生群体：此类客户收入不高，以聚会为目的；
追求独特新颖的环境和产品的特色，因此点心和环境是关键，
环境上可以走可爱风，下面详述。

2.25―35岁的白领工作者或商务人士：此类客户追求的是品
位，所以咖啡的种类要全面。他们的目的多数是以放松心情、
谈事情为主，所以店内环境应该比较典雅，提供无线上网的
服务，以供他们工作之需。

3.广大的年轻情侣们：个人认为咖啡店是个相亲的好地方，
因此设计上保护客人隐私是个关键。情侣间谈谈情喝个下午
茶，想要的是甜蜜的感觉，所以可以推出情侣套餐等。



书店咖啡店一体创业计划书篇三

小型咖啡厅。

由于社会的竞争力越来越大，人们的工作压力也越来越大，
每天繁重的工作压得人们喘不过气，在繁华的大都市，到处
都是忙绿的身影。忙绿过后，人的精神需要得到放松，人们
需要一个舒适、优雅、安静的环境来洗脱一身的疲惫。咖啡
厅无疑是一个很好的选择：特别的室内装潢、悠扬的音乐、
静谧的空间环境??营造出一种温馨浪漫的气氛，有利于劳累
的人们很好的放松自己。随着经济的快速发展，咖啡厅也更
加的受年轻朋友们的喜爱。根据大多数人的经济状况来说，
大型的、高级的咖啡厅消费太高，如果经常去，会导致负担
过重，所以高级的咖啡厅不适合大众。那么小型的咖啡厅便
成为他们的首选，环境不比高级咖啡厅差，消费比大型的咖
啡厅要低，这样既能达到放松精神的要求，又不会超过自己
的经济承受范围。

书店咖啡店一体创业计划书篇四

员工：3―4人

店内装潢：特色风格

店内氛围：适合看书、约会、聊天、沉思寻静、放松等。咖
啡为主，其他为辅。提供无线上网。

门面费：8万/年

装修：5万（包括灯具，桌子，窗帘，台布，音响）

设备：电脑1万（包括收银软件）；空调、桌子椅子、餐具大
约1万。



（ps.网上提供：吧台：专业半自动咖啡机一套2万；咖啡匙,刀
*：0.2万；虹吸壶：0.15万；续杯机：0.1万；电动磨豆
机：0.1万；消毒柜：0.1万；榨汁机：600元；微波炉：800
元；油炸炉：0.2万；烤面包机：0.1万；瓦斯炉：0.2万）

流动资金：2万

初步总计：至少投资资金20万元。

书店咖啡店一体创业计划书篇五

2、采购计划

依据拟订的商品计划，实际展开采购作业时，为使采购资金
得到有效运用以及商品构成达成平衡，必须针对设定的商品
内容排定采购计划。通过营业额计划、商品计划与采购计划
的确立，我们不难了解，一家咖啡店为了营业目标的达成，
同时有效地完成商品构成与灵活地运用采购资金，各项基本
的计划是不可或缺的。当一家咖啡店设定了营业计划、商品
计划及采购计划之后，即可依照设定的采购金额进行商品的
采购。经过进货手续检验、标价之后，即可写在菜单上。接
着必须考虑的事情，就是如何有效地将这些商品销售出去。


