
最新直播公司合作协议 直播公司和运营
的合同共(汇总5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？接
下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起
来看一看吧。

直播公司合作协议篇一

妆容：根据主播直播风格，特定妆容（禁止违规妆容），可
根据运营老师指导化妆；

主播专属：口头禅：可选择适合自己的口头禅作为主播的特
有标签；

动作：可选择适合自己的特有动作作为主播的特有标签；

2、其他岗位：运营：进一步配合主播进行控场，紧跟主播节
奏，活跃直播氛围；对于直播间直播屏幕出现的紧急情况，
要能第一时间做出反应，对于直播过程中的突发状况，要能
积极的应对！

直播公司合作协议篇二

未认证：对未认证企业先辈行“蓝v”认证（认证“蓝v”所需
用度自理），认证流程根据企业“蓝v”认证流程现实操纵
（注：一切信息必须全数实在，隐瞒、大概供给子虚认证信
息者结果自负）。

2、橱窗：橱窗和小店的区分：橱窗：橱窗只能作为展现，只
能卖他人的货；



小店：可以卖他人的货，也可以卖自己的货，还可以进入精
选同盟，让达人带货；

开通橱窗的益处：短视频挂小黄车；

直播间挂小黄车；

主页橱窗展现；

实名认证后，依照页面提醒，填写小我信息，然后交纳500元
保证金，满足下面作品10与1000粉丝要求，提交材料考核。

4、留意事项：佣金平台扣除10%；

直播分享商品，只能是抖店商品；

其他平台的商品，在视频和主页橱窗展现；

提现：可以提现到非实名流，比如账号是我本人，可以提现
到我怙恃的银行卡；

特点：一个身份证只能对应一个橱窗；

5、 蓝v：益处：主页可以放门店、地址、电话等；

开播有推送可非本人直播（小我必须本人）；

企业蓝v标志展现，备受信赖平安感；

专属昵称+品牌庇护；

发营销作品，不限流不封号；

团购功用、更多很强的营销组建；



私信答复，可以自界说内容；

主页顶部装潢图，可以放联系方式；

开通要求：天资：企业或个体工商户；

用度：小店免费认证；

普通用户600元；

到期年审120元；

直播公司合作协议篇三

地址：_________地址：_________

甲乙双方经过友好、平等的协商，根据《xxx合同法》的规定，
达成如下协议，并由双方共同恪守的条款如下：

合同性质：本合同为抖音代运营合同

合同内容及要求：甲方为乙方提供抖音代运营

包含内容及费用

1、甲方为乙方提供抖音代运营的内容及费用：

2、乙方需要支付甲方人民币金额为元，（大写：）。

3、本合同的服务期限为：______年______月______日起
至______年______月______日。

4、合同到期后，乙方拥有续约权。



直播公司合作协议篇四

乙方：______________

二、甲方提供全年200万到300万的广告支持（第一年甲方产
品的销售额总额除去1。5折成本与支付营运费用全部投入作
广告费用第二年销售额的百分之二十投入），乙方承诺且保
证甲方在产品研发与供货能力跟进上符合合同要求的条件下
第一年销售额达到或超过800万人民币，且不会产生亏损。未
达到目标销售额，甲方有权力与乙方解除合约。每年销售额
以20%递增。

三、甲方在备货，货源品质，新品研发等上面产生的问题，
损失由甲方承担。甲方要保证对竞争对手的新款爆款做出相
应的新产品研发与产出根据市场与消费者销售习惯做出适合
销售的产品。由于产品质量和发货的问题与买家纠纷造成的
损失由甲方承担。

五、托管费，商城申请成功后，甲方预付给乙方50_____元托
管费，________年____月____日前再付30_____元托管费，如
合作未到一年，由于乙方原因导致合约终止，乙方必须退还
甲方该笔全部款项。

六、运营服务费，按照上月销售额的20%计提。支付期限，每
月16号前。

七、甲方参与乙方进行的广告策划和促销策划，主要目的是
为了更加专业、更加适合化妆品销售市场运作。甲方配合乙
方做好相关活动资源的配置工作，费用支出必须经得甲方的
认可。

八、本合同经营期限为5年，_____________
到_________________。合约期满，乙方能达到合约期间双方
协定的销售额，乙方可以提前6个月优先续约。



九、乙方免费为甲方建立并且托管一个淘宝c店，运营服务费，
按照上月销售额的15%计提，每月16号前支付。

十、本协议未尽事宜，双方可以补充规定，补充协议与本协
议有同等效力。本协议一式贰份，合伙人各一份。补充协议
如与本协议冲突，以补充协议为准。本协议自合伙人签字
（或盖章）之日起生效。

十一、对于执行本合同发生的与本合同有关的争议应本着友
好协商的原则解决；如果双方通过协商不能达成一致，则提
交仲裁委员会进行仲裁，或依法向人民法院诉讼。

十二、如果一方违反本合同的任何条款，非违约方有权终止
本合同的执行，并依法要求违约方赔偿损害。

直播公司合作协议篇五

未认证：对未认证企业先进行“蓝v”认证（认证“蓝v”所需
费用自理），认证流程依据企业“蓝v”认证流程实际操作
（注：所有信息必须全部真实，隐瞒、或者提供虚假认证信
息者后果自负）。

2、橱窗：橱窗和小店的区别：橱窗：橱窗只能作为展示，只
能卖别人的货；

小店：可以卖别人的货，也可以卖自己的货，还可以进入精
选联盟，让达人带货；

开通橱窗的好处：短视频挂小黄车；

直播间挂小黄车；

主页橱窗展示；



实名认证后，按照页面提示，填写个人信息，然后缴纳500元
保证金，满足下面作品10与1000粉丝要求，提交资料审核。

4、注意事项：佣金平台扣除10%；

直播分享商品，只能是抖店商品；

其他平台的商品，在视频和主页橱窗展示；

提现：可以提现到非实名人，比如账号是我本人，可以提现
到我父母的银行卡；

特点：一个身份证只能对应一个橱窗；

5、 蓝v：好处：主页可以放门店、地址、电话等；

开播有推送可非本人直播（个人必须本人）；

企业蓝v标志展示，备受信任安全感；

专属昵称+品牌保护；

发营销作品，不限流不封号；

团购功能、更多很强的营销组建；

私信回复，可以自定义内容；

主页顶部装饰图，可以放联系方式；

开通要求：资质：企业或个体工商户；

费用：小店免费认证；

普通用户600元；



到期年审120元；


