
创意的演讲稿 有创意的竞选演讲稿(优
质6篇)

演讲稿具有观点鲜明，内容具有鼓动性的特点。在社会发展
不断提速的今天，需要使用演讲稿的事情愈发增多。那么演
讲稿该怎么写？想必这让大家都很苦恼吧。下面我帮大家找
寻并整理了一些优秀的演讲稿模板范文，我们一起来了解一
下吧。

创意的演讲稿篇一

大家好，我是来自xx的xx。今天我有幸站在这里希望能博得大
家的支持，斩获体育部部长一职。

首先，我发表一下我对学生会的认识，和对体育部的认识。
学生会是在党组织和团组织领导下的学生自我管理的组织，
其作用在于引导同学们全面健康发展，基本内容是积极为同
学们服务。对于学生会开展学生工作来说，我个人认为，应
该从广大同学们的利益出发，征求绝大多数同学们的意见来
开展各项活动。

绝不是学生会成员想当然的认为什么活动好就办什么活动，
这样一来同学们参加的积极性就会大大降低，不仅没有起到
为同学们服务的作用，而且还让同学们对学生会开展工作有
了反感。据目前情况来看，学生会好多部门的活动魅力并不
是很大，而且许多活动都是强制参加的，这就失去了活动的
意义。

我个人认为，学生会开展活动不在于多少，而在于是否起到
了预期的效果，一个好的活动胜过一堆应付的活动。所以我
认为，开展学生工作要从同学们的角度出发，抓住同学们的
兴趣爱好，真正做到服务于同学。对于体育部来说，更应该
根据实际情况，了解各个班级同学们的兴趣爱好之后再开展



活动。举例来说，像台球比赛，就没有考虑到大多数同学们
的爱好而开展的，结果报名的人很少，没有达到预期的效果。
所以，我认为以后体育部在开展活动之前一定要考虑到同学
们的实际情况，切不可想到什么就马上写策划举办什么。

既然是为同学们服务的就应该，一切从同学们出发，真正让
同学们感受到学生会存在的重要性。

创意的演讲稿篇二

在我的脑海中，江南就像诗词中写的：“江南好，风景旧曾
谙，能不忆江南?”对于这个让我魂牵梦萦的地方-江南，我
充满了无限的遐想。而这个夏天，我便踏上了寻梦的旅途，
坐在车厢里的我，一边欣赏沿途的风景，一边想象着我和江
南第一次见面的情形，突然眼前浮现出一个画面，一个撑着
油纸伞，带着淡紫色忧伤的姑娘，彷徨在江南的雨巷。

经过几个小时的颠簸，我终于和江南见面了，首先迎接我们
的是无锡。据说无锡的太湖是最美丽的湖，我们便坐船去了
太湖中心的小岛——鼋头渚。当天阴天，我看见远处雾蒙蒙
的与水连成了一体，而鼋头渚则像在喝水的乌龟。风把水吹
起了波痕，船也随风而动，让我的心情不由得变得舒畅起来。
到鼋头渚后看见一座宫殿坐落在山顶上，这便是玉皇大帝住
的地方——凌霄殿。爬到山顶看见高大的凌霄殿在绿树的掩
映下若隐若现，更为它增添了一份神秘感。

有人说，去到江南一定要去一次乌镇，你定会感到不虚此行。
于是我们便又踏上乌镇的旅途。小桥流水，悠悠船歌，这正
是我对乌镇的第一感觉。站在那古老的石桥上，轻轻抚过桥
身，手心的微凉，带着潮湿的水汽，温柔细腻得恰到好处。
听，那船娘的歌声温和动听，轻轻地飘荡在空气中，把我们
裹进一片梦幻般的世界里。离开乌镇时，已经很晚了，让我
不能忘记的是这里的古色古香，和这里的小桥、流水、人家。



到过无锡和乌镇后，我终于明白为什么人们总说江南是温柔
的、多情的，可是南京却不同。南京是中国四大古都之一，
它比起无锡和乌镇更多了一份历史感。

怀着对孙中山先生的敬仰之情，我们来到了中山陵。下车后
第一眼看去就是一座牌坊，上书“博爱”。走过牌坊便看见
一条长长的墓道，墓道两旁种满了各种松树，让人不禁有一
种肃穆的感觉。再向里走就会看见许多台阶通向纪念堂，台
阶共有392级。从台阶最低处向上看只见台阶不见平台，代表
着革命的道路艰难坎坷;而从最高处低头看却只见平台不见台
阶，代表伟人视野之开阔。

到了孙中山纪念堂外抬头便看见上方写着六个大字“民
族”“民生”“民权”。走进纪念堂，一座石雕在纪念堂的
正中央端端正正的放着。这是一尊孙中山坐在椅子上的石雕，
而他的遗体则在雕像的正下方五米处安葬。离开南京时我想，
如果孙中山先生的在天之灵能看到百姓正处在和平稳定的时
代，定能安心长眠了吧。

南京，这个具有浓重历史气息的城市让我们发现了江南的另
一面。而杭州则是江南游中最让人期待的。无数文豪都在杭
州留下了流传千古的诗词，这更让我对杭州想要有更深的了
解。

西湖在我的印象里就是杭州的标志，所以我们最先登船开始
了西湖之旅。西湖湖面平静无波，凉凉的风吹过我的脸。看
着雷峰塔和断桥，我不禁又一次想起了许仙和白娘子的爱情
故事，他们的爱情故事为这古城更增添了一笔色彩。自古到
今，西湖都是文人墨客们写作的宠儿，苏轼曾写过：“欲把
西湖比西子，淡妆浓抹总相宜。”可见西湖真是大自然鬼斧
神工的杰作。在对西湖的留恋中，我们来到了杭州游中印象
最深的宋城。

进入宋城，古代的亭台楼阁鳞次栉比，街市店铺应有尽有，



更有王员外家小姐抛绣球、民间技艺木偶戏、飞刀等引人注
目的表演。从宋城城门楼到市井街的路全是由南宋皇宫石板
铺就的。置身宋城，每走一步都好像穿越到了几千年前，过
着古人一样的生活，正让我深刻感受到了那句宣传语：给我
一天，还你千年。

创意的演讲稿篇三

大家好！

今天我竞选的是班长一职。我在小学就一直担任班长职务，
我觉得这是我的优势以及基础，我来参与竞选的目的只有一
个：一切为同学服务。我自信在同学们的帮助下，我能胜任
这项工作，正由于这种内驱力，当我走向这个讲台的时候，
我感到信心百倍。

拿破仑有句名言：“不想当将军的士兵不是好士兵”。我认
为，班长不只是个称号，不只是个光环，它背后有实质性的
内容，与同学们息息相关。所以，假若我当选，我不会让这个
“长”成为一个虚名。

班长应该是架在老师与同学之间的一座桥梁，是老师的得力
助手。不过，我得先从自我做起，严格要求自己，起表率作
用；其次，我会在任何时候、任何情况下，都能想同学们之
所想，急同学们之所急，敢于坚持原则，敢于积极为同学们
谋求正当的权益。班长作为一个班集体的带头人物，我有能
力处理好班级的各种事务。

请大家相信，我会是一名优秀的班长，上配合领导老师，下
组织同学们把学校工作做得细密周到、有条不紊，担我职、
负我责，我还会与其它各部委员密切配合，让我们的班级规
范每一位同学的举止和日常行为，做到“德”。我会用自己
的努力为自己赢得尊严、威望，赢得信誉！



创意的演讲稿篇四

每个人都有梦想，我们也曾为自己的梦想付出过，但有的人
努力了很久，很久，也未曾达到。

是什么原因导致了结果不同?我想应该是过程中付出的汗水不
一样。例如，你愿意为了你的梦想付出一生吗?很多人会回答，
梦想不就是让自己的人生过得好一点吗，而现在要付出一生
去换取顷刻间的顺利，太不值了。但是，我们既然选择了目
标，就应不顾风雨艰阻而去实现他。

mr。许曾经说过，到了社会上，我们都会像一匹匹饿狼，而
食物只有那么多，不可能每人都有份所以我们必须先打好基
础，养好体力，这样才能吃饱。就像老虎和兔子，不用比赛
就能知道谁是王者。而我们现在就像一只只幼崽，都在一条
路上跑步，只有经历风雨才能成为老虎，而那些什么也不去
体验，只在别人的保护下成长的人，一定是力气甚微的兔子。

昙花为了自己多年一现的梦想，甘愿承受长久的寂寞;雄鹰为
了自己翱翔天空的梦想，毅然接受严峻的考验;彩虹为了自己
绚丽多姿的梦想，敢于接受风雨的洗礼;流星为了自己瞬间美
好的梦想，宁可付出沉重的代价。

梦想一旦付诸行动，就会变得无比精彩。

创意的演讲稿篇五

大家好，今天我演讲的主题是从春天启程。

如果说，生命的意义在于成长，那么，在生命的树苗还未葱
郁之前，就请让我们从春天启程。因为春天，孕育了万紫千
红，因为春天，积蓄着无限力量。因为春天，给予所有人光
阴，去蓬勃，去繁衍生息。我们的春天，便是意气风发的少
年时。把根深扎在泥土中，吸收着养分和水源，感受肌体因



不断地追求而成长，感受精神因不断磨练而变得强大。

如果说，生命的意义在于超越。那么，在生命的帷幕刚刚拉
开的时候，就请让我们从春天启程。我们不能让时间停留，
但可以每时每刻做些有意义的事。人生的赛道上，对手是别
人，更是自己。在尘满面鬓如霜之前，让我们在春天的风中
肆意奔跑吧。点燃那挥斥方遒的热情，激扬那澎湃沸腾的热
血。超越别人，更超越前一秒的自己。

如果说，生命的意义在于拼搏。那么，在生命的山脚之下，
就请让我们从春天启程。把握每一分每一秒，把握早春里每
一个和风轻暖的清晨，也把握暮春里每一个霞光万丈的傍晚。
拼搏，奋斗，让汗水洒进春日细腻柔软的土地，让自己沾染
着春日的气息，拥抱六月，拥抱未来。

从春天启程吧，在生命欣欣向荣的此刻，为自己选定一个美
好的明天。在春天中播撒希望，在春天中踏上充满着闪光和
荣耀的生命旅途。让春日和煦的阳光驱散消极的阴霾，让春
日淅沥的春雨滋润干涸的心田。为生命永恒不辍的意义，让
我们从此刻的春天启程，从生命的春天启程！

我的演讲到此结束。感谢大家。

创意的演讲稿篇六

大家好!卡耐基说过：“不要怕推销自己，只要你认为自己有
保险主管竞聘演讲稿才华，你就应认为自己有资格担任相应
的职务。”_年来，我一直从事计划销售工作，成为主办科员
也已有_年，在日常工作中积累了丰富的工作经验，无论是业
务水平，还是管理、组织协调能力，都有一定的提高。因此，
我根据自己的工作特长，决定竞聘主管岗位，希望得到各位
的鼓励和支持!谢谢!

下面我介绍一下个人情况。



优势之一，我经验丰富，了解工作流程和业务程序，能够全
面多方位的把工作做好。在销售科我工作了三年，主要负责
区内省市成品油销售结算，省市到站计划变更，销售科月、
季、年度成品油计划完成报表的编制上报等工作。最多时我
同时负责区内五省市中的四个省公司主管竞聘演讲稿市公司
的结算工作，每月结算量达五、六十万吨。而在计划科工作
的5年里，我主要负责石化区内炼厂的进货业务，与中国石油
集团的互供油业务，还有陕西地炼结算业务。外采是从今年8
月份才开始的，从计划的下达到最后的结算都是我一人经手，
因而我比其他人都更熟悉外采这项新业务。相信这些优势会
非常利于今后工作的有效开展。

优势之二，我了解市场运行规律，熟知省市公司的市场经营
情况。在销售科工作的积累，使我对省市公司的市场经营情
况有清楚的认识，掌握市场价格的变化规律，这有利于今后
与省市公司的交流和外采销售工作的开展;而在计划科工作
的5年里，我曾负责“华北区省市公司外人事主管竞聘演讲采
日报、月报”汇总上报，“华北区成品油消费量情况表”的
上报，这两项工作使我对省市公司外采情况及市场消费情况
有了一定程度的了解和掌握，同时使我对石化资源的整体布
局有着一定的认识和理解，这对今后如何利用外采资源来弥
补省市公司的资源不足、平衡市场起着关键作用。

优势之三，我忠诚敬业，有胆识有魄力，具有良好的综合素
质。我思想进步，立场坚定，做事讲原则，守纪律，廉洁奉
公、为人正直，一直积极靠近组织，能以积极向上的世界观、
人生观、价值观指导自己的工作和学习。工作中我能严格要
求自己，自觉塑造自身形象，不计较个人得失，对工作一直
恪尽职守，兢兢业业。因而从忠诚敬业与综合素质方面，我
将不会辜负各位领导的信任。

优势之四，我是贸易经济本科专业毕业，能熟练使用erp办公
软件，从综合科主管竞聘演讲稿知识储备上完全适合该岗位。
我在大学里所学的专业是贸易经济，非常适合外采这项工作，



而要工作中我善于把理论知识与实际工作相结合，从而能将
工作完成得更好。同时，我接受新鲜事物快，能熟练使用erp
办公软件，我在___工作中的___部分工作就是在办公系统里
操作完成的。因而我相信自己完全有能力接受这份新任务的
挑战。

第一，外采方面：

1、从计划的下达、进货来源和销售对象入手，实现“平衡资
源、稳定风险管理部经理竞聘演讲价格、调控市场、保证供
应”的目标。具体措施是，对陕西地炼、社会经营单位、中
国石油、山东地炼及进口等进货来源，要实时监督其完成兑
现率，并监控出厂价格，以便随时掌控市场变化，保证省市
石油公司市场供应;同时加强对社会经营单位、中国石油等资
源的收购，条件允许的情况下，还可以将外采资源就近与省
市的石化资源进行串换，以发挥地域资源优势互补作用，也
可以稳定市场价格。同时既能满足省市需求又能节省运费。
另外，山东地炼由于质量不合格一直没有进行采购，但也是
未来主要供应渠道。

2、在进口成品油的收购方面，可以充分发挥我公司靠近天津
港口储备库的优势，在保证质量和价格偏低的情况下，定量
收购进口成品油进行储备，在市场供应紧张时再适时销售，
不仅可以弥补市场供应的不足，还可以为公司创造可观的利
润。

3、是具体操作环节方面：我认为应该执行以下操作流程，即：
计划的下达——外采供应商的资质审核——合同审批——合
同签订——合同履行——结算付款。

其中要严格审核外采供应商的资质，包括对供应商实力和信
誉的审核。同主管竞聘报告范文时，关于合同中包括数量、
质量、价格的确定，以及交货方式交货期限等，都要严格做
出规定。其中质量和价格在合同洽谈中是重点。一定要把好



质量关，并且根据市场价格走势进行认真分析后，再制定外
采价格。

因为外采合同的审批程序非常复杂，需要审批签字的部门较
多，合同正式审批完毕需要很长时间，而市场情况又是变化
莫测的，所以合同审批过程往往会耽误合同的顺利履行。建
议每月初根据销售公司下达的外采计划制定一个月度外采框
架，将数量、品种、价格等重要外采细目标明，经外采领导
小组审批同意后，按照此框架先签订合同进行外采，到月底
统一补办审批手续。这样可以随时抓住市场有利时机，避免
因合同审批时间过长造成机会的流失。

第二，加强市场信息收集、分析及每月的外采完成情况的分
析总结工作。

2、对信誉好、合同履行顺利的供应商争取长期合作意向;

3、根据上月外采分析和对下月市场的预测，制订外采框架，
对全月的外采有一个总的执行意向。

各位领导，各位评委们，几分钟的竞聘演讲，无法展示我的
思想和能力的全部，更难以尽述我对今后工作的畅想，请各
位给我一个机会，我愿意和各位携手，把这些畅想变为实践，
共创我公司的辉煌!请相信，只要给我一个机会，我一定给还
您一份惊喜!


