
最新大学生水果店创业计划书 大学生创
业项目计划书(优秀6篇)

计划是一种为了实现特定目标而制定的有条理的行动方案。
怎样写计划才更能起到其作用呢？计划应该怎么制定呢？下
面我帮大家找寻并整理了一些优秀的计划书范文，我们一起
来了解一下吧。

大学生水果店创业计划书篇一

项目名称：

申 请 人：

联系地址：

联系电话:

电子邮件:

提交日期：

摘 要

请简要叙述以下内容：

1. 项目基本情况(项目名称、启动时间、主要产品/服务、目
前进展。)

2. 主要管理者(姓名、性别、学历、毕业院校、毕业时间，
主要经历。)

3. 研究与开发(已有的技术成果及技术水平，研发队伍技术



水平、竞争力及对外合作情况，已经投入的经费及今后投入
计划)

4. 行业及市场(行业历史与前景，市场规模及发展趋势，行
业竞争对手及本项目竞争优势。)

5. 营销策略(在价格、促销、建立销售网络等各方面拟采取
的措施。)

6.产品生产(生产方式，生产工艺，质量控制)

7. 财务计划(资金需求量、使用计划，拟出让股份，未来三
年的财务预测和投资者回报。)

一 项目概况

项目名称：

启动时间：

准备注册资本：

项目进展：(说明自项目启动以来至目前的进展情况)

主要股东：(列表说明目前股东的名称、出资额、出资形式、
单位和联系电话。)

组织机构：(用图来表示)

主要业务：(准备经营的主要业务。)

盈利模式：(详细说明本项目的商业盈利模式。)

未来3年的发展战略和经营目标：(行业地位、销售收入、市
场占有率、产品品牌等。)



二 管理层

2.1 成立公司的董事会：(董事成员，姓名，职务，工作单位
和联系电话)

2.2 高管层简介：董事长、总经理、主要技术负责人、主要
营销负责人、主要财务负责人(姓名，性别，年龄，学历，专
业，职称，毕业院校，联系电话，主要经历和业绩，主要说
明在本行业内的管理经验和成功案例。)

2.3激励和约束机制：(公司对管理层及关键人员将采取怎样
的激励机制和奖励措施。)

三 研究与开发

4.1 项目的技术可行性和成熟性分析

4.1.2项目的技术创新性论述

(1)基本原理及关键技术内容

(2)技术创新点

4.1.2项目成熟性和可靠性分析

4.2项目的研发成果及主要技术竞争对手：(产品是否经国际、
国内各级行业权威部门和机构鉴定;国内外情况，项目在技术
与产品开发方面的国内外竞争对手，项目为提高竞争力所采
取的措施。)

4.3 后续研发计划：(请说明为保证产品性能、产品升级换代
和保持技术先进水平，项目的研发重点、正在或未来3年内拟
研发的新产品。)

4.4 研发投入：(截止到现在项目在技术开发方面的资金总投



入，计划再投入的多少开发资金，列表说明每年购置开发设
备、员工费用以及与开发有关的其它费用。)

4.5 技术资源和合作：(项目现有技术资源以及技术储备情况，
是否寻求技术开发依托和合作，如大专院校、科研院所等，
若有请说明合作方式。)

4.6 技术保密和激励措施：(请说明项目采取那些技术保密措
施，怎样的激励机制，以确保项目技术文件的安全性和关键
技术人员和技术队伍的稳定性。)

四 行业及市场

5.1 行业状况：(发展历史及现状，哪些变化对产品利润、利
润率影响较大，进入该行业的技术壁垒、贸易壁垒、政策导
向和限制等。)

5.2 市场前景与预测：(全行业销售发展预测并注明资料来源
或依据。)

5.3 目标市场：(请对产品/服务所面向的主要用户种类进行
详细说明。)

5.4 主要竞争对手：(说明行业内主要竞争对手的情况，主要
描述在主要销售市场中的竞争对手，他们所占市场份额，竞
争优势和竞争劣势)

5.5 市场壁垒：(请说明市场销售有无行业管制，公司产品进
入市场的难度及对策)

5.6 swot分析：(产品/服务与竞争者相比的优势与劣势，面
临的机会与威胁)

5.7 销售预测：(预测公司未来3年的销售收入和市场份额)



五 营销策略

6.1 价格策略： (销售成本的构成, 销售价格制订依据和折
扣政策)

6.2 行销策略：( 请说明在建立销售网络、销售渠道、广告
促销、设立代理商、分销商和售后服务方面的策略与实施办
法)

6.3激励机制：(说明建立一支素质良好的销售队伍的策略与
办法, 对销售人员采取什么样的激励和约束机制)

六 产品生产

7.1产品生产(产品的生产方式是自己生产还是委托加工，生
产规模，生产场地，工艺流程，生产设备，质量管理，原材
料采购及库存管理等)

7.2 生产人员配备及管理

七 财务计划

9.1 股权中小企业融资数量和权益：(希望创业基金参股本项
目的数量，其他资金来源和额度，以及各投资参与者在公司
中所占权益)

9.2 资金用途和使用计划：(请列表说明中小企业融资后项目
实施计划，包括资金投入进度，效果和起止时间等。)

9.3 投资回报：(说明中小企业融资后未来3 -5 年平均年投
资回报率及有关依据。)

9.4 财务预测：(请提供中小企业融资后未来3 年项目预测的
资产负债表、损益表、现金流量表，并说明财务预测数据编
制的依据。)



八 风险及对策

11.1 主要风险：(请详细说明本项目实施过程中可能遇到的
政策风险、研发风险、经营管理风险、市场风险、生产风险、
财务风险、汇率风险、对项目关键人员依赖的风险等。)

11.2 风险对策：(以上风险如存在，请说明控制和防范对策。
)

大学生水果店创业计划书篇二

大学校园的赚钱点子之四。大学宿舍多以公共洗衣房为主，
一般都要排队很久，而且晾衣服的阳台也往往就一个，衣服
一旦多了就不好晾，厚了又不好干。面对这种问题，开一所
校内洗衣店，不失为一种极好的大学生创业项目。一般而言，
洗衣店的日处理量可达900多公斤，每天大约可接到300公斤
左右的衣物，衣服作为每日必备品，其收益空间还是非常可
观的，当然前提是价格一定要合理。

大学生水果店创业计划书篇三

手机配饰也是适合大学生做的小生意。随着21世纪智能手机
的发展，手机已在生活中扮演着重要的角色，甚至很多人恨
不得每天捧在手里，上到四五十岁，下到十几岁。他们都希
望把手机打扮得个性十足，所以近几年相关的服务特别受欢
迎。做手机配饰的投资小，无需店面，利润空间也更大，只
要吃得了苦，流通式的地摊经营依然能有收获。这个大学校
园的赚钱点子值得一试。

大学生水果店创业计划书篇四

火爆江城的美食一绝----—奇香牛骨肉和其系列的牛肉火锅、
牛肉粉面，在武汉已形成多条美食街和无数个小吃摊点。在
湖北迅速发展，大大冲击了汉味传统小吃热干面，在有取代



之势。南北东西对这一风味小吃，由接受到欢迎，势将形成
气候，更有蔓延全国之势。大受欢迎的奇香牛骨肉系列，在
其烹制过程中加入了近30种草药、调料，将骨汁、骨油、骨
膜、骨肉的美味烹调至最佳状态，使其味道鲜美，营养丰富。
让人吃了还想吃，真是回味深长，留恋往返，专家评说，其
丰富的微量元素、钙及高营养万分，是美容美体的保健佳品。
保证早餐营养，提高生活质量，也正是当代人们的追求。在
本地传统小吃中增加这一独具风味的品种，定会格外受宠。
国人的一日三餐，吃客少不了。所以每一家都会赚钱。这是
其迅速发展的重要原因之一。

另一个重要原因是投资少，技术好掌握，易保密。下岗职工、
离退休职工和农民均可以开此店。几千元投资不是问题。技
术的`关键在汤料，近三十种配料可缝制在一个纱布袋里，用
完后可以回收，便于老板控制，便于保密。

大学生水果店创业计划书篇五

1、三个项目一起做，早餐用牛骨头汤做肉粉面，中晚餐在做
牛骨肉的同时，可增加牛肉、羊肉、驴肉火锅。

2、保证质量、药料、调料不能少，肉要好。

3、给足份量，粉面不能少，配料(辣椒油、香菜等等)不能少，
牛肉牛杂更不能少，确保长久不衰。(成本是按足料计算的)。

4、优质服务，对待你的吃客，要礼貌、客气、宽容。

5、延长服务时间，城市里可以24小时营业。

6、对于老客户、大客户可以赠送小纪念品。

更多



大学生水果店创业计划书篇六

大学生做的小生意还有服装出租。大学的院系有十几个，每
个院系下面又有数个社团。院系或社团在每学期举办的活动
有很多，特别是音乐舞蹈和播音主持等艺术专业。每次活动
所需要的服装，学校可能有一部分，但主要还是去校外购置。
因此抓住这个大学生小本生意还是很有钱途的。maigoo小编
计算，每件服装租金50/天，一次至少20-30件，遇到大型活
动，上百件不在话下，其赚钱空间可想而知。


