
商业招商方案(大全5篇)
当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。方案对于我们的帮助很
大，所以我们要好好写一篇方案。接下来小编就给大家介绍
一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

商业招商方案篇一

招商引资

数十家外国公司代表以及杭州天地文化有限公司代表，杭州
市政府代表，杭州市经贸局代表，杭州市外事办代表。

天地文化发展有限公司承办杭州市招商引资大会会务工作，
此次会议由杭州市政府主办，杭州市经贸局、外事办参与，
下沙经济开发区全程接待。会议还有以下活动迎送来宾，开
幕式、闭幕式、晚宴、组织参观音乐或地方戏剧，组织来宾
参观地方名胜景区，参观经济开发区。

1、秘书组：负责会议文字工作及领导在会议组织期间交办的
各项工作。

2、材料组：负责会议材料的印制、保管、分发、回收等工作，
也包括各类会议材料在会议结束后的立卷归档工作。

3、会务组：负责与会人员的确认、编组、签到、资格审查工
作，会场布置工作及相关指示牌、条幅、席签、代表证件的
设计、印制工作，会议协调，会议进程，会议进程控制等任
务。

4、技术组：负责会议期间所需要的各种设备的安装、调试与
维护工作。



5、后勤组：负责会议期间与会人员的食宿、交通、娱乐、卫
生保障、返程车船票的预定。

6、宣传组：负责对外宣传报道、联络沟通，会内摄影、摄像
工作。

7、保卫组：负责会议的安全保卫工作。有关安全保卫、警卫
等执勤任务。

鉴于此次会议规模属于中型会议，会议场地选在酒店提供的
的中型会议室，主席台布置：主席台背景用幕布来装饰，已
显示出此次会议的重要性及意义，会场布置为教室式，主席
台的座次：因此次会议涉及国际惯例采用以右为上的原则主
要领导居前，居中排列，主办方居中，其余与会人员按照以
右为上的原则入座主要包括杭州市经贸局领导，外事办领导
以及数十家外国公司领导。主席台上的物品主要包括席签、
话筒、水杯、记录用笔及纸张。

演讲台布置：设在主席台右前方，设置好话筒及鲜花，鲜花
的高度要适中。观众席的布置：第一排坐着相对比较重要的
人员，其余的位置没有安排，座椅的颜色主要是蓝色，第一
排配有桌子并配有纸笔。其余座位没有。

调试好会场的投影仪，调音台，幕布和麦克风等仪器。调整
好灯光。

1、注意中西方文化的差异

2、会前准备工作要充分

3、与会人员要准时

4、会议进行时手机要调成静音，不能影响会议的进程



商业招商方案篇二

(一)、项目运作策略

1、成立商业经营管理团队，获得统一代理经营权

在目前商业街人气不旺，经营氛围惨淡的现实情况下，大部
分业主在对前景充满希望的同时，愿意接受业态规划并降低
租金。因此应把握这一契机，通过致函洽谈、恳谈会等方式，
说服各业主委托我公司实施统一运营。确保商业规划、策划、
招商运营和后期经营管理的工作的有效实施。

2、定向招租，龙头店铺带动

在一定区域内，根据商业规划，选择主力店带动区域发展。
同时，从市场调研反映的结果，目前出租的商铺数量占总商
铺数量的23%，根据龙头店铺带动原则，定向招租店铺满
足30%则可，使商业街整体经营店铺超50%，商业氛围可培育
起业。

3、放水养鱼，培育商业氛围

降低商铺租金，或实行三个月免租，招集商家加盟，使商业
氛围火爆起来。

4、以点带面，吸引人气

在商业街内布点4至5处流动小吃，吸引更多的女性及儿童。
如糖葫芦、棉花糖、烧烤、棒棒糖、热狗食品等。

(二)、项目定位及业态规划

项目定位



观澜区域首个特色风情商业街

定位诠释：

“观澜区域”突出本项目的地理位置和地域优势。

“首个”突出首个，突出在创意及设计上的绝无仅有。致力
将格澜郡项目塑造成为观澜乃至深圳集大型商场、特色餐饮、
酒吧街、服装服饰为一体的特色风情商业街。

“特色风情”观澜片区消费者购物、休闲的苏格兰风情文化
商业街，凸显项目的文化底蕴和气息。

1、一层业态规划

通过对观澜片区商业、项目周边商业、项目自身商业的研究
分析，结合项目“皇家英里路”的定位情况，业态组合主要
有酒吧、特色餐饮、服装服饰、家电体验、体育用品等，并
以社区便利店、精品店、户外休闲来点缀。

酒吧街特点

此区域内有比较宽阔的街道和清新优雅的小河，并且此区域
处在商业街内部，白天商业人流很难引入，只有酒吧街白天
不需要太强的人流，晚上则可成为优散的休闲地。酒吧街可
以提升整个商业项目的品位、档次，填补区域市场空缺，具
体操作时可以外摆休闲方式，带出西式文化消费环境，体现了
“皇家英里路”这一定位。

特色餐饮街特点

特色餐饮街对外立面的昭示性和人流要求非常高。把特色餐
饮街安排在这里是结合了三种因素：一是这里面向工业大道，
通过广告位可以很好的向外展示，并达到吸引消费者的要求。



二是可以与肯德基、福城酒楼形成餐饮互补。三是餐饮要求
停车位足，在这里可以停车需求。

家电体验街特点

商业招商方案篇三

欢迎各商家合作：个性策划、给您带来不一样的盛典视野。

一：举办地点：xx酒店。人员限制(500人)

二：举办时间：20xx年元月19日晚15点---22点

三：招商条件：冠名单位：5万元、送会员证5本。协办单位：
2万元、送会员证2本。

四：媒体宣传：

1：冠名入场卷门票宣传。

2：广电报刊登(一个整版)、

3：现场视频宣传、条幅宣传、产品展示。

4：冠名单位领导讲话、另享有广电与俱乐部20xx大型活动的
宣传。

5:俱乐部直属群和各分会群、微信、官方公众平台定期宣传。

6:每个商家可以报一个节目在晚会上表演，作为商家舞台形
象展示。

7:俱乐部20xx年针对冠名和协办商家组织定制一场专项活动。



五：其他商家赞助条件不限。

1：享受俱乐部官方公众平台定期宣传。

2:现场条幅宣传、现场视频循环播出。

3：享有参加广电与俱乐部20xx各项大型活动的宣传。

六：赞助单位享有福利：

1：享有与俱乐部长期战略合作，享有双方资源互推共享、相
互支持的权利。

2：享有《天柱沟户外基地》、《白鹿山户外基地》、《天弘
葡萄基地》、《健康免费体验中心》会员待遇。享有俱乐部
合作中石油、中石化加油打折优惠。汽车维护、免费验车、
救援服务。享受合作保险公司购买保险团购最低价。

七：本次活动将邀请有关媒体、焦作周边具有代表性的行业、
商家等参加。

俱乐部：办公室：xxxx手机：xxxxxx

商业招商方案篇四

成功的招商会议是企业打开区域市场或者全国市场中很关键
的环节，一方面企业可以通过招商会议，向潜在或者意向客
户传递产品、营销、代理优惠政策等信息，以吸引客户加盟，
使我们通过这样有效的渠道拓展市场。另外招商会也是树立
企业品牌与宣传的很好方式。

策划招商会首先要确定一个好的主题，然后拟定会议时间和
地点。招商会是个系统工程，分会前、会中、会后三个阶段，
每个阶段又分为许多步骤，环环相扣、紧密连接。所以需要



整体团队具有高度的协作与执行能力，才能使会议达到理想
的目的。

主题：**年药品营销财富论坛峰会暨国家一类降糖新
药：“xxx“产品招商会

宗旨：展示产品特点及公司实力，树立经销商信心，促成潜
在客户签单。

程序及具体细节：

一、招商会议时间策略和地点策略

(1)时间策略：招商会议最好在星期天举行，以方便客户的参
与。

(2)地点策略：选择具有一定实力和条件的酒店会议大厅，会
议大厅必须具备音响、音像功能、面积适中，地理位置要在
交通繁华地。(例如人民大会堂)

二、招商人员及参会工作人员培训

首先对招商人员作一些必要的培训：

一个球队想取得胜利，仅仅依靠球员的个人能力是远远不够
的，必须进行团队的磨合和训练。同样，招商队伍组建之后，
也必须进行培训。一方面，通过培训是团队了解企业的现状、
产品，了解招商策略和操作步骤，同时也是进行磨合的过程。
针对招商的培训主要有以下几个方面：

a.企业及产品知识，以使团队成员对企业的现状有清楚的认
识。

b.沟通技巧(如接听电话、接待语言、洽谈技巧、仪表举止



等)，以培养团队成员的职业感。

c.招商专业知识(招商流程、谈判技巧、接听电话、注意事项
等)

d.招商要旨(招商策略说明及合同解读等)

(1)招商人员必须对产品的各种特点如实掌握。

商业招商方案篇五

重庆经贸职业学院·阳光经贸sunshineineconomics&trade
（系列活动：“sunshineinspring”文艺晚会、“超级班级，超
级经贸”）

（1）活动形式及内容

1、“sunshineinspring”文艺晚会：每年春期3月如期上映，本
活动以舞台表演为主，其中进行文艺表演、趣味互动、服装t
台秀，摄影作品展示、舞台剧（音乐剧）等，还包括赞助商
特编秀（该特编秀是特别为赞助企业编排的广告性节目，该
节目会被特别录音，商家拥有节目使用权，但是本节目要求
计算制作费用）。在活动过程中，电视墙（资源有限时会选
择移动投影设备代替）进行赞助商广告播映。

2、“超级班级，超级经贸”：该活动将以班级为单位展开比
赛，比赛内容有：

1）展现班级团队精神的节目。

2）班级文化、班风学风、寝室文化powerpoint交流论述。

3）现场的组织和气氛营造的考量：届时可以下发标志性小彩
旗。



4）才艺表演。

5）活动主办方文艺穿插：可编排赞助商特别秀。

6）广告电视墙播映。

7）比赛奖杯可植入广告商标志。

（2）活动时间（20xx年已定活动）

1、20xx年3月14日“sunshineinspring”文艺晚会

2、20xx年10月“超级班级，超级经贸”

（3）活动地点

重庆经贸职业学院

本活动聚集了我院学生精英，得到院领导和广大师生的支持，
这有助于贵公司品牌形象，扩大在校园市场的影响力，本次
晚会的影响力大，并为了使持续周期更长，我学院可以为贵
公司张贴温馨提示语，加上学生会本身具有的宣传效力，那
么对您一定有所值。我系主任乃我院院长助理、学生处处长
唐超平同志，将对贵公司以后与我院合作建立很好的关系。

1、加强宣传，树立品牌形象。在重庆经贸职业学院内进行广
告宣传、促销活动，将会使本品牌深入人心，在学生青少年
中进行广为传播，吸引和带动更为广泛的消费群体。不但可
以开拓广泛的校内市场，而且能支持教育事业，为品牌树立
良好的品牌形象。

2、商机无限。学生尤其是大学生消费需求量巨大，而且在校
学生大多来自经济条件比较好的家庭，经济基础丰厚，消费
观念超群，并且在大学这样一个拥有强购买力的消费群体中



做宣传，将会迅速、有效地为商家带来不错的宣传效应和直
接的经济效应。

3、更便捷的申请途径。商家在高校内宣传必须经过申请，过
程繁复，且很难打进高校市场。而通过赞助晚会的途径会减
少很多不必要的麻烦，节省人力、物力、财力。


