
2023年经商的名言警句有哪些 经商经典
名言(精选8篇)

安全标语的使用可以提升工作场所和公共场所的整体安全水
平。信心满满，决战巅峰。

经商的名言警句有哪些篇一

1、行动是治愈恐惧的良药，而犹豫、拖延将不断滋养恐惧，

2、你把周围的人看作魔鬼，你就生活在地狱;你把周围的人
看作天使，你就生活在天堂。

3、人之所以痛苦，在于追求错误的东西。

4、与其说是别人让你痛苦，不如说自己的修养不够。

5、如果你不给自己烦恼，别人也永远不可能给你烦恼，烦恼
都是自己内心制造的。

6、好好管教自己，不要管别人。

7、你硬要把单纯的事情看得很严重，那样子你会很痛苦。

8、一杯清水因滴入一滴污水而变污浊，一杯污水却不会因一
滴清水的存在而变清澈。

9、运气就是机会碰巧撞到了你的努力。

10、得之坦然，失之淡然，顺其自然，争其必然。

11、天近中午时开市交易，招来四面八方的人民，积聚各地
的货物，买卖交换，各取所需。



12、农民若没有耕种之事，则没有和乐的生活;商贾若没有买
卖之事，则没有和乐的生活。

14、农民要与商人交易余缺，各取所需，才能使双方生活便
利而有利可图。

15、有利益所在的.地方，天下人都向那里聚焦，以追逐财利。

16、如果商人不经营贸易，农业和商业都将受到严重影响。

17、虽然商人终日从事买卖之事，但只要致良知于事事物物，
即问心无愧，也不妨碍他成为圣人贤达。

18、人生在世，谁能比得上商人那样逍遥富乐呢?

19、夜里切不可以在外游荡，早晨要早些起床，乘清心爽意
之时，于理些事务。

20、只有你学会把自己已有的成绩都归零，才能腾出空间去
接纳更多的新东西，如此才能使自己不断的超越自己。

21、时间是治疗心灵创伤的大师，但绝不是解决问题的高手。

22、天道酬勤。也许你付出了不一定得到回报，但不付出一
定得不到回报。

23、逆境是成长必经的过程，能勇于接受逆境的人，生命就
会日渐的茁壮。

24、只有不断找寻机会的人才会及时把握机会。

25、做一个决定，并不难，难的是付诸行动，并且坚持到底。

26、如果你能像看别人缺点一样，如此准确的发现自己的缺
点，那么你的生命将会不平凡。



27、无论你觉得自己多么的了不起，也永远有人比你更强;无
论你觉得自己多么的不幸，永远有人比你更加不幸。

28、背负着过去的痛苦，夹杂着现实的烦恼，这对于人的心
灵而言是无任何益处。

经商的名言警句有哪些篇二

1、恐惧自己受苦的人，已经因为自己的恐惧在受苦。

2、伟大的事业不是靠力气、速度和身体的敏捷完成的，而是
靠性格意志和知识的力量完成的。

3、征服畏惧、建立自信的最快最确实的方法，就是去做你害
怕的事，直到你获得成功的经验。

4、成功决不喜欢会见懒汉，而是唤醒懒汉。

5、高峰只对攀登它而不是仰望它的人来说才有真正意义。

6、没有一种不通过蔑视、忍受和奋斗就可以征服的命运。

7、忘掉失败，不过要牢记失败中的教训。

8、成功的信念在人脑中的作用就如闹钟，会在你需要时将你
唤醒。

9、如同磁铁吸引四周的铁粉，热情也能吸引周围的人，改变
周围的情况。

10、任何的限制，都是从自己的内心开始的。

11、 成功=目标，其他有关成功的定义都只是在解决这句话
而已。



12、 当你没有决定要成功时，你就已经决定要失败了。

13、 精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，
甚至是一举手一投足。充满商业细胞的商人，赚钱可以是无
处不在、无时不在。

14、 精明的商人只有嗅觉敏锐才能将商业情报作用发挥到极
致，那种感觉迟钝、闭门自锁的公司老板常常会无所作为。

15、 兰叶春葳蕤，桂华秋皎洁。欣欣此生意，自尔为佳节。

16、 没有梦想的人，是最穷的人。

17、 每一个成功者都有一个开始。勇于开始，才能找到成功
的路

18、 人生意义的大小，不在乎外界的变迁，而在乎内心的经
验。

19、 若不给自己设限，则人生中就没有限制你发挥的藩篱。

20、 苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，
使我学会了不少的东西，明白了不少事理。所以这些，是我
今天10亿、100亿也买不到的。

21、经营有法有道，交往以信以诚。

22、铸诚信，万事兴;严法治，国必强。

23、生活不是等待风暴过去，而是学会在雨中翩翩起舞。

24、朋友是路，家是树。别迷路，靠靠树。

25、性格决定命运，选择改变人生。



26、 如果要取得别人的信任，你就必须做出承诺，一经承诺
之后，便要负责到底，即使中途有困难，也要坚守诺言。

27、 富贵两个字，不是连在一起的。这句话可能得罪了人，
但是其实有不少人富而不贵。真正的富贵是要懂得用自己得
来的金钱，尽一点义务和责任。

28、 人，第一要有志，第二要有识，第三要有恒，有志则断
不甘为下流。

29、 你的选择是做或不做，但不做就永远不会有机会。所有
的胜利，与征服自己的胜利比起来，都是微不足道。所有的
失败，与失去自己的失败比起来，更是微不足道。

30、 讲信用，够朋友。这么多年来，任何一个国家的人，任
何一个省份的中国人，跟我合作之后都会成为好朋友，从来
没有一件事闹过不开心，这一点是我引以为荣的。

31、 李嘉诚经商名言：我生平最高兴的，就是我答应帮助人
家去做的事，自己不仅完成了，而且比他们要求的做得更好，
当完成这些承诺时，那种兴奋的感觉是难以形容的。

32、 无论何种行业，你越拼搏，失败的可能性越大，但是你
有知识，没有资金的话，小小的付出就能够有回报，并且很
可能达到成功。

33、 真正的爱，应该超越生命的长度、心灵的宽度、灵魂的
深度。

34、 知人善任，大多数人都会有部分的长处、部分的短处，
各尽所能，各得所需，以量才而用为原则。

35、 可以毫不夸张地说，一个大企业就像一个大家庭，每一
个员工都是家庭的一分子。就凭他们对整个家庭的巨大贡献，



他们也实在应该取其所得，只有反过来说，是员工养活了整
个公司，公司应该多谢他们才对。

36、 一个人一旦失信于人一次，别人下次再也不愿意和他交
往或发生贸易往来了。别人宁愿去找信用可靠的人，也不愿
意再找他，因为他的不守信用可能会生出许多麻烦来。

37、 企业即人——日本经营之神松下幸之助

38、 企业最大的资产是人——日本经营之神松下幸之助

40、 卓有成效的管理者善于用人之长——著名管理学家彼
得·杜拉克

41、 造人先于造物——日本经营之神松下幸之助

46、 将合适的人请上车，不合适的人请下车——管理学者詹
姆斯·柯林斯

48、 对产品质量来说，不是100分就是0分

49、 质量是维护顾客忠诚的最好保证——通用电器公司总裁
杰克·韦尔奇

经商的名言警句有哪些篇三

一个生意人不想破产，好比一个将军永远不预备吃败仗，只
自得半个商人。

有钱人会让自己身边围绕的都是有钱人。

顾客开了口，生意快到手。

爱钱的人很难使自己不成为金钱的奴隶。多数人在有了钱之



后，会时时刻刻为保存既有的和争取更多的钱而烦心。他的
生意越大，得失越重，越难以找回海阔天空的心境。

成功=目标，其他有关成功的定义都只是在解决这句话而已。

当你没有决定要成功时，你就已经决定要失败了。

精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，甚
至是一举手一投足。充满商业细胞的商人，赚钱可以是无处
不在无时不在。

精明的商人只有嗅觉敏锐才能将商业情报作用发挥到极致，
那种感觉迟钝闭门自锁的公司老板常常会无所作为。

兰叶春葳蕤，桂华秋皎洁。欣欣此生意，自尔为佳节。

没有梦想的人，是最穷的人。

每一个成功者都有一个开始。勇于开始，才能找到成功的路

人生意义的大小，不在乎外界的变迁，而在乎内心的经验。

若不给自己设限，则人生中就没有限制你发挥的藩篱。

苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使我
学会了不少的东西，明白了不少事理。所以这些，是我今天
亿亿也买不到的。

创业的过程，实际上就是恒心和毅力坚持不懈的发展过程，
其中并没有什么秘密，但要真正做到中国古老的格言所说的
勤和俭也不太容易。而且，从创业之初开始，就要不断学习，
把握时机。

尽量挤出时间使自己得到良好的休息。只有得到良好的休息，
才会有充沛旺盛的精力去面对突如其来发生的各种事情。



精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，甚
至是一举手一投足。对于充满商业细胞的商人而言，赚钱机
会无处不在无时不在。

经商的名言警句有哪些篇四

1)精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，
甚至是一举手一投足。充满商业细胞的商人，赚钱可以是无
处不在、无时不在。

2)精明的商人只有嗅觉敏锐才能将商业情报作用发挥到极致，
那种感觉迟钝、闭门自锁的公司老板常常会无所作为。

3)兰叶春葳蕤，桂华秋皎洁。欣欣此生意，自尔为佳节。

4)没有梦想的人，是最穷的人。

5)每一个成功者都有一个开始。勇于开始，才能找到成功的
路

6)人生意义的大小，不在乎外界的变迁，而在乎内心的经验。

7)若不给自己设限，则人生中就没有限制你发挥的藩篱。

8)苦难的生活，是我人生的最好锻炼，尤其是做推销员，使
我学会了不少的东西，明白了不少事理。所以这些，是我今
天亿、亿也买不到的。

9)创业的过程，实际上就是恒心和毅力坚持不懈的发展过程，
其中并没有什么秘密，但要真正做到中国古老的格言所说的
勤和俭也不太容易。而且，从创业之初开始，就要不断学习，
把握时机。

10)尽量挤出时间使自己得到良好的休息。只有得到良好的休



息，才会有充沛、旺盛的精力去面对突如其来发生的各种事
情。

11)精明的商家可以将商业意识渗透到生活的每一件事中去，
甚至是一举手一投足。对于充满商业细胞的商人而言，赚钱
机会无处不在、无时不在。

13)在我心目中，不管你是什么样的肤色，不管你是什么样的
国籍，只要你对公司有贡献，忠诚，肯做事，有归属感，即
有长期的打算，我就会帮你慢慢地经过一个时期而成为核心
分子，这是我公司一向的政策。

14)如果要取得别人的信任，你就必须做出承诺，一经承诺之
后，便要负责到底，即使中途有困难，也要坚守诺言。

15)富贵两个字，不是连在一起的。这句话可能得罪了人，但
是其实有不少人富而不贵。真正的富贵是要懂得用自己得来
的金钱，尽一点义务和责任。

16)人，第一要有志，第二要有识，第三要有恒，有志则断不
甘为下流。

17)你的选择是做或不做，但不做就永远不会有机会。所有的
胜利，与征服自己的胜利比起来，都是微不足道。所有的失
败，与失去自己的失败比起来，更是微不足道。

18)讲信用，够朋友。这么多年来，任何一个国家的人，任何
一个省份的中国人，跟我合作之后都会成为好朋友，从来没
有一件事闹过不开心，这一点是我引以为荣的。

19)李嘉诚经商名言：我生平最高兴的，就是我答应帮助人家
去做的事，自己不仅完成了，而且比他们要求的做得更好，
当完成这些承诺时，那种兴奋的感觉是难以形容的。



20)无论何种行业，你越拼搏，失败的可能性越大，但是你有
知识，没有资金的话，小小的付出就能够有回报，并且很可
能达到成功。

经商的名言警句有哪些篇五

1、范蠡经商的两条座右铭:

2、我们的社会中没有大学文凭、白手起家而终成大业的人不
计其数，其中的优秀企业家群体更是引人注目。他们通过自
己的活动为社会作贡献，社会也回报他们以崇高荣誉和巨额
财富。

3、失信丢财，自砸招牌不懂生意经，买卖做不通。半做主人
半做客，一分行贷一分钱。一喊好众喊好，都喊好声誉高。

4、言而有信、

5、年年有鱼、生意兴隆、家肥屋润

6、要不断创新。美化商店的陈列，也是吸引顾客登门的秘诀
之一。

7、要把顾客的责备，当作神佛的话，不论是责备什么，都要
欣然接受。

8、开店学习的不仅是做生意，还更应该学会做人;

9、修辞立诚、

10、驷马难追、

11、便民利国、欣欣向荣、医学渊博



12、不要把所有的鸡蛋放在同一个篮子里。

13、用度要节俭，切勿奢华，奢华则银财竭。

14、顾客至上

15、海纳百川，有容乃大，生意兴隆，招财进宝

16、做一般生意，守两字公平。

17、我就像拔萝卜的小老鼠。在我之前，老爷爷、老奶奶都
已经把萝卜拔松了，所以虽然我力气并不大，但仍然可以把
萝卜拔出来。

18、财富、美丽、善良、力量、诚实、智慧都是重要的，而
且就是世界的全部。

19、一言一行不忘诚实守信;一分一毫切记合法经营;一举一
动当思社会责任;一心一意构建安全消费。

20、诚信共赢

21、生意的机会无处不在，无时不有，遍布于每一个细节之
中。

22、将合适的人请上车，不合适的人请下车。

23、变穷则变，变则通，不要死缠烂打，盯住不放。有时候
放过别人亦是放过自己。多琢磨，多思考，多总结，换位思
考。

24、临事要尽责，切勿妄托，妄托则受害大。

25、质量第一



26、嘿嘿，大丈夫能屈能伸。

27、我凡事必有充分的准备然后才去做。一向以来，做生意
处理事情都是如此。例如天文台说天气很好，但我常常问我
自己，如5分钟后宣布有台风，我会怎样，在香港做生意，()
亦要保持这种心理准备。

28、贵出如粪土，贱入如珠玑。当某些商品价格涨得很高的
时候，要象对待粪土一样毫不吝惜地卖掉，当某些商品价格
跌得很多的时候，要看作象宝珠一样大胆地买入持有。

29、心有多少，为拳击的人不会后悔。

30、一言九鼎、

经商的名言警句有哪些篇六

生意是为社会大众贡献服务的，因此，利润是它应得到的合
理报酬。

不可一直盯着顾客，不可纠缠嗦。

地点的好坏，比商店的大小更重要;商品的好坏，又比地点的
好坏更重要。

商品排列得井然有序，不见得生意就好，反倒是杂乱无章的
小店，常有顾客登门。

把交易的对象都看成自己的亲人。是否能得到顾客的支持，
决定商店的兴衰。

销售前的奉承，不如售后服务。这是制造“永久顾客”的不
二法则。



要把顾客的责备，当作“神佛的话”，不论是责备什么，都
要欣然接受。

不必忧虑资金的缺乏，该忧虑的是信用不足。

采购要稳定，简化。

只花一元钱的顾客，比花一百元的顾客，对生意的兴隆更具
有根本性的影响力。

不要强迫推销。不是卖顾客喜欢的东西，而是卖对顾客有益
的东西。

要多周转资金。一百元的资金周转十次，就变成了一千元。

遇见顾客前来退换货物时，态度要比原先出售时更和气。

当着顾客的面斥责店员，或夫妻吵架，是赶走顾客的“妙
方”。

出售好商品是件善事，为好商品作宣传更是件善事。

要有这样坚定的自信和责任感：如果我不从事这种销售，社
会就不能圆满活动。

对批发商要亲切。有正当要求，就要坦诚地原原本本地说出
来。

即使赠品只是一张纸，顾客也是高兴的。如果没有赠品，就
赠送“笑容”。

既然要雇店员为自己工作，就要在待遇，福利方面订立合理
的制度。

要不断创新。美化商店的陈列，也是吸引顾客登门的秘诀之



一。

浪费一张纸，也会使商品价格上涨。

[经商名言警句_古今经商名言大全]

文档为doc格式

经商的名言警句有哪些篇七

1)要心怀一颗感恩的心.

2)怎么系统运用潜意识?马修史维的方法.

3)欧那西斯的方法.看到任何人,经历任何事,每天晚上用本子
记下.以决定下一次怎样花时间在他身上.这个不象学校教的'
有教无类','不能以貌取人',而真理是sayno,懂得拒绝.待人
处世一定要因人而异,要学会拒绝否则会浪费时间,要交你应
该交的朋友而不是你喜欢交的朋友.

4)欧那西斯说,要成功需要盟友,要非常大的成功就需要敌人,
战友.康熙敬三碗酒,第三杯是向他的敌人敬的.他说如果没有
这些人,就不会成就的大事业.所以说益友可能是竞争对手,要
学会向竞争对手学习很多的东西.

5)功课不重要,一定要灵活.因为交际手腕高的人会更成功.

6)如何分辨朋友,选择朋友?选择战友,选择敌人?如何选择环
境,创造环境?他讲了他的三个女朋友.第一个非常爱玩,第二
个非常情绪化,多愁善感,负面的情绪非常多的人.第三个女朋
友是说相信他会大富大贵,有非凡前途的人.崇拜,鼓励,相信
他的人.'我相信我就能看见'.

7)会学习比肯学习愿意学习来得更重要.前车之鉴,后车之履.



要试着去教别人你想要学的东西.

8)每一个决定不是离成功越来越远就是离成功越来越近.思想
决定态度,态度决定语言,语言决定行为,行为养成习惯,习惯
形成性格,性格决定命运.

9)世界会向那些有目标和远见的人让路、造物之前，必先造
人。

10)我从不间断读新科技、新知识的书籍，不至因为不了解新
讯息而和时代潮流脱节。

11)习惯若不是最好的仆人，就是最差的主人。

12)我凡事必有充分的准备然后才去做。一向以来，做生意处
理事情都是如此。例如天文台说天气很好，但我常常问我自
己，如分钟后宣布有台风，我会怎样，在香港做生意，亦要
保持这种心理准备。

13)我们的社会中没有大学文凭、白手起家而终成大业的人不
计其数，其中的优秀企业家群体更是引人注目。他们通过自
己的活动为社会作贡献，社会也回报他们以崇高荣誉和巨额
财富。

14)小心许下你的愿望，因为说不定它会实现。

15)一个生意人不想破产，好比一个将军永远不预备吃败仗，
只自得半个商人。

16)有钱人会让自己身边围绕的都是有钱人。

17)顾客开了口，生意快到手。

18)爱钱的人很难使自己不成为金钱的奴隶。多数人在有了钱
之后，会时时刻刻为保存既有的和争取更多的钱而烦心。他



的生意越大，得失越重，越难以找回海阔天空的心境。

19)成功=目标，其他有关成功的定义都只是在解决这句话而
已。

20)当你没有决定要成功时，你就已经决定要失败了。

经商的名言警句有哪些篇八

生意是为社会大众贡献服务的，因此，利润是它应得到的合
理报酬。

不可一直盯着顾客，不可纠缠嗦。

地点的好坏，比商店的大小更重要;商品的好坏，又比地点的
好坏更重要。

商品排列得井然有序，不见得生意就好，反倒是杂乱无章的
小店，常有顾客登门。

把交易的对象都看成自己的亲人。是否能得到顾客的支持，
决定商店的兴衰。

销售前的奉承，不如售后服务。这是制造“永久顾客”的不
二法则。

要把顾客的责备，当作“神佛的话”，不论是责备什么，都
要欣然接受。

不必忧虑资金的缺乏，该忧虑的是信用不足。

采购要稳定，简化。

只花一元钱的顾客，比花一百元的顾客，对生意的兴隆更具



有根本性的影响力。

不要强迫推销。不是卖顾客喜欢的东西，而是卖对顾客有益
的东西。

要多周转资金。一百元的资金周转十次，就变成了一千元。

遇见顾客前来退换货物时，态度要比原先出售时更和气。

当着顾客的面斥责店员，或夫妻吵架，是赶走顾客的“妙
方”。

出售好商品是件善事，为好商品作宣传更是件善事。

要有这样坚定的自信和责任感：如果我不从事这种销售，社
会就不能圆满活动。

对批发商要亲切。有正当要求，就要坦诚地原原本本地说出
来。

即使赠品只是一张纸，顾客也是高兴的。如果没有赠品，就
赠送“笑容”。

既然要雇店员为自己工作，就要在待遇，福利方面订立合理
的制度。

要不断创新。美化商店的陈列，也是吸引顾客登门的秘诀之
一。

浪费一张纸，也会使商品价格上涨。

[经商名言警句_古今经商名言大全]


