
2023年文体部活动策划方案 活动方案策划
(汇总6篇)

为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。方案的制定需要考虑
各种因素，包括资源的利用、风险的评估以及市场的需求等，
以确保方案的可行性和成功实施。下面是小编精心整理的方
案策划范文，欢迎阅读与收藏。

文体部活动策划方案篇一

三八妇女节，浪漫不浪漫

即日起----3月20日结束

三月，春意浓浓的日子，三月，属于女人的日子。乍暖还寒
中阳光一天天明媚起来，忙碌辛劳中，女人也一天天成熟明
媚起来。紧紧跟随着时代的步伐，现代女性与旧时代女性有
了许多不同之处:思想的解放，观念的更新，视野的开阔，给
在生活注入了新主张新概念。在这个属于世界妇女的节日里，
我们要不要让自己放松一下，妩媚一下，野蛮一下，奢侈一
下….浪漫不浪漫全由你自己!请姐妹们拿起手中的笔，在我
们的节日里，抒发自己的心绪和情怀吧。

1、活动要求:

所有参与活动的文章都将加精收藏，视文章质量给与推荐;所
有的网友为评委，以投票的方式选出最优秀的文章。

2、活动奖品设置:

一等奖一名:奖励礼物香水一瓶浓情玫瑰一朵;



二等奖三名:各奖励礼物抱枕一个浓情玫瑰一朵;

三等奖五名:各奖励环保购物袋一个浓情玫瑰一朵;

鼓励奖若干名:各奖励礼物浓情玫瑰一朵;

费用预算与效益

提供奖品:150元

效益:无法评估，可以保证点击率的提高。

文体部活动策划方案篇二

1、通过看看、说说，知道蚊虫会带给人们疾病。

2、知道小朋友从小就要爱清洁、讲卫生。

3、活动准备：图片

1、出示图片：

重点提问：仔细观察图片，娃娃怎么了？

娃娃为何会生病？

小结：原来娃娃不舒服了，可能是吃了不干净的东西。

2、出示蚊虫叮人、食物的图片：

重点提问：图片上的蚊虫在干什么？

食物被苍蝇叮了会怎么样？

小朋友被蚊子咬了又会怎么样？



小结：蚊虫对人类有害，吃了蚊虫叮过的食物，人会生病。
被蚊子咬了，可能会被传染到疾病。

3、讨论：

重点提问：蚊子喜欢怎样的环境？

我们怎样预防蚊虫的产生？

小结：蚊虫喜欢肮脏的地方。防止蚊虫产生最好的办法，就
是把生活的环境打扫干净。

游戏要求：说说怎样让自己成为清洁娃娃？

哪一组说的多，哪一组为胜。

资料：

苍蝇叮食物蚊子叮人

文体部活动策划方案篇三

当代大学生热情洋溢，对所有事物都饱含热情。比赛、联谊
和聚会等活动总是很受同学们的欢迎。通过策划举办这类活
动，可以增长大家的.知识，丰富同学们的社会见识，也可以
增进同学之间的交流。

作为当代大学生，面对忙碌的学业，也要适时放松一下自己。
经过同学们和辅导员的商量后决定于本周日举行烧烤聚会，
地点定在市文峰公园。通过此类活动可以增进同学之间的交
流，丰富班级文化。

放松自我，增进同学之间的交流。



xx全体学生

10月28日

1、食物：鸡翅膀3个/人、香肠5条/人、肉丸子（猪肉、牛肉）
10个/人、红薯1条/人，是否要加羊肉串或者其它食物再定；
预算15元/人。

2、用具：一次性碗、杯子、手套、筷子（竹签）和烧烤刷、
纸巾、烧烤纸；预算费用为2.5元/人。

3、饮料：可口可乐、矿泉水（桶装）；预算费用为2元/人。

4、烧烤炉60元/个，一个烧烤炉有8套烧烤叉，平均每人7.5
元。

预收费用定为每人35元。多余部分记帐。

xxx同学及老师领导提前在2：15分到预定现场；

2：30分开二组在烧烤场二个路口接待其它同学及领导；

3：30烧烤。

4：30进行游戏环节，游戏内容有：抢凳子、单脚抓人、军营
生活等。

5：30各回各家、各找各妈。

注意安全，防止烧伤烫伤。

文体部活动策划方案篇四

根据团中央、团关于加强学校共青团基层组织建设和基层工



作力度的安排部署，校团委为进一步加强我校团的基层组织
建设，活跃团的基层工作，激发团支部活力，增强基层团组
织对团员青年的吸引力和凝聚力，校团委出台了《关于在全
校团支部中开展“创先争优品牌活动”的通知》的文件，在
全校团支部中开展“支部品牌活动创建工程”，积极营造创
先争优氛围，努力推进基层团建创新和工作创新。

基层组织建设是学校共青团要始终抓好的基础工程。基层团
支部是共青团的组织基础，是团的各项方针、措施的最终具
体执行者、在共青团系统中发挥着基础性战斗堡垒作用。为
进一步活跃基层团组织，加强支部能力建设，锻炼、拓展并
提升团支部团结青年、引导青年、服务青年的'能力，巩固团
员青年勤于学习、善于创造、甘于奉献的先进意识和优秀品
格，提高团组织在团员青年中的凝聚力，以实际行动为构建
和谐校园添砖加瓦，我们开展了此次活动。

“支部品牌，创意青春”团支部品牌活动展示

宣扬基层文化塑造支部品牌

支部愿景）展示。

本次活动由山西农业大学校团委主办，山西农业大学学生会
承办，参赛对象为全校各院的团支部（初赛），各院分团委
组织团支部品牌展预赛，推荐上报2支优秀团支部于17日展示。

参展的各团支部要结合团支部特色、特点；要紧紧围绕班风、
学风建设；要围绕学生素质拓展和校园文化建设；要突出体
现对团员青年的思想引领和成长服务；要突出体现对团员青
年的吸引和凝聚。

1、要求：各学院推荐2支品牌团支部参加本次活动，各学院
分团委填写《创先争优支部品牌活动汇总表表》（附件）及
各参展团支部的现场展示计划材料。（现场展示时间为5月17



号）

2、各参展“团支部的愿景”视频展示材料电子版。（时间不
能超过5分钟，超过予以扣分），截止15号下午18：30分发送。

4、5月16日中午12：30在教学管理楼三层学生会办公室进行
视频展示顺序的现场抽签。

注：1、视频材料以及现场展示材料要体现团支部特色和对未
来团支部发展的规划。

2、展示视频材料时，各团支部需派一名代表对其视频讲解。

本次活动由现场展示环节和视频展示环节组成。

1.现场展示环节（5月17日）

员青年欢迎。

2.“团支部愿景”视频展示环节（5月17日，大学生活动中心）

各参展团支部要在本环节进行5分钟左右的视频展示陈述进行
解说。各参展团支部要对本团支部的支部建设及特色进行阐
述，对一年来的活动情况进行总结，对未来的工作进行良好
的规划，制作成视频展示并陈述，力求做到图文并茂，解说
要做到语言流畅，逻辑严谨。（要求解说一人，着正装）

本次活动由校团委选派评委，对各参展团支部进行评分，其
中现场展示环节和视频展示环节均占总分（100分）的50%，
均分为参评团支部的最后得分。最终评选出10个先进品牌团
支部。



文体部活动策划方案篇五

为了丰富我校教职工的文化生活，促进交流，增进友谊，我
校定于5月4―5日组织全体教职工赴磐石莲花山、官马溶洞进
行春游活动。

1、4月4日中午12：10分准时在办公楼前发车，登车后赴官马
溶洞。

2、14：30分游官马溶洞。

3、16：30分集合，登车后赴柳杨宾馆入住。

4、17：30分晚餐（地点：宾馆一楼餐厅）。

5、19：00组织全校教工娱乐活动（地点：招待所二楼）。

6、4月5日7：00早餐（地点：宾馆一楼餐厅）。

7、7：30分出发赴莲花山。

8、11：00集合， 登车赴午餐地点。

9、11：30午餐，午餐后返回吉林。

1、联络协调组：

2、生活保障组：

3、安全保卫组：

4、住宿地点工作人员：

宾 馆：



招待所：

平 房：

5、晚会娱乐活动工作人员：

各村要充分发动群众，组织好文艺演唱队、锣鼓队、秧歌队
等组织，开展群众喜闻乐见、形式多样的春节文化活动。从
正月初八开始，镇政府领导分赴所包片参与群众文化活动，
共庆佳节。

6、车辆工作人员：1号大客车由xx同志负责，2号大客车由xx
同志负责。

1、抵达景区游览前，牢记集合地点、时间、所乘游览巴士车
号，万一脱离团队，请在集合地点等候。

2、景区游览过程中需要听从工作人员安排，不可单独前往比
较危险的'地方。

3、游览过程中除学校组织的集体活动外，不允许私自参加其
它活动。

4、禁止靠近崖边、攀爬石头拍照或观景。

5、请不要随意离团，离团期间出现安全事故，责任自理。

3、9月10日，开展“我给老师一粒糖，润润嗓子上讲台”活动
（学生自愿为原则），让师生充分体验亲力亲为之情感。

6、贵重物品（证件、钱财、摄像机、照相机等）必须全程随
身携带，绝对不要放在住宿宾馆房间、旅游车中，否则如有
遗失后果自负。



7、请您根据自身情况，准备好您出行必备的衣物和药品。

8、由于这次参加春游的人员较多，受住宿条件所限，带来的
不便宜之处希望同志们给予理解和支持。

9、这次春游我们全体人员要体现出我们党校人的精神面貌，
要发扬尊老爱幼的优良传统，要相互关心、相互帮助，体现
党校人的爱心和风采。

文体部活动策划方案篇六

再叙老街起源于万松园老街烧烤，作为汉派烧烤的领导者，
始终致力于确保新鲜的食材，甄选精良配料，严把餐品质量，
丰富菜品形式。

1.经营管理经验不足?那你开烤肉店就需要先试营业1周。对
于初次创业的人，对各种经营环节都不熟悉，老板与员工之
间的工作也需要磨合，如果没有试营业就开业，盲目促销的
话，面对众多消费者，肯定会出现手脚忙乱，服务不周等现
象，这样消费者对店面的第一印象会大打折扣，不会再次光
临消费，也不利于店面的口碑建设。

2.开烤肉店正式开业。开业当天为招徕顾客，当然要搞一些
促销活动。比较老套的促销活动不外乎是在店门口摆上花篮、
拱门、吃饭打折、送赠品、抽奖等方式。

3.开烧烤店开业促销不要做的太厉害，要适度，很多店都是
开业时大肆的促销人潮涌动，卖的越多赔的越多，当有一天
促销停止突然就半死不活，餐饮店无论大小一定需要经过一
段坚持期，没有几个店开业就每天爆满。

1.打折优惠

这种方法是最直接的`能够让顾客切实得到实惠的手段，它能



让顾客很直观的赶到确实得到了便宜，心理上暂时得到较大
的满足。缺点就是，打折多了，成本较高，打折少了，不能
起到效果。但是需要注意平时的经营过程中的时候应该尽量
少用。

2.现金券

优惠力度与打折优惠相比，力度小了一些，实际上是一样的
折扣，但是需要两次消费。是一种牵制诱导消费性质的促销
手段。由于力度小了，又加上顾客得到优惠的过程多了一步，
手续变得繁琐，所以诱惑力不高。但是促销成本减低。适用
于日常经营活动中促销，节日促销。

3.消费送礼

这种手段伸缩性大，力度可大可小，但是选择礼品要花些心
思。礼品选择不好，此促销方式就会徒劳无功。相反还有时
会适得其反。这种方法通常作为辅助促销手段，配合主要促
销手段的实施。

4.特价品种促?

此方法是餐厅日常经营活动中最适于的促销手段，有点很多，
可以重点推销餐厅特色菜，又可以适当解决库房中的多余库
存。但是力度上的掌握要适度，轻了不能突出特价菜给顾客
带来的实惠感受，重了对营业额就有影响。经营者要视情况
灵活掌握。

烧烤店的开业也是一项很深的学问，需要各位好好研究，最
好的是有自己的一套独一无二的操作方式和运营方案，这样
才能够真正的成功。再叙老街烧烤在此祝愿每一个即将开业
的烧烤店生意兴。


