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无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。那么我们该如何写一
篇较为完美的范文呢？下面是小编帮大家整理的优质范文，
仅供参考，大家一起来看看吧。

保险公司客户发言稿篇一

大家早上好!

回眸,寿险路上,洒下我们辛勤的汗水,留下我们飒爽的英姿,
营销途中,回荡我们炫烂的笑声,汇聚我们竞技的热情,过去的
一年我们团结奋进,迎难而上,用执着的信念开拓了今日的辉
煌。

今天,我们相聚于此,又共同携手定下了的宏伟目标,你的承诺
一言九鼎,你的宏愿精彩无限。总公司的高峰法国巴黎期待你
的光临,2011省公司的高峰福建厦门邀你齐聚,2011市公司的
多重奖励鼓你腰包,感慨不平凡的2011----群星荟萃舍我其谁,
希望高峰相聚有你有我有大家。

精英伙伴们!不是不可能,就怕你不动,我们常说收获就在拐弯
处,今天的储备就是明天的爆发。

相信昨天的拒绝和今日短暂的休憩,已经磨砺了自己,充实了
自己,强壮了自己,此时万事具备,待壮意志,用我们国寿人特
有的.”不认输,不服输“的永不言败精神、用爱心、信心、
恒心与责任心编织自己新的理想,成为掌握自己命运的人。”
剑锋自从磨砺出,梅花香自苦寒来“。

”有恒凌云志、无谓永攀登"。20业务,组织发展的关键就在



一季度,从总公司到省公司再到市公司到营销服务部给了我们
空前的后援支持,荣誉和使命共存,机会是留给有准备的人。

伙伴们,让我们一起行动!紧随公司的政策,听从领导的部署,
为了自己,为了家人,为了团队,从现在做起,从我做起,勤勉从
业,精励不休,发扬愚公移山的精神和毅力,抓住机遇,挑战自
我,抢占市尝扩充组织,积极促成,实现目标!开门红打个漂亮
的胜仗!

最后也真心的祝愿你,祝愿我、祝愿大家一起成功!

保险公司开门红启动会致辞二

尊敬的省公司领导及全省银团将士们：

大家上午好!

去年的此时，我们聚集一堂，豪情满怀!今年的此刻，我们同
样壮志在酬，所不同的是，我们的要求更高，我们的信心更
足。在此我代表**中支就开门红银团业务发展做表态发言。
回首过去，**的银团业务发展由于受诸多主客观因素的影响，
遇到了前所未有的困难与挑战，尤其是银行保险业务较上一
年度出现了大幅度下滑。但是，我岳州将士并没有因为困难
多而气馁，更没有因为业务难而放弃。20开门红既是一场真
正的硬仗与恶仗，更是一次对队伍的检阅与洗礼，为了确保
全面、快速进入开门红状态，**中支总经理室将进一步明晰
各岗位职责与具体分工，用早夕会、战报、短信、微信等手
段进行全方位追踪与实时报道，树立标杆，激励先进，鞭策
后进，让所有内外勤热起来、动起来，采取一切行之有效的
措施，深挖客户资源，在开门红战役中有所斩获，收入倍增。
我们定将全力以赴，奋勇拼杀，以横扫千军之傲人气势与坚
不可摧之顽强毅力全面达成分公司下达的开门红目标：银保
规模970万元;团险标保保底18万，力争24万。



沧海横流，方显英雄本色，开门大吉，释放岳州豪情。面对
新的机遇，面对新的挑战，谁敢横刀立马，唯我岳州幸福精
英!

伙伴们，开门红进军的号角已经吹响。让我们共同奋斗、携
手并肩，上下同欲、勇往直前，不辞辛劳的为xx贡献,愿我们
的xx未来更美好、更强大。

谢谢大家。

上一篇：质量工作表态发言稿范文下一篇：保险公司冲刺表
态发言稿范文

保险公司客户发言稿篇二

各位朋友，xx人寿的领导及员工：

大家晚上好！

我是优秀客户经理（主管）xx的客户，有幸能参加本次表彰会，
能有机会进一步了解公司，结识各位朋友，感到非常荣幸！

随着时代的进步，买保险已经成为每个家庭必须要做的一件
事情了，可能各位朋友购买的保险也不止一种了。我也跟各
位朋友一样，给自己和家人购买了各种保险。

我是（xx时候）从那里购买了人寿的保险，我不仅感觉到了人
寿保险公司的管理卓越，领导有方，品牌知名度高，值得信
赖，而且感觉到人寿保险公司的员工素质高、服务热情周到，
尤其是xx，为人特别朴实，待人非常真诚，专业知识更是过硬。

他总跟我说，能有今天的'成就离不开我的支持，因为我是他
的第一个客户，正是因为我的信任与支持，才让他有信心在
这行走下去。原来听到这此话，我还不以为意，认为这有什



么喳。是你的热情和过硬的专业知识才让我选择在你手中购
买保险的。可就在今天，当我来到表彰会现场，看到在人寿
取得的优异成绩，作为他的第一个客户，我看着他从一个什
么都不懂地新人到行业楚翘，我才真正体会到他说的信任与
支持对他而言意味着什么。对于他能有这样的成就，我由衷
感到自豪。

务。

最后祝各位朋友身体健康、家庭幸福、祝表彰会圆满成功，
祝人寿保险事业蒸蒸日上！

保险公司客户发言稿篇三

尊敬的中国人寿保险公司领导、各位嘉宾、大家晚上好！

我来自泓历皇朝酒店东亭店，非常感谢中国人寿保险公司！
感谢客户经理徐老师举办客户团拜答谢会，很高兴应邀参加
此次会议。在此能与大家相聚一堂感到非常荣幸。

作为客户经理徐年平的客户，我们见证了他在保险事业上不
断发展的历程！我们酒店董事长也是经同行“凯旋门酒店”
的介绍了解到员工意外保险这一险种，刚开始总经理对保险
也是抱着不认可的态度，徐老师就不止一次上门讲解，将保
险知识作广泛宣传，正是由于他执着的敬业精神，才使得我
们大家对员工意外保险逐渐有了了解；意识到保险是企业与
员工必须品。

酒店人员流动性大，十天就要更新名单，一旦出险，我们只
要一个电话，不管是寒冬酷暑，徐老师就会在第一时间来到
酒店，真的是令我们很感动，徐老师热诚体贴的服务使我们
与保险公司结上了“保险缘”，新体店现在也参加了职工意
外保险，而且续保了二年，企业建立了风险防范规划。



在此，我代表所有的客户说句话：希望徐老师在未来的工作
中再接再励，取得更大的成绩，为更多的人们提供更加坚实、
全面的保障，我们会永远支持你的。

同时也祝：各位嘉宾在新的一年身体健康、合家幸福、万事
如意。谢谢大家！

保险公司客户发言稿篇四

各位领导、各位嘉宾、各位朋友：

今天是个好日子，风和日丽，阳光普照，在这里温暖的日子
里，我们欢聚在此，共庆××保险公司成立。出席今天开业
庆典的有××市各个保险公司的老总们，有××市保险行业
协会的领导，有工商局、税务局等政府部门的有关领导，有
长期以来给予我们大力支持的社会各界朋友，还有电视台、
报纸等各界新闻媒体的朋友们，首先，请允许我代表××保
险公司的全体同仁，向各位的到来表示热烈的欢迎，也对你
们一直以来的支持表示最衷心的感谢!

××保险公司是由中国保险监督管理委员会于20xx年xx月xx
日批准开业，由××市工商局于20xx年xx月xx日进行注册登
记，成为××市第一家专业保险机构。××保险公司受各家
保险公司的委托，代理销售保险公司的保险产品，代理收取
保险费，代理相关业务的损失勘查和理赔处理。××保险公
司将会以一流的管理、一流的服务、一流的品牌、一流的信
誉服务于各家保险公司，服务于××的广大客户，为发
展××的'保险事业作出自己的贡献，让每一个家庭、每一个
企业、每一个社会组织在保险的充分保障下安定地生活、稳
健地发展。

××保险公司作为新成立的企业，其中的发展道路坎坷而曲
折，在以后，我们需要政府各部门的帮助，需要各家保险公
司的扶持，需要社会各界朋友的支持，希望在座的各位领导



及各位朋友在以后的日子能更加关注我们，更加支持我们，
你们的每一分支持都将激励我们更加努力地工作，努力打
造××保险业的专业服务品牌，为各家保险公司服好务，为
广大客户服好务，真正成为沟通保险公司与客户的桥梁，让
保险公司的产品通过我们的服务惠及广大客户，让保险公司
的服务通过我们的传递得到充实和延伸，在此，我代表××
保险公司的全体员工再一次对给予我们支持和帮助的各位领
导及各位朋友表示最衷心的感谢!

最后，希望大家能够快乐的度过今天的开业庆典，祝愿各位
领导及各位朋友身体健康，万事如意!

发言人

20xx年xx月xx日

保险公司客户发言稿篇五

尊敬的**总经理，各位领导，各位同事：

我是**支行分管个人业务的***。今天作为保险代理业务低效
支行之一，在这么重要的会议上发言表态，我感到非常难过。
首先我代表**支行做一个深刻的自我检讨，**支行20xx年1-2
月份共完成代理寿险原保费96万元，小额贷款借款人意外险
原保费23.71万元，折算成标准保费合计309.39万元，同比下
降96.82万元，开门红任务完成比例仅为25.89%，代理保险业
务收入7.35万元，无论是标准保费还是代理收入，在县域支
行中都是排名倒数第二。各个网点中，有三个网点的标准保
费低于50万元，其中还存在一个0保费的网点。整个支行代理
保险业务效率和产能低下，形势非常严峻。造成**支行保险
代理业务完成率低的原因，我总结有以下几点：1、对代理保
险业务重视程度不够，我作为分管领导，从后台工作转型到
前台管理，对前台业务管理经验不足是一个重要的'原因。2、
考核和分配机制不够健全，难以调动员工积极性。3、代理保



险营销路子不够宽，营销方法不多，难以提高业务增长。综
合以上原因，**支行将在今后的保险代理业务工作中作出以
下改进：1、加强组织领导。**支行已经成立以我为组长的领
导小组，加强对支行保险代理业务低产网点改造工作的组织
和领导。

保险公司客户发言稿篇六

尊敬的各位来宾、各位亲友、各位客户：

大家好！

感谢大家前来参加平安精英团队的感恩答谢会，我是一名普
通的业务员，很荣幸有机会代表所有的业务员在此向各位尊
贵的客人表达我们的谢意，此时我的心情非常激动，谢谢大家
(鞠躬)。

我是一名从业四年的业务员，回想四年前刚进入平安的我，
当时在选择这个职业的时侯，我并不知道自己能在这个未曾
接触的行业中走多远，也不知道这个行业能带给我怎样的经
历。是我年过花甲的母亲给予我肯定的信心，她说做保险很
好，可以帮助人做好事。她和父亲工资并不高，但在十几年
前就已经各自买了一份人寿保险，当时他们想的是将来有国
家给的退休金是可以自己养老，再买份保险是预备到就算百
年归老的时候也不给子女带来经济上的负担。听了这些话我
很感动，因为我朴实的父亲和母亲从不会把“爱”这个字说
出来，而他们超前的保险意识让我感觉到这份亲情深入心髓，
体贴而温暖，而且我明白，这也是我要强的父母在表示他们
永远拥有不一般的自尊。虽然我也已经做了母亲，但我真的
觉得沉浸在老父母的这份爱中我很幸福，所以我也很想向我
的父母说声谢谢，谢谢他们无微不致的爱和关怀。也因为对
他们的爱理解，我选择了这个职业，并且非常喜欢这个职业。

我们每一个保险业务员在进入保险业时，最初的工作的都可



能遇到很多困难，很多人曾怀疑过自己是否适合这个行业，
也可能曾经经历过迷茫，但我们谁都会忘不了自己签下的第
一张保单，忘不了每一个客户信任的眼光，忘不了每一个客
户家庭中那些让我们感动的关爱，是大家的信任和支持让我
们一步一步坚定地走到今天，是每一位朋友真诚的鼓励与期
许让我们不断地努力，去实现了我们事业的追求和梦想！在
这里我想我们更应该感谢的是今天来到现尝为我们见证成长
与荣誉的各位亲人、朋友、老客户们，可以这样讲，我们今
天的一切都是你们给予的，再次谢谢你们(鞠躬)。

有许多曾经陌生的朋友是因为关心家人而与我们结缘，因为
信任而结缘，因为平安而结缘。平安的成长和进步是有目共
睹的，我们深深的知道如果没有公司搭建的坚实的工作平台，
如果没有同事们的相互支持与全力配合，我们也不可能有今
天的成就和自信。在平安的工作中，我深深的体会到平安不
只是给了我们一份值得荣耀的事业，更主要的是培养了我们
完善的人格品质。在一进入这个行业之初，就告诉我们不只
是要努力获取工作上的成功，还要成为一个优秀的人，更要
怀有一颗感恩的心，感谢父母的养育之恩、感谢爱人的相携
之助、亲友的鼎力支持及客户的全力帮助与信任。

今天我们在这里展示的荣誉和团队的风貌也许在大家眼里是
那样的光辉四射，然而这却不是让我们最自豪的，因为有一
件事情我们认为应该比获得的荣誉和成长更让我们引以为荣，
那就是：

寿险营销行业是世界上最伟大的行业之一，是一项我为众人
服务，众人助我成功的事业，所以我们每一位从业人员都秉
承着一颗感恩之心在努力的工作着奉献着，不论我们过去的
工作取得了多大的成绩，我们都深深的知道这些都是在座的
各位给我们的，你们是我们的恩人更是我们的贵人，再一次
的感谢各位的光临，感谢大家的支持与帮助，我相信我们团
队的每一个人会用我们真诚的服务来回馈大家，也请大家能
一如既往的支持我们。



谢谢大家！(鞠躬)。

保险公司客户发言稿篇七

尊敬的中国人寿保险公司向导，各界成功人士，各位嘉宾：

大家新年好！我来自xx，非常感谢中国人寿分公司！感谢客户
经理举办首届客户团拜答谢会很高兴应邀参加这次集会。在
此能与各界成功人士大家相聚一堂感触非常荣幸。作为客户
经理xx好朋友，客户，我们见证了她在寿险事业上不断发展
的历程！1996年孤身一人带着8个月的儿子阔别故乡，离乡背
井到美丽的xx，19xx年由一名平凡的业务员，经过14年不懈的
努力工作，从中专学历通过10年的工作之余自修会计学专科，
本科，考核国家会计师，xx首届全国高级大众营养师认证，历
年荣获省、市，部门公司的表彰，如今已发展为一名客户经
理。正是由于她执着的敬业精神，保险知识作遍及宣传，才
使得我们大家对保险逐渐了解；意识到保险是社会的稳定器，
是家庭的防盗门，是我们放心创业的必须品。xx认真做好每一
件事，脚踏实地工作每一天，热诚体贴的服务使我们与保险
公司结上了“保险缘”，建立了自我危害防备计划，培养
了“人不理财、财不理人”的理财习惯。我相信，她的`为人、
良好的专业知识和优质的售后服务一定会赢得更多朋友的信
托和支持，祝愿xx客户经理“在天父的带领下：百尺竿头，
更进一步”；时至新春佳节祈福：各位嘉宾在新的一年身体
健康、合家幸福、万事如意。谢谢大家！

文档为doc格式

保险公司客户发言稿篇八

我尊敬的中国人寿保险公司领导、各位嘉宾、大家晚上好！

我来自泓历皇朝酒店东亭店，非常感谢中国人寿保险公司！



感谢客户经理徐老师举办客户团拜答谢会，很高兴应邀参加
此次会议。在此能与大家相聚一堂感到非常荣幸。

作为客户经理徐年平的客户，我们见证了他在保险事业上不
断发展的历程！我们酒店董事长也是经同行“凯旋门酒店”
的介绍了解到员工意外保险这一险种，刚开始总经理对保险
也是抱着不认可的'态度，徐老师就不止一次上门讲解，将保
险知识作广泛宣传，正是由于他执着的敬业精神，才使得我
们大家对员工意外保险逐渐有了了解；意识到保险是企业与
员工必须品。

酒店人员流动性大，十天就要更新名单，一旦出险，我们只
要一个电话，不管是寒冬酷暑，徐老师就会在第一时间来到
酒店，真的是令我们很感动，徐老师热诚体贴的服务使我们
与保险公司结上了“保险缘”，新体店现在也参加了职工意
外保险，而且续保了二年，企业建立了风险防范规划。

在此，我代表所有的客户说句话：希望徐老师在未来的工作
中再接再励，取得更大的成绩，为更多的人们提供更加坚实、
全面的保障，我们会永远支持你的。

同时也祝：各位嘉宾在新的一年身体健康、合家幸福、万事
如意。谢谢大家！

保险公司客户发言稿篇九

尊敬的xx中支领导，亲爱的各位嘉宾朋友们:

大家晚上好！

我是x服务部的负责人，也是您的好朋友——xx，首先请容许
我代表：x人寿保险股份有限公司，以及我亲爱的伙伴们，对
所有来宾您的光临表示衷心的感谢和热烈的欢迎！（90度为
朋友们们深深地鞠上一躬）



感谢大家的.掌声，非常非常的荣幸，也非常非常的激动，今
天晚上不仅邀请到各位嘉宾朋友们，参加我们六横x服务部的
第八期客户答谢会，还邀请到了浙江金瑞理财团队的规划师，
暨xm中支服务部的掌门人——s先生，为大家带来x人寿成
立xx周年来的成就与荣誉，x险今天取得的高投资回报，离不
开在座嘉宾的支持与信任，感谢您多年来对x的关注，您就是
人寿的优质客户，您就是我们服务人的衣食父母，我希望您
能一如既往地支持x，支持我，同时也希望今晚的您能够放下
您的权利，您的地位，跟着盛齐波先生一起走进x，您会发现
您几年前选择了在x买保险，不仅是您的眼光，更是您的福气，
在这里我恭喜大家，并祝愿大家度过美好的夜晚，让我们用
热烈的掌声有请理财讲师——先生！


