
最新国庆方案幼儿园小班(汇总10篇)
为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。方案的制定需要考
虑各种因素，包括资源的利用、风险的评估以及市场的需求
等，以确保方案的可行性和成功实施。接下来小编就给大家
介绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

国庆方案幼儿园小班篇一

1、利用打折进行促销

2、免费礼物满就送

3、积分换购或积分抵现 金

4、加价购

5、满就减

6、买就赠 这些促销活动都有自身的优势，也 有自身的缺点。

节双利用中秋节、 国庆节客户流量大的优势进行促销。目的
就是留住大客户 量。 从而赚更多的信用、钱。

1、货源问题：确定促销的商品、并备好充足的货。不同的商
品采取不同的促销 方式，再者就是关于打折的物品要选择例
如大的商品作为促销品。促销期间，货 品销售会比平时快，
因此，充足的备货就是保障，如果经常发生缺货现象，不仅
影响销售，也会影响买主对咱们的好评，如果遇到不好说话
的买主，给你一个差 评，那可真是够呛，即使能取消，也得
白白耗费掉不少的时间与精力。那可就不 值得啦。

2、顾客人群的确定：要促销，当然要把促销的对象搞清楚，



促销对象是你的目 标消费群，这些人才是你的财富来源，而
不是你自己，所以促销一定要针对你的 目标人群开展促销信
息的传播，你的目标消费群知道了，促销才会有成效，如果
对着自己促销，促销方法制定得再适当也只是对牛弹琴。 目
标对象确定了，再选择合适的传播方法，比如网上的旺旺消
息，签名档， 宝贝题目，公告，qq,博客，微博，贴吧，帮派，
论坛发帖等等。都可以起到传 播信息的作用。 顾客确定了，
才能选择合适的促销方法。

1、免费礼物满就送 购物订单到一定金额(10)即送免费礼物
一个(国徽一枚) 。

2、积分换购或积分抵现金 积分换购商品。十元为一分。这
对老的忠实用户是一个非常好的回报。此举也能 让那些目前
积分不是很多的买家多购物。如果你的积分换购商品够吸引
人的话， 说不定有买家会为了凑够积分疯狂购物呢。这种促
销方式，可吸引客户再次来店 购买以及介绍新客户来店购买，
不仅可以使客户得到更多的实惠，同时巩固老客 户，拓展新
客户，增强了客户对网店的忠诚度!

3、折扣大打折 凡是在中秋节和十月一当天到我店铺买东西
的都可以 您只要花2元就可以买到 我们店里价值5元的商品
或者您只要花1元，就可以在我们店里挑选任何一件 原价的
商品 。这有这样买家才能更被我们的宝贝所吸引。 人们总
是普遍认为打折的东西质量总是会差一点，这是心理暗示，
要打消这种心 理暗示就要让买家觉得我买的这个商品其实是
原价的， 但是我花了更少的钱买到 他了，我赚到了。 这其
实和打折差不多。但是给买家的感觉是完全不一样的，如果
你给5元的宝贝 打个7.7折，那买家感觉这个宝贝就是值3块，
那他的 质量估计也就是3的质量。 但是你把打折改称 花2元
就可以带走价值5元的商品 ， 买家就会觉得这个商品的价值
还是5元，但是我只要花 2块钱就得到了，他的质量品质还
是5元的。



4、加价购 消费者在购买特定的商品基础上，增加活动金额
即可低价获取活动内容之商品; 例如买一件上衣装备加点金
额可以低价买取头饰类等装备。

5、满就减 凡在中秋节和十月一期间购买我店铺东西满五十
元我们就给你件十元。 满三十元 就减五元。

6、买就赠 中秋节和十月一凡在我店铺购买指定商品即赠超
值物品; 案例如买上衣服装备就 送精美头饰等。

国庆方案幼儿园小班篇二

庆祝新中国成立61周年，祖国发展我成长

为了让广大中小学生了解新中国建立的艰辛历程和祖国建设
取得的伟大成就，理解中国共产党领导中国人民走社会主义
道路是历史的必然选择，增强对祖国、党和人民的热爱，进
一步把爱国情感化为具体行动，立志为实现中华民族伟大复
兴做出贡献。在中华人民共和国建国60周年之际，特举
办“庆国庆爱国歌曲”合唱大赛活动。

：大礼堂

：全校师生

1、总策划：王春江

2、九年级参赛策划：朱大海

3、八年级参赛策划：聂琴

4、七年级参赛策划：徐小娟

5、总调度及小学策划：朱心亮



6、场地布置：朱心吉、鲍传忠、李刘路

7、音响设备：王春江

8、评委：李红清、朱大海、朱心亮、张平、高万平、卢文新、
朱建华

9、主持人培训：谈朝萍

xx、服装与化妆：朱敏

11、记分员：朱华军

12、摄像：卢志良、高勇

13、学生组织工作：张万斌、杨宜、向立亚、黄飞

14、后 勤：李子化

1、主持人： 张霞等

2、音 响：刘蕾

3、联络员：张倩倩

4、协助计分：卢璐璐

5、场地布置

6、会场纪律协助：

7、会场布置：八3班

1、9月12日开始初步策划，发放候选曲目（中宣部推荐的曲
目）。



2、9月21日登记各班比赛曲目，广播室开始播放爱国歌曲。

3、9月22日初步拟定工作流程,开始系列准备工作。

4、9月23日出场顺序的抽签，确定主持人并开始培训。

5、9月24日各年级策划审定参赛伴奏，确定各班参赛形式。

6、9月25日比赛流程的确立，串联词的编写，表演节目确定

7、9月27日评委用品的准备，评分表的打印，比赛流程的打
印串联词的打印，奖状证书的准备，班主任处强调参赛选手
的着装和配乐问题。

8、9月29日各班参赛选手熟悉场地。

9、9月30日正式比赛。

本次活动设立小学部一、二、三等奖各一名。初中部设立一
等奖2名、二等奖4名，三等奖若干。将按制度纳入班级量化。

另设最佳指挥奖一名，优秀指挥奖若干。最佳组织奖一名、
最佳创意奖一名。

1、开场：校歌《我们的航程从这里出发》

2、主持人致开场白

3、主持人介绍评委

4、节目开始，各班参赛选手依顺序进行

5、颁奖

6、主持人致结束语



7、活动结束

国庆方案幼儿园小班篇三

今年将迎来建国xx周年，在此大背景下，本次国庆节，特举
行红歌会，通过歌咏加深对祖国发展各个历史时期的了解，
引导少年儿童从小树立听党话，跟党走，建设社会主义理想
理念激发、培养少年儿童热爱党、热爱祖国，热爱少先队的
朴素感情。

20xx年9月29日

：足球场

全体学生

顾 问：商蘭花

组 长：邓 军

负责人：姜 兵 刘 盈

道具组：周 甫 孔令波 袁伟明

职 责：负责合唱台阶搬运、评委席摆放

舞台设计：寻 栋 陈 忱 彭 睿

职 责：负责与广告公司协调舞台的布置与装饰

音响组： 付永智

职 责： 负责音响播放，话筒调适



本次比赛采取团体表演唱比赛形式。以班级为单位，全体参
加。除一、二、三等奖以外，还另设最佳指挥奖、最佳人气
奖、最佳台风奖、最佳表演奖等单项奖励。

1．参赛各队须演唱一首参赛曲目。曲目内容应健康向上，以
围绕庆祝建国六十一周年或歌颂党、歌颂祖国为主题，格调
高雅，集思想性和艺术性于一体。

2．每支参赛队演唱总时长不得超过5分钟（包括上下场时
间）。

3．参赛各队指挥必须为我校在校师生，校外人员不得参与比
赛。

4．9月25日前班上定好曲目及伴奏带，25日下午交教育处。

5．比赛顺序由抽签决定。

6、学部先进行初选。每学部由40%的入选队伍参与决选。

7、进入决赛的班级请与25号前将节目的介绍词上交至姜兵老
师处。

大赛初赛每学部组分设一等奖3名（加班级分3分）、2等奖6名
（加班级分2分）、三等奖7名（加班级分1分）（各学部酌情
处理）

大赛决赛将分设一等奖3名、二等奖4名、三等奖5名。

1．歌曲内容健康符合主题，演唱不超时；

2. 合唱班级人数少一人扣0、5分，队员排位整齐有序，进、
退场秩序良好；

3．演出服装整齐统一，充分展现学生积极向上的精神面貌；



6．指挥手势准确，节奏准，姿势优美。班主任指挥加分5分。

国庆方案幼儿园小班篇四

为了更进一步提高我校师生的卫生意识、文明意识，使我校
环境更加净化、亮化、美化。创建更健康的校园环境。根据
定边县教育局关于开展“净家园、迎国庆”活动的通知精神，
积极推动我校创卫工作进程，使我校全体师生进一步树
立“校园是我家，创卫靠大家”的思想，特在祖国六十华诞
到来之际，在全校范围内开展“净家园，迎国庆”活动，活
动具体安排如下：

“净家园、迎国庆”。

xx年9月23日至9月28日

1、学校各部门认真组织开展“校园是我家。创卫靠大
家”、“净家园、迎国庆”的宣传教育活动，要采取多种形
式、多种手段，倡导文明的生活习惯，喜迎国庆的到来。

2、全校要彻底进行一次卫生大清理活动，从办公室、教室、
宿舍到食堂、厕所、校园内外、房屋、楼梯里面等，必须做
到环境干净整洁。

3、集中对门、窗（帘）、玻璃、瓷砖、外墙、牌匾、门外道
路等地方进行彻底擦洗，刷新，保证“洗面”后容貌焕然一
新，同时对内部卫生进行大清理。

组 长：乔 凯

副组长：赵 峰 贺培喜 贺久权

组 员：张得刚 武生平及各班班主任



工作分工：

乔凯负责全面工作督查。

赵峰负责各班卫生区督查工作。

贺培喜负责宿舍、教室、部室、食堂督查工作。

贺久权负责校园周边卫生处理督查工作。

1、高度重视、加强领导。学校各部门必须高度重视此次活动，
周密安排部署，精心组织实施，确保活动如期、有序、有效
地进行。

2、营造舆论，加强宣传。学校各部门要积极宣传“净家园、
迎国庆”的重要性和必要性，让全体教职工及学生树立“行
动”就是送给祖国最好的生日礼物的思想。

3、严明纪律，确保安全。本次活动工作任务重、时间短、范
围广，我们一定要严明纪律，树立安全第一的思想。

国庆方案幼儿园小班篇五

本校为了深入贯彻中央文明办和省、市有关部门的工作部署，
根据登封市教育局xx号——关于组织开展“向国旗敬礼”活
动的通知精神，在今年国庆前一周，以及国庆节期间，组织
全校开展“向国旗敬礼”活动，广泛开展爱国主义教育活动。
现结合我校实际实际情况制定活动方案。

“向国旗敬礼”（推荐：向国旗敬礼手抄报资料，内容）

20xx年9月24日至10月11日

1、以班级为单位，组织队员在文明网进行网上面向国旗敬礼、



签名、寄语、抒发感言。要求人人进行网上签名留言，每班
至少要有5份截图打印上交学校大队委存档。寄语内容主题要
爱国爱党、积极向上，反映真情实感，表达对祖国美好祝福，
热情抒发对伟大祖国繁荣昌盛、和谐富强的衷心祝愿。

2、各班在本周的课前唱歌环节必须唱学校建议的爱国歌曲。
如：国歌、歌唱祖国、中国少年先锋队队歌等。对少先队队
员进行爱国教育，使队员从小爱祖国、爱社会，在平凡小事、
点滴细节上培养高尚道德情操和浓厚爱国情感。

3、以班级为单位，组织队员在国庆节期间每人完成一份“向
国旗敬礼”手抄小报，每班至少要有5份上交学校大队委存档。

4、倡议在国庆节期间，每位队员都在家门口悬挂国旗。大小
不限，舒服爱国情怀。

广泛发动阶段。首先，利用升旗仪式统一布置，通过国旗下
讲话、班会、校信通等形式进行动员、宣传和发动。形成全
方位、多层次、多角度的宣传教育工作格局，为向国旗敬礼
活动的广泛开展创造浓厚的氛围。第二，召开专题班主任会
议，安排“向国旗敬礼”活动。

组织开展过程中组织少先队大队委进行督促。节后组织收取
存档资料，各班将自己登陆文明网的截图和自制手抄小报一
并保存上交。对此次活动进行总结。

国庆方案幼儿园小班篇六

活动目的：中秋节的活动已经结束，由于人们在节日期间走
亲串友，家中的礼品类商品比较充足，因此在国庆节期间，
我商场的`销售思路应在日常消费品上，因此我们在十一期间，
可以再次组织，“超低商品、重拳出击”，推出十一超低商
品的抢购大潮，再次吸引人气，带动商场的人流及销售高峰。



活动主题：精彩华诞，举国同庆

一、主题;烂漫金秋，个性与时尚的激情碰撞。

二、时间：10月1日—11月10日

三、促销动机：时值十·一黄金周，秋装上市，旨在推广新
品提升业绩。

四、促销内容：根据本次秋装特点所举行的促销活动可分两
步进行。

《《国庆黄金周促销活动方案策划范本

一、 活动目的：

为抓住国庆7天大假的有利时机，以有力度的促销活动来带动
客流量，扩大富成百货的知名度及市场占有率，使的旺季销
售有一个好的开始，也为全年任务的完成奠定基础，特制定
如下计划。

二、 活动主题：

国庆佳节，相约富成，惊喜不断

《《最新国庆节促销活动策划方案样本

一、营销环境分析：

1、国庆节是国家法定节假日，放假日期是：10月1日至10月7
日，共7天。绝大部分企业都会放假，这为活动提供了一个很
好的促销机会。在这个机会面前，我们主要是提高市场占有
率，增加来客数。

2、国庆已是仲秋，秋季的特点明显，气候干燥，人体有些不



适，特此现场最好有凉茶、开水、始矿泉水或其他饮料等免
费满足供应，而且要打出标语，免费饮料供应、免费手机充
电、免费手机贴膜、免费电脑维修等，要在活动前期准备充
分，而已一定要写出标语，挂出横幅，免费标语应放在或贴
在显目位置，做好营销活动文章，这也是能带动整个秋季的
一个营销重点活动。

《《20xx年国庆节促销活动方案策划

活动时间：9月28日(周五)——10月7日(周日)

活动范围：某商场商城及八一店、某商场购物广场、北园店
及华信店

活动内容：

(一)穿着类、床品、箱包新品7折起

活动期间，凡单店当日购买穿着类、床品、箱包商品新品7折
起，原则上参加品牌范围要广，至少济南五店相同品牌要保
证相同力度。

(超市及特例品牌除外，活动期间，会员积分卡只积分不打
折)

国庆方案幼儿园小班篇七

为隆重、热烈、活泼的庆祝中华人民共和国成立60周年，进
一步推动班集体建设年工作，激发少先队员的爱国主义情感，
增强少先队员的集体荣誉感，进一步加强未成年人的思想道
德建设，我校特开展“祖国，我为你骄傲；雅小，我为你自
豪！”庆国庆系列活动。

“祖国，我为你骄傲；雅小，我为你自豪！”



1、低年级：“祖国，我为你骄傲；雅小我为你自豪”童谣说
唱比赛。可以根据班级的情况，由班主任从班中选择组队学
生，人数根据情况自定（不少于10人）。为了丰富童谣的表
现形式，充实内容，活跃气氛，在童谣诵读时可以采用分角
色、加动作、配音乐等不同形式，将表现和创新和谐地结合。
时间是3~5分钟。

2、中年级：“爱国、爱校、爱班”红歌大合唱比赛，以齐唱、
合唱为主要表现形式，演唱作品可以根据艺术作品的内容进
行合理的创编。以班为单位组成合唱队，人数不少于20人。

评分：要求符合主题、健康向上，整齐合拍、音准到位，精
神饱满、真挚感人，服装统一，组织纪律好，上下场快静齐，
各班设指挥一名，限由本班学生担任，如有特色，可酌情加
分。

3、高年级：“爱国、爱校、爱班”集体诗朗诵比赛。以班为
单位，人数不少于20人。诗歌内容健康向上，围绕“祖国，
我为你骄傲；雅小，我为你自豪”开展，以音诗画的形式，
时间不超过5分钟。

（见下表）

年段组

地点

形式及内容

负责人

辅导员

低年级



音乐教室

童谣集体诵读比赛

（行为规范、文明礼仪）

中年级

多功能教室

集体大合唱比赛

（爱国、爱校、爱班）

高年级

篮球场

集体诗朗诵比赛

（爱国、爱校、爱班）

1、一——六年级学生统一穿着整齐，最好是校服。各中队长
在活动开始前到队室领中队旗。

2、加强学生纪律礼仪教育，注意会场秩序，给予同伴喝彩，
争取组织奖。

3、比赛要求全员参赛。

4、各年段组奖项设置：一等奖1名；二等奖2名；三等奖3名。
最佳组织奖1名（按二等奖计）。

5、具体分工：



各年段比赛活动由级部主任全权负责：安排主持人，评委评
分，当日分会场组织，各班节目串联，主持词的撰写。大队
部提供辅导小主持人的培训。

摄影负责人：

整体统筹：

6、活动结束后，将活动材料整理交至大队部，各年级组并负
责场地的卫生打扫。

7、资料收集。整理材料（活动程序，童谣、朗诵、歌曲文稿
一份a4纸）上交少先队。

国庆方案幼儿园小班篇八

一、活动目的：

中秋节、中国传统三大节日之一，国庆节、国定的长假，超
市国庆活动方案。本次活动为“中秋篇”与“国庆篇”。中
秋篇围绕“中秋情浓意更浓”这个活动主线，全力突出中秋
节的“团圆”“情意”“礼品”三大节日特征，利用极富人
情味的活动来打动消费者。而国庆篇则以“欢乐国庆欢乐
颂”为主线，分“幸运”“实惠”“会员”“时尚”四个系
列进行，通过国庆系列商品促销活动，我们将力求既争取商
品的销售高峰，又赢得个性化的商品口碑、价格口碑，从而
真正做深做透我们的节假日市场，规划方案《超市国庆活动
方案》。

二、活动时间：

20xx年9月23日——20xx年10月8日7号就结束了国庆长假，而
中秋送礼，吃团圆饭更是在6号之前的事，所以此次活动的时
间定为以上的时间。



三、活动主题：

“同喜同贺中秋国庆，同欢同乐精彩华联”

四、活动内容：

中秋篇：“欢乐中秋，情浓意浓”

（本来想做欢乐中秋礼品展的，但总觉得没有一种气
势。）“欢乐在华联，情浓意更浓”

1、xx年中秋美食节——月饼展 结合美食节举办“名月贺中
秋——名牌月饼大联展”，集中推出名牌月饼厂家各具特色、
口味各异的新款月饼。

2、xx年滋补保健品节中秋节历来就是保健品的销售旺季，尤
其是经过近几年保健品广告大规模“送礼送健康”的宣传，
中秋节送礼选择保健品的消费者已越来越多，从另一方面看，
由于保健品具有相当丰厚的利润空间，故而供应商无论是在
促销、，还是在配合上力度都是应该相当大的。因此，充分
整合各保健品厂家的中秋促销活动，开展一届滋补保健品节，
一方面可以有效降低促销成本，另一方面也可以有效刺激保
健品在节日期间的销售。

3、xx年名酒名特产荟萃展中秋节本来就是酒的销售旺季，再
加之国庆婚宴高峰，酒的消费潜力相当大，因此通过开展名
酒名特产荟萃展可以进一步刺激酒销售额的增长。（烟不让
做活动，我们可以用烟、酒、保健品等做成礼篮，再降价销
售，便可以避免。）4、“华联送情意，中秋礼上礼”

凡在本超市购月饼或滋补品满200元，即送精美礼品一份。
（礼品建议为红酒、打火机等时尚物品）



国庆方案幼儿园小班篇九

为庆祝国庆，营造一个宽松活跃的氛围，现由公司团支部组
织策划公司 年国庆晚会。

1、组织策划组成员： 策划组：团支部 组织协调组：办公室、
人力资源部

2、活动范围 本次活动针对公司广德县区域内的所有员工，
具体包括公司总部、东川岭分 厂、蔡家山分厂、广信新徽商
房产和广信小额贷款公司的员工。

二、 活动时间和地址

三、 现场布置及负责人员

1、现场布置及负责人员

3) 根据现场情况，设置适当的观众席(排练时安排) ;

2、晚会的组织及工作人员。 组织人员：周书;总部-黄莹;东
川岭分厂-孙陶;蔡家山分厂-余学党;广信 房产;广信小额贷
款公司。 主持人：周沫、李宗伟、黄莹 其他工作人员：史
小恩、杨成晨、宁成松。

四、 组织要求

3、晚会定于 9 月 27 日 18:30 在总部四楼排练;

4、各分厂、部门活动负责人务必和分厂、部门行政负责人充
分沟通，获得支持， 积极动员人员参加晚会。

五、 晚会要求



1、请参加晚会的工作人员务必于当日晚会开始前 1 小时调
试好音响设备。

2、晚会前十分钟静场,自由音乐结束。19:00 晚会准时开始。

国庆方案幼儿园小班篇十

20xx年，全国房市全面进入低谷期，大部分城市销售处于疲
软状态，为了激活资金链，各区域市场纷纷通过变相下调价
格或更新促销活动来刺进消费者放币置业，以便拉动销量，
回笼资金。

随着国家对房市的新一轮调控政策变化及银行基本利率的下
调，在一二线城市，房地产市场发生拐点变化，再加上媒体
的大力炒作城市房地产的降价销售或变相促销来拉动销量。

本区域各房产项目也开始对本年度的最后阶段加大力度，纷
纷通过各种渠道各种方式进行促销来抢占市场拉动销量。

xxxx，一个以农业为经济支柱的大农业地区，据完全调查，由
于今年本区气候原因，80—90%的棉农、果农经济亏损，收入
大大缩水，作为传统的房产购买主力军，目前没有太高的购
买积极性，因而，本区域房产市场出现很明显的低迷和清淡
状态。

1、与其他项目分享客源，抢占市场份额；

2、通过活动培育潜在的意向客户群体；房地产国庆活动方案

3、挖掘潜在的持币客户；

4、回馈长期以来关注和支持本项目的客户；



5、通过活动提升本项目的知名度；

1、一路同行，感恩有你，真情回馈，购房大礼送不停。

2、着力改变项目形象，极力挽回项目在市民心中的影响。

3、媒体报刊大力宣传、制造影响面。

xx年xx月xx日———xx年xx月xx日


