
五一活动方案(优秀5篇)
为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。通过制定方案，我
们可以有计划地推进工作，逐步实现目标，提高工作效率和
质量。以下是小编为大家收集的方案范文，欢迎大家分享阅
读。

五一活动方案篇一

x洗衣继“关爱从身边做起”x洗衣走进xxxx花园帮扶活动后，
秉承集团核心理念，结合实际，深化帮扶力度，以通过更多
形式、走进更多小区、帮助更多弱势群体为目标，特制定了
主题为“健康五一节·爱心衣加衣”x洗衣走社区帮扶活动计
划。用实际行动为创建和谐社区做贡献。

x洗衣店周围小区的空巢老人及困难业主。

x年5月1日—x年5月7日

x洗衣各连锁店

（一）x洗衣各连锁店面，走进社区，进一步开展“关爱从身
边做起”系列活动。活动严格按照x洗衣上门服务管理办法实
施。

（二）皮衣保养新攻略（只限现金消费）。

凡在活动期间清洗、保养皮草类（貂皮、皮包、皮衣等）、
皮革类家居用品（皮沙发、汽车真皮座椅等），一律5折。

（三）活动期间办理会员卡一律8折（折上折）。



x洗衣于x年5月1日—x年5月7日举办“健康五一节·爱心衣加
衣”x洗衣走社区帮扶活动，凡在活动期间办理会员卡可享受8
折优惠，欢迎惠顾。

（1）宣传负责人：

（2）帮扶活动实施负责人：

（3）客户投诉负责人：

负责人：各连锁店面前台收银人员

筹备时间：

1、x洗衣各连锁店面前台收银人员主动与社区物业联系，合理
确定帮扶对象（主要针对社区内孤寡老人、弱势群体）。

2、围绕活动主题，深入帮扶对象进行走访调查，详细了解各
业主的经济发展状况。

3、按需帮助小区空巢老人免费清洗床单被罩、冬季防寒服、
沙发套、窗帘等大型物件，并每月定期打电话了解洗涤需求
且上门收送衣物。

1、帮扶活动实施负责人对活动项目流程、内容等具体事项的
监督操作。

2、活动中出现问题的及时处理。

3、活动当日客户反馈信息的收集和处理。

1、客户跟踪调查回访：活动后通过对客户的追踪回访，统计
总结活动得失经验。



2、活动数据的`整理（效果评估）：通过活动总结数据的统
计。

五一活动方案篇二

1、主题：热烈庆祝洛阳城市人家成立一周年；洛阳城市人家
政和路旗舰店盛大开幕；“五一”黄金周，有你有我，城市
人家与您携手共贺1周年。

3、礼品：活动期间交意向合同就送家居实用好礼（茶具、碗
具、锅、枕芯）活动期间凡签单即送大礼（详见礼品赠送规
定）

4、主材：“五一”活动期间展示城市人家主材联盟，各大品
牌同时推出优惠措施（详见主材促销内容）

5、5月2日牡丹大酒店家装团购会（半天）凭邀请函送礼品，
现场抽奖（部分奖品材料商提供），签单扎气球，赢取幸运
大礼。工程部经理现场承诺，为您免去后顾之忧。

6、4月30日至5月8日店面洽谈会（全天）进店均有礼品送，
交定金送礼品，签合同送大礼，活动期间凡签单客户将享受
金牌项目经理为您量身打造专属施工计划，更高效，更省心。

1、5月2日家装团购会（半天）

※活动主题：赏牡丹，定家装，“五一”更欢畅

※活动地点：牡丹大酒店三楼、十五楼会议室。

※活动内容：

1、家装团购会：与资深设计师进行一对一的沟通。



2、活动现场签单扎气球，赢取幸运大礼。

3、主材商风采展示并提供相应品牌的`“五一”优惠及其促
销。

※活动促销：

1、活动期间凡是持户型图到城市人家任意店面咨询的客户，
均可享受贵宾礼遇，并获得精美礼品一份。

2、牡丹大酒店活动现场特设幸运抽奖环节，现场客户均有机
会参与抽奖。

3、凡活动现场与我公司签订意向合同或装修合同的客户，均
有机会上台扎气球，获得幸运大礼。

4、凡签单即送大礼（详见礼品赠送规定）

2、5月3日至5月8日店面洽谈会

※活动主题：店面洽谈会

※活动时间：20xx年5月3日至5月8日全天

※活动地点：中州店※活动内容：店面洽谈会；

※活动促销：

1）凡活动期间进店持户型图咨询的客户，均可获得精美礼品
一份。

2）凡活动现场与我公司签订意向合同或装修合同的客户，均
可享受：

1、免费量房、出预算；



2、参观样板间；

3、可参加样板间征集活动；

4、得实用家居礼品一份（茶具、碗具、锅、枕芯）。

3）凡签单即送大礼（详见礼品赠送规定）

1、“金钻”标准工程，五大环节全面保证装修质量。

2、三级工程验收，监理、项目经理、工程部经理层层把关。

3、坚持走材料最好的经营理念，材料品牌公示，不搞伪劣贴
牌。

五一活动方案篇三

坚定信心共赢2018

xx家私感恩中国xx行盛大开幕

5月1日———5月3日

xx家私促消费

拉动内需50000份消费券免费送

每张消费券面值450元，5月1日———5月3日免费获取，在4
月11日至12日两天内使用，数量有限，送完即止。凭此消费
券你可以在成交价（公司全国统一感恩活动优惠价）的基础
上直接使用，xx家私任何产品任你选择（特价品除外），绝不
设定最低消费金额限制，实实在在回馈广大新老朋友。

感恩大行动



1000桶食用油免费送

活动期间，凡持有宣传单的朋友如暂时没有选购家具的需要，
可凭此宣传单免费换取食用油一桶。

奖”礼”

5月1日———5月3日，选购xx家私任何产品每满3000元，既
可获抽奖机会一次，以此类推，多买多抽。100%中奖。

一等奖：高档名牌笔记本电脑一台（每天1名）。

二等奖：高档名牌消毒柜一个（每天2名）。

三等奖：高档精品炖锅一个（每天3名）

四等奖：xx家私精美被枕一个（不限）

新婚“喜”劳模“礼”

5。1劳动奖章获得者或在2009年1月1日———4月12日登记结
婚的新婚夫妇，凭本人有效证件可免费获得6张消费券的使用
机会，并且无论你选购xx家私任何产品（特价品除外），你
将直接享受6。16折超值优惠，规划方案《家居五一活动方
案》。

特价“礼”

活动期间，只要你亲临活动现场，你将有机会享受到xx家私
为你准备的超出你想象的特价产品（每天限20件）。

套餐“礼”

活动期间，一次性选购xx家私产品49800元以上（成交价），



你将享受5。88折超低折扣优惠，并享有6张消费券的使用机
会。

活动期间，一次性选购xx家私产品99800元以上（成交价），
你将享受5。58折超低折扣优惠，并享有12张消费券的使用机
会。

活动期间，一次性选购xx家私产品189800元以上（成交价），
你将享受5。18折超低折扣值优惠，并享有18张消费券的使用
机会。

礼上“礼”

凡在好xx生活馆选购过xx产品的老客户，凭有效消费凭据在
活动期间均可免费领取精美礼品一份，如果进行再次消费
（或介绍他人消费），除享受相应活动优惠外，另可获得xx
家私超值礼物一份。

xx家私—终身免费家具保养的倡导者！

诚信宣言：

1、本次活动特邀xx公正处进行全程公正，绝无虚假。

2、xx家私无低质伪劣产品，敬请放心购买。

3、xx家私绝不以高标价，低折扣销售产品。

温馨提示：活动期间，请大家照顾好老人及小孩，文明参与！

五一活动方案篇四

活动内容：



为庆祝家具城二期开业，家具城从中国最大的家具生产基
地——东莞引进流行时尚新款，厂商联合让利，首掀家具行
业名牌折扣风暴，全场3—5折，套房家具2518元起！名牌，
真的就这样的便宜！

活动的期间，凡是在家具城当日全场累积消费每满500元即可
参加抽奖一次，满1000元就可参加两次，以此类推，多买多
中，上不封项。

奖项设置（100%中奖）：

一等奖：2名各奖名牌冰箱一台

二等奖：5名各奖名牌电动车一辆

三等奖：30名各奖名牌自行车一辆

四等奖：50名各奖精美电热水壶一只

感谢奖：若干各奖水杯或靓盆一只

家具城为方便广大消费者，特推出以旧换新、家具维修、送
货上门、家具购买常识咨询等服务；旧家具最高折价500元。

活动期间，在家具城消费xx元即可享受免费“生活家”地板
保养一次，每人每户限一次，限实木地板，可转让。

活动的当天，家具城门前广场将举办精彩文艺演出，现场观
众均是有机会参加此项活动。竞猜价格最接近者为胜，获价
值50元奖品一份。演出的`时间：活动当天的上午10：00开始。

五一活动方案篇五

xxx年4月23日（周六）—xxx年5月8日（周日）



o利特价款给力更给利——小长假大让利

1、通过五一，利用特价产品超低价格获取客户的.吸引力，
拉动全场销售。

2、通过全场折扣让利，促使客户更多购买，培养更多新客户。

3、加强新老客户的沟通，通过口碑宣传，传播品牌形象。

4、让旺季更旺，抢占终端市场，给竞争对手以打击，迅速扩
大市场占有率。

xxxxx（城市名）xxx专卖店


