
走进端午节班会活动方案策划 端午节班
会活动策划方案(优秀5篇)

方案可以帮助我们规划未来的发展方向，明确目标的具体内
容和实现路径。方案的制定需要考虑各种因素，包括资源的
利用、风险的评估以及市场的需求等，以确保方案的可行性
和成功实施。下面是小编为大家收集的方案策划范文，供大
家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

走进端午节班会活动方案策划篇一

端午节临近，为了让学生充分了解各地在端午节里各种各样
的风俗习惯，增加学生学习的兴趣，了解这节日的渊源，形
成，民间各种不同的庆祝方式以及其中所承载的中国所独有
的文化内涵，让节日真正给我们带来快乐与幸福，马承英语
发起此次我在学校过“端午”活动！

走进端午节班会活动方案策划篇二

14：30—17：30包粽子大赛

18：00—20：30歌舞表演（中间穿插互动环节）表演

活动流程：

1、节目表演（拉丁）

2、节目表演（歌曲）

3、互动节目及礼品赠送

4、节目表演（舞蹈）



5、节目表演（歌曲）

6、互动节目

7、节目表演（歌曲）结束互动环节送小礼品包粽子

大赛流程：

比赛选手一共：42人

1、6人一组，分7组

2、每组比赛前材料整理1分钟，比赛看选手包5个粽子需要多
少时间。

14：30—14：40主持人介绍

14：40—15：00第一组

15：00—15：20第二组

15：20—15：40第三组

15：40—16：00第四组

16：00—16：20第五组

16：20—16：40第六组

16：40—17：00第七组

3、每组比完后就速度和美观进行评比。全部比赛结束后，评
出

单组速度胜出者：7人



美观胜出者：7人

最快包粽手：1人

最美观包粽手：1人

比赛规则：

1、选手必须为70岁以下，并且身体健康。

2、包之前有1分钟的准备时间，主持人喊开始才能开始包。

3、粽子漏馅的不算。

4、裁判有3人，对美观度进行10分制评分，所有选手的3个成
绩的平均分数为最后美观比赛成绩。

5、比赛结束后10分钟内主持人要公告出各选手获奖情况，并
由领导当场颁奖。

6、所有选手自己包的粽子都可以带回家。

走进端午节班会活动方案策划篇三

农历五月初五是我们中华民族的传统节日———端午节。过
端午节是我国两千多年来的习惯，为了让幼儿更好地了解端
午节，感受端午节丰富的文化内涵，激发初步的爱国主义情
感，丰富生活经验，今年端午节纳日松幼儿园开展了“快乐
端午粽飘香”亲子活动，让小朋友们在浓浓的亲子氛围中进
一步了解中国传统节日的习俗，用心去体验我国的传统节日
中蕴涵的意义。具体如下：

6月19日



快乐端午粽飘香

1、知道农历五月初五是端午节，端午节也是一家人团聚的日
子。

2、了解端午节有关的习俗，还有许多传说、故事、儿歌。

3、端午节有特别的食品——粽子，它是多种形状、多种口味
的。

4、乐于参加包粽子、制香包、做龙舟等活动，体验节日的快
乐

1、传统节日主题教育活动。

通过视频、图片等形式，使幼儿了解有关端午节的来历、传
说、习俗等，感受传统节日的'文化氛围。

2、动手操作活动。

通过绘画、手工(粽子、香包、彩线)等活动，体会传统节日
的丰富生动，感受自己动手操作的乐趣。

3、快乐端午粽分享活动。

通过亲子分享粽子的活动，送上节日祝福，表达亲子情深，
进而培养爱(爱父母、爱祖国)的情感。

走进端午节班会活动方案策划篇四

端午节是我国历史最悠久的传统节日之一，是中华民族传统
文化的重要组成部分。端午节自古以来就是民间非常重视的
传统节日，蕴含着丰富的风俗习惯：吃粽子、赛龙舟、戴五
色线等。为了让幼儿了解端午节的习俗，提高幼儿对传统文



化的认同感，喜爱传统文化，为他们奠定传统文化根基。根
据幼儿的年龄特点和认知特点，各个班开展了实践动手操作
活动《打扮蛋宝宝》。

1、初步认识“端午节”是我国的传统文化，对端午节要吃粽
子、赛龙舟等活动有初步的认识。

2、感受集体文化的氛围，让幼儿爱上集体活动，通过活动培
养活泼开朗的性格。

1、空蛋壳、油画棒、记号笔、即使贴、剪刀、胶水

2、装饰好的三个彩蛋。

(一)谈话，激发幼儿兴趣

师：小朋友，你们知道马上什么节日要到来了吗?(端午节)端
午节是我们国家最重要的传统节日之一，每年在这一天我们
会举行特别的活动庆祝它，比如：吃粽子、赛龙舟等......

(二)欣赏彩蛋，了解装饰彩蛋的方法。

1、出示三个彩蛋，幼儿欣赏

提问：他们的打扮有什么特点呢？你们喜欢他们的'打扮吗？

2、尝试用“滚贴”的方式装饰蛋

a、交代要求：

(1)第一步，给每个蛋宝宝的身上涂满胶水，每个地方都均匀
涂满，不能太多。

(2)蛋宝宝滚在装满色彩指头的盘子里，滚一滚，翻个身，跳
个舞，保证贴纸均匀的贴在但宝宝身上。



b、幼儿操作，教师巡回指导

走进端午节班会活动方案策划篇五

20xx年6月16日-6月18日

提升总体业绩，扩大人气口碑，为后期的经营做好铺垫工作

1、利用端午节文化元素装扮活动现场，要想真正的不一样那
就要有个性的元素而不是复制往期的活动内容，顾客也是会
产生审美疲劳的，一味地重复单调的活动项目只会让顾客产
生心理排斥，更不要说对于活动的'详情感冒了。所谓的个性
一方面是跟节日主题契合，一方面是和美容院品牌结合，一
方面是拥有创意的想法和设计，让整个活动现场呈现高潮连
连的激情状态。

2、保证活动当天人员的安排得当，一方面各个环节要紧密相
扣，另一方面每个美容师都知晓活动的详细方案，能够收放
自如的给客户介绍与讲解，保证整个流程能够顺畅的走下来，
呈现最完美的效果。

3、活动提前宣传，建议活动开始前15天就宣传，充分为活动
当天的精彩环节造势，让客户早早的就在内心产生期待，还
未到活动当天就能产生口口相传的好效果。

4、优惠折扣最好惊喜连连，很多顾客对于打折促销其实已经
很疲劳了，如果我们能够在促销活动上稍微变动模式就能帮
助我们的美容院带来更好的营业额。

1、来店有两重惊喜，01重，凡是端午节当天来美容院的顾客
即可享受免费的美容院试用装一套，外包装最好采用不透明
的粽子包装，第二重，进店的顾客只要消费即可赠送精美粽
子一盒，只为给客户万般宠爱。



2、限时限量底价秒杀，每天限量66件产品及项目，来晚就没
有机会了。刺激消费欲望，增加顾客消费的紧迫感。

3、玩游戏赢折扣，设计一个小游戏，通过游戏饿排名分别给
予顾客相应的折扣，让顾客明白优惠的来之不易，更加愿意
去掏钱消费。


