
销售会议主持人开场白台词(优秀5篇)
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？下面是
小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以帮
助到有需要的朋友。

销售会议主持人开场白台词篇一

男：我是客服部李慧

女：我是培训部徐丽屏

男：首先我代表宝特公司对来自全国各地的新老客户表示热
烈的欢迎，欢迎你们！

女：同时对大家多年来对保特公司的关注、支持、与厚爱表
示衷心的感谢，谢谢你们

男：美丽的羊城――广州，迎来五湖四海的朋友

女：风的情话捎来远方朋友的声声问询

男：冬日的风情写在圣诞前的午后

女：浓浓的树叶泄露着些许天空的无限商机

男：保特的商业王国，让人们想像当书页合起

女：保特如迎春花般小小地盛开着，伴着广州美食的香味轻
轻裹起。

合：真诚热烈，欢迎的呐喊――欢迎您，朋友们！（鼓掌）



男：吸引你的或许是建筑贴膜这个项目

女：但是，感动你的绝对是保特人和保特品牌

男：历经五年多企业历程，保特，已吸引数千家保特伙伴常
住保特这个大家庭

女：每日畅享舒心，享受浪漫保特人的新主角

合：以追求的名义收藏着一座丰碑，那就是收藏事业追求的
荣耀和静谧

男：秉持“同领域，深发展”的经营理念，保特人赋予企业
以生命，情感以至艺术

男：保特以韵动线条的简约主义，呼应浪漫主义

合：保特绽放成熟之美――魅力保特（鼓掌）

男：保特在行进的路，有许多细小的海浪，悄悄爬上海岸，
收集着颤动的交响乐

合：一片圆形的绿地，铺在古塔近旁，带着疯倦的梦想，赶
开一群群黑夜，穿越铜鼓和太阳，奔赴那一览众山小的境界
和至高点（鼓掌）

男：下面有请总裁助理王法新发言，题目是《__年市场工作
总结与__年市场布署》

……………。

女：谢谢王经现的发言

女：__年又孤胆闯入“住”的健康领域



合：是的，保特走进一个前无古人，后有无数来人的崭新领
域，看！__年保特人点燃建筑膜的市场之火，已经徐徐燃起。

男：下面有请“客服部经理黄凤华发言，题目是《保特内涵
与外在》

……………。

女：在__5年市场需求的声声呼唤下，一批先知先觉的保特伙
伴走来了，如今他们不但得到财富也得到事业的提升（掌声）

男：__年保特人的足迹遍布大江南北，在全国相继召开了十
几个大型招商会，吸引了一批又一批的保特人与我们并肩战
斗，征服市场。

……………

女：谢谢戴经理对保特市场推广的介绍

男：保特有九年的战略规划，如今已走完了五年多的路程

女：第一个三年由保特团队、保特品质、保特伙伴、保特市
场构建的产品基石

男：第二个三年是由保特文化，保特培训，保特服务，保特
内涵与外在共同构建的三年品牌基石。

女：第三个三年是由保特史记、保特历程、保特规划、保特
战略构建的三年资本基石

男：保特的风格定们：简约、美韵、率真

女：时尚来去匆匆，只有风格永存



男：一年多的建筑膜市场运作，取得了经验和成效，一批又
一批的合作者是保特财富也是建筑膜领域的功臣。

男：__年建筑膜已经走进人们的需求中，一大批领导消费群
体已经率先享受贴膜带来的无限魅力。

女：保特人在__年对市场进一步精耕细作，率先研究实施的
社区营销取得市场推广的巨大成功。

女：保特人有着自己独创的市场推广营销策略，社区营销、
科普讲座、会议营销……

男：保特设定推广的几条主线，对专业用户的开发定位准确，
战术丰富，促销多彩，战术组合应用自如。

女：渠道策略与终端策略、宣传策略与促销策略、入市策略
与造势策略，十大策略实操性专业性所向无敌。

合：保特市场从导入期到成熟期仅仅是撑杆一跳，带领更多
人奔赴市场的天空中。

男：面对崭新的市场商机，只有一套科学推广策略，才能打
蠃市场战役。

女：今天大家相约在广州，是一个认识项目，了解市场，走
近保特的机会

女：一个洗之铅华，求真务实，其责已重以周，其待人也轻
以约的女人成为保特人的领头人。

男：下面开始对__年优秀代理商发奖，由请获奖代理商上台
领奖（音乐起）

女：获得20__年度保特防爆膜优秀代理商有：



……。.有请颁奖嘉宾上台颁奖

男：保特玻璃贴膜，贴出无限生活，给您的房子穿上功能外
衣

女：玻璃贴膜――夏天如同房子戴上太阳镜，冬天如同房子
穿上保暖衣

男：曾经为了溢满希望的理想，来塑造一个防爆膜市场的神
话，保特人一同演绎健康节能的魅力，一同展示保特的文化
和营销，一同主导崭新的新领域、新市场。独特的市场魅力
缔造了今天的保特……。.

女：建筑膜市场如今一触即发，消费市场已复苏，并逐年旺
盛，保特作为市场的创造者、领航者，保特已铺好通往财富
和理想的金光大道，需要的只是您勇敢的迈出一小步。

男：岁月荏苒，见证风华。

女：一粒种子走向一颗大的过程

男：每天都是全新的境界

女：无论风风雨雨

男：无论月圆月缺

合：让我们一起成长

男：下面开始今天的论题讨论，请大家提出你们的问题，由
刘总带领公司高层来回答

女：请大家踊跃发言讨论

………………。



男：今天我们保特相聚一起，共同交流经验，共同探讨话题，
让保特再进一步，快步向前！

女：下面开始今晚的晚宴，共享美味，共饮美酒

合：祝愿保特的明天更美好，明年的今天我们在聚首，再畅
怀！

男；今天的晚宴后请各位来宾同业务人员深入交流，深入了
解项目的运作过程，把机会和经验带回去，让美好的合作从
今天开始。

销售会议主持人开场白台词篇二

亲爱的各位评委、各位老师、各位朋友们大家下午好！

合：好！给力！给力！给力！耶！

秦喜花：这是我们深山老林的师生同一加油的口号，可能有
些新朋友不太清楚，没关系我来教给大家好不好，当我说新
爱的各位朋友、各位领导、各位老师们大家下午好的时候，
大家一起回应我说好、给力！给力！给力！耶！大家都有没
有听明白呢？都非常的棒哦！我代表深山老林所有工作人员
把这份加油送给再场的所有朋友，祝愿你们工作顺心、家庭
幸福!然后还要送给在场的各位选手们祝愿大家都能发挥的最
平，展示最棒的自已。谢谢大家！那大家准备好了，我们现
在开如问好了！

秦喜花：尊敬的各位领导！

傅贵长：亲爱的各位朋友！

秦喜花、傅贵长：大家下午好！



合：好！给力！给力！给力！耶！秦喜花：大家都非常有信
心哈！再次把最有朝气的掌声送给我们自已好吗？良好的友
谊来自于真诚的自我介绍！我是本次活动的主持人秦喜花，
大家可能叫我深山老林小花！

傅贵长：我是本次活动的主持人付贵长，大家可以叫我小长。
非常开心能够担任本次的主持。谢谢！

a：尊敬的各位来宾

b：亲爱的加盟伙伴们

合：大家下午好!

a：欢迎光临精英培训会，我是本次盛会的主持嘉宾

b：我是，很高兴与朋友们欢聚一堂!

a：几十年风风雨雨

b：几十年大浪淘沙

a：我们在风雨中证明了自己的坚强

b：我们在历练中显示了自己的才干

a：当我们满怀喜悦的告别昨天，我们今天收获最多的是增长
与成功

b：当我们跨过时间的门槛，走向春天的怀迎着崭新的一年，
我们走向新的辉煌和创造!

a：我们以自己不尽的智慧和坚实的步伐，取得了公司销售业
绩的又一次飞跃



b：我们用真诚的誓言和不变的承诺，创造着公司辉煌的明天

a：在这个春意昂然的美好季节里，让我们再一次响起热烈的
掌声，对各位加盟伙伴们的到来表示最热烈的欢迎和诚挚的
感谢!

大家早上好!(语气加强，吸引大家注意力)

非常高兴大家在百忙中抽出时间来参加今天的《高效的演讲
与呈现技巧》培训。今天我们的授课讲师是周华老师。我和
萧杨(培训课主办方)是本期课程的班主任，很高兴认识各位。
在课程的过程中您有什么事情可以来找我和萧杨。

课程开始前再次提醒各位，请关闭您的手机或调为振动状态，
以免影响他人听课。现在给大家5秒钟时间准备一下。

接下来我介绍一下这次课程的讲师：宋春涛老师，

宋老师是历任雅芳培训经理多年，专精课程领域在商务演讲
和ttt培训上，目前就职于众行公司的专职培训讲师、管理顾
问。

相信这次课程宋老师能为大家的工作带来新的思考和启发。

现在让我们用热烈的掌声欢迎周华—周老师

销售会议主持人开场白台词篇三

同志们：

现在开始开会。

为深入贯彻落实党的__大精神，努力开创··妇女儿童事业



新局面，今天我们在这里召开全县妇女工作会议，总结20__
年上半年妇联工作，安排部署下半年年妇女工作任务，并对
进一步做好妇女小额担保财政贴息贷款工作，进行相关政策
和操作程序培训。

今天会议有五项议程：一是··主席作妇联工作报告;二
是··副主席作相关工作布置;三是表态发言;四是请县邮政
局领导就邮政票据管理作说明;五是请邮政银行领导作小额贴
息贷款操作讲解。

下面进行第一项：请县妇联··主席作题目为的工作报告，
大家欢迎!

第二项：请县妇联副主席··同志作相关工作布置;大家欢
迎!

第三项：表态发言：

1、城关镇···;大家欢迎!

2、余坪乡···;大家欢迎!

3、农村办···;大家欢迎!

第四项：请县邮政局领导邮政局票据管理说明;大家欢迎!

第五项：请邮政银行领导作小额贴息贷款操作讲解。大家欢
迎!

同志们，会议议程全部进行完毕。会上，县妇联··主席就

--引领城乡统筹发展(开展“清洁家园、美化乡村”系列活动、
推进“巾帼建功”活动、启动妇女小额信贷工作)

---维权工作(广泛宣传，营造良好社会环境、整合资源，维



护妇女儿童合法权益)---关爱妇女儿童(实施春蕾助学计划、
顺利完成省两纲终期评估督导组对平江县实施两纲终期评估
工作的督导、赴灾区慰问受灾群众)

---广泛宣传，营造和谐氛围(开展“三八”系列庆祝活动、
开展少儿庆祝活动、举行首届群众广场舞大赛、举办专题讲
座)

---队伍建设(积极开展“创先争优”活动、开展“五大一提
高”活动)等等方面取得的成绩进行了认真回顾、总结，对下
半年年工作进行了详细安排;我认为··主席总结的全面、客
观、真实、到位，反映了··妇女工作所呈现的基层网络健
全、组织坚强有力、活动机制创新的良好发展态势。对20__
年下半年的工作安排得详细具体，体现出了把妇女工作放到
全县发展的大局中去考虑、去谋划的先进理念，体现出了妇
女工作选准角度、善抓关键、主攻重点、打造亮点的创新举
措。所以希望大家按照··主席提出的工作要求，讲求工作
实效，实实在在地解决每一个问题，做好每一项工作，真正
把妇联组织建设成为“坚强阵地”和“温暖之家”。

20__年妇联系统报刊征订工作，··主席做了具体安排请大
家认真抓好落实。

落实好妇女小额担保贷款贴息政策是妇联组织围绕中心、服
务大局的一项重要举措，是妇联组织参与社会管理和公共服
务的新的切入点和突破口，也是让妇女真正得实惠、普受惠、
长受惠的一项民心工程。为了贯彻落实国家有关部门关于妇
女小额担保贷款财政贴息政策，全面启动··妇女小额担保
贷款工作，更好地推动妇女创业就业，···妇联为推动妇
女小额担保贷款工作顺利开展，做了大量的工作，包括取得
县委、县政府的高度重视、请县政府组织召开相关部门协调
会、对下一步实施贷款相关事宜进行探讨、相关文件制定等
等。今天又特别邀请邮政银行领导作小额贴息贷款操作讲解。



要求全县各级妇联组织和妇联干部要充分认识妇女小额担保
财政贴息贷款的重要意义，切实学好、用好政策，全面做好
城乡妇女申请小额担保贷款登记服务，配合经办担保机构和
金融机构做好借款人贷前服务、贷中管理、贷后核查和贷款
回收工作，从方便贷款、应贷尽贷出发，进一步畅通贷款渠
道、扩大贷款规模、严格规范运作，防范担保风险，帮助贷
款妇女解决创业过程中的困难和问题，推动妇女小额担保贷
款工作在全县蓬勃开展，使广大妇女早受惠、普受惠、长受
惠。希望大家要以高度的事业心和责任感，对申贷妇女进行
全程指导，及时掌握资金运行情况，努力使妇女小额担保贷款
“贷得出、用得好、收得回”。

总之，希望大家在县委、县政府的正确领导下，围绕全县的
中心工作，认真贯彻落实好这次会议精神，将戴主席的讲话
和妇联下半年年的工作部署有效地结合运用到工作中，落实
到具体行动上，以更加昂扬的姿态，以更加有为的举措，以
更加饱满的激情，同心协力共创··妇女工作更加辉煌的未
来!

会议到此结束，散会。

销售会议主持人开场白台词篇四

尊敬的各位领导、亲爱的老师们：

上午好！

残云收夏暑，新雨带秋岚。告别了丰富多彩的暑假生活，我
们又迎来了忙碌的金秋。经过了一个暑假的休整，女士们的
容颜显得更加美丽动人，男士们也是一个个精神抖擞。这一
学年，我们的阵容中又增添了一些新的面孔，我相信，有了
你们的加入，我们新初一年级的工作一定会更有活力,更加有
声有色，会更加有凝聚力，战斗力！下面我谨代表初一年级



部对你们的加入表示最真诚的欢迎！

（李主任讲话）：新的学年，新的目标，新的起点，新的要
求；我们既要有新的憧憬、新的愿望，更应该有新的姿态，
新的行动。开学工作千头万绪，尤其是班主任工作，更是我
们赢得起点的关键。如何做到忙而不乱，标准不降？下面请
李主任给我们作指导。

李主任根据开学阶段班主任工作的一些特点,深入细致地给我
们进行了讲解,给我们指出了工作的重点,指明了工作的方向。
听完李主任的讲话，我相信大家一定有一种豁然开朗的感觉，
对如何做一个优秀的班主任又有了新的认识.那么希望各位在
工作中能把李主任的讲话精神落到实处，进一步提高我们的
班级管理水平。

销售会议主持人开场白台词篇五

王：亲爱的永隽兄弟们大家好，很荣幸这一期的销售大会有
我和黄为大家主持，力力在这里和大家问声好，祝大家身体
好、工作好、财运好，吃好喝好玩好乐好，给点掌声好不好?
因为相聚，让我们分享这份快乐的时光;因为永隽，让我们承
载了无尽的激情。

黄：因为年轻，让我们拥有山一样高的梦想;因为永隽，让我
们实现了自身的价值。

那么黄也在这跟大家问声好，“永隽的兄弟们，大家好”

大家：好、很好、非常好、越来越好，加油!

黄：20__上半年销售大会正式开始，激动人心的时候到了，
有很多新员工没参加过销售大会，可能不知道销售大会是什
么，我跟大家详细说一下，哎呀就是领奖的时候到了，下面



我宣布一下获奖名单。

王：小黄，好像着急了哈，可惜啊看见名单里有你了，是不
是。

我简单跟大家说一下永隽的销售大会，永隽每个月都会举办
销售大会，总结当月的工作成果，并且对当月做得好的员工
以资奖励，公司从来不吝啬，只要你努力，公司都看得见。

那么在说10月份前，我先说一下9月份的获奖名单，因为十一
放假，没开上，就压到这个月了。

由于九月份我们的销售业绩不是特别理想，所以只有三个奖
项：

新人奖：沈(下组后到账)有请颁奖

获奖者发言……

只有切实可行而又具有挑战意义的目标，才能激发团队的工
作动力和奉献精神，为工作注入无穷无尽的能量。


