
冲刺计划书(优质6篇)
计划是人们在面对各种挑战和任务时，为了更好地组织和管
理自己的时间、资源和能力而制定的一种指导性工具。怎样
写计划才更能起到其作用呢？计划应该怎么制定呢？下面是
我给大家整理的计划范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对
大家能够有所帮助。

冲刺计划书篇一

2月份接到公司新年度工作安排，做工作计划并准备9号楼的
交房工作;3、4、5月份进行9号、12号楼的交房工作，并与策
划部刘老师沟通项目尾房的销售方案，针对锦绣江南的尾房
及未售出的车库、储藏间我也提出过自己的一些想法，在取
得开发商同意后，6、7月份锦绣江南分别举办了“南昌县小
学生书画比赛”和“南昌县中学生作文大赛”，在县教育局
的协助下，希望通过开展各项活动提高中磊房产的美誉度，
充实锦绣江南的文化内涵，当然最终目的还是为销售起推波
助澜的作用，遗憾的是在销售方面并没有实现预想中的效果，
但值得欣慰的是活动本身还是受到了业主及社会各界的肯定。

20__年工作中存在的问题：

1、锦绣江南一期产权证办理时间过长，延迟发放，致使业主
不满;

3、年底的代理费拖欠情况严重;

4、销售人员培训(专业知识、销售技巧和现场应变)不够到
位;

5、销售人员调动、更换过于频繁，对公司和销售人员双方都
不利;在与开发商的沟通中存在不足，出现问题没能及时找开
发商协商解决，尤其是与李总沟通较少，以致造成一度关系



紧张。__年工作计划新年的确有新的气象，公司在莲塘的商
业项目——星云娱乐城，正在紧锣密鼓进行进场前的准备工
作，我也在岁末年初之际接到了这个新的任务。因为前期一
直是策划先行，而开发商也在先入为主的观点下更为信任策
划师杨华;这在我介入该项目时遇到了些许的麻烦，不过我相
信通过我的真诚沟通将会改善这种状况。

20__年工作计划：

1、希望锦绣江南能顺利收盘并结清账目。

2、收集星云娱乐城的数据，为星云娱乐城培训销售人员，在
新年期间做好星云娱乐城的客户积累、分析工作。

3、参与项目策划，在星云娱乐城这个项目打个漂亮的翻身仗。

4、争取能在今年通过经纪人执业资格考试。

冲刺计划书篇二

同学们：

20xx年秋天，我们相聚到一起，共同跨入高中学习阶段。两
年多来，我们一起学习，一起生活，一起成长，学会了知识，
升华了思想，陶冶了情操，提高了能力，结下了友谊，学习
成绩一步步提高，为自己、也为北医附中谱写了又一篇华彩
乐章。我们是一个和谐进取勤奋的集体，我为你们感到骄傲。
这些成绩来之不易，是我们全体师生用自信、用勤奋、用刻
苦拼来的。这些成绩催人奋进，进入高考最后三个月，同学
们!发起我们最后的冲刺，鼓足干劲，奋力拼搏，拼一个轰轰
烈烈，博出一个精彩的自我。

复习备考要讲究方法，温故而知新，不能浅尝而止。要稳扎
稳打，保持好节奏，不能因为急于求成而乱了方寸。复习时



动脑很重要，要深究出题者的意图，了解题目所考查的实质
内容，了解一类题型解答的着眼点。很多时候，我们把宝贵
时间和精力耗在以量求胜的忙碌中，就是不愿意停下来思考
一下，这是浪费。如果说智慧是创造的源泉，那么思考便是
智慧的起点。要互学互助，遇到不清楚不明白的地方，除了
要积极向老师求教外，也要积极寻求同学们的帮助。帮助别
人也是提高自己，遇到求助应尽可能提供帮助。同学间要互
相交流学习的经验和体会，促进共同提高。

我们的使命是：厚积薄发，天道酬勤。拼搏、奋斗、成功!庆
祝的鲜花和音乐将属于奋力拼搏的每一位同学。让我们坚信：

汪洋大海一条船，滔天大浪若等闲。

坚持不懈勇直前，理想彼岸终将现。
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冲刺计划书篇三

11月份再有几天就结束了，12月份马上就要到了。11月份的
工作任务我已经快要完成了，也希望12月份我能够保持现在
这样的工作效率。在这之前，我决定先做好我12月份的工作
计划，安排好自己12月份的时间，更高效率的去完成工
作，12月的工作也将会根据我所做的工作计划展开。

一、销售目标

在12月份开始之前，我先做好自己这一个月的销售目标，在
下个月根据我的这个目标去努力的工作，完成自己的工作目
标。作为房产销售，主要的工作就是销售公司的房产，还有
一些其他的工作。我12月份的计划是售出_套房屋，并及时的
跟客户签订购房合同，以免发生变故。在销售公司的楼盘的
同时，也要做好其他的工作。我肯定是要在完成公司的销售
目标的基础上，努力的去完成自己制定的销售目标，首先要
做的是完成公司的销售任务。

二、其他的工作

只有极少部分的人会在看完房产之后选择立即购买，一般都
会再考虑一段时间，所以我要做的工作不仅仅只是售卖房屋，
也要做好客户的回访，多跟意向客户沟通，让他们选择购买
我们公司的房屋。若是不积极主动的去跟客户联系的话，销
售的任务是肯定没有办法完成的。还需要催收顾客的定金、
处理违约的客户、收集新客户的资料等，以及完成领导分配
的其他的任务。

三、工作总结

12月份的一个重要的工作就是要做好11月份工作的总结，只
有不断的对自己一个阶段的工作进行总结，才能够知道自己
的不足，也能够从之前的工作中总结一些经验。有成功的时



候也肯定会有失败的时候，失败没关系，但要从失败中做总
结。总结自己成功的原因，也总结自己失败的原因，在下一
次遇到同样的情况的时候就能够避免再一次的失败。

销售也是有技巧的，只要自己掌握好了技巧，从自己过往的
工作中总结出了一套适合自己的销售方法，以后就能够节省
一点时间去开发更多的客户。作为销售是必须要积极主动的
去联系客户、寻找客户的，等着客户送上门那是不可能的，
现在房地产行业的竞争是很激烈的，一段时间之内会有很多
的新楼盘开售，所以做销售是要学会抓住时机和顾客的心理
的，这是我之后还要继续的去学习的地方。

以上就是我12月份的工作计划，我相信只要自己努力是一定
能够把工作做好的。

冲刺计划书篇四

本学期是高三为最后冲刺前做准备的阶段，作为班主任应从
思想上予以重视，为提高学生成绩，让班级工作上一个新的
台阶，特制定本工作计划：

一、两耳不闻窗外事，一心只读圣贤书

从思想上给学生讲清我们面临的高考的严峻形势。

自信。抓好励志教育，立大志，立坚韧不拔之志。相信自己，
一定能行!

恒心。培养学生打持久战的.思想准备;

坚韧。培养学生的吃苦耐劳的精神。

通过分别谈话，使学生明白只要有信心，再加上刻苦努力的
学习，朝着自己的目标发展，奋力拼搏，就一定能够成功。



二、学而时习之，不亦乐乎

“抓两头，带中间”这是常规的方法。通过对优生个别谈心，
为他们指出学习的光明之途，明白所处的位置，鼓足信心，
争分夺秒，为班级带头，立好标。在学习上既要在全班争上
游，又要在学校争先。

对后进的一些同学个别谈心，让他们树立信心，看到前途的
光明。并向他们强调，只要努力拼搏，考职业学校是一定能
够成功的。高三班主任工作计划抓好这两个方面的工作，就
为全班的工作奠定了好的基础。

三、御军明纪律，威爱贵兼施

1、选好班委，维持好课间、自习纪律。做到自习不瞌睡、不
外出、不说话，不做与学习无关的事。

2、勤抓常管，多督促，严要求，及时进行班风校纪的教育，
以常规管理为载体，规范学生的各项管理要求，重申学校各
方面的要求，防患未然。

3、指导每位学生制订好学习计划，明确努力的目标和方向，
通过经常检查学生的作业、笔记、课堂纪律和考试情况，及
时了解学生的学习情况，并通过班会课、个别教育和榜样引
导相结合的方法，培养学生良好的学习习惯。

4、充分利用考试的杠杆作用，每次考试结束要求每一位学生
写出考试的得与失，查找经验与不足，并列出整改计划和下
次考试的目标。

5、播放心理健康教育视频，增强学生的心理品质，摆正学生
的同学交往观念，确保主要精力放到学习上。

作为班主任，我会为将高三(10)班带成文明班而努力。
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冲刺计划书篇五

12月份将到来，我也将迎接新的销售工作，已经过去的11月
份销售工作，我既有收获，也有不足，在销售这行上还有更
多要去学习的。为了把12月份的销售工作做的更好一点，我
做了12月份的工作计划如下：

一、参加销售培训

12月份公司为了让销售员的销售能力再强一点，所以将举办
一场销售培训，我一定会抓住这次机会，让自己在培训中学
到足够多的培训知识，把自己的销售能力给提升上来，从有
经验的老师那学到销售的技能和技巧，与自己以来学到的知
识相结合，让整体的销售业绩有进一步上升的空间。我相信
有了12月份的培训，我在公司的销售能力肯定会更加高，会
把销售业绩做上去，为公司带来更多的销售业务。

二、更积极的工作

12月份是全新的一个月，新阶段的新工作，所以对待12月份



的销售工作要更加的积极，尽可能的多去做业务，完成公司
给我的销售任务，让自己的销售额达标，为公司增加更多的
效益。如此我将会去多联系客户，并且寻找新的客户，增加
销售的机会。在这个月里，我会把所有公司要举办的销售活
动熟悉下来，把活动的流程弄熟悉，在活动开始的时候自己
就能派上用场了。

三、加大对客户回访的力度

作为销售员，最先打交道的是客户，所以接下来的一月，我
将会与我的所有客户进行回访，对客户进行回访的时候，我
会认真的把客户提出的问题记录下来，能够当场回复的就当
场给予解答，如果当场不能的，也可以凭借记录在与其他人
讨论后给予回复，这样更加的准确些。11月份因为忙着其他
工作，就忽略了对客户的回访工作，所以进入十二月，我在
对客户回访的工作就要加大力度，这也是与客户建立良好关
系的途径，更是与客户加深交流的一个方式，因此回访客户
是一定要做到位的。

新月份的开始，是新阶段的工作的开始，我将努力跟着计划
去做，让12月份的销售工作能更加好。当然身上的不足也将
在12月里努力的改正，让自己无论是工作，还是其他方面，
都能更好。这份销售工作计划，我会尽可能的全部做到，让
它成为我12月工作的助力。我相信自己会迎接更好的自己，
让销售的明天更好。

冲刺计划书篇六

1初三学霸中考前作息时间表2019年的中考越来越近了，初三
学霸每日的作息时间是怎样的呢?首先，初三学霸在中考前的
复习时间里，每天早上起来的时候要充分利用这段时间，可
以在一边洗漱的时候一边听英语听力。

在吃饭的时候还可以默想语文的古诗词。到了学校之后，初



三学霸可以利用课前的几分钟时间提前预习一下课上老师要
将的东西。同时也可以回顾一下老师昨天讲课的内容。

利用每一堂课高效学习

初三学霸的成绩之所以比其他同学要好，就是他们会充分利
用每一堂课，一般来说初三学霸的课堂效率都很高。初三学
生要有中午午睡的习惯，休息一段时间，让大脑能够放松一
下。

中考前的课间，初三学生就不要总想着出去玩了，好好利用
课间的十分钟，将上堂课老师讲的内容理顺，同时也可以预
习一下下节课的内容。

2初三学生课后要复习初三的学生放学后要抓紧时间回家，不
要逗留太长时间。吃完饭后就要集中注意力去学习，一般初
三学霸会在中考前两个月将复习的重点放在一些背诵的知识
点上，包括古诗词和公式。在中考最后的复习阶段会侧重于
文科。

中考各科的题型并不像高考那么难，整个卷面的百分之八十
都是以基础为主，所以讲自己的基础知识记牢是中考前复习
最应该做的事情。


