
2023年女装国庆促销活动方案 国庆促销
活动女装文案必备(实用5篇)

为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。方案能够帮助到我们
很多，所以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编精心整理
的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

女装国庆促销活动方案篇一

1、天天丝织品-----丝丝入扣!

2、忆往昔，服装设计千余种;看今朝，又有新品正风雅!风雅
牌服装

3、昂首阔步，可隆服装!可隆牌服装

4、潇洒神韵，绰约风采!绰约服装

5、穿上醒师，柔情似水!

6、缝制精细，选料上乘。工农牌服装

7、飘鹰飞翔，英姿俊爽。飘鹰牌服装

8、展现你高贵典雅的风情!夏奈尔套装

9、简明朴素又潇洒轻逸的服装。工农牌服装

10、李宁广告语：一切皆有可能。

11、超前享受，率领潮流!佳衣牌服装

12、你悄悄在穿上一件普来得，再司法局法去约会吧!普来得



编织

13、天子高级男士服装化妆品促销广告语，潇洒尽在其中!天
子牌服装

14、两用服饰，春秋皆宜。工农牌服装

15、望眼欲穿，爱建服装!爱建牌服装

16、色泽高雅，魅力十足。工农牌服装

17、摩登精品，全新感受，身份象征!爽!帅!意大利摩登服装

18、新出布料，随意冲洗不变形。工农牌服装

19、北极熊耐寒之迷北极熊牌冬装

20、时代目标追真舒，真舒风采魅全球!真舒牌羊毛衬

21、来我们这儿，你就会真正知晓女人的心。扬森制衣

22、充满民族特色的日本和服。工农牌服装

23、您若拥有双羽，将不再有冬天!双羽牌羽绒服

24、任凭虎啸豹孔，为独金羊行俏!金羊牌服装

25、重塑你童年时代的妈妈!风雅牌服装

26、皇太子恤衫并非皇家所独有。东方太子恤

27、一个微笑加一个贾森，你便拥有全部。贾森牌泳装

28、拥有飞蝠，飞来鸿福!飞蝠牌夹克



29、潇潇洒洒雪梦莱，年年岁岁有风采!雪梦莱牌服装

30、自然柔和的美感，仿佛戴上神秘的面纱!印度纱质洋装

31、潇潇洒洒雪梦莱，一年半截有风采!雪梦莱牌服装

32、吕宋------更显您的风度!吕宋牌服装

33、国营老牌是金照，还是金照靠得牢!金照牌服装

34、卡斯莱德牌运动服是在体育场上缝制的。卡斯莱德牌运
动服

35、雄威三重保温，更暧冬季促销广告语，更柔。雄威制衣
厂

36、大哥大西服------吸取天地灵感，裁剪都市形象。大哥
大西服

37、一流品牌的男装离你不再遥远，而他的魅力，益发难以
抗拒!绰约服装

38、佐丹奴服装广告语：隋溢夏梦!爱，就是奉献!把世界的
色彩带给您!

39、个性风格的典范。飞鹰服装公司

40、大哥大西服，西服中的大哥大!大哥大西服

女装国庆促销活动方案篇二

1、转角度，遇上不一样的你!

2、总有一款是你喜欢的，只需元，还犹豫什么?



3、走过路过不要错过，惊爆价!!元

4、走近一点 你会更美一点。

5、不去欧美，元也能体验!

6、潮范，美丽在气质中绽放。

7、潮流跟你走，只需三十九。

8、潮流时尚，真的只售，真的只售元!

9、穿风格，秀美丽，元做的到。

10、号外，号外，元外贸原单，只比多一点!

11、经典女装，一律元!

12、美丽，无需千百，亦是时尚达人。

13、欧美日韩流行装，每件，穿出的你的自信与美丽。

14、欧美时尚，日韩潮流，元一次搞定。

15、欧美时尚倾城价，日韩风味余香佳。

女装国庆促销活动方案篇三

一块肥肉。所以必须要出奇招制胜。一方面我们坐下来冷静
的分析市场背景 ，认清我们所处的位置;另一方面也要做好
背水一战的思想准备。

一、市场现状与分析

1.市场背景



(1)全国各地休闲服场竞争激烈

休闲服企业不断增多，商家不断涌现，瓜分着消费者的钱袋，
挤占着休闲服的市场。

(2)产品结构类同，但老品牌占上风

眼下虽然几家休闲服的产品结构虽然类同，但是依旧是老品
牌占上风。原因是它们的市场积累丰厚。

(3)品牌形象综合

从广告宣传、营销水平、品牌号召力到消费者选择偏好， 某
某某整体上和他们比还是有一段距离。

由于各家品牌的服饰结构，甚至品牌形象都很类同，所以在
五月份必然会有一场激烈的价格战。

消费者对休闲服饰的认识有较快的提高，他们不仅仅是看产
品，同时还追求价格比例。

2.竞争者状况 (温州地区)

第一集团军：邦威、高邦，他们是领先品牌;

第二集团军：森马、拜丽德他们是强势品牌;

第三集团军林中鸟、意丹奴。

特点：品牌知名度高，企业实力强大，广告投入大。实施本
地化战略，降低成本，强化竞争力。

3.消费者状况

消费者对休闲服饰已经认同，经常购买者占，偶尔购买者占，



只有的人从来不购买。但年龄结构明显偏小。

消费行为特征：重价格，但对品牌附加值概念模糊。但也已
有一部分消费者认识到这一点。

4.某某某的市场表现

知名度、美誉度不十分高。有一定的市场占有率，尤其是南
方市场。而且今年产品开发还有一定的竞争力。虽然有前一
段时间特价的不俗表现，但综合实力表现不突出。

结论：市场潜力极大，教育转变引导消费者任务极重。

消费者已经被培养起消费休闲服饰的习惯，这个消费习惯是
几家牌子共同完成的。从长远来说，目前消费者有相当大的
部分会有换口味的倾向，市场潜力极大，但培养教育消费者
是较长期渐进的过程，林中鸟任重道远。

纵上所述，怎么让消费者理解某某某真正的名牌，尤其显的
重要。必须利用新店开业的契机和一系列品牌推广活动，表
达林中鸟品牌内涵，从而达到轰动效应。

某某问题很多，但可变因素多，只要方向对头，工作到位，
就会有良好效果。其中两点很重要：一是产品特点、产品质
量很好，只是原来没有把它很好地传播出去。二是林中鸟影
响面不大，但让人有亲切感。可谓风险与利益同在，机遇与
挑战并存。

二、活动目的

1、充分展示某某某独特的个性魅力。

2、提高某某某的美誉度。

3、以温州市区某某某专卖店为源头效应，带动周边地区的专



卖店的销售。

4、促进某某某在市场的发展。

5、提高营业额

6、增加社会效益

7、增强公司全体员工的凝聚力

三、活动主题

活动主题：火红五月别样天

四、活动口号

活动口号：你火了吗?

意为：

(1) 消费者应该抛弃过去陈旧的消费理念，重新选择消费目
标;

(2) 消费者应该选择新的品牌消费，该换换口味了;

(3) 酷暑即将来临应该添置几件清凉的服饰了;

(4) 让充分展现消费者个性化消费。

(5) 体现某某某夏季服饰已经全新上市;

(5) 体现某某某在不断的完善自己。

五、活动地点



活动地点：所有某某某专卖店

六、活动时间

活动时间：某月某日至某月15日

七、活动内容

(1) 针对文化衫进行捆绑销售，设计活动包装。

(2) 所有重点活动区域都进行立体包装

(3) 利用20元的特价服饰和眼下主款服饰进行有机搭配销售。

注：具体销售手法，由商务部和计划部提供。

八、广告策略

由于本次活动属于常规策略活动，它是某某某下半年活动的
序幕，所以这次的活动的重点不在于活动内容，而是媒体的
运作。所以本次媒体投放的质量尤其重要。另外在新货上市
之际，还要尽量推产品的功能性和实用性。

(1)广告创意原则：以理性诉求为主，以感性诉求为辅。

(2)媒体选择

本次活动主要宣传应用在终端布置，媒体届时不需要宣传。

(3) 软广告

a) 在温州电视台及有线台以新闻形式发布消息和软广告

b) 在温州本地几家主要报纸上发布新闻



(4) 软广告主题

全面启动“凉一夏”促销活动

(5) 广告语

a) 你火了吗?

b) 你应该火了

c) 全世界无产阶级联合起来

d) 某某某时尚服务区

(6) 广告诉求目标：追求时尚的消费者;收入较底的消费者;
已经厌烦大路货的消费者。

(7) 广告表现策略：要新、准、巧。

(8) 店堂终端布置

员在见顾客的时候，都要问“你火了吗?”店堂音乐可以播放如
《国际歌》之类的体裁音乐。

九、费用预算

十、综合评述

眼下温州市场，已经硝烟四起，可以预计这次价格战，在今
年五月份将还会延续下去。如果

将会使两败俱伤，所以某某某必须早做打算，稳步前进。活
动的开展一定要有系统性和规范性。



女装国庆促销活动方案篇四

2. 要想皮肤好，早晚用大宝——化妆品广告语

3. 美来自内心，美来自美宝莲（美宝莲）——化妆品广告语

4. 十足女人味（太太口服液）——化妆品广告语

5. 爱上你的秀发（潘婷洗发水）——化妆品广告语

6. 使头发根根柔软，令肌肤寸寸嫩滑。（白丽香皂）——化
妆品广告语

7. 自在秀发，自在我心（蓝蓓丝洗发水） ——化妆品广告
语

8. 衣带渐宽终不悔，常忆宁红减肥茶。——化妆品广告语

9. 你的光彩来自我的风采（沙宣洗发水）——化妆品广告语

10. 凉舒爽，全家共享（六神特效沐浴露）——化妆品广告
语

11. 清新爽洁，不紧绷（碧柔洗面奶）——化妆品广告语

12. 飘柔就是这样自信（飘柔洗发水）——化妆品广告语

13. 趁早下“斑”，请勿“豆”留。（化妆品广告） ——化
妆品广告语

14. 力士 新秘密，新惊喜——化妆品广告语

15. 放我的真心在你的手心。 （美加净护手霜）——化妆品
广告语



16. 纳爱斯透明皂，洗衣不伤手——化妆品广告语

17. 肥皂我一直用雕牌，透明皂啊，我还是用雕牌——化妆
品广告语

18. 名人牙膏 名人献给天下有情人——化妆品广告语

19. 中华在我心中（中华牙膏）——化妆品广告语

20. 牙好，胃口就好，身体倍儿棒，吃嘛嘛香（蓝天六必治
牙膏）——化妆品广告语

21. 长城永不倒，国货当自强（奥妮皂角洗发浸膏）——化
妆品广告语

22. 要想皮肤好，早晚用大宝（大宝品） ——化妆品广告语

23. 柔美皮肤，从旁氏开始（旁氏品）——化妆品广告语

24. “六神”有主，一家无忧。（花露水）——化妆品广告
语

25. 明星风采，纯纯关怀（美加净） ——化妆品广告语

27. 拥有健康，当然亮泽（潘婷洗发水）——化妆品广告语

28. 今年二十，明年十八（白丽美容香皂） ——化妆品广告
语

29. 第一流产品，为足下增光（上海鞋油）——化妆品广告
语

30. 国内首创，驰名中外（珍珠霜）——化妆品广告语

31. 中秋节月饼促销广告语：



32. 好月饼好利来！

33. 年年中秋到，家家好利来

34. 有华人的地方，就有荣华月饼

35. 一家人的团圆节，一家人的稻香村

36. 米旗月饼，献给最爱的人

37. 表思亲情！ 广式中秋月饼

38. 传统风采，回味无穷！ 广式中秋月饼

39. 月色柔和的凉爽中秋。 广式中秋月饼

40. 十五团圆合家欢，中秋月饼话神仙！ 江苏星湖月饼

41. 每逢佳节倍思亲，中秋之月大团圆！ 江苏星湖月饼

42. 月是故乡明，星湖表浓情！ 江苏星湖月饼

43. 月色柔和的凉爽中秋。xx中秋月饼十五团圆合家欢，中秋
月饼话神仙！

44. xx月饼每逢佳节倍思亲，中秋之月大团圆！

45. xx月饼月是故乡明，xx月饼表浓情！xx月饼月圆中秋，人
圆月下。

46. xxxxx月饼，送给你最真情的相逢。

47. xx月饼，家的味道！



48. 香甜月饼，丝丝入情！

49. xx月饼，好吃的月饼。

50. 月饼年年有，xx味道好。

51. 中秋佳节月儿圆，xx月饼表心愿！

52. 举头探月思故里，xx月饼共真情！

53. 年年岁岁中秋月，岁岁年年月饼情。

54. 月是故乡明，饼表思亲情

55. 月圆，饼圆，同融入秋，正是团圆心

女装国庆促销活动方案篇五

2、适合大众，价廉物美——工农牌服装

3、富于伸缩，胖瘦皆宜——工农牌服装

4、简单朴实，运动服装——工农牌服装

5、任凭虎啸豹孔，为独金羊行俏!——金羊牌服装

6、办公窒的年轻人，你的时髦装扮应朝那个方向走?——法
国西装制服上衣

7、木棉的质料，触感柔适，加上迷人的刺绣，更显绝代风
姿!——越南刺绣洋装

8、使你更修长纤细!——印度开前襟洋装



9、曲线玲珑，极具小家碧玉的端庄!——印度丝质洋装

10、棉麻衫令您好拥有凉爽的.触觉感受!——印度混纺花洋
装

11、自然柔和的美感，仿佛戴上神秘的面纱!——印度纱质洋
装

12、轻盈柔和大方的款式，展示出你个人的风格!——英国礼
服

13、新一个自己，欧洲风尚!——瑞奇牌服装

14、浪漫舒适的法国风情!——瑞奇牌服装

15、百变姿彩------雅迪氏!——雅迪氏牌时装

16、一切事情从头到脚都应协调一致，wee bok牌服装和皮鞋
就做到这一点。

17、望眼欲“穿“，爱建服装!——爱建牌服装

18、“飞鹰”在哪里翱翔，你就应紧随到哪里。——飞鹰服
装公司

19、个性风格的典范。——飞鹰服装公司

20、三九严寒无法阻挡，身着金照，寒冷全消!——金照牌冬
装


