
2023年七夕朗读活动方案设计 七夕朗读
活动方案(优秀5篇)

为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。我们应该重视方案
的制定和执行，不断提升方案制定的能力和水平，以更好地
应对未来的挑战和机遇。下面是小编为大家收集的方案策划
书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

七夕朗读活动方案设计篇一

1、大门对联：万家团圆庆中秋，四海欢腾迎国庆

2、横联：欢度佳节；

3、外墙悬挂巨幅：宽：高=10*13m，宣传活动内容

4、在门上方悬挂大红灯笼8个

5、可以适当在商场门口附近摆放中秋相关的货品和装饰来吸
引人流。

1、分别在一、二、三、四楼电梯两端悬挂宣传指示牌。

2、在一楼大厅设立一个大月饼（由采购部洽谈）；

4、在各楼层主通道、电梯口、月饼堆头上端悬挂相应的宫廷
灯笼；宫廷灯笼300个。

5、在各楼层主通道悬挂中秋、国庆节吊旗（各一面）；吊
旗1000张。



6、楼梯护栏以金黄色绒布围边，同时加强对电梯口布置。

7、中厅中央吊一个大型的灯笼，在大灯笼下方吊方块字
样“中秋节快乐”，在从再加上其它的装饰物。

活动时间：9月1日—9月30日

活动内容：凡一次性在本商场超市区购物满30元送价值10元
的百货现金券一张，买60元送2张，多买多送。

1、现金券只能在百货部指定专柜使用；

2、现金券在9月18日至10月7日期间消费有效；

3、现金券不设找零，不兑换现金；

4、购买百货满98元时使用一张，满196元时使用2张，以98为
整数倍递增，多买多用。

5、现金券盖有本公司财务印章均为生效；

6、本次活动的最终解释权归xx购物商场。

此项活动的费用以及奖品由业务部负责洽谈提供，供应商负
责承担

活动时间：9月1日—9月20日

活动内容：

1、9月1日开始在一楼堆头展销月饼、礼篮。

2、买月饼送礼品

a、活动期间一次性购买月饼一盒可凭单张电脑小票到服务中



心领取可乐一支，每天限送150支，每人限送一支；数量有限、
送完为止！

b、9月12日月饼买一送一；

c、9月10-12日凡购买月饼满100至149元者均可至本商场领取
甜柚一个，满150元以上者送红酒一支，以150元为整数倍递
增，多买多送，数量有限、送完为止！

参赛人员：限100名

比赛时间：9月10、11、12日晚上19：30至21：30分

报名方式：可凭电脑小票至一楼服务中心或凭电脑小票现场
报名参加。

中秋节活动方案中要注重操作明细：共分成10组，每组10名
参加初赛，平均每人一个相同大小的月饼，在规定时间一分
钟内，谁吃得最快和没有违规者为获胜者，在比赛的过程中
由本商场工作有员卡表计时为准，不得将月饼扔在地面，违
规者视为无效，在每组中选出第一名，参加决赛，评选出一、
二、三等奖、幸运奖以及参与奖。

奖品设置：

一等奖2名各奖价值100.00元月饼礼盒一盒

二等奖5名各奖价值80.00元月饼礼盒一盒

三等奖10名各奖价值50.00元月饼礼盒一盒

参与奖83名凡参加者均可获得价值5元月饼1个或价值0.5
元—2元其他纪念品一份。



活动时间9月1日至9月13日

活动内容：凡在活动期间在我购物广场大宗、团购月饼均有
折扣返利，买得实惠，吃得美味。

中秋节活动方案七：大型文艺晚会，精彩粉呈

活动时间：中秋前后的。每个星期六、日每日均有大型促销
活动、趣味游戏和精彩文艺晚会等待您的参与！

无论您最终采用何种活动方案，我都建议您试用短信群发宣
传方式

2)精确性：短信。广告最大的特性就是直达接收者手
机，“一对一”传递信息，强制性阅读，时效性强，100%阅
读率！在媒介与人接触的有限时间中，能提高人与广告的接
触频率。

3)瞬时轰动效应强：它具有其它任何一个广告媒体无法比拟
的瞬时轰动效果。

七夕朗读活动方案设计篇二

1、活动期内，凡在本商场购物单张小票金额满50元（含50元
以上），即可参加猜灯谜活动；猜中者可获得本商场赠送的
精美礼品一份，一张小票限领一份奖品。

2、每天送出奖品200份，数量有限，送完即止。

3、顾客凭有效的销售小票先到一楼中厅兑奖处核实参加活动
资格，再到谜语悬挂处选择谜语。

4、每张谜面编号（1至200号），顾客记住谜面编号或取下谜
面，到中厅兑奖处，向工作人员报出谜语编号及答案，最多



限猜三次，仍猜不中者将取消兑奖资格；如猜中正确答案者，
在登记表上签名确认后，即可领取精美礼品一份。

5、猜中者在获得奖品后，工作人员将后备的谜语替换原来猜
中的谜语，以便后面的顾客猜谜。（采取这种方式即可增加
活动的趣味性及参与性，又能减少工作人员的工作量）

6、营运部安排3名工作人员专门负责兑奖工作，核对顾客小
票是否符合猜谜条件，顾客猜中后，认真填写“赠品领取登
记表”，请顾客签名后，方可发放奖品；并在顾客的销售小
票及电脑小票上加盖活动专用章，避免重复领奖。

1、营运部：安排兑奖工作人员3名，其中指定组长1名，并负
责活动期间场内突发事件处理。

2、防损部：活动现场秩序维护及奖品、物品防盗。

3、策划部：活动方案及相关文稿撰写、指导中厅布置及活动
气氛营造、谜语资料收集、奖品准备、活动全程跟踪。

4、物管部：中厅及活动现场布置。

5、服务台：作好顾客咨询工作。

6、其他部门：协助谜语书写及活动相关物料准备。

（三）、现场物料及人员分工：

兑奖小组人员安排及培训、场内突发事件处理营运活动全程

中厅及活动现场布置及兑奖台摆放物管xx月21日21点前

活动现场秩序维护及奖品、物品防盗防损活动前及活动期间

协助谜语书写及活动相关物料准备行政及其他活动全程



序号项目数量项目简介总价(元)

1西大门活动喷画1张3.24x6.65m345

2兑奖台2张公司资源0

3工作人员坐椅3张公司资源0

4彩纸600张600

5灯笼200个公司资源0

6麦克笔10支黑色200

7奖品600份已有300份6000

xx不可预计费用1000

费用总计：xx，145元整

七夕朗读活动方案设计篇三

惊喜重：购物积分送大米，积多少送多少！

市场分析：目前，积分卡是我们吸引顾客长期实施消费行为
的一项有效促销措施，但随着中秋这个销售大买点的逼近，
竞争对手可能会推出更优惠于我方的让利手段，要稳定积分
卡客户，势必推出比对方更为有利的政策，削减竞争对手的
力量。

活动时间：8月29日—9月5日每晚7：30开始

活动内容：



“顾客是南康百货的上帝，南康百货的发展更离不开顾客的
支持“，为了感谢对南康百货长期支持而又忠实的顾客，南
康百货超值大回报：凡于此期间当日晚7：30以后凭积分卡一
次性购物积分满10分送10斤米，积15分送15斤，积20分送20
斤，积30分送30斤，积40分送40斤，积50分以上限送50斤，
如此优惠，如此心动，还不赶快行动！凭积分卡和电脑小票
（限当日7：30之后小票，金额不累计）到商场出口处领取。
送完即止。（建议由企划部设计多种包装的袋子装上散装米，
定名为《南康放心米》。趁此次活动造势推出南康自有品牌，
关于自有品牌的推广实施企划案另行制定。）

第二周：9月6日—9月12日

惊喜第二重：南康积分卡再次与您有约！

分析：由于周活动的促销力度相当大，不仅会吸引积分卡顾
客的消费，更会吸引无积分卡的顾客，那么，怎样满足这批
无积分卡的顾客呢？唯一办法：趁势发起办理积分卡的高潮，
从而再次扩大我们的积分卡客户，争取市场份额。

活动时间：9月6日—9日12日

活动内容：喜迎中秋团圆节，南康积分卡再次与您有约！只
要您在我商场购物满？（未定）元加？元即可获得积分卡一
张，这张积分卡除享受以前约定的优惠外，在中秋节期间享
受更超值的优惠、更无限的回报。一卡在手，惊喜时时有！

注：凭电脑小票（当日小票有效，金额不累计）到我商场服
务台办理。

第三周：9月13日—9日19日

惊喜第三重：捷足先登超值送



活动时间：9月13日—9月19日

活动内容：活动期间凡在早上8点-8点30分在本商场一次性削
费满38元的顾客均可到服务台领取新鲜蔬菜一把，先到先得，
送完即止。（每天限量50份）

注意事项：店美工需在活动期内用醒目的广告形式告知顾客，
客服人员需注意未领到蔬菜的顾客情绪。

第四周：9月19日—9日28日

惊喜第三重：激情中秋加一元送一件

活动时间：9月19日—9月28日

活动内容：凡于此期间，当日在我商场一次性购物满88元及
以上者均凭小票加一元得一件超值礼品。（每日限量，先到
先得）

购物满88元加1元得散装月饼一个（限量100份/天）

购物满158元加1元得散装月饼一斤（限量100份/天）

购物满218元加1元得月饼一斤（限量50份/天）

七夕朗读活动方案设计篇四

一、"祝福北京，祖国圆梦"万人签名活动

二、爱在七夕购物送惊喜

20xx年8月28日当天一次性购物满77元赠送价值5元巧克力一
盒，单张小票限赠1盒，限量赠送，赠完为止。



三、欢乐购物赢金奖

20xx年x月x日—x月x日期间，活动当天一次性购物满300元
（莒县店、莒南店、胶南店满200元），凭购物小票报名参
加"欢乐购物赢金奖"评比活动，赢取金、银、铜奖。活动细
节如下：

（1）一次性购物满300元以上的顾客（莒县店、莒南店、胶
南店满200元），方可报名参加比赛，参赛资格以单张小票数
额为准，购物小票不累计参加活动。

（2）该活动以顾客"购物金额"为评比标准，设"购物奖牌榜"，
随时公布参与评比活动前三名的顾客的购物额信息。商场当
晚停止营业时，排名前三的顾客将分别荣获当日"赢金奖"活
动的金奖、银奖、铜奖。获奖者名单将在第二天公布于"购物
奖牌榜"并电话，领奖时请携带购物小票和身份证。

（3）金奖获得者可获赠价值200元一宗，银奖获得者可获赠
价值150元礼品一宗，铜奖获得者将获赠价值100元礼品一宗。

四、你结婚我送礼

xx年x月x日—x月x日登记结婚的新人，凭结婚证领取价值88
元新婚大礼包一个。每天限量10位，送完为止。

五、商品促效

1、节日礼品类促效：巧克力礼盒、果冻礼盒、饰品礼盒等集
中陈列促效。

2、针对暑期学生用品、图书、文具、学生箱包类商品进行限
时折扣销售。

3、夏季鞋服类等部分商品5折出清促销。



4、情侣装优先陈列。

七夕朗读活动方案设计篇五

让“爱”动起来，共庆中秋月儿圆系列活动

20xx年10月xx日上午9：30分

xx社区中心内

（1）和星儿一起做月饼（太空泥diy月饼），献爱心给社区
的高龄独居老人。

（2）在社区爱心大厨房做月饼共庆中秋。

（3）中秋赏诗（青岛市国学学会诗文专家）

（4）亲子diy衍纸中秋贺卡

让孩子们和自闭症儿童一起游戏，促进亲子间的沟通交流，
培养儿童参加活动的兴趣、勇气，培养儿童的动手能力、提
高儿童们的洞察力，增长他们的知识面，并通过本次活动，
让孩子们感受到快乐，丰富孩子们的家庭活动。让社区老年
人享受到社区“亲情大家庭”中秋团圆的气氛。

1彩笔、卡片20份（由魔法图图赞助）；月饼原材料（找赞
助）；衍纸20份；太空泥20套。

3活动礼品

1、主持人宣布活动开始（记得说明并用手指出背景海报的主
题）

2、负责人、领导讲话、致辞。



3、主持人说明活动要求和规则及注意事项

4、热场：亲子互动游戏（在竹蜻蜓游戏老师的引导下，孩子
将其真实的潜意识展现出来！包括：团体合作、自信心、人
际交往、专注力、亲子关系等方面）

5、来参加的小朋友和爸爸妈妈开始diy精美5d魔法礼物一份
（由魔法图图提供）。志愿者协助他们进行。

6、制作结束后，每个孩子和家长展示成果，分享在本次活动
中的感受。

7、主持人为每个家庭颁发礼品并总结本次活动。

8、爱心置换（你家旧爱，我家新欢）

9。为来自星星的家庭赠送中秋节礼物


