
2023年充值属于合同范围 店铺搞充值活
动方案(通用5篇)

在人们越来越相信法律的社会中，合同起到的作用越来越大，
它可以保护民事法律关系。那么合同书的格式，你掌握了吗？
下面是小编带来的优秀合同模板，希望大家能够喜欢!

充值属于合同范围篇一

一、

爱心玫瑰，爱的传递——“把爱播种在心里”

1、帮助别人，快乐自己；赠人玫瑰，手留余香。

2、扶贫救困，片片爱心；净化心灵，升华人格！

我们准备玫瑰，分会组织进行义卖,而此次“爱心义卖”的收
入除去成本全部纳入到春蕾计划——贫困学生救助基金中，
并向社会公布、反馈，接受大家的监督.

20xx年2月13、14日

各分会自定

宣传部准备好活动条幅和活动倡议书；总务部准备玫瑰花；
各分会负责所需的桌椅、募捐箱 音响设施。

安排人员提前20分钟到场，准备所需物品，在义卖地点摆放
物品，发放活动倡议书进行宣传；分组并安排每组成员分组
负责鲜花的`包装、售卖、宣传单发放以及对问题的解答；安
排专人负责鲜花的批发和补送。同时通过音响设施向广大市
民宣传。



1、通知协会会员参加此次活动；

2、参与义卖活动的义工统一服装；

4、参加活动所有人员的交通费、餐饮费用自理，不得挪用所
募捐的资金；

5、活动过程中每个成员应注意保管好自己的贵重物品如钥匙、
电话、钱包等

各分会核对账目，报总会汇总

充值属于合同范围篇二

岁月无声—真爱永恒

20xx年5月20日

店面及周边区域

具体活动方案1：进门有喜

凡活动当天前10名购物者，送价值688元的钻石戒指一枚;

并于活动当天定时限量发售价格68元的彩金戒指100枚;

并送玫瑰花一枝。

具体活动方案2：吸乒乓球表演赛

主题：“吸引力”的秘密

所获奖项：最具吸引力奖

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。



具体活动方案3：女士盖上红盖头为男士打领带。

主题：我们的爱如此默契

所获奖项：最佳默契情人奖

组织方式：随机抽取4对情侣或者夫妇，女士用红盖头盖住头
部，蒙面为男士打领结，有偷看者算为违例，取消比赛资格
速度最快、打的最好的为胜者。本比赛分为两轮，每轮四对，
获胜者均可获得最佳默契情人奖。

比赛监督：现场客户报名或者随机抽取

奖励机制：获奖者可得到由公司奖励的精美钻饰一件。

充值属于合同范围篇三

理发店充值活动方

理发店充值活动方案

美发店促销方案21招 1、送剪发卡 回馈老顾客

对于客户想做烫染的情况，能够建议顾客做我们指定的烫染
套餐，然后有洗护套装赠送，例如：

12、顾客一个月来店内洗发十五次，免费为其烫发一次。

透过这样的促销活动，可达几个目的。

（1）． 我们能够将免费烫发的价位定于300到500元，籍此
能够改变往后顾客烫发的消费习惯，提高其消费水准。

（2）． 缩短消费周期。顾客可能原先三个月烫一次头发，
因为店内赠送免费烫发而缩短烫发周期，变成两个月烫一次



头发。

（3）． 老客人带客人。活动设计不限本人来洗头，而一个
顾客一个月洗不到十五次，因此，旧客人会带朋友、家人来
店洗头，这些人就成了新的客源。

13、凡烫发顾客在当日护发，染发套餐优惠。

a 套全能浪漫无损烫发原价元+靓点染发原价xx元。姜疗倒膜
原价xxx元套餐优惠。

b 套全能浪漫无损烫发原价x x元+姜疗护发原价x x元套餐优
惠 14、剪发卡优惠办卡活动：

铜卡vip：

储值1000元，实际享受消费者额1200元

银卡vip：储值1600元，实际享受消费者额 元

金卡vip：储值3000元，实际享受消费者额4000元

白金vip：储值5000元，实际享受消费者额7200元（仅限10名
消费者）

16、转介绍积分奖励活动

消费积分是发廊为顾客回馈老顾客而采取的一种方法，让老
顾客在消费一定的金额后，就能够得到发廊赠送的一些礼品，
以促进顾客继续消费，带给顾客一种心灵上的慰寄。

运用方法：发廊先设定一定积分，达到一定额度的消费顾客
即取得一定的积分，就能够得到店内赠送的产品、礼物、疗
程等，还能够参加其它的优惠活动。



特别提示：其额度不一定太高，可做小返点或大返点。20、
次数促销

次数促销是发廊最常规促销的一种变化，是一种顾客消费后
的附带促销，让顾客感受到有更多的优惠，可稳定住即将成
为发廊老顾客的人群。

打折一直是商业促销的一种重要手段，它有很强的吸引注意
刺激购买欲的作用，而且具有即时的效果。

激顾客的消费欲，带动其它商品的销售，或某一新项目推出
时，让顾客进行尝试可进行折扣的促销手段。

理发店国庆节活动方案

方案一：理发店国庆节活动方案

促销活动主题:

迎中秋庆十一，美发店献礼惊喜不断!

促销活动时间：

20xx年9月27日--20xx年10月8日

促销活动目的：

3、刺激中秋国庆节顾客的消费欲望，提升美发店的营业额;
4、让顾客产生好感，提升品牌形象。

促销活动内容

(一)优惠大降价美发套餐



充值属于合同范围篇四

七夕活动总销售收入xx万元，是之前一周的—倍，这些成绩
的取得，除了我店员工的努力之外，和公司的正确决策以及
公司各部门的积极支持和配合是分不开的。

1、*时注意对员工进行业务素质的提高，积极参加公司组织
的各项产品知识培训和促销技巧培训。

2、针对不同消费者，采取不同的促销手段，善于抓住顾客消
费心理，有针对性地进行产品介绍。

3、会员卡制度的实施，稳定了一部分顾客群，也提升了服装
店的知名度。

4、及时统计缺货，积极为顾客xx，还提供送货上门服务。

1、xx服装店的申请一直没有办下来，流失了很多客户。

2、会员卡刚开始实施不久，很多细节做的还不够完善，没使
会员制度发挥更大的用。比如，会员价商品的推出没有形成
长效机制，积分兑换的礼品单一等。

3、员工的专业知识欠缺，尤其是xx方面，不能更好的指导xx，
直接影响到xx的关联销售。

4、店长自身缺乏掌握本行业最新动态，对外界因素的变化不
敏感，不能及时调整经营思路。

1、进一步完善会员制度，及时更新丰富会员价商品和积分兑
换礼品，争取做到周周有特价，月月有礼品。

2、为了扩大门店宣传，提升知名度，吸引更多的潜在顾客进
店消费，可以有计划的进行xx，如xx等。另外也可根据不同季



节——在店内发放各种——的小册子。

3、要保证上架商品种类齐全，数量充足，结构合理，更好地
满足不同顾客的需求。

4、组织员工进行业务素质培训，使员工的专业知识和销售技
巧更能适应公司快速发展的需要。

5、通过学习培训使店长保持与时俱进的头脑，充分掌握行业
动态和公司经营思路，更好地带领员工做好工作，争取在接
下来的工作之中，使我店的经营情况稳步提高，创造出更大
的效益。

充值属于合同范围篇五

8月6日

“情系七夕、相约星际”

1）“愈夜愈美丽、七夕不孤单”大型郎才女貌亲密约会派对

酒店南广场500*方精心布置，摆放各种休闲桌椅，广场播放
舒缓浪漫的背景音乐，住店宾客凭房卡免费入场，其他客户
凭入场券进场。现场配设饮品销售点、小吃点心销售点、七
夕商品销售点等。凡莅临的宾客皆有机会抽取七夕意外惊喜
大奖一份，价值5000元珠宝首饰。此外凡约会成功的男女可
获赠精美礼物纪念一份。

2）客房：

活动当天特别推出“七夕”特价客房，一号楼高级大床房428
元/间夜，赠送次日双人自助早餐、赠送精品玫瑰一支、赠送
精品红酒一支、精美棒棒糖一支、演出门票二张。



3）餐饮：

银河餐厅推出

277元七夕情人套餐（包含双人套餐、红酒一支、玫瑰一支、）

577元七夕情人套餐（包含双人套餐、高档红酒一支、玫瑰花
一束、巧克力一盒）

777元七夕情人套餐（包含超值双人套餐、进口高档红酒一支、
玫瑰花一束、大河秀典门票2张）

月宫食府

凡活动当天，在月宫食府消费满77元，即可获赠玫瑰花一支。

1）请采购部联系购买活动所需礼品（如：玫瑰花、巧克力、
红酒等）

2）请餐饮部出列不同的.套餐菜单，对餐台餐位进行适当装
饰。请餐饮部小吃城及九曲餐厅负责人领取相关物品，并按
活动内容配合执行。

3）请财务部知会各餐饮收银，做好折扣优惠。

4）请前厅部针对步入散客积极销售七夕特价房，并介绍相关
内容；请房务部领取相关礼物，并按活动配合执行。

5）策划部设计制作派对入场券（抽奖券），1座、2座大堂海
报及相关宣传。

6）请宴会部提前做好派对现场的摆放，并配合策划部、工程
部对现场的装饰。

酒店店内海报、单页。


