
2023年双十星承诺 双十一活动方案策
划(实用5篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。大家想知道怎么样才
能写一篇比较优质的范文吗？这里我整理了一些优秀的范文，
希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

双十星承诺篇一

惊喜一、1+1购物，实惠加实惠

惊喜二、为了庆祝广大顾客在20__世界末日之后，依旧活泼
乱跳，特此公告

惊喜三、购物喜上喜香港七日游

1、在活动期间，顾客在一次性消费50__以上，可以在收银台
免费领取抽奖券参加抽奖。

2、领取奖券时，每满50__领取一张，超过50__部分金额
以50__的倍数计算(不足倍数部分不予计算，例
如：100__-149__可领取两张)，以此类推，最多限领5张。

3、抽奖方式为公开抽奖，其奖项设置为：香港七日游(只负
担旅游公司正常收取的.费用，其他费用自负)。

4、此活动将在活动结束后公布，旅游时间另行安排。

5、最终产生幸运顾客__

以上三个活动消费者可同时参与。



惊喜四、好东西，便宜卖，天天特价送给您!

针对不同人群，不同时间，不同特点进行商品特卖，以小带
大。逢星期六、星期天可以将学生服装进行特卖，逢星期一
至星期五可以将男装、女装、老年装、内衣及婴儿服装进行
轮流特卖。

参加此活动不可参加一至三活动。

场内外布置：

场内外要精心布置，做到能烘托出，喜庆、热闹、传统、民
俗的节日氛围，充分突显光棍与春节浓烈的节日气氛。

场外搭置古典式门楼，并制作大红对联，门脸上方要制作巨
型喷绘，有红底黄字“恭贺新年”，左右两侧要有金童玉女
恭贺新禧的图样，门内正制作一个大型“福”字。

场内制作两个大型菱形的方盒，上边有黑色的“恭贺新年”
字样，方盒下边有坠穗。购置大型的卡通狗两只，悬挂于二
楼演艺台，另需印刷吊旗，吊旗的颜色字样等与场内外一致，
做到从上到下，从里到外，统一形象，整个商城形成一片祥
和、繁华的景象。

双十星承诺篇二

一、举行“光棍大战”精英交友派对!

活动精彩流程：

1.“宣言”--集体“光棍”宣言。

2.“邂逅”--光光与明明的初次相遇。



3.“火花”--光光与明明的相遇擦碰出爱的火花。

4.“光明”--光光与明明相爱啦!

二、剩男剩女看演出玩乐“脱光”大行动!

为争取在新的一年到来之际，摆脱单身“烦恼”，各地
的“剩男剩女”们纷纷出动，和单身异性约会、相亲乃至玩乐
“脱光”大行动，各种招数层出不穷，个个争先勇闯“爱情
关”

1.地点和约会方式大比拼

2.看谁最懂浪漫最温情，最能吃喝又最能。

3.早准备，ktv，酒吧，派对大搜罗。

4.节日时在光棍节吧上奉上你的祝福并互动聊天。

5.感觉行了写一下自己当天的感受!

三、光棍节自助套餐：

方案一：套餐食物可以全部是：黄瓜条、香蕉派、薯条、虾
条、干煸豆角、烤香肠、红烧排骨段、手指饼干、玉米段、
筒子饭、巧克力棒、带鱼、油条、鸡蛋等棍状物。饭后小甜
点为签语派对签语饼(赠送)。

方案二：共准备十一盘佳肴，像什么红烧膳段、糖醋排骨、
水煮泥鳅、干煸豆角之类。

前来参加晚会的人自备筷子一双，因为我们殊棍，与筷子形
似，并且倡议出外就餐我们每个人都应该自备筷子一双，可
以为环保做出一点贡献。晚会结束时，可以和心仪的对象互



赠筷子，组成一对情侣筷(寓意“一心一意，一生一世”)。

一个人的.生活，也可以满足，只是少了一点分享的喜悦

一个人的生活，也可以开心，只是少了与另一颗心灵的交融

一个人的生活，绝对的自由自在，只是少了“眷恋”的特权

双十星承诺篇三

活动背景：

为隆重庆祝第__个教师节，__中影新时代国际影城携手老舍
茶馆联合发起“寻找最敬爱的老师“系列活动，力求变单纯
的庆祝活动为一段时间的主题活动，使活动内容更为丰富，
力求活动形式创新，更好的突出活动主题和内容，增强活动
的感染力和影响力。

活动目的：

通过本次活动的.开展，力求借教师节人们尊师重教的思想，
在教师中开展“寻找最敬爱的老师”微信网络投票活动，借
助微信投票平台，利用学生及家长对老师的拥护之情，促使
广大师生群体关注我影城官方微信，从而达到宣传我影城的
目的。

活动时间：

__年9月1日至9月10日18：00

活动地点：

__中影新时代国际影城大厅



活动构成：

一、前期微信平台投票

二、教师节当天公布投票结果

三、颁奖仪式

活动流程：

一、前期微信平台投票

通过在微信公众平台上发布投票链接，教师通过关注本影城
官方微信或通过二维码扫描注册成为候选人，在9月1日至9
月10日可通过微信朋友圈转发投票，获得票数。

二、教师节当天公布投票结果

9月10日教师节当天晚上19：00在中影新时代影城大厅举
行“寻找最敬爱的老师”教师节献影活动，活动可承包给演
艺社团组织，活动中穿插抽奖环节以及进行投票结果的颁奖。

三、颁奖仪式

一等奖1名，奖励500元4折电影卡一张;

二等奖2名，奖励300元5折电影卡一张;

三等奖3名，奖励200元5折电影卡一张;

纪念奖24名，奖励电影赠票两张。

(领奖时需出示其教师资格证，方视为有效奖励。)

经费预算：



活动节目经费：__元

活动现场布置经费：__元

活动组织运行经费：__元

活动中应注意的问题及细节：

1、微信投票前期宣传

2、活动当天组织

活动负责人及主要参与者：

组长：

成员：

双十星承诺篇四

活动，是继20__年之后，阿里巴巴集团的第七个双11。如今，
“双11”已不仅是天猫或者是阿里的狂欢，更是全民的狂欢。
同时，20__淘宝天猫双11主分会场在进入门槛上，除了海选
报名、设置店铺红包、店铺满减、承接页设置外，还增加了
卖家大促规则考试。

20__年淘宝天猫双11共设置1个主会场，31个分会场（包括12
个特色会场），以及25个大促外场。所有的会场将继续沿用
赛马晋级机制，根据卖家全店成交情况安排展示位置。另外，
20__淘宝天猫双11对商家还提供了流量激励计划，同时也加
大了对违规卖家处罚力度。

二、活动报名条件

对于商家来说，最迫切想知道的就是20__活动如何报名？需



要什么资质？接下来小编将为你详细介绍20__淘宝会场报名
必备条件。

首先，所有卖家海选报名并审核通过，可以报名参加主分会
场，外场报名无需参加海选；其次，参加报名的商家必须完
成大促风险和安全考试；最后，商家还得完成店铺红包设置、
店铺满减设置（外场不强制要求）以及承接页设置，才能顺
利进入分会场。而主会场无需商家报名，将通过分会场以商家
“赛马”的方式选取秀的商家入围。

三、活动时间安排

9月14日，20__年淘宝天猫活动开始宣传。

9月15日-9月30日，参加分会场的商家开始海选报名（通过海
选，才可以报名会场）。

10月8日-10月23日，分会场及20__淘宝双11外场报名，同时
商家还得完成店铺红包和店铺满减活动的'设置。此期间，将
进行“发布会”“商品报名”“主/分会场”“赛马机制”环
节。

10月31日，分会场公布报名结果。

11月1日-11月10日，20__淘宝天猫双11活动进入预热阶段。
其中，11月1日-11月7日，卖家可以进行商品调整、库存调整、
预售/营销、客户唤醒等工作。11月08日—11月10日，禁止商
品操作、禁止库存操作、购物车收藏夹操作和晚会等。

11月11日，20__淘宝天猫活动正式启动，双11商品开售。商
家进行特定补库存、预售尾款、打单发货、供应链保障。

之后，即11月12日，恢复全部操作，继续发货，商品派送，
服务启动。



四、活动会场介绍

20__年淘宝天猫活动总共设置了32个会场：1个主会场，31个
分会场（内含12个特色会场），另外还设有25个大促外场以
及单设的淘客会场。

所有会场均来自19个分会场的不同商品及商家（如上图）。
分别是：女装、男装、女鞋男鞋、美妆洗护、运动户外、箱
包、内衣配件、珠宝宠物、母婴用品、童装玩具、手机数码、
家电、家具、家装、百货、美食、汽车配件、游戏、全球购。
商家需要通过大促考试，完成店铺红包设置、满减活动设置
以及承接页面设置，并且符合该分会场其他要求，才能参加
该会场的双11活动。（更多会场详细介绍，小编将后续更新）

五、活动玩法

在今年的淘宝天猫玩法中，分会场必设玩法为：设置店铺红包
（红包适用范围为全店商品）；设置店铺满减（二手车、爱
蜂尚、虚拟会场不参加）；装修店铺承接页（如不装修，系
统默认采用大促模板，可从10月19日开始装修）。外场必设
玩法中不包括店铺减满活动设置。除了以上玩法之外，淘宝
平台还提供了主会场全场五折、“11.11”购物券、天天特价、
淘金币、拍卖会、淘宝天猫贷款申请、店铺微海报发布、店
铺升级等。更多玩法暂时官方还未公布，后续将会更新。

六、活动晚会曝光

据媒体报道，20__年11月10日晚，阿里巴巴将联合合作伙伴
举办20__淘宝天猫”双11"狂欢节晚会，由知名导演冯小刚执
导，并实现全球同步直播。届时，邀请多位明星将到场。据
介绍，在阿里巴巴内部，这场晚会已经被称为“双11春晚”。
同时，阿里ceo张勇透露，晚会虽有明星出现，但这场晚会并
不是单纯的综艺节目，而是要体现出电商特色，让观众互动
起来。作为已经火热备战20__双11的电商卖家，你是否已准



备好了？让自己的产品、品牌趁势曝光。

七、活动卖家特权

据了解，针对参与20__淘宝天猫双11活动的的“活动商品”与
“活动商家”，淘宝网将给予额外特权支持：

1、“活动商品”将在本次大促预热、分会场、外场得到流量
支持。

2、“活动商品”将拥有站内焦点图、购物车、收藏夹、顶通、
推荐系统内享受额外的优先展示机会或标识特权。

3、“活动商品“还有机会在淘客会场中展示，获得额外站外
流量。

八、活动流量资源和资金支持

在20__年淘宝天猫活动中，淘宝将为商家提供流量资源支持：

2、无线端手机淘宝和pad端淘宝会全力支持淘宝网活动；

3、淘金币等热门市场会透出大促商品；

4、淘客的站外流量；

5、钻石展位和直通车的。付费流量。

此外，商家备战20__双11期间，除天猫国际以外的商家可获
得贷款额度的临时提升；网商银行还会携手淘宝贷款降低利
率，为商家提供更实惠的资金。同时，还将为商家量身定制
专享产品“大促贷”及网商银行更多金融服务产品。



双十星承诺篇五

活动口号：让光棍节见鬼去吧

活动目的：提升餐厅营业额，提升餐厅知名度

活动地点：大厅

活动时间：

活动背景：明年的是年11月11日是千年一遇的光棍节，所以，
今年的光棍节也格外引人关注，社会上越来越多的光棍们，
想摆脱光棍的生活状态，因为我们餐厅推出光棍节活动满足
光棍们的需求，避免下一个光棍节的光棍。

活动内容：

1、活动当晚两人男女通行，免费一个。最低消费需要150元。
时间在当天7点至23点

2、凭埋单收据，参与大转盘，(奖品设计有玫瑰花、公仔、
精美小礼品)

活动宣传：

1、一楼大门口大型海报一张、店内k展架3幅、电梯小海报4
张;

2、策划部市场单位x展架13幅、不同规格海报3张


