
2023年超市购物卡方案设计图 超市购物
活动方案(模板5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。优
秀的方案都具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？以下是小
编给大家介绍的方案范文的相关内容，希望对大家有所帮助。

超市购物卡方案设计图篇一

活动目的:稳定老顾客,发展新顾客,引导消费者,在节日期间
提高销售

活动时间:1月27日—1月31日

活动一:迎新春,贺新年,送春联

活动时间:1月27日

活动内容:凡在本超市购物的顾客,可在卖场指定地点领取台
历一本。限50名,送完为止。

操作方法:

1、分场在收银处指定领取区域,由专人负责春联的发放;

2、活动结束后分场将春联的发放明细统一整理后,注明分场
号交回营销部。

活动二:年到福到礼送到

活动时间:1月27日—1月31日



活动内容:

凡在本超市一次性购物满88元,凭单张收银条均可在分场指定
地点领取新年红包一个,购物金额不得累计。顾客凭红包里相
应的优惠条款,在本超市获得相应的新年实惠。

操作方法:1、卡片需加盖分场专用章;

2、卡片在兑换商品后需注明已换并回收;

2、新年卡片设计制作(营销部)活动店12月24日至营销部领
取;

3、红章制作(营销部)活动店12月24日至营销部领取;

4、活动兑换时间截止后1月12日将兑换商品明细及卡片交营
销部;

5、分场每天统计出红章各个级别的总数。

活动三:庆元旦贺新春送大礼

活动时间:12月31-1月18日

操作方法:

1、活动结束,分场将收银小票统计整理于1月20日返回营销部,
附换赠明细表;

3、已换部分商品由营销部提供的收银小票报商家处进行冲
兑;

活动四:xx、xx影楼喜连缘,百家欢喜贺新春

活动时间:1月1日



活动内容:在活动时间内,凡在本超市一次性购买金额达到一
定标准,凭单张收银条均享受

一次性购物满58元免费提供化妆、造型、服装一次,照艺术照。
送一张艺术照

一次性购物满88元免费提供化妆、造型、服装一次,照艺术照。
送两张艺术照

一次性购物满128元免费提供化妆、造型、服装一次,照艺术
照。送四张艺术照

一次性购物满218元免

超市购物卡方案设计图篇二

为了引导消费，激发节日冲动性消费，迎接三八妇女节的到
来，进一步扩大销售，并带动春装、化妆品、内衣、饰品等
女性用品热卖，拟于从3月5日起推出“靓丽女人，我的节日
我做主”3.8节主题系列活动，活动方案如下：

3月4日(周六)—8日(周三)共5天

“靓丽女人，我的节日我做主”3.8节主题系列活动

x商城及八一店、x购物广场及北园店(外地店参考执行)

(一)关注女性，呵护健康

活动内容：

3月7日在商城1号扶梯促销场地推出女性健康知识讲座，为光
顾x商城的女性朋友提供健康资讯。本次活动旨在引导广大女
性朋友关注女性身心健康，提倡由内而外的健康和自信的美



丽。

(二)xx靓丽女人彩妆秀

活动内容：

3月8日商城1号扶梯促销场地举行“彩妆流行时尚”春季彩妆
知识讲座，凡购买化妆、护肤品类商品满388元，凭当日购物
发票可免费获得由x专业化妆师提供的春季彩妆一次。

(三)关爱女性，美丽永驻

活动内容：

2、凡购买女士新款春装、女士内衣、女鞋、女士箱包等女性
用品当天累计：

满380元以上可获得x美容中心提供的价值100元美容贵宾券一
张;

满680元以上可获得x美容中心提供的价值200元美容贵宾卡一
张;

满1380元以上可获得x美容中心提供的价值300元美容贵宾卡
一张;

注：

1、美容卡由商城统一提供;

2、要求以上品类厂商全部参加赠礼活动，特殊商品不参加的.
要报总经理批准。

活动：



1)5000大奖重谢消费者：凡是来我店购物的女性顾客，一次
性购物金额满38元以上者，可到活动处丢色子一次，满76元
丢2次，114元丢3次，152元丢4次，190元丢5次，单张小票只
能丢5次。小票当日有效，过期作废，小票金额不可累计。小
票盖章后失效，不能参加活动。

2)奖项设置：

a)特等奖：500元贵宾卡10张=5000元(理论上抽中概率为零)，
中6个6点。

b)一等奖：5l食用油一桶x20件x4桶=80x50=4000元，中5个6
点。

c)二等奖：10粒装卷纸一提(300x9.9=2970)，中1、2、3、4、
5、6顺花。

d)三等奖：联华抽纸一包1000x3.1=3100元，中2、4、6点。

e)四等奖：酱油醋一包6000x0.5=3000元，中1、3、5点。

f)奖品当场发放，不得兑换成现金。

超市购物活动方案4

单身购物日顾名思义就是单身贵族的购物节日，我们推出的
主题是“为爱情争一次机会”。在这次活动中，我们将围绕
单身贵族做文章，这也是我们华商店推陈出新的又一大力作，
真正让顾客感觉到我们做到了“想顾客所想、急顾客所
急”“顾客第一、唯一的第一”的宗旨。关于这次活动我们
需要关注的几个方面有：

1．时间和地点活动的时间:20xx.12.26暂定）地点：整个卖
场。



2．活动目的我们这次活动的最终目的是赚取人气和知名度，
进而发展一批忠实的客户群。

3．活动展开方式在活动开始的那天，我们将在卖场入口处放
置一些小的装饰物，用来区分是否单身，具体材质还有待商
榷。同时我们还在入口处设立一些抽奖盒（具体数字未定）。
盒内放置一些小卡片，上面会标明约会见面的时间和地点，
地点设在我们卖场内。这样做的目的是为了让他们在我们卖
场多逗留一段时间，增加他们消费的概率。同时，我们也希
望他们以团体的形式配对，并能成为朋友，这不仅为他们制
造了一个配对的机会，也为他们创造了一个交朋友的机会，
同时能够进一步增加消费的概率。

4、宣传和前期的准备工作宣传：在活动开展之前的前5天，
我们会在各大报纸上做3天的软性报道，从侧面反映我们活动
的内容，吸引足够多的人的关注。在活动开展前2天，我们开
始在各大报纸上登入图片结合文字的说明，同时有一个信息
栏，需要登记自己的相关信息，再递交给我们。要求显眼，
夸张。准备工作：（1）小饰物的采购或制作。要求美观，廉
价。（2）配对卡的制作。要求对数量和概率有一个较精确的
估计（3）约会地点和时间的确定。在卖场内选定几个地点，
时间为各个时间段（4）人员安排5、活动中的安排要让卖场
里的所有员工能够较好的配合这次活动，营造一个好的配对
氛围，不要对来参加配对的人过分注意，否则会让他们觉的
不自在，反而达不到我们要求的效果。这一点需要我们互相
通气。6、活动后期的安排对于上一次没有配对成功的，我们
欢迎他们继续参加我们以后的活动，并希望他们能留下正确
的个人信息，方便我们后期的活动安排。同时对于上次配对
成功的人做一个回访，同时在利用媒体炒做一番。

超市购物卡方案设计图篇三

6月16日—6月17日



健康老爸

一、购物满18元以上均可获赠父亲节精美礼品一份。（扇子
或剃须刀片）

二、凡6月18日出生的父亲凭有效证件可在麦吉利享受购生日
蛋糕6折优惠。

三、送给父亲的祝福（顾客持会员卡购男士用品可享受免费
礼品包装。）

四、想看到平时温文尔雅的爸爸，豪情万丈，豪饮美酒的样
子吗？快和爸爸到超市发超市来吧！只要在喝啤酒的比赛中
胜出的话，就可以获得丰富的礼品。

时间：6月16日（周六）、17日（周日）每天分两个场次上
午10：30—11：00；下午17：00—17：40地点：大厦店换购
处细则：

a：凡持本店当日单张38元以上购物小票者可参加喝啤酒比赛。

b：每场次分两组，每组5人。由主持人下令，能在最短时间内
喝完1听者获胜。获胜者将当场奖2听钟楼啤酒，商品准备：
水杯，男士内衣，吉列系列，酒类，凉席，凉枕卖场布置：
换购处吊挂父亲节吊牌，卖场内制作父亲节提示。

五、促销主题

1、扮靓父亲，重返年轻

2、给老爸一个温馨的父亲节

3、真情实意送父亲，健康礼品更贴心



六、促销方式

一）商品选择

选择男士商品和季节性商品进行促销，以下商品谨供参考：

1、食品类：啤酒、饮料、滋补品、保健品等；

2、日用类：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、剔须刀、
体育用品、高档礼品等；

3、烟酒类。

二）商品特卖

由采购部针对相关商品与供应商洽谈特价销售：

1、让父亲更潇洒：西服、衬衫、领带、皮鞋、手表、手机、
剔须刀等特卖；

2、让父亲更健康：啤酒、饮料、滋补品、保健品、体育用品
等特卖；

3、让父亲更快乐：一些精美高档礼品等特卖；

三）商品促销

四）商品陈列

由各连锁分店根据本店与专柜情况，针对相关特价商品进行
突出和重点陈列，以促进和达到节日销售的目的。

超市购物卡方案设计图篇四

3月4日（周六）—8日（周三）共5天



“靓丽女人，我的节日我做主”3.8节主题系列活动

x商城及八一店、x购物广场及北园店（外地店参考执行）

（一）关注女性，呵护健康

活动内容：

3月7日在商城1号扶梯促销场地推出女性健康知识讲座，为光
顾x商城的女性朋友提供健康资讯。本次活动旨在引导广大女
性朋友关注女性身心健康，提倡由内而外的健康和自信的美
丽。

（二）xx靓丽女人彩妆秀

活动内容：

3月8日商城1号扶梯促销场地举行“彩妆流行时尚”春季彩妆
知识讲座，凡购买化妆、护肤品类商品满388元，凭当日购物
发票可免费获得由x专业化妆师提供的春季彩妆一次。

（三）关爱女性，美丽永驻

活动内容：

2、凡购买女士新款春装、女士内衣、女鞋、女士箱包等女性
用品当天累计：

满380元以上可获得x美容中心提供的价值100元美容贵宾券一
张；

满680元以上可获得x美容中心提供的价值200元美容贵宾卡一
张；



满1380元以上可获得x美容中心提供的.价值300元美容贵宾卡
一张；

注：

1、美容卡由商城统一提供；

2、要求以上品类厂商全部参加赠礼活动，特殊商品不参加的
要报总经理批准。

活动：

1）5000大奖重谢消费者：凡是来我店购物的女性顾客，一次
性购物金额满38元以上者，可到活动处丢色子一次，满76元
丢2次，114元丢3次，152元丢4次，190元丢5次，单张小票只
能丢5次。小票当日有效，过期作废，小票金额不可累计。小
票盖章后失效，不能参加活动。

2）奖项设置：

a）特等奖：500元贵宾卡10张=5000元（理论上抽中概率为
零），中6个6点。

b）一等奖：5l食用油一桶x20件x4桶=80x50=4000元，中5个6
点。

c）二等奖：10粒装卷纸一提（300x9.9=2970），中1、2、3、4、
5、6顺花。

d）三等奖：联华抽纸一包1000x3.1=3100元，中2、4、6点。

e）四等奖：酱油醋一包6000x0.5=3000元，中1、3、5点。

f）奖品当场发放，不得兑换成现金。



超市购物卡方案设计图篇五

欢喜购物贺新春，齐家同贺旺财年

稳定老顾客，发展新顾客，引导消费者，在节日期间提高销
售

1月27日―1月31日

迎新春，贺新年，送春联

活动时间:1月27日

活动内容:凡在本超市购物的顾客，可在卖场指定地点领
取20xx年xx台历一本。限50名，送完为止。

操作方法:

1、分场在收银处指定领取区域，由专人负责春联的发放;

2、活动结束后分场将春联的发放明细统一整理后，注明分场
号交回营销部。

年到福到礼送到

活动时间:1月27日―1月31日

活动内容:

凡在本超市一次性购物满88元，凭单张收银条均可在分场指
定地点领取新年红包一个，购物金额不得累计。顾客凭红包
里相应的优惠条款，在本超市获得相应的新年实惠。

操作方法:



1、卡片需加盖分场专用章;

2、卡片在兑换商品后需注明已换并回收;

2、新年卡片设计制作(营销部)活动店12月24日至营销部领
取;

3、红章制作(营销部)活动店12月24日至营销部领取;

4、活动兑换时间截止后1月12日将兑换商品明细及卡片交营
销部;

5、分场每天统计出红章各个级别的总数。

庆元旦贺新春送大礼

活动时间:12月31-1月18日

操作方法:

1、活动结束，分场将收银小票统计整理于1月20日返回营销
部，附换赠明细表;

3、已换部分商品由营销部提供的收银小票报商家处进行冲
兑;

影楼喜连缘，百家欢喜贺新春

活动时间:1月1日

活动内容:在活动时间内，凡在本超市一次性购买金额达到一
定标准，凭单张收银条均享受

一次性购物满58元免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术
照。送一张艺术照



一次性购物满88元免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术
照。送两张艺术照

一次性购物满128元免费提供化妆、造型、服装一次，照艺术
照。送四张艺术照

一次性购物满218元免

费照全家福一次，限3人，送两张

操作方法:

1、xx超市在专版海报上宣传活动内容，并宣传xx影楼的特色
服务。

2、xx影楼提供折扣支持和照片支持。

3、双方本着互惠互利的原则，如果任何一方未能满足方案中
提出的要求，均承担另一方的所有损失。

4、满足金额的顾客的收银条均加盖分场章和附上xx影楼宣传
册，顾客凭此据均可在xx影楼享受优惠。

5、顾客享受优惠时间截止到1月20日

6、收银员在收款时，查看顾客是否满足其条件，然后将收银
条加盖章与送出宣传册


