
最新药店促销活动方案 药店五一促销活
动方案(大全7篇)

无论是在个人生活中还是在组织管理中，方案都是一种重要
的工具和方法，可以帮助我们更好地应对各种挑战和问题，
实现个人和组织的发展目标。方案能够帮助到我们很多，所
以方案到底该怎么写才好呢？下面是小编为大家收集的方案
策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有需要的朋友。

药店促销活动方案篇一

从以往的经验看5.1—5.4节对于药店促销来说推动性不是很
大，但机会不可放过，将两节合并一块，借机宣传并加强药
店影响力度。

加强药店外在形象，扩大知名度。

送给你家一般的温暖

4月24日—5月3日

打折、买赠、义卖

1、凡在促销期间，本店所有感冒类药品均九折销售，会员及
持有本店以往消费收银条的顾客可以享受八折优惠。

2、老年人消费达50元以上，可凭身份证及收银条获得免费出
诊卡一张。

3、贫困家庭凭借证明可免费获得家庭药箱一盒（共500份）。

本店开展老年人保健品义卖活动，所得利润全部捐于贫困基
金，用于无钱就医的同胞。



凡参与者都可以在爱心展板上签名献祝福。

宣传单、dm单、展板、店外条幅、报纸、无线电、电视

略

1、所有营业员、促销员要做到温暖到家的气氛。

2、要充分利用媒体来宣传此事，加强企业形象及力度。

3、赠品要提前准备，统一定做。

药店促销活动方案篇二

xx月xx日~xx日（共6天）

元旦团圆礼相连

1家

6．低价感恩——全场数百种常用药品每天上午9：00~10：00、
下午17：00~18：00限时提供8.15折特价销售。

2．店内悬挂活动主题吊牌，大玻璃上做大型喷绘张贴；

3．群发短信给门店会员（目标顾客）约3000条；

4．联系城管做拱门、商品陈列组合、特价专区、pop爆炸花的
书写、赠品展台的布置等。

药店促销活动方案篇三

五一节日期间，各商家比着打折让利销售的行为让人担忧，
认为从表面上看起来红红火火的假日销售，只是消费者将昨



天、明天或下个月的消费集中在几天内进行。为了引导消费，
激发节日冲动性消费，并且要想在五一期间取得较好的销售
业绩和较有影响力的社会效应，提升企业形象及以文明经商
的特点，应该举办与节日相应的各种活动，使消费者在享受
多元化服务的同时，增加随机消费的欲望。拟策划以下五一
节日主题系列活动，活动方案如下：

1、五月购物赠大礼，欢乐假期全家乐

5月1日――5日

（一）购物疯狂送，好运自然来；

满68元以上送或面值5元福利彩票刮刮乐一张

满118元以上送高级卷纸1条或面值10元福利彩票刮刮乐一张

（二）vip客户尊享，5元超值大换购！

活动期间一次性在本商场超市区购物满51元以上，凭单张电
脑小票加会员卡即可在商场出口处加5元超值换购价值20元以
上超值商品。（单张电脑小票最多限换购一件商品）

由采购部于4月30日前提供一系列零售价接近20元的近期或滞
销而又不可退货的商品作为此次换购的商品（要求商品有一
定体量）。使此活动在带动客流量提高客单价的同时减轻本
商场滞销商品、近期商品的积压与库存，从而一举两得。

商场全部专柜必须参加特价dm单宣传，并提供不少于五个
（或全场促销方案）超低价特价商品进行促销。促销方案及
特价须报商场总经办审核。超市区提供会员超低价促销商品
不少于20个单品。

每天精选出10种左右的超低价商品，要求确定合理的品种、



供货量和超低价，保证具有强大的吸引力和价格冲击力，一
方面限制个人购买数量，另一方面保证当天足量供应，避免
在短时间内哄抢一空；如：散装大米5月1日超低价销售，x元/
斤，家鸡蛋5月2日超低价销售，x元/斤。使活动掀起两个高潮。

药店促销活动方案篇四

从以往的经验看圣诞节对于药店促销来说推动性不是很大，
但机会不可放过，将两节合并一块，借机宣传并加强药店影
响力度。

加强药店外在形象，扩大知名度。

送给你家一般的温暖

打折、买赠、义卖

1、凡在促销期间，本店所有感冒类药品均九折销售，会员及
持有本店以往消费收银条的顾客可以享受八折优惠。

2、老年人消费达50元以上，可凭身份证及收银条获得免费出
诊卡一张。

3、贫困家庭凭借证明可免费获得家庭药箱一盒（共500份）。

药店促销活动方案篇五

提升门店业绩，发展会员

五一大惠赠

5月1日

1、达额有礼！



（1）满38元，送精美小礼品一份。

（2）满98元，送价值6元的纸手帕一条。

（3）满198元，送价值12元的卷纸一提。

（4）满298元，送价值118元的.施泰福霏丝佳修润洁肤
露100ml一支或施泰福霏丝佳修润沐浴露150ml一支或价
值198元的施泰福霏丝佳修润密集滋养霜50ml一支。

（5）满398元，送价值248元的施泰福诗蓓白防晒乳
霜spf30+/pa++60g一支或者价值298元的施泰福霏丝特护修
润乳液100ml一支。

（6）满680元，送价值614元的施泰福护肤品套装（含：施泰
福霏丝佳修润洁肤露100ml一支、施泰福霏丝特护修润乳
液100ml一支、施泰福霏丝佳修润密集滋养霜50ml一支）

2、特价促销。

20—30种商品特价促销，其中5—10个0毛利季节性商品作
为dm单重点宣传商品；

3、凭消费小票免费办理会员卡。

4、名老中医现场咨询。

5、场外活动。

1、门店宣传

（1）a4宣传单：用于店派，数量待定。店长具体安排派发人员
和线路位置，x月x日开始派发，营运部安排支持和协助。



（2）易拉宝：4个。（有质量保证）

（3）门店手写pop。内容参考活动内容和特价商品目录。

（4）会员短信。选择活动门店会员，内容以短信申请单为准。
活动开始前一天完成发送。

（5）气球布置。可做拱门或成串悬挂气球营造门面活动气氛。
在橱窗、中药柜、货架、堆头、pop张贴处点缀气球，使堆头
和pop更显眼夺目，形成浓厚的内场活动气氛。

2、商品陈列。门店需重点做好以下陈列

（1）赠品堆头。畅销特价商品和赠品在正门靠近收银台的柜
台或正门橱窗区域做堆头。堆头大气、有创意，辅以pop宣传
或气球点缀抢夺顾客眼球。

（2）季节性畅销特价商品堆头。要求整齐、整洁、丰满，并
要突出重点，活动特价商品必须写爆炸牌标示活动价格。

药店促销活动方案篇六

五一节日期间，各商家比着打折让利销售的行为让人担忧，
认为从表面上看起来红红火火的假日销售，只是消费者将昨
天、明天或下个月的消费集中在几天内进行。为了引导消费，
激发节日冲动性消费，并且要想在五一期间取得较好的销售
业绩和较有影响力的社会效应，提升企业形象及以文明经商
的特点，应该举办与节日相应的`各种活动，使消费者在享受
多元化服务的同时，增加随机消费的欲望。拟策划以下五一
节日主题系列活动，活动方案如下：

1、五月购物赠大礼，欢乐假期全家乐

5月1日——5日



(一)购物疯狂送，好运自然来;

满68元以上送或面值5元福利彩票刮刮乐一张

满118元以上送高级卷纸1条或面值10元福利彩票刮刮乐一张

(二)vip客户尊享，5元超值大换购!

活动期间一次性在本商场超市区购物满51元以上，凭单张电
脑小票加会员卡即可在商场出口处加5元超值换购价值20元以
上超值商品。(单张电脑小票最多限换购一件商品)

由采购部于4月30日前提供一系列零售价接近20元的近期或滞
销而又不可退货的商品作为此次换购的商品(要求商品有一定
体量)。使此活动在带动客流量提高客单价的同时减轻本商场
滞销商品、近期商品的积压与库存，从而一举两得。

商场全部专柜必须参加特价dm单宣传，并提供不少于五
个(或全场促销方案)超低价特价商品进行促销。促销方案及
特价须报商场总经办审核。超市区提供会员超低价促销商品
不少于20个单品。

每天精选出10种左右的超低价商品，要求确定合理的品种、
供货量和超低价，保证具有强大的吸引力和价格冲击力，一
方面限制个人购买数量，另一方面保证当天足量供应，避免
在短时间内哄抢一空;如：散装大米5月1日超低价销售，x元/
斤，家鸡蛋5月2日超低价销售，x元/斤。使活动掀起两个高潮。

药店促销活动方案篇七

元旦是举家团圆、共享亲情的日子，也是保健品的黄金销售
期，市场将着重于重点药店开展倾情买赠促销活动，以此换
取药店在促销政策、终端陈列等一系列市场建设行为上给予
我司的优惠或免费支持、提升我司保健品销量。



1、通过对重点药店驻点促销并强化管理、培训，开展对重点
药店的集中攻坚，推出限期建设“百盒店”“万元店”终端
工作。

2、分别把握两个方面的消费者需求：

1)体面、精致礼盒装，迎合社会节日送礼需求;

2)实在、功效，为解决身体某些问题而买保健品，用有说服
力的.实例、承诺打动消费者的心。

3、充分消化现有药品保健品库存。

1、造势时间：20xx年x月x日

2、活动时间：20xx年x月x日

大商场

保健品

xx

1、紧抓药店，强化终端促销力度及助销效果，活动前期在终
端点以pop、kt展板、货架贴等多种形式大力宣传：“xxx，特别
适宜免疫低下、易疲劳者”“xx——中国驰名商标产品”。

2、用大的陈列面、好的陈列位置配合、承接平面媒体宣传，
赠品要求插有赠品标识，让顾客一目了然。地堆陈列统一为：
产品+赠品+手绘pop。

3、活动前组织导购员明确活动内容、任务，进一步熟悉公司
保健品成份、功效，统一输出口径。



为推动各地连锁事业的发展，为更多的零售企业提供相互交
流的机会，希望全国各零售连锁超市采购总监、采购经理、
企划经理、企划主管等都能够涌要参加，把我们新颖、独特，
可操作性强的金点子方案都展现给大家以便互相交流，互相
学习。


